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1.1.

(1)

2)

3)

(4)

Siy gairiy tikslas ir struktira

Siomis gairémis nustatomi vertikaliyjy susitarimy ir suderinty veiksmy vertinimo
pagal Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnj (toliau — 101 straipsnis)'
ir [2022 m. [X] Komisijos reglamento (ES) [Nr. [X]/2022] dé¢l Sutarties dél Europos
Sajungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo tam tikry riisiy vertikaliesiems
susitarimams ir suderintiems veiksmams (toliau— VSBIR)? principai. Kad biity
patogiau ir jei nenurodyta kitaip, Siose gairése sgvoka ,susitarimas® apima ir
suderintus veiksmus.

ISleisdama S§ias gaires, Komisija siekia padéti jmonéms pacioms jvertinti savo
vertikaliuosius susitarimus pagal ES konkurencijos taisykles. Taciau kiekvienas
atvejis turi biiti vertinamas pagal jo faktus®. Taigi Sios gairés negali biiti taikomos
mechaniSkai. Jos taip pat neprieStarauja Bendrojo Teismo ir Europos Sajungos
Teisingumo Teismo (toliau — ESTT) praktikai.

Vertikalieji susitarimai gali biiti sudaromi dél tarpiniy ir galutiniy prekiy ir paslaugy.
Jei nenurodyta kitaip, Sios gairés taikomos visoms prekiy ir paslaugy grupéms ir
visiems prekybos lygiams.

Siy gairiy struktiira yra tokia:

o Sis pirmas skirsnis yra jvadas, kuriame paaiskinama, kodél ir kokiu mastu
Komisija teikia rekomendacijas dél vertikaliyjy susitarimy. Likusioje Sio jvado
dalyje nurodytos aplinkybés, kuriomis 101 straipsnis taikomas vertikaliesiems
susitarimams;

o antrame skirsnyje apzvelgiamas teigiamas ir neigiamas vertikaliyjy susitarimy
poveikis. Visas VSBIR, Sios gairés ir Komisijos vykdymo uztikrinimo politika
atskirais atvejais grindziami Sio poveikio vertinimu;

o treClame skirsnyje aptariami vertikalieji susitarimai, kuriems paprastai
netaikoma 101 straipsnio 1 dalis. Nors VSBIR Siems susitarimams netaikomas,
butina pateikti rekomendacijas dél salygy, kuriomis vertikaliesiems
susitarimams netaikoma 101 straipsnio 1 dalis;

o ketvirtame skirsnyje pateikiama daugiau rekomendacijy dé¢l VSBIR taikymo
srities. Jame pateikiami paaiSkinimai dél VSBIR nustatytos apsaugos taisyklés
ir vertikaliojo susitarimo apibréztis. Siame skirsnyje taip pat konkreciau
aptariami vertikalieji susitarimai, susij¢ su interneto platformy ekonomika, kuri
atlieka vis svarbesnj vaidmenj platinant prekes ir paslaugas ir kurioje jmoniy
vertikaliuosius susitarimus gali biti nelengva klasifikuoti pagal sgvokas,
tradiciSkai siejamas su vertikaliaisiais susitarimais. Tame skirsnyje taip pat
paaiskinamos VSBIR taikymo ribos, kaip nurodyta VSBIR 2 straipsnio 2—4
dalyse, ir paaiSkinamas rySys su kitais bendrosios iSimties reglamentais pagal
VSBIR 2 straipsnio 8 dalj. Jame taip pat apraSomos pagrindinés platinimo
sistemy radys. Sis apibidinimas yra svarbus kelioms VSBIR nuostatoms, visy
pirma VSBIR 4 straipsnio b punkte pateiktam pagrindiniy apribojimy sarasui;

Siomis gairémis pakei¢iamas Komisijos pranesimas ,,Vertikaliyjy apribojimy gairés“ (OL C 130,
2010519, p. 1).

OL L [X], [X] [X] [X], p. [X].

Komisija toliau stebés, kaip veikia VSBIR ir Sios gairés, ir gali perzidreéti §j prane$ima atsizvelgdama j
bisimus poky¢ius.
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1.2.

)

(6)

o penktame skirsnyje aptariama atitinkamy rinky apibréztis ir jmoniy, kurios yra
vertikaliojo susitarimo Salys, rinkos daliy apskai€iavimas. Jis skirtas jvertinti,
ar nevirSijamos VSBIR 3 straipsnyje nustatytos rinkos dalies ribos, lemiancios
VSBIR taikyma;

o SeStame skirsnyje aptariami VSBIR 4 straipsnyje nustatyti pagrindiniai
apribojimai ir VSBIR 5 straipsnyje nustatyti neleistini apribojimai, jskaitant
paaiskinimus, kodél svarbu apribojimg priskirti pagrindiniams arba
neleistiniems apribojimams;

o septintame skirsnyje pateikiamos rekomendacijos dél bendrosios iSimties
taitkymo pagal VSBIR atSaukimo remiantis 2002 m. gruodzio 16 d. Tarybos
reglamento (EB) Nr. 1/2003 dé¢l konkurencijos taisykliy, nustatyty Sutarties 81
ir 82 straipsniuose, jgyvendinimo (toliau — Reglamentas 1/2003)* 29 straipsnj ir
reglamentai, kuriais paskelbiama, kad VSBIR netaikomas pagal VSBIR 6
straipsnj;

o aStuntame skirsnyje apraSoma Komisijos vykdymo uztikrinimo politika
atskirais atvejais. Siuo tikslu jame paaiskinama, kaip vertikalieji susitarimai,
kuriems netaikomas VSBIR, vertinami pagal 101 straipsnio 1 ir 3 dalis, ir
pateikiamos rekomendacijos dél konkrecCiy vertikaliyjy susitarimy, kuriy
sarasas néra baigtinis.

101 straipsnio taikymas vertikaliesiems susitarimams

101 straipsnio tikslas — uztikrinti, kad jmonés nesinaudoty vertikaliaisiais ar
horizontaliaisiais susitarimais® siekdamos uZkirsti kelia konkurencijai rinkoje, ja
apriboti ar iSkraipyti, taip galiausiai padarydamos Zalg vartotojams. 101 straipsniu
taip pat siekiama platesnio tikslo — sukurti integruota vidaus rinka® kuri stiprina
konkurencija Europos Sgjungoje. Imonés negali sudaryti vertikaliyjy susitarimy, kad
atkurty privacias klititis tarp valstybiy nariy, jeigu valstybinés klittys buvo
s¢kmingai pasalintos.

101 straipsnis taikomas vertikaliesiems susitarimams ir juose nustatytiems
apribojimams, kurie gali turéti jtakos prekybai tarp valstybiy nariy ir kurie trukdo,
riboja arba iskraipo konkurencija’. Jame pateiktas teisinis vertikaliyjy apribojimy
vertinimo pagrindas®, kuriame atsizvelgiama j antikonkurencinj ir konkurencija
skatinant] poveikj. 101 straipsnio 1 dalimi draudziami tie susitarimai, kuriais

OL L 1,200314,p.1.

Taikant VSBIR, jo 1 straipsnio 1 dalies a punkte sgvoka ,vertikalusis susitarimas“ apibrézta kaip
,,dviejy arba daugiau jmoniy, kuriy kiekviena, vykdydama susitarimg arba suderintus veiksmus, veikia
skirtingu gamybos arba platinimo grandinés lygmeniu, susitarimas arba suderinti veiksmai, susij¢ su
salygomis, kuriomis Salys gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras prekes arba paslaugas®.
Daugiau informacijos apie Sig apibrézt] pateikta Siy gairiy 4.2 skirsnyje.

Zr., pavyzdziui, sprendimy Europemballage Corporation ir Continental Can Company/ Komisija,
6/72, EU:C:1973:22, 25-26 punktus; TeliaSonera Sverige, C-52/09, EU:C:2011:83, 22 punkta; Post
Danmark A/S/ Konkurrencerddet, C-209/10, EU:C:2012:172, 20-24 punktus ir Intel Corp. Inc./
Komisija, C-413/14 P, EU:C:2017:632, 133 punkta.

7r., be kita ko, sprendimus Grundig-Consten / Komisija, sujungtos bylos 56/64 ir 58/64, EU:C:1966:41;
Technique Miniére !/ Maschinenbau Ulm, 56/65, EU:C:1966:38; ir Parker Pen/ Komisija, T-77/92,
EU:T:1994:85.

Taikant VSBIR, jo 1 straipsnio 1 dalies b punkte savoka ,vertikalusis apribojimas* apibrézta kaip
,vertikaliajame susitarime numatytas konkurencijos apribojimas, patenkantis j 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj* [i§skirta kursyvu]. Daugiau informacijos apie vertikaliuosius susitarimus, kurie paprastai
nepatenka 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, pateikta Siy gairiy 3 skirsnyje.
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)

reikSmingai ribojama ar iSkraipoma konkurencija, o 101 straipsnio 3 dalyje numatyta
iSimtis susitarimams, kuriems taikoma 101 straipsnio 1 dalis ir kuriy teikiama nauda
nusveria jy antikonkurencinj poveik;j’.

Nors privaloma vertikaliyjy susitarimy vertinimo seka nenustatyta, paprastai
vertinimg sudaro Sie etapai:

(a) pirma, dalyvaujancios jmonés turi nustatyti tiekéjui ir pirkéjui tenkancias
rinkos dalis rinkose, kuriose jie atitinkamai parduoda ir perka sutarties prekes
ar paslaugas;

(b) jeigu ir tiekejo, ir pirkéjo atitinkamos rinkos dalis nevirSija 30 % ribos,
vertikaliajam susitarimui taikoma VSBIR sukurta apsaugos taisyklé, su salyga,
kad jame néra nei pagrindiniy apribojimy, nei neleistiny apribojimy, kuriy
negalima atskirti nuo likusios vertikaliojo susitarimo dallies;

(c) jeigu tiekéjo ir (arba) pirkéjo atitinkamos rinkos dalis virSija 30 % ribg, biitina
jvertinti, ar vertikalusis susitarimas patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo
sritj;

(d) jeigu vertikalusis susitarimas patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj,
butina iSnagrinéti, ar jis tenkina 101 straipsnio 3 dalyje nustatytas
individualiosios iSimties taikymo salygas.

VERTIKALIUJU SUSITARIMYU POVEIKIS

Atliekant vertikaliyjy apribojimy vertinimg pagal 101 straipsnj ir taikant VSBIR
butina atsizvelgti | visus svarbius konkurencijos parametrus, pavyzdziui, kainas,
kiekybine produkty gamybos apimtj, produkty kokybe ir asortimentg bei inovacijas.
Taip pat reikia atsizvelgti ] tai, kad vertikalieji susitarimai tarp jmoniy, veikianciy
skirtinguose gamybos ar platinimo grandinés lygmenyse, paprastai yra maziau
zalingi nei horizontalieji susitarimai tarp konkurenty, tiekianciy pakei¢iamas prekes
ar paslaugas. IS esmés taip yra d¢l to, kad vertikaliojo susitarimo Saliy veikla papildo
viena kita, o tai paprastai reiSkia, kad vienos i§ jmoniy konkurencijg skatinantys
veiksmai yra naudingi kitai susitarimo Saliai ir galiausiai vartotojams. Kitaip nei
horizontaliyjy susitarimy atveju, vertikaliojo susitarimo Salys yra suinteresuotos
susitarti dél mazesniy kainy ir aukStesnio paslaugy lygio, o tai taip pat naudinga
vartotojams. Vertikaliojo susitarimo Saliy veiklos, susijusios su prekiy ar paslaugy
pateikimu rinkai, papildomumas taip pat reiskia, kad vertikalieji apribojimai gali
suteikti daug galimybiy didinti veiksminguma, pavyzdziui, optimizuojant gamybos
ar platinimo procesus ir paslaugas.

Imonés, turinCios jtaka rinkoje, gali bandyti pasinaudoti vertikaliaisiais apribojimais
sickdamos antikonkurenciniy tiksly, kurie galiausiai kenkia vartotojams. Jtaka
rinkoje yra galimybé gana ilgg laikotarp; iSlaikyti didesnes nei konkurenty kainas
arba mazesne¢ nei konkurenty kiekybing produkty gamybos apimtj, produkty kokybe
ir asortimentg ar Zemesnj nei konkurenty naujoviy diegimo lygj. Itakos rinkoje lygis,
kurio paprastai reikia, kad biity nustatytas 101 straipsnio 1 dalies nuostaty
pazeidimas, yra Zemesnis uz jtakos rinkoje lygj, kuris reikalingas, kad biity
nustatytas dominavimas pagal 102 straipsnj. Taciau, atsizvelgiant j vertikaliojo

Komisijos bendraja metodika ir 101 straipsnio 1 dalies ir visy pirma 101 straipsnio 3 dalies taikymo
salygy aiskinimg zr. Komisijos komunikate — praneSime ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo
gairés“ (OL C 101, 2004 4 27, p. 97).
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2.1.
(10)

(1)

(12)

susitarimo Saliy veiklos papildomumg, jmonés naudojimasis jtaka rinkoje pradinés
arba galutinés grandies rinkoje paprastai mazinty kitos jmones, kuri yra vertikaliojo
susitarimo S$alis, sutarties prekiy ar paslaugy paklausai. Todé¢l vertikalyjj susitarimag
sudariusios jmonés dazniausia stengiasi sukliudyti kitai sutarties Saliai pasinaudoti
jtaka rinkoje.

Teigiamas poveikis

Vertikalieji susitarimai gali turéti teigiamg poveikj, pavyzdziui, mazinti kainas,
skatinti ne kainy konkurencija arba gerinti paslaugy kokybe. IStiestosios rankos
principg atitinkantys tiekéjo ir pirkéjo sandoriai, kuriais nustatoma tik sandorio kaina
ir kiekis, daznai gali lemti neoptimaly investicijy ir pardavimo lygi, nes
neatsizvelgiama ] poveikj iSorei, atsirandant] dél tiekéjo ir jo platintojy veiklos
papildomumo. Sis poveikis iSorei skirstomas j dvi kategorijas: vertikalyji poveiki
iSorei ir horizontalyjj poveikj iSorei.

Vertikalusis poveikis iSorei atsiranda dél to, kad jvairiuose tiekimo ir paskirstymo
grandinés lygmenyse priimami sprendimai ir atlickami veiksmai lemia prekiy ar
paslaugy pardavimo aspektus, pavyzdziui, kaing, kokybe, susijusias paslaugas ir
rinkodarg, o tai daro poveikj ne tik sprendimus priimanciai jmonei, bet ir kitoms
jmonéms kituose tiekimo ir paskirstymo grandinés lygmenyse. Pavyzdziui,
platintojas gali negauti visos naudos i$ savo pastangy didinti pardavima, nes dalis
Sios naudos gali atitekti tiekéjui. Taip yra todé¢l, kad uZz kiekvieng papildoma vieneta,
kurj platintojas parduoda sumazindamas perpardavimo kaing arba padidindamas
pardavimo pastangas, tiekéjas gauna naudos, jei jo didmeniné kaina virsija jo ribines
gamybos sgnaudas. Taigi dél tokiy platintojo veiksmy tiekéjas gali pajusti teigiama
poveikj iSorei. PrieSingai, gali buti atvejy, kai, tiek¢jo vertinimu, platintojas gali
nustatyti per auksta kaing'? ir (arba) déti per mazai pardavimo pastangy.

Horizontalusis poveikis iSorei gali biiti susijgs su ty paciy prekiy ar paslaugy
platintojais, kai platintojas negali visiSkai pasinaudoti savo pardavimo pastangy
teikiama nauda. Pavyzdziui, vieno platintojo teikiamos paklausa didinancios
paslaugos iki pardavimo, kaip antai asmeninés konsultacijos dél konkreciy prekiy ar
paslaugy, gali padidinti konkuruojanciy platintojy, sitilanCiy tas pacias prekes ar
paslaugas, pardavimg ir taip skatinti platintojus nemokamai pasinaudoti kity
platintojy teikiamomis brangiomis paslaugomis. Kai platinama visais kanalais
(internetu ir ne internetu), pasinaudojimas gali pasireik§ti abiem kryptimis'!.
Pavyzdziui, klientai gali apsilankyti fizinéje parduotuveje ir iSbandyti prekes ar
paslaugas arba gauti kitos naudingos informacijos, kuria remdamiesi jie priims
sprendima pirkti, taciau véliau uzsakys preke internetu i§ kito platintojo. PrieSingai,
klientai gali rinkti informacijg iki pirkimo (jskaitant jkvépima, informacijg ir
vertinimg) internetinéje parduotuvéje, o tada apsilankyti fizingje parduotuveje ir,
remdamiesi $ia informacija, paprasyti ir iSbandyti konkrecias prekes ar paslaugas ir
galiausiai pirkti ne internetu, bet fizin¢je parduotuvéje. Jei toks pasinaudojimas yra
jmanomas ir jei platintojas, teikiantis paslaugas iki pardavimo, negali pasinaudoti
visa nauda, tai gali lemti neoptimaly tokiy paslaugy teikimag kiekybés ar kokybés
atzvilgiu.

Kartais tai vadinama dvigubos marzos problema.

7r. 2017 m. geguzés 10 d. Komisijos tarnyby darbinj dokuments ,,Vertikaliyjy susitarimy bendrosios
iSimties reglamento vertinimas®, dokumento Nr. SWD(2020) 172 final, p. 31-42, ir jame nurodyta
vertinimo tyrimg; 2017 m. geguzés 10 d. Komisijos parengtos ,,E. prekybos sektoriaus tyrimo galutinés
ataskaitos®, COM(2017) 229 final, 11 punkta.
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Kai yra toks poveikis iSorei, tiekéjai turi paskaty kontroliuoti tam tikrus savo
platintojy veiklos aspektus. Visy pirma, vertikalieji susitarimai gali sudaryti salygas
tiek¢jams internalizuoti minéta poveikj iSorei, padidinti bendrg vertikaliosios tiekimo
ir platinimo grandinés pelng ir, tam tikromis aplinkybémis, vartotojy gerove.

Nors Siose gairése siekiama pateikti iSsamig jvairaus vertikaliyjy apribojimy
pagrindimo apzvalga, jos néra baigtinés arba iSsamios. Tam tikry vertikaliyjy
apribojimy taikymas gali biiti pateisinamas toliau i§vardytomis priezastimis.

(a)

(b)

(©)

(d)

(e)

Vertikaliojo poveikio iSorei klausimas arba dvigubos marzos problema. Per
didelés kainos, kurig nustato platintojas, neatsizvelgdamas j savo sprendimy
poveikj tiekéjui, galima iSvengti, jei tiekéjas platintojui nustato maksimalig
perpardavimo kaing. Siekdamas padidinti platintojo pardavimo pastangas,
tiekejas gali, pavyzdziui, taikyti pasirinktinj platinimg arba iSimtinj platinima.

Pasinaudojimo problema. Pirkéjy pasinaudojimo kito paslaugomis problema
gali atsirasti didmeninés ar mazmeninés prekybos lygmeniu, visy pirma tais
atvejais, kai tiekéjas negali visiems pirkéjams nustatyti veiksmingy pardavimo
skatinimo ar paslaugy reikalavimy. Pirkéjy pasinaudojimo kito paslaugomis
problema gali atsirasti tik teikiant paslaugas iki pardavimo ir vykdant kitg
pardavimo skatinimo veikla, bet ne teikiant paslaugas po pardavimo, uz kurias
platintojas gali nustatyti kaing atskirai kiekvienam savo klientui. Pastangos iki
pardavimo, kuriomis gali buti pasinaudota, gali buti svarbios, pavyzdziui, kai
prekés ar paslaugos yra santykinai naujos, techniSkai sudétingos ar didelés
vertés arba kai prekiy ar paslaugy reputacija yra svarbus jy paklausg lemiantis
veiksnys. Nekonkuravimo apribojimai gali padéti spresti tiekéjy pasinaudojimo
problema.

Naujy rinky atvérimas arba patekimas ] jas. Kai tiekéjas nori patekti ; nauja
geografing rinka, pavyzdziui, eksportuodamas j kitg Salj, platintojui gali
prireikti atlikti specialias negrjZztamasias investicijas, butinas prekiy zenklui
rinkoje jtvirtinti. Siekiant jtikinti vietos platintojg atlikti tokias investicijas, gali
prireikti suteikti teritoring apsauga, kad platintojas galéty susigrazinti Sias
investicijas. Tai gali pateisinti kitose geografinése rinkose esanciy platintojy
galimybiy parduoti naujoje rinkoje apribojimg (taip pat zr. Siy gairiy 167
punkta). Tai ypatingas b punkte nurodytos pasinaudojimo problemos atvejis.

Pasinaudojimo pripazinimu klausimas. Kai kuriuose sektoriuose tam tikri
platintojai yra jgij¢ gera reputacija, nes tiekia tik kokybiskas prekes arba teikia
kokybiskas paslaugas (vadinamieji auksSc¢iausios klasés platintojai). Tokiu
atveju gali biiti ypa¢ svarbu pardavimg vykdyti naudojantis §iy platintojy
paslaugomis, ypac¢ siekiant sékmingai pristatyti naujg produkta. Jei tiekéjas
negali apriboti pardavimo tokiems aukSciausios klasés platintojams, jis
rizikuoja biiti iSbrauktas 1§ prekybos saraso. Todél gali biiti atveju, kai iSimtinis
arba pasirinktinis platinimas yra pateisinamas.

Sulaikymo (angl. hold-up) problema. Kartais tiekéjas arba pirkéjas turi vykdyti
su klientu susijusias investicijas, pavyzdZziui, investuoti i specialig jrangg arba
mokymus. Pavyzdziui, tai gali biiti komponenty gamintojas, kuris turi gaminti
naujas masinas arba jrankius tam, kad patenkinty konkrety vieno i§ savo
klienty reikalavima. Kai dél tokiy su klientu susijusiy investicijy negalima
sudaryti tiesioginés sutarties arba kai tokia sutartis yra neiSsami, atitinkama
jmon¢ gali nesugebéti jsipareigoti atlikti tiekéjo pozitiriu optimalaus lygio
investicijy, o tiekéjui pasirinkus pirkéja, pirkéjas gali atlikti tik neoptimalias
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(15)

(16)

2.2.
(17)

investicijas. Vertikalieji susitarimai gali padéti pasalinti arba suSvelninti tokig
jsipareigojimo problemg.

(f)  Specifiné sulaikymo problema, kuri gali kilti perduodant svarbig prakting
patirtj. Kartg suteikus prakting patirtj, ji negali biiti susigraZinta, o $ios patirties
suteikéjas gali nenoréti, kad ji biity panaudota jo konkurenty atzvilgiu arba kad
ja pasinaudoty jo konkurentai. Jeigu praktiné patirtis nebuvo lengvai prieinama
pirkéjui ir yra svarbi ir biitina vykdant susitarima, toks praktinés patirties
perdavimas gali pateisinti apribojima jpareigojant nekonkuruoti, kuris tokiais
atvejais paprastai nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

(g) Masto ekonomija platinimo srityje. Norédamas pasinaudoti masto ekonomijos
pranasumais ir taip sumazinti savo prekiy ar paslaugy mazmenine kaing,
gamintojas gali pageidauti, kad jo prekes ar paslaugas perparduoty ribotas
platintojy skaiCius. Tuo tikslu jis galéty naudoti iSimtinj platinima,
jsipareigojima pirkti nustatyta minimaly kiekj, pasirinktinj platinima,
numatydamas tokj jpareigojimg, arba iSimtinj pirkima.

(h) Vienodumas ir kokybés standartizacija. Vertikalusis apribojimas gali padéti
kurti prekiy Zenklo jvaizdj, kai platintojams nustatomas tam tikras vienodumo
matas ir kokybés standartai ir taip didinamas prekiy ar paslaugy patrauklumas
galutiniam vartotojui, taigi ir jy pardavimas. Taip yra, pavyzdziui, pasirinktinio
platinimo ir franSizés atveju.

(1) Kapitalo rinkos trikumai. Kapitalo teikéjai, pavyzdziui, bankai ir akcijy rinkos,
gali neoptimaliai teikti kapitala, kai jie turi nepakankamai informacijos apie
skolininko mokumga arba kai paskolos garantijos yra nepakankamos. Pirkéjas
arba tiek¢jas gali turéti daugiau informacijos ir, naudodamasis iSimtiniais
santykiais, gauti papildomg savo investicijy apsaugy. Kai tiekéjas suteikia
pirkéjui paskola, pastarajam dél to gali biiti nustatytas jpareigojimas
nekonkuruoti arba pirkti nustatyta kiekj. Kai pirkéjas suteikia tiekéjui paskola,
pastarajam dé¢l to gali bti nustatytas iSimtinio tiekimo reikalavimas arba
Jpareigojimas tiekti nustatytg kiekj.

IS devyniy ankstesniame punkte iSvardyty atvejy matyti, kad paprastai vertikaliaisiais
susitarimais gali biiti padedama pasiekti veiksminguma ir plétoti naujas rinkas, o tai
gali atsverti neigiamg poveikj. Geriausias to pavyzdys — vertikalieji apribojimai,
kuriais padedama pristatyti naujas ir sudétingas prekes ar paslaugas arba apsaugoti su
santykiais susijusias investicijas. Vertikalusis apribojimas kartais reikalingas tol, kol
tiekéjas parduoda savo prekes ar paslaugas pirkéjui (visy pirma Zzr. ankstesnio punkto
a, b, f, g ir h papunkciuose apibuidintus atvejus).

Daugumg vertikaliyjy apribojimy galima pakeisti vieng kitu. Tai reiskia, kad ta pati
neveiksmingumo problema gali buti sprendziama taikant skirtingus vertikaliuosius
apribojimus. Pavyzdziui, masto ekonomijg platinimo srityje galima pasiekti
naudojant i§imtinj platinima, pasirinktinj platinimga, privalomo kiekio nustatyma arba
1Simtin] tiekimg. Taciau jvairiis vertikalieji apribojimai gali turéti skirtingg neigiama
poveikj konkurencijai, o tai svarbu vertinant apribojimo butinumg pagal 101
straipsnio 3 dalj.

Neigiamas poveikis

Neigiamas poveikis rinkai, kurj gali daryti vertikalieji apribojimai ir kuriam siekiama
uzkirsti kelig remiantis ES konkurencijos teise, yra toks:
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19)

(20)

3.1.
21)

(a) kity tiekéjy arba kity pirkéjy konkurenciniy galimybiy ribojimas didinant
kliutis patekti j rinkg ar pléstis joje;

(b) tiekéjo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) suteikiamos
galimybés (aiskiais ar numanomais budais) Siems tiekéjams sudaryti slaptus
susitarimus!?, kurie daZnai vadinami skirtingy prekiy Zenkly platintojy
konkurencijos mazinimu;

(c) pirkéjo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) suteikiamos
galimybés (aiSkiais ar numanomais biidais) Siems pirkéjams sudaryti slaptus
susitarimus. Ta¢iau mazai tikétina, kad vien sumazéjusi to paties prekiy zenklo
platintojy konkurencija (t.y. konkurencija tarp to paties tiekéjo prekiy ar
paslaugy platintojy) gali turéti neigiamg poveik] vartotojams, jei skirtingy
prekiy Zenkly platintojy konkurencija (t. y. konkurencija tarp skirtingy tiekéjy
prekiy ar paslaugy platintojy) yra stipri;

(d) rinkos integracijos kliti¢iy kiirimas, jskaitant visy pirma vartotojy galimybiy
pirkti prekes arba paslaugas bet kurioje valstyb¢je naréje apribojima.

Konkurenciniy galimybiy ribojimas, konkurencijos mazinimas ir slapti susitarimai
tiekéjy lygmeniu gali pakenkti vartotojams, visy pirma de¢l padidéjusiy prekiy ar
paslaugy didmeniniy kainy (dél kuriy savo ruoztu gali padidéti mazmeninés kainos),
ribojamo prekiy ar paslaugy pasirinkimo, prastesnés jy kokybés arba mazesniy
inovacijy tiekéjy lygmeniu. Konkurenciniy galimybiy ribojimas, konkurencijos
mazinimas ir slapti susitarimai platintojy lygmeniu gali pakenkti vartotojams, visy

pirma dél padidéjusiy prekiy ar paslaugy maZzmeniniy kainy, ribojamo kainy ir

aptarnavimo derinio ir platinimo budy pasirinkimo, mazesnio mazmeniniy paslaugy
prieinamumo ir kokybés, taip pat maZesniy inovacijy platinimo lygmeniu.

Rinkoje, kurioje atskiri platintojai platina tik vieno tiekéjo prekiy zenklo (-y)
produktus, sumazgéjus to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencijai sumazés
konkurencija tarp vieno konkretaus prekiy Zenklo platintojy, bet tai gali neturéti
neigiamo poveikio platintojy konkurencijai apskritai. Tokiu atveju, jei vyksta arsi
skirtingy prekiy zenkly platintojy konkurencija, nepanaSu, kad sumazéjusi to paties
prekiy Zenklo platintojy konkurencija lemty neigiama poveik] vartotojams.

Galimas neigiamas vertikaliyjy apribojimy poveikis sustiprinamas, kai keli tiekéjai ir
ju pirkéjai organizuoja savo prekyba panasiu biidu, ir sukeliamas vadinamasis
kumuliatyvus poveikis'>.

VERTIKALIEJI SUSITARIMAI, KURIE PAPRASTAI NEPATENKA | 101 STRAIPSNIO 1
DALIES TAIKYMO SRIT]

Poveikio prekybai, nedidelés svarbos susitarimams ir MVI nebuvimas

Pries aptariant VSBIR taikymo sritj, jo taikymg ir apskritai vertikaliyjy susitarimy
vertinimg pagal 101 straipsnio 1 ir 3 dalis, svarbu priminti, kad VSBIR taikomas tik
susitarimams, patenkantiems j 101 straipsnio 1 dalies taikymo srit;.

Dé¢l aiskaus ir numanomo susitarimo savoky zr. Sprendima Ahlstrém Osakeyhtio ir kt./ Komisija,
sujungtos bylos C-89/85, C-104/85, C-114/85, C-116/85, C-117/85 ir C-125/85-C-129/85,
EU:C:1993:120.

Kumuliatyvus poveikis visy pirma gali pateisinti VSBIR taikymo atSaukima, Zr. §iy gairiy 7.1 skirsnj.
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(24)

Susitarimai, kurie negali reikSmingai paveikti valstybiy nariy tarpusavio prekybos
(poveikio prekybai nebuvimas) arba kurie reikSmingai neriboja konkurencijos
(nedidelés svarbos susitarimai), nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj'*
Komisija yra pateikusi informacija dél poveikio prekybai nebuvimo Komisijos
gairése dél Sutarties 81 ir 82 straipsniuose pateiktos poveikio prekybai sgvokos
(toliau — Gairés dél poveikio prekybai)'®, o dél nedidelés svarbos susitarimy —
Komisijos praneSime dé¢l nedidelés svarbos susitarimy, kurie reikSmingai neriboja
konkurencijos pagal Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 1 dalj
(toliau — De minimis prane§imas)'®. Sios gairés nedaro poveikio Gairéms dél
poveikio prekybai ir De minimis praneSimui, taip pat bet kokioms busimoms
Komisijos rekomendacijoms Siuo klausimu.

Gairése del poveikio prekybai iSdéstyti Sajungos teismy nustatyti principai, pagal
kuriuos aiSkinama poveikio prekybai sgvoka, ir nurodoma, kada susitarimai
greiCiausiai nedarys reikSmingo poveikio valstybiy nariy tarpusavio prekybai. Jose
pateikta neigiama nugincijamoji prezumpcija, kuri taikoma visiems susitarimams,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, neatsizvelgiant | tokiuose susitarimuose
numatyty apribojimy pobiidj, taigi taikoma ir susitarimams, kuriuose yra pagrindiniy
apribojimy'”. Pagal §ig prezumpcija vertikalieji susitarimai i§ esmés negali daryti
reikSmingo poveikio valstybiy nariy tarpusavio prekybai, kai 1) bendra Saliy rinkos
dalis bet kurioje atitinkamoje Sajungos rinkoje, kuriai taikomas susitarimas, nevirsija
5% ir i1) bendra tiekéjo metiné apyvarta Sajungoje, gauta tiekiant produktus,
kuriems taikomas susitarimas, nevir§ija 40 mln. EUR!®. Komisija gali paneigti
prezumpcijg tik tada, kai nagrinéjant susitarimo savybes ir bendras jo ekonomines
aplinkybes prieinama prie prieSingos iSvados.

Kaip nurodyta De minimis praneSime, paprastai laikoma, kad nekonkuruojanciy
imoniy sudaryti vertikalieji susitarimai nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo
srit}, jei kiekvienos i§ susitarimo Saliy uZimama rinkos dalis nevirSija 15 % bet
kurioje i§ atitinkamy rinky, kurioms susitarimas daro poveikj'®. Siai bendrai taisyklei
taikomos dvi i§imtys. Pirma, kalbant apie pagrindinius apribojimus, 101 straipsnio 1
dalis taikoma neatsizvelgiant j $aliy uzimamas rinkos dalis?®. Taip yra todél, kad
susitarimas, kuris gali paveikti valstybiy nariy tarpusavio prekybg ir kurio tikslas yra
antikonkurencinis, d¢l savo pobudZzio ir neatsizvelgiant  bet kokj konkrety jo poveikj
yra reik§mingas konkurencijos apribojimas?'. Antra, 15 % rinkos dalies riba
sumazinama iki 5 %, kai konkurencija atitinkamoje rinkoje riboja kumuliatyvus
lygiagre¢iy susitarimy tinkly poveikis. Siy gairiy 241-243 punktuose aptariamas
kumuliatyvus poveikis, susijgs su VSBIR taikymo atSaukimu. De minimis praneSime
paaiSkinta, kad atskiri tiekéjai ar platintojai, kuriy rinkos dalis nevirSija 5 %,

20

21

Zr. Sprendimo Expedia Inc. / Autorité de la concurrence, C-226/11, EU:C:2012:795, 16 ir 17 punktus
su tolesnémis nuorodomis.

OL C 101, 2004 4 27, p. 81.

OL C 291, 2014 8 30, p. 1.

Gairés dél poveikio prekybai, 50 punktas.

Gairés dél poveikio prekybai, 52 punktas.

De minimis praneSimo 8 punktas, kuriame taip pat nustatyta rinkos dalies riba faktiniy arba potencialiy
konkurenty susitarimams, pagal kurig tokie susitarimai reik§mingai neriboja konkurencijos, kaip
apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, jei bendra susitarimo Saliy rinkos dalis nevirsija 10 % bet kurioje
atitinkamoje rinkoje, kuriai susitarimas daro poveikj.

Zr. sprendimus Volk / Vervaecke, 5/69, ECLI:EU:C:1969:35; Cadillon / Héss, 1/71, EU:C:1971:47 ir
Javico / Yves Saint Laurent , C-306/96, EU:C:1998:173, 16 ir 17 punktai.

Sprendimas Expedia Inc. / Autorité de la concurrence, C-226/11, EU:C:2012:795, 37 punktas.
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3.2.
3.2.1.
27)

(28)

(29)

paprastai nelaikomi reikSmingai prisidedanciais prie kumuliatyvaus ribojamojo
poveikio konkurencinéms galimybéms %2,

Be to, néra daroma prielaida, kad vertikalieji susitarimai, sudaryti jmoniy, kuriy
vienos ar keliy individuali rinkos dalis virSija 15 %, automatiSskai patenka j 101
straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Tokiais susitarimais vis dar gali biiti nedaromas
reik§mingas poveikis valstybiy nariy tarpusavio prekybai arba jie gali neriboti
konkurencijos reik§mingai?’. Todél jie turi biiti vertinami atsizvelgiant j jy teisines ir
ekonomines aplinkybes. Siose gairése pateikiami individualaus tokiy susitarimy
vertinimo kriterijai.

Be to, Komisija mano, kad mazyjy ir vidutiniy jmoniy (toliau — MV])** vertikalieji
susitarimai retai gali daryti reikSmingg poveikj valstybiy nariy tarpusavio prekybai.
Komisija taip pat mano, kad tokie susitarimai retai reikSmingai riboja konkurencija,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, nebent jy tikslas yra konkurencijos ribojimas,
kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje. Todeél MV] vertikalieji susitarimai paprastai
nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Tais atvejais, kai tokie susitarimai
vis délto atitinka 101 straipsnio 1 dalies taikymo salygas, Komisija dél nepakankamo
Europos Sgjungos intereso paprastai nepradés procediiry, nebent tokios jmonés kartu
arba atskirai uzima dominuojancia padétj didel¢je vidaus rinkos dalyje.

Atstovavimo susitarimai
Atstovavimo susitarimy apibréztis

Atstovas — tai juridinis arba fizinis asmuo, kuriam suteikiami jgaliojimai kito asmens
(atstovaujamojo) vardu derétis ir (arba) sudaryti sutartis paties atstovo arba
atstovaujamojo vardu dél prekiy arba paslaugy atstovaujamajam pirkimo arba
atstovaujamojo tiekiamy prekiy arba paslaugy pardavimo.

Tam tikromis aplinkybémis atstovo ir atstovaujamojo santykiai gali buti apibiidinami
kaip santykiai, kai atstovas nebeveikia kaip nepriklausomas ekonominés veiklos
vykdytojas. Taip yra tada, kai atstovas neprisiima jokios finansinés ar komercinés
rizikos, susijusios su atstovaujamojo vardu sudarytomis sutartimis ar derybomis dél
ju, arba ta rizika yra nereik§minga, kaip paaiskinta toliau. Tokiu atveju atstovavimo
susitarimas nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Atliekant vertinimg néra
reikSminga, kaip susitarimas kvalifikuojamas Saliy arba nacionalinés teisés akty.
Kadangi jie yra 101 straipsnio bendro taikymo jmoniy susitarimams iSimtis,
susitarimo priskyrimo atstovavimo susitarimams 101 straipsnio 1 dalies taikymo
tikslais salygos turéty biiti aiSkinamos siaurai.

Yra trys finansinés ir komercinés rizikos riiSys, svarbios susitarimus priskiriant
atstovavimo susitarimams 101 straipsnio 1 dalies taikymo tikslu.

— Pirma, yra sutartims biidinga rizika, tiesiogiai susijusi su atstovaujamojo vardu
atstovo sudarytomis ir (arba) suderétomis sutartimis, pavyzdziui, sutartimis dél
atsargy finansavimo.

2
23
24

25

De minimis praneSimo 8 punktas.

Zr. Sprendimo Langnese-Iglo / Komisija, T-7/93, EU:T:1995:98, 98 punktg.

Kaip nustatyta 2003 m. geguzés 6 d. Komisijos rekomendacijos dél labai mazy, mazyjy ir vidutiniy
imoniy apibrézimo (OL L 124, 2003 5 20, p. 36) priede.

Zr. sprendimus Daimler Chrysler | Komisija, T-325/01, EU:T:2005:322; Confederacién Espanola de
Empresarios de Estaciones de Servicio | CEPSA, C-217/05, EU:C:2006:784; ir CEPSA Estaciones de
Servicio SA | LV Tobar e Hijos SL , C-279/06, EU:C:2008:485.
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€1y

— Antra, egzistuoja rizika, susijusi su rinkos investicijomis. Tai investicijos, kuriy
reikia tam tikros ruSies atstovo veiklai, kurig vykdyti ji paskyré
atstovaujamasis, t.y. investicijos, kuriy reikia, kad atstovas galéty sudaryti
ir (arba) suderéti tokios riuiSies sutartj. Tokios investicijos paprastai yra
prarandamos, tai reiSkia, kad jei tam tikra veikla nutraukiama, jy negalima
panaudoti kitai veiklai arba parduoti be dideliy nuostoliy.

— Trecia, kyla su kita toje pacioje produkto rinkoje vykdoma veikla susijusi
rizika, jei atstovaujamasis reikalauja, kad pagal atstovavimo santykius atstovas
imtysi tokios veiklos, bet ne kaip atstovaujamojo atstovas, o savo rizika.

Taikant SESV 101 straipsnio 1 dalj, susitarimas bus laikomas atstovavimo
susitarimu, jei atstovas neprisiims jokios arba prisiims tik nereikSmingg trijy pirmiau
minéty rusiy rizika. Tokios atstovo prisiimamos rizikos reikSmingumas paprastai turi
buti vertinamas atsizvelgiant ] atstovo pajamas, gautas teikiant atstovavimo
paslaugas, o ne | pajamas, gautas pardavus prekes ar paslaugas, kurioms taikomas
atstovavimo susitarimas. Taciau rizika, apskritai susijusi su atstovavimo paslaugy
teikimu, t. y. rizika, susijusi su atstovo pajamy priklausomybe nuo jo s¢kmés darbe
arba su bendromis investicijomis, pavyzdziui, nuomojant patalpas arba samdant
personala, kuriuos galima panaudoti bet kokios riiSies veiklai, atliekant §j vertinima
néra svarbi.

Atsizvelgiant | tai, kas iSdéstyta pirmiau, 101 straipsnio 1 dalies taikymo tikslais
toliau pateikiamas atstovavimo susitarimams biidingy savybiy pavyzdziy sarasas.
Taip yra tuo atveju, kai atstovas:

(a) nejgyja prekiy, kurios perkamos ar parduodamos pagal atstovavimo susitarima,
nuosavybés teisés ir pats neteikia sutartyje numatyty paslaugy. Tai, kad
atstovas gali laikinai, labai trumpam laikui, jgyti sutarties prekiy nuosavybés
teis¢ parduodamas jas atstovaujamojo vardu, nereiskia, kad néra atstovavimo
susitarimo, jei atstovas nepatiria jokiy iSlaidy ar rizikos, susijusiy su tokiu
nuosavybés teisés perleidimu;

(b) neprisideda prie iSlaidy, susijusiy su sutarties prekiy arba paslaugy teikimu
ir (arba) pirkimu, jskaitant prekiy pervezimo iSlaidas, dengimo. Tai nereiskia,
kad atstovas negali teikti transportavimo paslaugy, jeigu iSlaidas dengia
atstovaujamasis;

(c) savo rizika arba sgskaita nelaiko sutarties prekiy atsargy, jskaitant atsargy
finansavimo islaidas ir atsargy praradimo islaidas, ir gali graZinti neparduotas
prekes atstovaujamajam be iSlaidy, nebent atstovas yra atsakingas dé¢l kaltés
(pvz., nesilaiké tinkamy saugumo priemoniy, kad iSvengty atsargy praradimo);

(d) néra atsakingas, jeigu klientai nevykdo sutarties (pavyzdziui, klientas neatlieka
moké&jimy), iSskyrus atstovo komisiniy praradima, nebent atstovas yra
atsakingas d¢l kaltés (pavyzdziui, nesilaiké tinkamy saugumo priemoniy arba
apsisaugojimo nuo vagystés priemoniy arba nepranes¢ apie vagyste
atstovaujamajam ar policijai, arba nepranesé atstovaujamajam visos biitinos
turimos informacijos apie kliento finansinj patikimuma);

(e) neprisiima atsakomybés klienty ar kity treCiyjy Saliy atzvilgiu uz nuostolius ar
zala, padarytus dél sutarties prekiy tiekimo ar paslaugy teikimo, nebent jis, kaip
atstovas, yra atsakingas d¢l kaltés Siuo atzvilgiu,

(f) nei tiesiogiai, nei netiesiogiai néra jpareigotas investuoti i pardavimo
skatinimag, jskaitant darant jnasus ] atstovaujamojo reklamos biudzeta arba
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reklamos ar pardavimo skatinimo veiklg, konkreCiai susijusig su sutarties
prekémis ar paslaugomis;

(g) nedaro rinkos investicijy ] jranga, patalpas, personalo mokymga arba reklama,
konkreciai susijusia su sutarties prekémis ar paslaugomis, pavyzdziui, ]
benzino saugojimo rezervuarg, reikalingg mazmeninei prekybai benzinu,
konkrec¢ia programing jranga, kuri draudimo agentams reikalinga draudimo
liudijimams parduoti, ar, kelioniy agenty, parduodanciy skrydziy bilietus ar
apgyvendinimg vieSbucCiuose, atveju, i reklama, susijusia su marSrutais ar
kelionés kryptimis, nebent Sias iSlaidas visiSkai padengia atstovaujamasis;

(h) toje pacioje produkto rinkoje nevykdo kitos atstovaujamojo reikalaujamos
veiklos pagal atstovavimo santykius (pvz., prekiy pristatymo), nebent uz visg
Sig veiklg atlygina atstovaujamasis.

Taciau, kai atstovas patiria vieng ar daugiau Siy gairiy 28-31 punktuose nurodyty
rizikos ar iSlaidy rasiy, atstovo ir atstovaujamojo susitarimas nebus laikomas
atstovavimo susitarimu. Rizikos klausimas turi buti vertinamas kiekvienu atveju
atskirai ir atsizvelgiant j tikraja ekonoming padéti, o ne i teising formg. Praktiniais
sumetimais rizikos analizé gali biiti pradéta nuo sutarciai budingos rizikos vertinimo.
Jeigu atstovas patiria su sutartimi susijusig rizika, kuri néra nereikSminga, to pakaks
nuspresti, kad atstovas yra nepriklausomas platintojas. Ir, prieSingai, jeigu atstovas
nepatiria jokios su sutartimi susijusios rizikos, reikés testi analiz¢ vertinant su rinkos
investicijomis susijusig rizikg. Galiausiai, jeigu atstovas nepatiria jokios su sutartimi
susijusios rizikos ir su rinkos investicijomis susijusios rizikos, gali biiti nagrinéjama
su kitomis reikalaujamomis veiklos rii§imis pagal atstovavimo santykius susijusi
rizika toje pacioje produkto rinkoje.

Atstovaujamasis gali taikyti jvairius metodus, kad padengty atitinkamg rizika, jei
tokie metodai uztikrina, kad atstovas neprisiima jokios arba prisiima tik
nereikSmingg Siy gairiy 28-31 punktuose nurodyty risiy rizikg. Pavyzdziui,
atstovaujamasis gali nuspresti kompensuoti tikslias patirtas i$laidas, padengti i$laidas
nustatyta vienkartine suma arba sumokéti atstovui nustatytg procenting pajamy,
gauty uz pagal atstovavimo susitarimg parduotas prekes ar paslaugas, dalj. Siekiant
uztikrinti, kad biity padengta visa atitinkama rizika, gali prireikti numatyti paprastg
biida, kuriuo atstovas galéty deklaruoti ir praSyti kompensuoti bet kokias iSlaidas,
virSijancias sutarta vienkarting suma arba nustatyta procenting dalj. Taip pat gali
prireikti, kad atstovaujamasis sistemingai stebéty bet kokius atitinkamy iSlaidy
pokycius ir atitinkamai koreguoty vienkarting sumg arba nustatytg procenting dalj.
Jeigu atitinkamos i$laidos kompensuojamos padengiant pagal atstovavimo susitarimg
parduoty produkty kainos procenting dalj, atstovaujamasis taip pat turéty atsizvelgti |
tai, kad atstovas gali patirti su atitinkama rinka susijusiy investiciniy islaidy net ir tuo
atveju, kai tam tikrg laikotarp; parduoda nedaug arba visai neparduoda. Tokias
i8laidas turi kompensuoti atstovaujamasis.

Nepriklausomas tam tikry tiekéjo prekiy ar paslaugy platintojas taip pat gali veikti
kaip to paties tiekéjo kity prekiy ar paslaugy atstovas, jei galima veiksmingai
apibrézti atstovavimo susitarime numatytg veiklg ir rizikg (pavyzdziui, dél to, kad ji
susijusi su prekémis ar paslaugomis, turiniomis papildomy funkcijy ar naujy
savybiy). Kad susitarimas biity laikomas atstovavimo susitarimu taikant 101
straipsnj, nepriklausomas platintojas turi buti i§ tikryjy laisvas sudaryti atstovavimo
susitarimg (pavyzdziui, atstovaujamasis neturi de facto primesti atstovavimo santykiy
grasindamas nutraukti arba pabloginti platinimo santykiy salygas) ir, kaip nurodyta
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Siy gairiy 28-31 punktuose, visg atitinkama rizika, susijusig su prekiy ar paslaugy,
kurioms taikomas atstovavimo susitarimas, pardavimu, jskaitant su rinka susijusias
investicijas, turi prisiimti atstovaujamasis.

Kai atstovas savo rizika imasi kitos veiklos to paties ar kity tiekéjy vardu, kyla
pavojus, kad atstovui nustatytos salygos, susijusios su jo atstovavimo veikla, turés
jitakos jo paskatoms ir apribos jo sprendimy priémimo laisve, kai jis parduoda
produktus vykdydamas savarankiska veiklg. Visy pirma, kyla pavojus, kad
atstovaujamojo kainy politika, taikoma pagal atstovavimo susitarima parduodamiems
produktams, turés jtakos atstovo ir (arba) platintojo paskatoms nepriklausomai
nustatyti kainas produktams, kuriuos jis parduoda kaip nepriklausomas platintojas.
Be to, derinant tarpininkavima ir nepriklausomg platinimg to paties tiekéjo vardu,
kyla sunkumy atskiriant investicijas ir sgnaudas, susijusias su tarpininkavimo
funkcija, jskaitant su rinka susijusias investicijas, nuo investicijy ir sgnaudy, susijusiy
tik su nepriklausoma veikla. Todél tokiais atvejais vertinimas, ar atstovavimo
santykiai atitinka Siy gairiy 28-31 punktuose nustatytas salygas, gali biiti ypac
sudétingas?®.

Siy gairiy 28-31 punktuose apibudinta rizika ypaé aktuali, jei atstovas vykdo kita
nepriklausomo platintojo veikla to paties atstovaujamojo vardu toje pacioje produkto
rinkoje. Atvirksc¢iai, §i rizika yra maziau tikétina, jei kita veikla, kurig atstovas vykdo
kaip nepriklausomas platintojas, yra susijusi su kita produkto rinka®’. Apskritai, kuo
maziau pakeiciami produktai, tuo maziau tikétina, kad tokia rizika gali atsirasti.
Produkty rinkose, kuriose yra produkty, neturinciy objektyviai skirtingy savybiy,
pavyzdziui, aukStesnés kokybés, naujy savybiy ar papildomy funkcijy, toks
atskyrimas yra sudétingesnis, todel gali kilti reikSminga rizika, kad atstovui gali
daryti jtakg atstovavimo susitarimo sglygos, visy pirma susijusios su kainy nustatymu
produktams, kuriuos jis platina savarankiskai.

Siekdamas nustatyti su rinka susijusias investicijas, kurios turi biiti kompensuojamos
sudarant atstovavimo susitarimg su vienu i§ nepriklausomy platintojy, kuris jau
veikia atitinkamoje rinkoje, atstovaujamasis turéty apsvarstyti hipoteting atstovo,
kuris dar nevykdo veiklos atitinkamoje rinkoje, situacija, kad jvertinty, kokios
investicijos yra svarbios veiklos, kuriai atstovas yra paskirtas, riiSiai. Vienintelés su
rinka susijusios investicijos, kuriy atstovaujamasis neprivaléty padengti, biity
iSimtinai susijusios su diferencijuoty produkty, kurie parduodami ne pagal
atstovavimo susitarimg, o platinami savarankiskai, pardavimu toje pacioje produkto
rinkoje, kitaip nei su rinka susijusios investicijos, reikalingos veiklai atitinkamoje
produkto rinkoje vykdyti, kurias atstovaujamasis turéty padengti visais atvejais. Taip
yra todé¢l, kad atstovas nepatirty su rinka susijusiy sgnaudy d¢l diferencijuoty
produkty, jei jis taip pat neveikty kaip nepriklausomas $iy produkty platintojas, be
produkty, kuriuos jis platina kaip atstovas, su sglyga, kad jis gali veikti atitinkamoje
rinkoje neparduodamas pirmyjy produkty. Jeigu atitinkamos investicijos jau buvo
nudévétos (pvz., investicijos ] su veikla susijusius baldus), kompensacija gali biiti
koreguojama proporcingai.

26

27

1975 m. gruodzio 16 d. Teisingumo Teismo sprendimas Coodperatieve Vereniging ,, Suiker Unie* UA ir
kiti/ Europos Bendrijy Komisija, sujungtos bylos 40-48, 50, 54-56, 111, 113 ir 114-73,
ECLL:EU:C:1975:174, 537-557 punktai.

2005 m. rugséjo 15 d. Pirmosios instancijos teismo (penktoji kolegija) sprendimas DaimlerChrysler
AG / Europos Bendrijy Komisija, T-325/01, ECLI:EU:T:2005:322, 100 ir 113 punktai.
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Pavyzdys, kaip galima paskirstyti iSlaidas, jei platintojas yra ir tam tikry to paties
tiekéjo produkty pardavimo atstovas.

Nepriklausomas platintojas parduoda produktus A, B ir C. Produktai A ir B priklauso
tai paciai produkto rinkai, kurig sudaro diferencijuoti produktai, pasizymintys
objektyviai skirtingomis savybémis. Produktas C priklauso kitai produkto rinkai.

Produkto B tiekéjas paprastai platina savo produktus naudodamasis nepriklausomy
platintojy paslaugomis. Taciau tam tikros to paties produkto, t.y. produkto A, kuris
pasizymi naujomis funkcijomis, rasies platinimui jis nori naudoti atstovavimo
susitarimg, kurj siiilo savo esamiems nepriklausomiems platintojams toje pacioje
produkto rinkoje, nereikalaudamas de jure ar de facto, kad jie sudaryty §j susitarima.

Kad atstovavimo susitarimas nepatekty | SESV 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj ir
atitikty Siy gairiy 28-31 punktuose nustatytas sglygas, atstovaujamasis turi padengti
visas atitinkamas investicijas  kiekvieno i§ produkty A ir B (o ne tik produkty A)
pardavimo veikla, nes jie priklauso tai paciai produkto rinkai. Pavyzdziui, visos
i8laidos, patirtos pritaikant ar jrengiant parduotuve, kad joje biity galima eksponuoti ir
parduoti produktus A ir B, greiiausiai yra susijusios su rinka. Taip pat tikétina, kad su
rinka susijusios iSlaidos, patiriamos mokant darbuotojus, kad jie galéty parduoti
produktus A ir B, ir i§laidos, susijusios su specialia sandéliavimo jranga, kurios gali
reikéti produktams A ir B. Sias atitinkamas investicijas, kurias jprastai turi atlikti
atstovas, kad patekty j rinka ir pradéty parduoti produktus A ir B, turéty padengti
atstovaujamasis, net jei konkretus atstovas jau yra jsitvirtings toje rinkoje kaip
nepriklausomas platintojas.

TaCiau atstovaujamasis neprivaléty padengti investicijy, skirty produkto C, kuris
nepriklauso tai paciai produkto rinkai, kaip produktai A ir B, pardavimui. Be to, jeigu
produkto B pardavimui reikalingos konkrecios investicijos, kurios néra biitinos
produkto A pardavimui (pvz., specialiis baldai arba darbuotojy mokymas), tokios
investicijos nebity svarbios, todél jy neturéty padengti atstovaujamasis, su salyga, kad
platintojas gali veikti atitinkamoje rinkoje, apimancioje produktus A ir B,
parduodamas tik produktg A.

Kalbant apie reklamg, investicijos ] pacig atstovo parduotuvés reklamag (o ne
konkreciai produkto A reklamg) biity naudingos tiek atstovo parduotuvei apskritai,
tiek produkty A, B ir C pardavimui, nors pagal atstovavimo susitarima parduodamas
tik produktas A. Todél Sios iSlaidos biity iS dalies svarbios vertinant atstovavimo
susitarimg tiek, kiek jos susijusios su produkto A, parduodamo pagal atstovavimo
susitarimg, pardavimu, taip pat biity svarbios bendrai produkty A ir B pardavimo
veiklai. Taciau reklaminés kampanijos, susijusios tik su produktais B arba C, i$laidos
nebiity svarbios, todél jy nereikéty padengti atstovaujamajam, su saglyga, kad
platintojas gali veikti atitinkamoje rinkoje parduodamas tik produkta A.

Tie patys principai taikomi investicijoms ] interneto svetaing ar interneting parduotuve,
nes dalis Siy investicijy nebtty svarbios, nes jos turéty biiti atlickamos neatsizvelgiant
1 produktus, parduodamus pagal atstovavimo susitarimg. Todé¢l bendrosios investicijos
] interneto svetainés dizaing neturéty buti kompensuojamos, jei pati svetainés struktiira
galéty biti naudojama ne tik atitinkamai produkto rinkai priklausantiems produktams
(pavyzdziui, produktams C arba apskritai ne tik produktams A ir B) parduoti. Taciau
investicijos, susijusios su produkty, priklausanciy atitinkamai produkto (t.y. ir
produkto A, ir produkto B) rinkai, pardavimo ar reklamos interneto svetaingje veikla,
buty svarbios. Todél, priklausomai nuo investicijy, reikalingy produktams A ir B
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(40)

(41)

reklamuoti ir parduoti interneto svetain¢je, dydzio, uzsakovas turéty padengti dalj
interneto svetainés arba internetinés parduotuvés sukiirimo iSlaidy. Bet kokios
konkrecios investicijos, skirtos tik produktui B reklamuoti ar parduoti, neturi buti
kompensuojamos, su salyga, kad platintojas gali veikti atitinkamoje rinkoje
parduodamas tik produkta A.

101 straipsnio 1 dalies taikymas atstovavimo susitarimams

Jei susitarimas atitinka salygas, kad biity laikomas atstovavimo susitarimu 101
straipsnio 1 dalies taikymo tikslais, atstovo atlieckama pardavimo ar pirkimo funkcija
yra atstovaujamojo veiklos dalis. Kadangi atstovaujamasis prisiima komercing ir
finansing rizika, susijusig su sutarties prekiy ar paslaugy pardavimu ir pirkimu, visi
atstovui taikomi jpareigojimai, susij¢ su atstovaujamojo vardu sudarytomis ir (arba)
suderétomis sutartimis, nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Bus
laikoma, kad atstovo prisiimami jsipareigojimai, iSvardyti §io punkto pabaigoje, yra
neatsiejama atstovavimo susitarimo dalis, nes S$ie jsipareigojimai yra susij¢ su
atstovaujamojo galimybe nustatyti atstovo veiklos, susijusios su sutarties prekémis ar
paslaugomis, apimtj. Tai butina, jei atstovaujamasis turi prisiimti rizika, susijusig su
sutartimis, kurias atstovaujamojo vardu sudaro ir (arba) dél kuriy derasi atstovas.
Taigi atstovaujamasis gali nustatyti komercing strategija, susijusig su:

(a) teritorijos, kurioje atstovas gali parduoti Sias prekes ar paslaugas, apribojimais;

(b) klienty grupiy, kurioms atstovas gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas,
apribojimais, arba

(c) kainomis ir sglygomis, kuriomis atstovas privalo parduoti ar pirkti sutarties
prekes ar paslaugas.

Priesingai, jeigu atstovas prisiima vienos ar keliy rusiy susijusig rizika, apibiidinta Siy
gairly 28-31 punktuose, atstovo ir atstovaujamojo susitarimas nelaikomas
atstovavimo susitarimu 101 straipsnio 1 dalies taikymo tikslu. Tokiomis
aplinkybémis atstovas bus laikomas nepriklausoma jmone, o atstovo ir
atstovaujamojo susitarimui, kaip ir bet kuriam kitam vertikaliajam susitarimui, bus
taitkoma 101 straipsnio 1 dalis. D¢l Sios priezasties VSBIR 1 straipsnio 1 dalies k
punkte paaiskinta, kad jmoné, kuri pagal susitarimg, kuriam taikoma 101 straipsnio 1
dalis, parduoda prekes ar paslaugas kitos jmonés vardu, yra pirkejas.

Net jei atstovas neprisiima jokios rizikos arba prisiima tik nereik§mingg Siy gairiy
28-31 punktuose apibiidinta rizika, jis iSliecka atskira nuo atstovaujamojo
nepriklausoma jmone, taigi nuostatos dél atstovo ir atstovaujamojo santykiy gali
pazeisti 101 straipsnio 1 dalj, neatsizvelgiant j tai, ar jos yra susitarimo,
reglamentuojancio sutarties produkty pardavimg ar pirkima, ar atskiro susitarimo
dalis. Tokioms nuostatoms gali biiti taikomas VSBIR, ypac jei tenkinamos VSBIR 5
straipsnyje nustatytos salygos, arba, be VSBIR, atskirais atvejais jos gali tenkinti 101
straipsnio 3 dalies sglygas, kaip apibiidinta Siy gairiy 8.1.2 skirsnyje. Pavyzdziui,
atstovavimo susitarimuose gali buti nuostata, pagal kurig atstovaujamajam
neleidziama paskirti kito atstovo tam tikros riiSies sandorio, pirkéjo arba teritorijos
atzvilgiu (iSimtinio atstovavimo nuostata), ir (arba) nuostata, pagal kurig atstovui
neleidziama dirbti jmoniy, konkuruojanc¢iy su atstovaujamuoju, atstovu arba
platintoju (nuostatos dél jsipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo). ISimtinio atstovavimo
nuostatos paprastai nesukelia antikonkurencinio poveikio. Taciau nuostatos dél
isipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo ir nuostatos dé¢l jsipareigojimo nekonkuruoti
pasibaigus terminui, susijusios su skirtingy prekiy Zenkly platintojy konkurencija,
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(43)

3.2.3.
(44)

3.3.
(45)

gali pazeisti 101 straipsnio 1 dalj, jei jos prisideda prie (kumuliatyvaus) ribojamojo
poveikio konkurencinéms galimybéms atitinkamoje rinkoje, kurioje yra
parduodamos arba perkamos sutarties prekés ar paslaugos (visy pirma zr. Siy gairiy
8.2.1 ir 6.2.2 skirsnius).

Atstovavimo susitarimas taip pat gali patekti j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj,
net jei atstovaujamajam tenka visa susijusi finansiné ir komerciné rizika, kai tokiu
susitarimu suteikiama galimybé sudaryti slapta susitarimg. Pavyzdziui, tai gali buti
atvejis, kai keli atstovaujamieji kartu turi tuos pacius atstovus, kitiems neleisdami
naudotis ty atstovy paslaugomis, arba kai jie naudojasi atstovy paslaugomis, kad
slapta susitarty dél rinkodaros strategijos arba tarpusavyje pasikeisty slapta rinkos
informacija.

Jei nepriklausomas platintojas taip pat veikia kaip to paties tiek¢jo tam tikry prekiy ar
paslaugy atstovas, turi buti grieztai vertinama, ar laikomasi Siy gairiy 34-37
punktuose nustatyty reikalavimy. Tai bitina, kad buty iSvengta piktnaudziavimo
tarpininkavimo sgvoka tais atvejais, kai tiekéjas 1S tikryjy nepradeda veikti
mazmeninés prekybos lygmeniu, priimdamas visus susijusius platinimo sprendimus
ir prisiimdamas visg susijusig rizikg pagal 28-31 punktuose nustatytus principus, o
nustato lengva buida kontroliuoti produkty, kuriuos galima itin pelningai perparduoti,
mazmenines kainas. Kadangi perpardavimo kainy palaikymas yra vienas i8
pagrindiniy apribojimy pagal VSBIR 4 straipsnj, kaip nurodyta Siy gairiy 6.1.1
skirsnyje, tiekéjai neturéty piktnaudziauti tarpininkavimo sgvoka, kad iSvengty SESV
101 straipsnio 1 dalies taikymo.

Tarpininkavimas ir interneto platformy ekonomika

Imonés, teikianCios internetines tarpininkavimo paslaugas, pagal VSBIR
priskiriamos tiekéjy kategorijai (taip pat zr. $iy gairiy 60—64 punktus), todél i$ esmés
negali biiti laikomos atstovais 101 straipsnio 1 dalies taikymo tikslais. Be to,
internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjai paprastai veikia kaip nepriklausomi
ekonomines veiklos vykdytojai, o ne kaip pardavéjy, kuriems jie teikia internetines
tarpininkavimo paslaugas, jmoniy dalis. Stiprus tinklo poveikis ir kiti interneto
platformy ekonomikos ypatumai gali prisidéti prie didelio sutarties Saliy dydzio ir
derybinés galios disbalanso ir lemti situacijg, kai sutarties prekiy ar paslaugy
pardavimo salygas ir komercing strategija nustato internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teikéjas, o ne prekiy ar paslaugy, kuriy atzvilgiu teikiamos tarpininkavimo
paslaugos, pardavéjai. Be to, internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjy
paslaugomis daznai lygiagreCiai naudojasi labai daug pardavéjy, todél jie negali
veiksmingai tapti kurios nors i§ pardavéjy jmoniy dalimi. Internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teikéjai taip pat paprastai vykdo reikSmingas su rinka susijusias investicijas,
pavyzdziui, | programing jranga, reklamg ir garantinio aptarnavimo paslaugas, o tai
rodo, kad Sioms jmonéms tenka didel¢ finansiné¢ ar komerciné rizika, susijusi su
sutartimis, dél kuriy deramasi pardavéjy, besinaudojanciy jy internetinémis
tarpininkavimo paslaugomis, vardu.

Subrangos susitarimai

1978 m. gruodzio 18 d. Komisijos praneSime dé¢l tam tikry subrangos sutarCiy,
susijusiy su EEB sutarties 85 straipsnio 1 dalimi, jvertinimo (toliau — PraneSimas dél
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4.1.
(46)

(47)

4.2.
(48)

subrangos)?® apibrézti subrangos susitarimai paprastai nepatenka j 101 straipsnio 1
dalies taikymo sritj. PraneSimas dé¢l subrangos toliau galioja ir jame pateikiama
daugiau informacijos apie Sios bendrosios taisyklés taikymg. Visy pirma, PraneSime
del subrangos teigiama, kad, kai rangovas nustato technologijy ar jrangos, kurig jis
teikia subrangovui, naudojimo apribojimus, S§ios technologijos ar jranga turi biti
biitinos tam, kad subrangovas galéty gaminti atitinkamus produktus®. Jame taip pat
paaiskinta Sios bendrosios taisyklés taikymo sritis, visy pirma tai, kad Kkiti
subrangovui nustatyti apribojimai paprastai patenka j 101 straipsnio taikymo sritj,
pavyzdziui, jsipareigojimas nevykdyti ar nenaudoti savo moksliniy tyrimy ir plétros
arba negaminti tre¢iosioms $alims*’.

VSBIR TAIKYMO SRITIS
VSBIR nustatyta apsaugos taisyklé

VSBIR 2 straipsnio 1 dalyje nustatyta bendroji iSimtis yra vertikaliesiems
susitarimams taikoma apsaugos taisyklé, kaip nustatyta VSBIR, su salyga, kad
tiekéjo ir pirkéjo atitinkamai uzimamos rinkos dalys atitinkamoje (-ose) rinkoje (-
ose) nevirija VSBIR 3 straipsnyje nustatyty riby (zr. iy gairiy 5.2 skirsnj)®!, o
susitarime néra nustatyty pagrindiniy apribojimy pagal VSBIR 4 straipsnj (zr. Siy
gairiy 6.1 skirsnj)*2. Si apsaugos taisyklé taikoma tol, kol Komisija arba valstybés
narés konkurencijos institucija (toliau — NKI) konkreciu atveju neatSaukia bendrosios
iSimties taikymo pagal Reglamento 1/2003 29 straipsnj (Zr. Siy gairiy 7.1 skirsnj).

VSBIR 2 straipsnio 1 dalyje taip pat nustatyta apsaugos taisyklé, kuri taikoma, kai
tiekéjas naudoja ta (-uos) patj (-Cius) susitarimg (-us) keliy rusiy prekéms ar
paslaugoms platinti. Tokiu portfelinio platinimo atveju vertikaliajam susitarimui
VSBIR taikomas tik toms prekéms ar paslaugoms, dél kuriy tenkinamos VSBIR
taikymo salygos. PrieSingai, 101 straipsnis taikomas tiems vertikaliesiems
susitarimams dél tokiy prekiy ar paslaugy, kuriems VSBIR netaikomas. Tai reiskia,
negalioja tokiy susitarimy neteisétumo prezumpcija.

Vertikaliyju susitarimy apibréztis

101 straipsnio 1 dalyje nurodyti imoniy susitarimai, jmoniy asociacijy sprendimai ir
suderinti veiksmai. Joje neskiriama, ar Sios jmonés veikia tame paciame, ar
skirtinguose gamybos ar platinimo grandinés lygmenyse. Taigi 101 straipsnio 1 dalis
taitkoma tiek horizontaliesiems susitarimams ir suderintiems veiksmams, tiek
vertikaliesiems susitarimams ir suderintiems veiksmams*3,

28

29

30
31

32
33

OL C 1, 19791 3, p. 2, kuriame subrangos susitarimai apibrézti kaip susitarimai, pagal kuriuos viena
jmon¢, vadinama ,,rangovu®, paveda kitai jmonei, vadinamai ,,subrangovu®, neatsizvelgiant j tai, ar deél
to, kad yra ar néra gavusi anks€iau uzsakyma i§ treCiosios Salies, gaminti prekes, teikti paslaugas ar
pagal rangovo nurodymus atlikti darba jo vardu.

Zr. Prane§imo dé¢l subrangos 2 punkta, kuriame pateikiami papildomi paaiskinimai, visy pirma dél
pramoninés nuosavybeés teisiy ir praktinés patirties naudojimo.

Zr. Pranesimo dél subrangos 3 punktg.

Kai virsijama 30 % rinkos dalies riba, nepreziumuojama, kad vertikalieji susitarimai patenka j 101
straipsnio 1 dalies taikymo sritj arba neatitinka 101 straipsnio 3 dalies salygy.

Dél neleistiny apribojimy ir VSBIR 5 straipsnio prasmés Zr. $iy gairiy 6.2 skirsnj.

Zr. Sprendimo Technique Miniére | Maschinenbau Ulm, 56/65, EU:C:1966:38, 240 punkta.
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4.2.1.
(D)

(52)

1965 m. kovo 2 d. Tarybos reglamentu Nr. 19/65/EEB dé¢l Sutarties 85 straipsnio 3
dalies taikymo tam tikroms susitarimy ir suderinty veiksmy ri§ims>*, su pakeitimais,
padarytais 1999 m. birzelio 10 d. Tarybos reglamentu (EB) Nr. 1215/1999°° (toliau —
Igaliojimy suteikimo reglamentas), Komisija, vadovaudamasi 101 straipsnio 3
dalimi, jgaliojama priimti reglamentus dé¢l iSimties taikymo vertikaliesiems
susitarimams ir suderintiems veiksmams.

Vadovaujantis Jgaliojimy suteikimo reglamento 1 ir 3 straipsniais, VSBIR 1
straipsnio 1 dalies a punkte vertikalusis susitarimas apibréztas kaip ,,dviejy arba
daugiau jmoniy, kuriy kiekviena, vykdydama susitarimg arba suderintus veiksmus,
veikia skirtingu gamybos arba platinimo grandinés lygmeniu, susitarimas arba
suderinti veiksmai, susij¢ su sglygomis, kuriomis Salys gali pirkti, parduoti arba
perparduoti tam tikras prekes arba paslaugas“*. Si apibréztis atspindi bent tris
pagrindinius reikalavimus, kurie toliau aptariami paeiliui.

Vienasaliai veiksmai nepatenka j VSBIR taikymo sritj

VSBIR taikomas vertikaliesiems susitarimams ir suderintiems veiksmams. Jis
netaikomas vienaSaliams jmoniy veiksmams. Tokiems vienasaliams veiksmams gali
buti taikomas Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 102 straipsnis (toliau — 102
straipsnis), kuriuo draudziama piktnaudZiauti dominuojancia padétimi’’. Kad
susitarimui biity taikomas 101 straipsnis, Salims pakanka pareiksti savo bendra
ketinimg veiksmus rinkoje vykdyti tam tikru biidu (vadinamasis ketinimy sutapimas).
Nesvarbu, kaip ketinimas bus pareikstas, jei tik pareiSkimas yra sgzininga Saliy
ketinimo iSraiSka.

Tuo atveju, jei néra aiSkaus susitarimo, kuriame biity iSreiksti sutampantys Saliy
ketinimai, Komisija, taikydama 101 straipsnj, turi jrodyti, kad viena Salis pritaria
kitos Salies vienaSaliSkai politikai. Vertikaliuosiuose susitarimuose pritarimas
konkreciai vienaSaliSkai politikai gali biiti pareikstas dviem budais.

(a) Pirma, apie aiSky pritarimg gali buti sprendziama 1§ jgaliojimy, kurie
suteikiami Salims i§ anksto parengtame bendrame susitarime. Jei i§ anksto
parengto tokio bendro susitarimo sglygose numatyta, kad véliau bus taikoma
tam tikra vienaSaliSka politika, arba Salis jgaliojama taikyti tokig politika, kuri
privaloma kitai Saliai, tuo remiantis gali btiti nustatomas kitos Salies pritarimas
tokiai politikai®®,

(b) Antra, jei yra numatomas pritarimas, reikia jrodyti, kad, pirma, viena Salis
aiskiai ar numanomai reikalauja kitos $alies bendradarbiavimo jgyvendinant jos
vienaSaliSkg politikg, ir, antra, kita Salis laikosi to reikalavimo praktiskai
jgyvendindama tg vienasaliska politika®®. Pavyzdziui, jei po to, kai tiekéjas
paskelbia apie vienaSaliSka tiekiamy prekiy kiekio sumazinimg, siekdamas
uzkirsti kelig lygiagreciai prekybai, platintojai i§ karto sumaZzina savo
uzsakymus ir nebevykdo lygiagrecCios prekybos — tokiu atveju platintojai

34
35
36

37

38
39

OL 36, 1965 3 6, p. 35.

OL L 148,1999 6 15, p. 1.

Kaip ir VSBIR 1 straipsnio 1 dalies a punkte, Siose gairése sgvoka ,,vertikalusis susitarimas® apima
vertikaliuosius suderintus veiksmus, jei nenurodyta kitaip.

Kita vertus, jei yra vertikalusis susitarimas, kaip apibrézta 101 straipsnyje, VSBIR ir §ios gairés nedaro
poveikio galimam lygiagreciam 102 straipsnio taikymui Siam vertikaliajam susitarimui.

Sprendimas Komisija / Volkswagen AG, C-74/04 P, EU:C:2006:460.

Sprendimas Bayer AG / Komisija, T-41/96, EU:T:2000:242.
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(35)
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4.2.3.
(57)

(58)

tyliuoju pritarimu pritaria tiekéjo vienaSaliSkai politikai. Taciau tokia iSvada
negali biiti daroma, jei platintojai toliau vykdo lygiagrecia prekyba arba ieSko
naujy lygiagrecios prekybos vykdymo budy.

Atsizvelgiant ] tai, kas iSdéstyta pirmiau, bendrosios pardavimo salygos, net jei jas
nustato viena S$alis, o kita Salis su jomis sutinka tyliai, yra susitarimas Sutarties 101
straipsnio 1 dalies taikymo tikslais*.

Imonés veikia skirtinguose gamybos ar platinimo grandinés lygmenyse

VSBIR taikomas dviejy ar daugiau jmoniy susitarimams ar suderintiems veiksmams,
neatsizvelgiant ] jy verslo modelj. Kadangi galutiniai vartotojai neveikia kaip
imones, VSBIR netaikomas vertikaliesiems susitarimams ar suderintiems veiksmams
su vartotojais.

Be to, kad susitarimas atitikty VSBIR 1 straipsnio 1 dalies a punkto apibrézty, jis turi
buti sudarytas jmoniy, kurios susitarimo tikslais veikia skirtingais gamybos ar

platinimo grandinés lygmenimis. Pavyzdziui, vertikalusis susitarimas egzistuoja

tuomet, kai viena i§ jmoniy gamina zaliava arba teikia paslaugg ir parduoda jg kitai
imonei, kuri ja naudoja kaip iSteklius. AnalogiSkai vertikalusis susitarimas yra
tuomet, kai, pavyzdziui, gamintojas parduoda produkta didmenininkui, kuris jj
perparduoda mazmenininkui.

Kadangi VSBIR 1 straipsnio 1 dalies a punkte pateiktoje apibréztyje nurodomas
konkretaus susitarimo tikslas, tai, kad viena susitarimo $alis veikia daugiau nei vienu
tiekimo ar platinimo grandinés lygmeniu, netrukdo taikyti VSBIR. Taciau, jei
susitarimus sudaro konkuruojanc¢ios jmonés, reikia atsizvelgti j VSBIR 2 straipsnio 4
dalj. Daugiau informacijos apie VSBIR 2 straipsnio 4 dalj zr. Siy gairiy 4.4.3
skirsnyje.

Susitarimai yra susije su prekiy ar paslaugy pirkimu, pardavimu ar perpardavimu

VSBIR 1 straipsnio 1 dalies a punkte nustatyta, kad tam, jog vertikalieji susitarimai
patekty 1 VSBIR taikymo sritj, jie turi biiti susij¢ su sglygomis, kuriomis tieké&jas ir
pirkéjas ,,gali pirkti, parduoti ar perparduoti tam tikras prekes ar paslaugas*.
Atsizvelgiant ] bendrg bendrosios iSimties reglamento tikslg uztikrinti teisinj tikruma,
VSBIR 1 straipsnio 1 dalies a punktas turi biiti aiSkinamas placiai, t. y. jis taikomas
visiems vertikaliesiems susitarimams, neatsizvelgiant j tai, ar jie susij¢ su tarpinémis
ar galutinémis prekémis ar paslaugomis. Tiek tiekiamos prekés ar teikiamos
paslaugos, tiek, tarpiniy prekiy ar paslaugy atveju, gaunamos galutinés prekés ar
teikiamos paslaugos yra laikomos sutarties prekémis ar paslaugomis VSBIR taikymo
atitinkamiems susitarimams tikslais.

Vertikaliesiems susitarimams interneto platformy ekonomikoje, jskaitant susitarimus,
sudarytus su internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjais, kaip nurodyta VSBIR 1
straipsnio 1 dalies d punkte, taikomas VSBIR 1 straipsnio 1 dalies a punktas. Tiek
internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikimas, tiek prekés ar paslaugos, dé¢l kuriy
sudaromi sandoriai, kuriuos jos palengvina, yra laikomi sutarties prekémis ar
paslaugomis VSBIR taikymo susitarimui, kuriuo remiantis teikiamos internetinés
tarpininkavimo paslaugos, ir susitarimui, kuriuo remiantis tiekiamos tarpinés prekés
ar teikiamos tarpinés paslaugos, tikslu.

40

Zr. Komisijos sprendimo AT.40182 Guess 97 punkta ir jame nurodytg nusistovéjusia teismy praktika.
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VSBIR netaikomas vertikaliesiems apribojimams, nesusijusiems su tam tikry
sutarties prekiy ar paslaugy pirkimo, pardavimo ir perpardavimo salygomis. Sie
susitarimai turi biiti vertinami individualiai, t. y. turi buti vertinama, ar jie konkrec¢iu
atveju patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj ir, jei taip, ar tenkinamos 101
straipsnio 3 dalyje nustatytos salygos. Pavyzdziui, VSBIR netaikomas jpareigojimui,
draudzian¢iam Salims vykdyti nepriklausomus mokslinius tyrimus ir plétra, kurj
Salys gal¢jo jtraukti j savo vertikalyjj susitarimg. Kitas pavyzdys susijes su nuomos
sutartimis. Nors VSBIR taikomas prekéms, kurios parduodamos ir jsigyjamos tam,
kad biity nuomojamos treciosioms Salims, jis netaikomas pa¢ioms nuomos sutartims,
nes tiekéjas nei prekiy, nei paslaugy neparduoda pirkéjui.

Vertikalieji susitarimai interneto platformy ekonomikoje

Vis svarbesnis vaidmuo platinant prekes ir paslaugas tenka interneto platformy
ekonomikai. Interneto platformy ekonomikoje veikiancios jmonés sudaro sglygas
versla vykdyti naujais bidais ir ne visus Siuos budus paprasta priskirti tam tikrai
kategorijai vartojant sgvokas, kurios paprastai siejamos su vertikaliais tiekéjy ir
platintojy santykiais fiziniuose sektoriuose.

Pagal VSBIR tiekimo ir platinimo grandinéje veikiancios jmonés skirstomos |
tiekéjus arba pirkéjus. Priklausomai nuo to, ar jmoné priskiriama vienai ar kitai
kategorijai, VSBIR gali biiti taikomas skirtingai, visy pirma Siose srityse:

(a) konkurenty tarpusavio vertikaliesiems susitarimams taikoma iSimtis pagal
VSBIR 2 straipsnio 4 dalj (Zr. $iy gairiy 4.4 skirsnj);

(b) rinkos dalys apskai¢iuojamos taikant VSBIR 3 straipsnio 1 dalyje nustatytas
ribas (Zr. $iy gairiy 5 skirsnj);

(c) VSBIR taikymas panaikinamas pagal VSBIR 4 straipsnj (Zr. $iy gairiy 6.1
skirsnj) ir

(d) VSBIR nustatytos apsaugos taisyklés netaikymas tam tikriems apribojimams
pagal VSBIR 5 straipsnj (zr. Siy gairiy 6.2 skirsnj).

I VSBIR jtrauktos tiekéjo (VSBIR 1 straipsnio 1 dalies d punkte) ir pirkéjo (VSBIR
1 straipsnio 1 dalies j punkte) sgvoky apibréztys. Siekiant suderinti Siy sgvoky
iSsamaus apibrézimo sunkumus su VSBIR tikslu uztikrinti kuo didesnj teisinj
tikruma, Siame straipsnyje apsiribojama paaiskinimu, kad tam tikry riiSiy jmonés
priskiriamos vienai ar kitai kategorijai.

VSBIR 1 straipsnio 1 dalies d punkte nustatyta, kad jmong, teikianti internetines
tarpininkavimo paslaugas, pagal VSBIR laikoma tiekéju. Tai reiskia, kad pagal
VSBIR numatyta tiekéjy ir pirkéjy atskyrimg jmoné negali kartu biti laikoma
pirkéju, kaip apibrézta VSBIR 1 straipsnio 1 dalies j punkte, atsizvelgiant | sandorij,
kurj ji padeda vykdyti. Be to, VSBIR 1 straipsnio 1 dalies d punkte paaiskinta, kad
internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjas yra tiekéjas pagal VSBIR, jskaitant
atvejus, kai jis yra sandorio, kurj jis padeda vykdyti, Salis. Tai reiSkia, kad, jei jmoné
teikia internetines tarpininkavimo paslaugas ir tod¢l patenka j VSBIR 1 straipsnio 1
dalies d punkte pateiktos apibrézties taikymo sritj, tokia jmoné neiSvengiamai
priskiriama tieke¢jams dél teikiamy internetiniy tarpininkavimo paslaugy, pavyzdziui,
tapdama sandorio, kurj ji padeda vykdyti, Salimi arba sutartyje numatydama, kad ji
yra pagal tokj sandorj tiekiamy prekiy ar teikiamy paslaugy pirkéja.

VSBIR 1 straipsnio 1 dalies d punkte pateikta internetiniy tarpininkavimo paslaugy
teikéjo apibréztis grindziama 2019 m. birZelio 20 d. Europos Parlamento ir Tarybos
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reglamento (ES) 2019/1150 dé¢l verslo klientams teikiamy internetiniy
tarpininkavimo paslaugy saziningumo ir skaidrumo didinimo*! (toliau— P2B
reglamentas) pateikta apibréztimi. Ji grindziama nuostata, kad jmoné, teikianti
internetines tarpininkavimo paslaugas, jas teikia sickdama sudaryti palankesnes
salygas tiesioginiams pardavejy ir pirkéjy arba pardavéjy ir vartotojy, kurie naudojasi
jos internetinémis tarpininkavimo paslaugomis, sandoriams. VSBIR 1 straipsnio 1
dalies d punktas grindziamas nuostata, kad internetiniy tarpininkavimo paslaugy
teikéjas paprastai teikia infrastruktiira, leidziancia imonéms susitikti ir sudaryti
sandorius su kitomis jmonémis ar vartotojais internetu, tac¢iau néra teisiSkai ar
faktiskai atsakingas uz jy sandorius.

VSBIR taikymo ribos
Mazmenininky asociacijos

VSBIR 2 straipsnio 2 dalyje 1 VSBIR taikymo sritj jtraukti tam tikras sglygas
tenkinan¢iy jmoniy asociacijy vertikalieji susitarimai, o visy kity asociacijy
sudarytiems vertikaliesiems susitarimams netaikoma apsaugos taisyklé. Tai reiSkia,
kad VSBIR apima vertikaliuosius susitarimus, sudarytus tarp asociacijos ir jos
atskiry nariy ar tarp asociacijos ir atskiry tiekéjy, tik jei visi nariai yra
mazmenininkai, prekes (o ne paslaugas) parduodantys galutiniams vartotojams, ir jei
kiekvieno atskiro asociacijos nario metiné apyvarta néra didesné¢ kaip 50 min.
EUR*. Tagiau, jei tik nedaugelio asociacijos nariy metiné apyvarta virsija
50 mln. EUR ribg ir jei bendra $iy nariy apyvarta sudaro maZziau kaip 15 % bendros
visy nariy apyvartos, tai paprastai nekeicia vertinimo pagal 101 straipsn;.

Imoniy asociacija gali sudaryti ir horizontaliuosius, ir vertikaliuosius susitarimus.
Horizontalieji susitarimai turi biti vertinami pagal Sutarties 101 straipsnio taikymo
horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams gairése (toliau — Horizontaliosios
gairés)* nustatytus principus. Jei atlikus tokj vertinimg padaroma i$vada, kad jmoniy
bendradarbiavimas pirkimo arba pardavimo srityje yra priimtinas, nes atitinka
konkreCias tose gairése nustatytas salygas, susijusias su pirkimo ir (arba)
komercinimo susitarimais, tiriant asociacijos sudarytus vertikaliuosius susitarimus su
atskirais tiekéjais ar atskirais nariais reikalingas tolesnis vertinimas pagal VSBIR
taisykles, visy pirma 3—5 straipsniuose nustatytas sglygas, ir Sias gaires. Pavyzdziui,
asociacijos nariy sudaryti horizontalieji susitarimai arba asociacijos priimti
sprendimai, kaip antai sprendimas reikalauti, kad nariai pirkty i$ asociacijos, arba
sprendimas nariams priskirti i§imtines teritorijas, pirmiausia turi biiti vertinami kaip
horizontalieji susitarimai. Tik jei atlikus tokj vertinimg darytina iSvada, kad
horizontalusis susitarimas néra antikonkurencinis, butina atlikti vertikaliyjy
asociacijos ir atskiry nariy arba asociacijos ir atskiry tiekéjy susitarimy vertinima.

Vertikalieji susitarimai, kuriuose yra nuostaty dél intelektinés nuosavybés teisiy
(INT)

VBER 2 straipsnio 3 dalyje nustatyta, kad vertikalieji susitarimai, kuriuose yra tam
tikry nuostaty, susijusiy su INT perleidimu ar naudojimu, gali patekti ;] VSBIR

41
2

43

OL L 186,2019 7 11, p. 57.

Metinés apyvartos virSutiné riba— 50 mln. EUR — grindziama 2003 m. geguzés 6 d. Komisijos
rekomendacijos dél labai mazy, mazyjy ir vidutiniy jmoniy apibrézimo (OL L 124, 2003 5 20, p. 39)
priedo 2 straipsnyje nustatyta MV] apyvartos virSutine riba.

OL C 11, 2011 1 14, p. 1; su pakeitimais, padarytais klaidy iStaisymu (OL C 33, 2011 2 2, p. 20). Tos
gairés netrukus bus perzifirétos.

22

LT



LT

(68)

(69)

(70)

(71)

taikymo sritj. PrieSingai, pagal VSBIR 2 straipsnio 3 dalj | VSBIR taikymo sritj
nepatenka visi kiti vertikalieji susitarimai, kuriuose yra nuostaty dél INT.

VSBIR taikomas vertikaliesiems susitarimams, kuriuose numatyta nuostaty dél INT,
kai tenkinamos Sios penkios salygos:

(a) Nuostatos dél INT turi biiti vertikaliojo susitarimo dalis, t.y. susitarimo su
salygomis, kuriomis Salys gali pirkti, parduoti arba perparduoti tam tikras
prekes ar paslaugas;

(b) INT turi buti perleistos pirkéjui arba pirkéjas turi jomis naudotis pagal
licencija;
(¢) nuostatos dé¢l INT neturi buiti pagrindinis susitarimo objektas;

(d) nuostatos dé¢l INT turi buti tiesiogiai susijusios su tuo, kad pirkéjas arba jo
klientai naudoja, parduoda arba perparduoda prekes ar paslaugas. Fran$izés
atveju, kai INT naudojimo tikslas yra rinkodara, prekes arba paslaugas platina
pagrindinis franSizés gavéjas arba gavejai ir

(e) nuostatose del INT, susijusiose su sutarties prekémis arba paslaugomis, neturi
biiti konkurencijos apribojimy, kuriy tikslas buty identiskas vertikaliyjy
apribojimy, kuriems pagal VSBIR iSimtis netaikoma, tikslui.

Tokiomis salygomis uztikrinama, kad VSBIR bity taikomas vertikaliesiems
susitarimams, kai prekiy ar paslaugy naudojimas, pardavimas arba perpardavimas
gali biiti efektyvesnis, nes pirkéjui yra perleistos INT arba suteikta teis¢ INT naudotis
pagal licencijg. Tai reiSkia, kad apribojimams, susijusiems su INT perleidimu arba
naudojimu, VSBIR gali biti taikomas tuomet, kai pagrindinis susitarimo objektas yra
prekiy ar paslaugy pirkimas arba platinimas.

IS pirmosios salygos aiSku, kad kontekstas, kuriame yra numatytos INT, yra
susitarimas pirkti arba platinti prekes arba susitarimas pirkti ar teikti paslaugas, bet
ne susitarimas, susij¢s su INT perleidimu arba licencijos INT suteikimu, kad buty
galima gaminti prekes, ar tikroji licenciné sutartis. Pavyzdziui, VSBIR netaikomas:

(a) susitarimams, kai viena Salis kitai Saliai perduoda recepta ir suteikia licencijas
gaminti gérimg pagal tg recepta;

(b) susitarimams, kai viena Salis suteikia kitai Saliai Sablong arba originalg ir
suteikia licencijg gaminti arba platinti kopijas;

(¢) prekiy zenklo arba simbolio tikrajai licencijai, suteikiamai prekiavimo tikslu;
(d) rémimo sutartims dél teisés reklamuoti save kaip oficialy renginio rémeja;

(e) autoriy teisiy licencijoms, pavyzdziui, transliavimo sutartims, susijusioms su
teise jrasyti ir (arba) transliuoti renginj.

IS antrosios salygos aiSku, kad VSBIR netaikomas, kai pirkéjas suteikia INT tiekéjui,
— nesvarbu, ar INT yra susijusios su gamybos, ar su platinimo biidu. VSBIR
netaikomas susitarimams dél INT perleidimo tiekéjui, kuriais nustatomi galimi
tieck¢jo pardavimo apribojimai. Tai reiSkia, kad visy pirma subranga, jskaitant
praktings patirties perdavimg subrangovui, nepatenka j VSBIR taikymo sritj (taip pat
zr. $iy gairiy 3.3 skirsnj). Taciau j VSBIR taikymo sritj patenka vertikalieji
susitarimai, pagal kuriuos pirkéjas tiekéjui perduoda tik specifikacijas, kuriose
aprasytos tiektinos prekeés arba teiktinos paslaugos.
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44.2.1.
(76)

4422.
(77)

(78)

(79)

IS trecCiosios salygos aisku, kad tam, jog biity taikomas VSBIR, pagrindinis
susitarimo objektas neturi buti INT perleidimas arba licencijos suteikimas.
Pagrindinis objektas turi buti prekiy ar paslaugy pirkimas, pardavimas arba
perpardavimas, o nuostatos dél INT turi padéti jgyvendinti vertikalyjj susitarima.

Pagal ketvirtajg saglyga reikalaujama, kad nuostatos del INT sudaryty pirkéjui arba jo
klientams geresnes salygas naudoti, parduoti arba perparduoti prekes ar paslaugas.
Paprastai licenciaras tiekia prekes arba teikia paslaugas naudojimo arba
perpardavimo tikslu, bet licenciatas gali jas jsigyti ir i8 tiek¢jo, kuris yra trecioji Salis.
Nuostatos dél INT paprastai susijusios su prekiy ar paslaugy rinkodara. Pavyzdziu
galéty buti franSizés sutartis, kai franSizés teisiy suteikéjas parduoda franSizés
gavejui prekes, kad Sis jas perparduoty, ir suteikia franSizés gavéjui licencijg naudotis
jo prekiy Zenklu bei praktine patirtimi parduodant prekes, arba kai koncentruoto
ekstrakto tiekéjas suteikia pirkéjui licencijg ekstraktg skiesti bei pilstyti j targ pries
parduodant jj kaip gérima.

Penktoji salyga pabrézia tai, kad nuostaty dél INT tikslas negali biiti toks pats kaip
pagrindiniy apribojimy, iSvardyty VSBIR 4 straipsnyje, arba kaip kurio nors
apribojimo, kuriam VSBIR, remiantis VSBIR 5 straipsniu, netaikomas(zr. Siy gairiy
6 skirsnj).

INT, susijusios su vertikaliyjy susitarimy jgyvendinimu pagal VSBIR 2 straipsnio 3
dalj, paprastai yra susijusios su trimis pagrindinémis sritimis: prekiy zenklais, autoriy
teis€émis ir praktine patirtimi.

Prekiy Zenklai

Prekiy Zenklo licencijos suteikimas platintojui gali biiti susijes su licenciaro produkty
platinimu tam tikroje teritorijoje. Jei tai yra iSimtiné licencija, susitarimas prilygsta
iSimtiniam platinimui.

Autoriy teisés

Autoriaus teisiy savininkas gali jpareigoti prekiy ar paslaugy, kurioms taikomos
autoriaus teisés (pvz., knygy ir programinés jrangos), perpardavéjus perparduoti
prekes, tik jei pirkéjas, nesvarbu, ar jis yra kitas perpardavéjas, ar galutinis
naudotojas, nepazeidzia autoriaus teisiy. Tokiam perpardavéjo jsipareigojimui, jei jis
1§ viso patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, tatkomas VSBIR.

Susitarimai, pagal kuriuos perparduoti tiekiamos programinés jrangos spausdintinés
kopijos, ir perpardavéjas nejgyja licencijos, suteikianCios kokias nors teises |
programing jrangg, o turi tik teis¢ perparduoti spausdintines kopijas, taikant VSBIR
yra laikomi perparduoti skirty prekiy tiekimo susitarimais. Tokio platinimo atveju
autoriaus teisiy savininkas programinés jrangos licencija perduoda tik programinés
jrangos naudotojui. Tai gali biti tokia licencija (angl. shrink wrap), kai salygos
jtrauktos j spausdintinés kopijos paketa, kurj atidarydamas galutinis naudotojas
patvirtina, kad sutinka su tomis salygomis.

Autoriaus teisiy turétojas gali jpareigoti aparatinés jrangos, kurioje jdiegta autoriaus
teisémis saugoma programiné jranga, pirkéjus nepazeisti autoriaus teisiy ir todél
nedaryti kopijy ir neperparduoti programinés jrangos arba nedaryti kopijy ir
nenaudoti programinés jrangos su kita aparatine jranga. Tokiems naudojimo
apribojimams, jei jie i§ viso patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, taikomas
VSBIR.
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4.4.2.3. Praktiné patirtis

(80)

(81)

(82)

FranSizés sutartys, iSskyrus pramoninés franSizés sutartis, yra akivaizdZziausias
pavyzdys, kai praktiné patirtis perduodama pirkéjui rinkodaros tikslu**. Fransizés
sutartys apima INT, susijusiy su prekiy Zenklais arba simboliais ir praktinés patirties
taikymu naudojant ir platinant prekes arba teikiant paslaugas, licencijas. Be INT
licencijos, paprastai franSizés teisiy suteik¢jas franSizés gavéjui visg sutarties
galiojimo laikotarp] teikia komercing ir techning pagalbg — vieSyjy pirkimy
paslaugas, mokymus, konsultacijas d¢l nekilnojamojo turto ir finansy planavimo.
Licencija ir teikiama pagalba yra neatskiriami verslo biido, kuriam taikoma fransize,
komponentai.

VSBIR taikomas franSizés sutarciy licencijavimui, jei tenkinamos visos penkios
gairiy 70 punkte iSvardytos salygos. Paprastai Sios salygos tenkinamos, nes pagal
dauguma fransSizés sutarciy, jskaitant pagrindines franSizés sutartis, franSizés teisiy
suteikéjas tiekia prekes arba teikia paslaugas, pirmiausia komercinés ar techninés
pagalbos paslaugas, franSizés gavéjui. INT padeda franSizés gaveéjui perparduoti
franSizes teisiy suteikejo arba jo paskirto tiekéjo tiekiamus produktus, arba panaudoti
tuos produktus ir parduoti galutines prekes ar paslaugas. Kai franSizés sutartys
susijusios tik (ar i§ esmes) su INT licencijavimu, jos nepatenka | VSBIR taikymo
srit], tatiau Komisija tokioms sutartims paprastai taikys VSBIR ir Siose gairése
nustatytus principus.

Toliau iSvardyti su INT susije¢ jsipareigojimai paprastai laikomi biitinais franSizés
teisiy suteike¢jo INT apsaugoti ir, jei jie patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo
srit], jiems taikomas VSBIR:

(a) franSizés gavéjo jsipareigojimas tiesiogiai arba netiesiogiai nedalyvauti
jokiame panaSiame versle;

(b) franSizés gavéjo isipareigojimas neigyti su konkuruojancios jmonés kapitalu
susijusiy finansiniy interesy, dél kuriy franSizés gavéjas jgyty galig daryti jtaka
tos jmonés ekonominei elgsenai,

(c) franSizés gavéjo jsipareigojimas treCiosioms Salims neatskleisti franSizés teisiy
suteikéjo praktinés patirties, kol ji néra vieSai zinoma;

(d) franSizés gavéjo jsipareigojimas perduoti franSizés teisiy suteikéjui bet kokig
patirt], jgyta naudojant fransize, ir suteikti fransizés teisiy suteikéjui bei kitiems
franSizés gaveéjams neiSimting licencija naudotis praktine patirtimi, kylancia 18
tos patirties;

(e) franSizés gavejo jsipareigojimas informuoti franSizés teisiy suteikéja apie
licencijuoty INT pazeidimus, imtis teisiniy veiksmy pazeidéjy atzvilgiu arba
padéti franSizés teisiy suteikéjui vykdyti bet kokius teisinius veiksmus pries
pazeidéjus;

(f) franSizés gavéjo jsipareigojimas nesinaudoti franSizés teisiy suteikéjo
licencijuota praktine patirtimi kitu tikslu nei franSizés naudojimas;

(g) franSizés gavéjo jsipareigojimas be franSizés teisiy suteikéjo sutikimo
neperduoti pagal franSizés sutartj jgyty teisiy ir jsipareigojimy.

44

43-45 punktai pagal analogija taikomi kity riiSiy platinimo susitarimams, pagal kurivos didelé tiekéjo
praktinés patirties dalis perduodama pirkéjui.
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(84)
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Vertikalieji konkurenty susitarimai

Pagal VSBIR 2 straipsnio 8 dalj (daugiau informacijos apie ja pateikta Siy gairiy 4.5
skirsnyje) VSBIR netaikomas vertikaliesiems susitarimams, jei jy dalykas patenka j
bet kurio kito bendrosios iSimties reglamento taikymo sritj, nebent tokiame
reglamente numatyta kitaip, taciau VSBIR 2 straipsnio 4 dalies pirmuoju sakiniu taip
pat aiSkiai nustatyta, kad konkuruojan¢iy jmoniy sudarytiems vertikaliesiems
susitarimams VSBIR netaikomas, nebent vertikalieji susitarimai patenka ; VSBIR 2
straipsnio 4 dalies a ir b punktuose nustatyty i§imciy taikymo sriti. Taigi konkurenty
vertikalieji susitarimai, kuriems netaikomas VSBIR, turi buti vertinami pagal
Horizontaligsias gaires, jskaitant rekomendacijas del keitimosi informacija, kai
konkuruojanc¢ios jmonés sudaro vertikaliuosius susitarimus. Jeigu vertikalusis
susitarimas patenka ] VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a arba b punkte nustatytos iSimties
taikymo srit] ir jame nenumatytas horizontalusis konkurencijos ribojimas d¢l tikslo,
Sis susitarimas turi buti vertinamas tik pagal $ias gaires.

VSBIR 1 straipsnio 1 dalies ¢ punkte konkuruojanti jmoné¢ apibréziama kaip esamas
arba galimas konkurentas. Dvi jmonés laikomos esamomis konkurentémis, jei jos
veikia toje pacioje atitinkamoje (produkto ir geografingje) rinkoje. Imoné laikoma
galima kitos jmonés konkurente, jei, nesant susitarimo, nedaug bet nuolat didéjant
santykinéms kainoms per trumpg (paprastai ne ilgesnj kaip vieneriy mety) laikotarpj
tokia jmon¢ greiciausiai padaryty biitinas papildomas investicijas arba patirty kity
bitiny keitimo sanaudy, kad patekty j atitinkama rinka, kurioje veikia kita jmoné. Sis
vertinimas turi biiti grindZiamas realiomis aplinkybémis, atsizvelgiant | rinkos
struktiirg ir ekonomines bei teisines jos veiklos aplinkybes. Tai reiskia, kad
nepakanka tik teorinés galimybés patekti j rinka. Turi buti realiy ir konkreciy
galimybiy Siai jmonei patekti j rinkg be jokiy nejveikiamy kliti¢iy. PrieSingai,
nebiitina patikimai jrodyti, kad tokia jmon¢ i§ tikryjy pateks j atitinkamg rinkg ir, a
fortiori, kad ji véliau galés joje iSsilaikyti.*

Platintojas, kuris teikia gamintojui specifikacijas gaminti tam tikras prekes su
platintojo prekiy zenklu, neturi biiti laikomas tokiy jo prekiy Zenklg turinciy prekiy
gamintoju, taigi ir gamintojo konkurentu. Todél VSBIR 2 straipsnio 1 dalyje
nustatyta iSimtis taikoma platintojo, parduodancio tokias trecCiosios Salies pagamintas
savo prekiy zenklo prekes, ir prekiy zenklu pazyméty prekiy tiekéjo susitarimams
toje pacioje atitinkamoje rinkoje. PrieSingai, platintojai, kurie patys gamina prekes,
zymimas jy prekiy Zenklu, laikomi gamintojais. Tai reiskia, kad VSBIR 2 straipsnio
1 dalyje nustatyta iSimtis netaikoma tokiy platintojy ir prekiy Zenklu pazymeéty
prekiy tiekéjy susitarimams toje pacioje atitinkamoje rinkoje. Todél tokie susitarimai
turi biiti vertinami pagal Horizontaligsias gaires.

VSBIR 2 straipsnio 4 dalies antrame sakinyje nustatytos dvi bendrosios taisykleés,
kad vertikaliesiems konkurenty susitarimams netaikoma VSBIR nustatyta apsaugos
taisykle, iSimtys. Abi iSimtys, t. y. VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a ir b punktai, yra
susijusios su dvejopo platinimo susitarimais tarp prekiy ar paslaugy tiekéjo, kuris

45

Zr. Komisijos pranesimo dél atitinkamos rinkos apibrézimo Bendrijos konkurencijos teisés tikslams
(toliau — Komisijos praneSimas dél atitinkamos rinkos apibrézimo) (OL C 372, 1997 12 9, p. 5) 20-24
punktus. Komisijos pranesimas dél atitinkamos rinkos apibrézimo bus netrukus perzitrétas. Taip pat zr.
tryliktosios Komisijos ataskaitos dél konkurencijos politikos 55 punkta ir Teisingumo Teismo
sprendimo  Generics (UK) Ltd ir kiti/ Competition and Markets Authority, C-307/18,
ECLLLEU:C:2020:52, 3645 punktus; Teisingumo Teismo sprendimo H. Lundbeck A/S ir Lundbeck
Ltd / Europos Komisija, ECLI:EU:C:2021:243, 54-57 punktus.
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taip pat veikia maZzmeningje rinkoje, ir jo platintojy. Paprastai tai atvejai, kai tickéjas
daugiausia veikia pradinés grandies rinkoje, o mazmeningje rinkoje vykdo ribota
papildomg veiklg. Tais atvejais, kai tiek¢jo ir pirkéjo bendra rinkos dalis atitinkamoje
rinkoje mazmeninés prekybos lygmeniu nevirsija [10] %, mazai tikétina, kad gali
kilti horizontaliyjy problemy, o bet koks galimas poveikis horizontaliajai
konkurencijai tarp Saliy mazmeninés prekybos lygmeniu laikomas maziau svarbiu
nei galimas Saliy vertikaliojo susitarimo poveikis bendrai konkurencijai tiekimo ar
platinimo lygmeniu.

Todé¢l konkurenty vertikaliajam susitarimui, kuriam taikomi VSBIR 2 straipsnio 4

.....

tenkinamos $ios sglygos:

(a) susitarimo dalykas nepatenka i kito bendrosios iSimties reglamento taikymo
srit], kaip nustatyta VSBIR 2 straipsnio 8 dalyje;

(b) bendra tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalis atitinkamoje rinkoje mazmeninés
prekybos lygmeniu nevirSija [10] %, taigi konkurencija néra reikSmingai
ribojama, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje*®, o susitarime néra
pagrindiniy apribojimy pagal VSBIR 4 straipsnj;

(¢) tenkinamos VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a arba b punkty salygos ir

(d) susitarime néra horizontaliyjy konkurencijos apribojimy dé¢l tikslo, kaip
nustatyta VSBIR 2 straipsnio 6 dalyje.

Si igimtis taikoma visiems neabipusio vertikaliojo susitarimo aspektams ir bet
kokiems horizontaliesiems apribojimams dél poveikio, jskaitant apribojimus,
atsirandancius dél konkuruojanciy jmoniy keitimosi informacija. Horizontaliesiems
konkurencijos apribojimams dél tikslo netaikomos VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a
arba b punktuose nustatytos i§imtys*’. Ar susitarimas gali biiti laikomas dvejopo
platinimo susitarimu VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a arba b punkty taikymo tikslais,
turéty buti aiSkinama siaurai dél Sios nuostatos iSimtinio pobiidZio.

VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a punkte nustatyta iSimtis susijusi su atvejais, kai
tiekéjas yra gamintojas, didmenininkas arba importuotojas ir kartu prekiy platintojas,
o pirkéjas yra tik platintojas, kuris nekonkuruoja su gamintoju pradinés grandies
lygmeniu.

VSBIR 2 straipsnio 4 dalies b punkte nustatyta iSimtis taikoma tais atvejais, kai
tiek¢jas yra paslaugy teikéjas, veikiantis keliais prekybos lygmenimis, o pirkéjas
veikia tik mazmeninés prekybos lygmeniu ir nekonkuruoja su tiekéju prekybos
lygmeniu, kuriuo jis perka sutarties paslaugas.

VSBIR 2 straipsnio 5 dalyje nustatyta, kad vertikaliajam susitarimui tarp
konkuruojanciy jmoniy, kuriy bendra rinkos dalis mazmeninés prekybos lygmeniu

.....

tenkinamos $ios sglygos:

(a) susitarimo dalykas nepatenka i kito bendrosios iSimties reglamento taikymo
srit], kaip nustatyta VSBIR 2 straipsnio 8 dalyje;

46
47

De minimis pranesimo 8 punktas.
Zr. Teisingumo Teismo sprendimo Expedia Inc./ Autorit¢ de la concurrence ir kt.,
ECLIL:EU:C:2012:795, 37 punkta.
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(b) laikomasi VSBIR 3 straipsnyje nustatytos rinkos dalies ribos ir susitarime néra
pagrindiniy apribojimy pagal VSBIR 4 straipsnj;

(c) tenkinamos VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a arba b punkty salygos;

(d) bet koks Saliy keitimasis informacija atitinka atitinkamg Horizontaliyjy gairiy
skyriy, kuriame aptariamas keitimosi informacija konkurencinis vertinimas, ir

(e) susitarime néra horizontaliyjy konkurencijos apribojimy dél tikslo, kaip
nustatyta VSBIR 2 straipsnio 6 dalyje.

VSBIR 2 straipsnio 7 dalyje nustatyta, kad internetiniy tarpininkavimo paslaugy
teikéjams, kaip apibrézta VSBIR 1 straipsnio 1 dalies d punkte, atlickantiems miSrig
funkcija, t.y. teikiantiems internetines tarpininkavimo paslaugas ir parduodantiems
prekes ar paslaugas, kai konkuruojama su jmonémis, kurioms jie teikia tokias
paslaugas, negali buti taikomos dvejopo platinimo iSimtys. Kadangi tokig miSrig
funkcijg atliekan¢iy internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjy mazmeninés
prekybos veikla paprastai kelia nemazy horizontaliyjy problemy, jie neatitinka
dvejopo platinimo iSimties, kuri bet kokiu atveju turi buti aiSkinama siaurai, esmes.
D¢l tos pacios priezasties VSBIR netaikomas jokiam apribojimui, susijusiam su
internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikimo treCiosioms Salims apimtimi ar
salygomis. Tai taikoma ne tik apribojimams, kurie numatyti susitarime su
internetiniy tarpininkavimo paslaugy pirkéju, bet ir susitarimams dél misrig funkcija
atliekancio internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjo parduodamy prekiy ar
paslaugy pirkimo.

Vertikalieji susitarimai su miSrig funkcijg atliekanciais internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teik¢jais turi buti vertinami kiekvienu konkreciu atveju, visy pirma
atsizvelgiant i §ias gaires (Zr. $iy gairiy 8 skirsnj) ir Horizontaligsias gaires. Sis
vertinimas turi apimti visus misrig funkcijg atliekanciy internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teikéjy ir jmoniy, kurioms jie teikia internetines tarpininkavimo paslaugas,
santykiy aspektus, jskaitant, pavyzdziui, bet kokj jy keitimasi informacija.

Rysys su kitais bendrosios iSimties reglamentais

Kaip paaiskinta Siy gairiy 4.1 ir 4.2 skirsniuose, VSBIR taikomas skirtingais
gamybos ar platinimo grandinés lygmenimis veikian¢iy jmoniy susitarimams,
susijusiems su sglygomis, kuriomis Salys gali pirkti, parduoti ar perparduoti tam
tikras prekes ar paslaugas. Tokie vertikalieji susitarimai vertinami tik pagal VSBIR ir
Sias gaires, neatsizvelgiant | tokio vertinimo rezultatus. Jiems bus taikoma VSBIR
nustatyta apsaugos taisyklé, jei nevirSijamos rinkos daliy ribos ir jei susitarimuose
néra jokiy pagrindiniy apribojimy.

Taciau VSBIR 2 straipsnio 8 dalyje nustatyta, kad VSBIR , netaikomas
vertikaliesiems susitarimams, kuriems taikomas bet kuris kitas bendrosios iSimties
reglamentas, nebent tokiame reglamente numatyta kitaip“. Todél svarbu i§ pat
pradziy patikrinti, ar vertikalusis susitarimas patenka j bet kurio kito bendrosios
iSimties reglamento taikymo sritj. Pavyzdziui, kaip nustatyta VSBIR 2 straipsnio 4
dalyje, konkuruojanciy jmoniy sudaryti vertikalieji susitarimai i§ esmés nepatenka ]
VSBIR taikymo sritj ir turi biiti vertinami pagal horizontaliesiems susitarimams
taikomas taisykles. VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a ir b punktuose nustatytos Sio
principo iSimtys, kurios turi biiti aiSkinamos kartu su VSBIR 2 straipsnio 5 dalimi, jei
virsijama VSBIR 2 straipsnio 4 dalies a ir b punktuose nustatyta rinkos dalies riba,
bet nevirdijama VSBIR 3 straipsnyje nustatyta rinkos dalies riba. Siomis nuostatomis
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atsizvelgiama ] tai, kad dvejopo platinimo susitarimy poveikis rinkai ir galimos
konkurencijos problemos gali biiti panasios i horizontaliyjy susitarimy poveik].

Todél VSBIR netaikomas vertikaliesiems susitarimams, kuriems taikomi toliau
nurodyti bendrosios iSimties reglamentai arba bet kokie biisimi bendrosios iSimties
reglamentai, susij¢ su tolesniuose papunkc¢iuose nurodyty riSiy susitarimais, nebent
atitinkamame reglamente biity numatyta kitaip:

— 2014 m. kovo 21 d. Komisijos reglamentas (ES) Nr. 316/2014 dé¢l Sutarties dél
Europos Sgjungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo technologijy
perdavimo susitarimy kategorijoms*;

— 2010 m. gruodzio 14 d. Komisijos reglamentas (ES) Nr.1217/2010 del
Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo tam
tikry risiy moksliniy tyrimy ir technologijy plétros susitarimams*’;

— 2010 m. gruodzio 14 d. Komisijos reglamentas (ES) Nr. 1218/2010 dé¢l
Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 3 dalies taikymo tam
tikry riisiy specializacijos susitarimams>’.

VSBIR taip pat netaikomas Horizontaliosiose gairése nurodytoms konkurenty
susitarimy raiSims, nebent atitinkamame Horizontaliyjy gairiy skyriuje numatyta
kitaip.

VSBIR taikomas vertikaliesiems susitarimams, susijusiems su varikliniy transporto
priemoniy atsarginiy daliy pirkimu, pardavimu ar perpardavimu ir varikliniy
transporto priemoniy remonto bei techninés priezitiros paslaugy teikimu. Tokiems
susitarimams VSBIR taikomas tik tuo atveju, jei, be VSBIR nustatyty iSimties
taikymo salygy, jie atitinka papildomus 2010 m. geguzés 27 d. Komisijos reglamento
(ES) Nr.461/2010 dél Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio 3
dalies taikymo tam tikry r@Siy vertikaliesiems susitarimams ir suderintiems
veiksmams varikliniy transporto priemoniy sektoriuje ir prie jo pridedamy gairiy
reikalavimus.

Pagrindinés platinimo sistemy rasys

Tiekéjas gali nevarzomai kurti platinimo sistema savo nuozitra. Pavyzdziui, tiekéjas
gali pasirinkti vertikaligja integracija, t.y. parduoti savo prekes ar paslaugas
tiesiogiai galutiniams naudotojams arba platinti jas per vertikaliai integruotus
platintojus, kurie yra susijusios jmonés pagal VSBIR 1 straipsnio 2 dalj. Tokia
platinimo sistema susijusi tik su vienos konkre¢ios jmonés vidaus struktiira, todél jai
netaikoma 101 straipsnio 1 dalis.

Tiekéjas taip pat gali nuspresti paskirti nepriklausomus platintojus. Tuo tikslu
tiekéjas gali sukurti vieng ar keliy kity platinimo sistemy derinj. Labiausiai
paplitusios yra iSimtinio platinimo, pasirinktinio platinimo ir franSizés sistemos.
Kadangi vertikalieji susitarimai, reikalingi tokioms platinimo sistemoms sukurti,
sudaromi tarp nepriklausomy jmoniy, jie gali patekti ; 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj ir jiems gali biiti taitkomas VSBIR arba individualioji iSimtis pagal 101
straipsnio 3 dalj, jei tenkinamos atitinkamos salygos.

48
49
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OL L 93,2014 3 28, p. 17.
OL L 335,2010 12 18, p. 36.
OL L 335,2010 12 18, p. 43.

29

LT



LT

46.1.
4.6.1.1.
(100)

(101)

(102)

(103)

(104)

(105)
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Isimtinio platinimo sistemos
ISimtinio platinimo sistemy apibréztis

ISimtinio platinimo sistemoje tiekéjas tam tikrg teritorijg arba klienty grupe priskiria
iSimtinai vienam pirkéjui ar ribotam jy skaiciui ir (arba) pasilieka ja sau, ribodamas
savo kity pirkéjy Sajungoje aktyvy pardavimg toje iSimtin€je teritorijoje arba tai
isimtinei klienty grupei®'.

Tiekéjai daznai pasitelkia §io tipo sistema, kad paskatinty platintojus atlikti
finansines ir nefinansines investicijas, reikalingas jy prekiy zZenklui plétoti
teritorijoje, kurioje jis néra gerai zinomas, arba parduoti naujg produktg tam tikroje
teritorijoje ar tam tikrai klienty grupei, arba padidinti platintojy veiklos orientavima |
tam tikrg produkta (pvz., specialiomis rinkodaros ar eksponavimo priemonémis). D¢l
iSimtinai jiems skirtos teritorijos ar klienty grupés dydzio ir iSimtiniy teisiy teikiamos
apsaugos platintojai siekia uZzsitikrinti tam tikrg verslo apimtj ir pelninguma, kuris
pateisinty jy investicijas.

Vadovaujantis Sia logika, tam tikrai teritorijai arba klienty grupei turéty buti
skiriamas tik vienas arba keli iSimtiniai platintojai (t.y. bendra iSimtiné teise).
ISimtinis platinimas neturi buti pasitelkiamas siekiant apsaugoti didel} skaiciy
platintojy nuo konkurencijos uz i§imtinés teritorijos riby, nes tai lemty vidaus rinkos
suskaidyma. Siuo tikslu paskirtyjy platintojy skaiGius turéty bati nustatomas
proporcingai priskirtai teritorijai arba klienty grupei taip, kad buty uztikrinta tam
tikra verslo apimtis, kuri apsaugoty jy investicijas.

Paskirtieji platintojai yra apsaugoti nuo kity tiekéjo pirkéjy aktyvaus pardavimo
iSimtinéje teritorijoje arba iSimtinei klienty grupei. Kai tiekéjas iSimting teritorija
arba klienty grupe paskiria daugiau nei vienam platintojui, visi Sie platintojai
naudojasi ta pacia apsauga nuo aktyvaus kity pirkéjy pardavimo, o aktyvus ir
pasyvus pardavimas tarp Siy platintojy negali biiti ribojamas.

ISimtiniam platinimui skirtuose vertikaliuosiuose susitarimuose turéty biiti apibrézta
platintojams iSimtinai priskiriamos teritorijos arba klienty grupés apimtis. ISimtiné
teritorija gali apimti valstybés narés teritorija arba mazesn¢ ar didesn¢ teritorija.
ISimting klienty grupe galima apibrézti, pavyzdziui, pagal klienty profesija arba
pagal konkreCiy klienty, atrinkty remiantis vienu ar keliais objektyviais kriterijais,
sarasa. Priklausomai nuo ty kriterijy, klienty grup¢ gali sudaryti vienas klientas.

Kai teritorija arba klienty grupé dar néra iSimtinai priskirta vienam ar keliems
platintojams, tiekéjas gali pasilikti tokig teritorijg arba klienty grupe¢ sau ir apie tai
turéty informuoti kitus savo platintojus. Tai nereiSkia, kad tiek¢jas rezervuotoje
teritorijoje arba rezervuotos klienty grupés atzvilgiu vykdyty komercing veikla, nes
tiekéjas gali juos pasilikti sau, kad ateityje galéty paskirti kitiems platintojams.

101 straipsnio taikymas iS§imtinio platinimo sistemoms

Platinimo sistemoje, kurioje tiekéjas iSimtinai priskiria teritorijg arba klienty grupe
vienam ar keliems pirkéjams, pagrindiniai galimi konkurencijos pavojai yra rinkos
suskaidymas, kuris gali palengvinti kainy diskriminacijg, ir sumaZz&jusi to paties
prekiy Zenklo platintojy konkurencija, ypac¢ tuomet, kai iSimtinés teisés suteikiamos
vienam subjektui. Kai dauguma, visi arba stipriausi rinkoje veikla vykdantys tiekéjai
taiko iS§imtinio platinimo sistema, tai taip pat gali susilpninti skirtingy prekiy Zenkly
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platintojy konkurencijg ir sudaryti sglygas slaptiems susitarimams tiek tiekejy, tiek
platinimo lygmeniu. Galiausiai dé¢l iSimtinio platinimo gali biiti ribojamos kity
platintojy konkurencinés galimybés, taigi, ir mazinama to paties prekiy zenklo
platintojy konkurencija platinimo lygmeniu.

Pagal VSBIR iSimtinio platinimo susitarimams taikoma iSimtis, kai ir tiekéjo, ir
pirkéjo rinkos dalis nevirsija 30 %, ir kai juose néra nustatyta jokiy pagrindiniy
apribojimy. ISimtinio platinimo susitarimui vis tiek gali biiti taikoma VSBIR
nustatyta apsaugos taisykle, jei jis derinamas su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais
apribojimais, pavyzdziui, jsipareigojimu nekonkuruoti, kuris taikomas ne ilgiau kaip
penkerius metus, privalomo kiekio nustatymu arba iSimtiniu pirkimu. Taciau, kai
iSimtiniy platintojy skai¢ius néra nedidelis ir nustatomas proporcingai priskiriamai
teritorijai ar klienty grupei taip, kad bty uZztikrinta tam tikra verslo apimtis, kuri
apsaugoty jy investicijas, mazai tikétina, kad tokia platinimo sistema didins
veiksminguma. Kai antikonkurencinis poveikis yra reik§mingas, tikétina, kad VSBIR
taikymas bus atSauktas.

Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiama informacija apie iSimtinio platinimo
susitarimy, kai rinkos dalis virSija 30 %, vertinima atskirais atvejais.

ISimtinio platinimo sistemos vertinimui svarbus platintojy, kuriems iSimtinai priskirta
teritorija arba klienty grupés, skaicius. Kuo didesnis platintojy skaicius, tuo maziau
sumazéja to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencija, taciau ir maZzesné tikimybe,
kad iSimtiniai platintojai bus suinteresuoti investuoti, kad biity plétojamas tas prekiy
zenklas ir skatinamas tiekéjo produkto (-y) pardavimas.

Tiekéjo ir jo konkurenty padétis rinkoje yra ypac¢ svarbi, nes to paties prekiy zenklo
platintojy konkurencijos praradimas kels problemy tik tuo atveju, kai skirtingy prekiy
zenkly platintojy konkurencija bus nedidelé. Kuo stipresné tiekéjo padétis, ypac
vir$ijus 30 % riba, tuo didesné tikimybe, kad skirtingy prekiy zenkly platintojy
konkurencija yra silpna, ir tuo didesnis pavojus konkurencijai, kurj kelia sumazéjusi
to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencija.

Tiekéjy konkurenty padétis gali biiti dvejopos svarbos. Jeigu yra stipriy konkurenty,
tai dazniausiai reiskia, kad bet kokj to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencijos,
kuri gali biiti ypa¢ svarbi vienintelio platintojo atveju, sumazéjimg nusveria
pakankama skirtingy prekiy zenkly platintojy konkurencija. Taciau, jeigu konkurenty
skaicius rinkoje yra gana nedidelis, o jy padétis rinkoje, vertinant pagal rinkos dalj,
pajégumus ir platinimo tinkla, yra gana pana$i, kyla slapty susitarimy ir (arba)
konkurencijos sumazéjimo pavojus. D¢l to paties prekiy Zenklo platintojy
konkurencijos praradimo Sis pavojus gali padidéti, ypa¢ kai keli tiekejai taiko
panasias platinimo sistemas. D¢l daugeriopo iSimtinio platinimo, t. y. kai keli tiekéjai
tam tikroje teritorijoje paskiria tg (-uos) pati (-Cius) iSimtinj (-ius) platintoja (-us),
gali dar labiau padidéti slapty susitarimy ir (arba) konkurencijos sumazéjimo tiek
tiekéjy, tiek platintojy lygmeniu pavojus. Kai vienam ar keliems platintojams
suteikiama iSimtiné teisé platinti du arba daugiau svarbiy konkuruojanciy produkty
toje pacioje teritorijoje, tikétina, kad ty skirtingy prekiy Zenkly platintojy
konkurencija bus gerokai suvarzyta, ypac¢ tuo atveju, jei taikomi linijiniai didmeninés
prekybos tarifai. Kuo didesn¢ bendra rinkos dalj uzima prekiy zenklai, kuriuos
platina keliy prekiy Zenkly iSimtiniai platintojai, tuo didesné slapty susitarimy
ir (arba) konkurencijos sumaz¢jimo rizika ir tuo labiau mazés skirtingy prekiy zenkly
platintojy konkurencija. Jei vienas ar keli mazmenininkai yra keliy prekiy zenkly
iSimtinis platintojas, kyla pavojus, kad, vienam tiekéjui sumazinus savo prekiy
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zenklo produkty didmening kaing, S$is sumazinimas nebus perkeltas jokiems
iSimtiniams mazmenininkams ar galutiniam vartotojui, nes tada sumazety
mazmenininko pardavimas ir pelnas, gaunamas parduodant kity prekiy Zzenkly
produktus. Taigi, palyginti su padétimi, kai néra daug iSimtiniy platintojy, tiekéjai
bus maziau suinteresuoti tarpusavio kainy konkurencija. Tokie kumuliatyvaus
poveikio atvejai gali buti priezastis atSaukti VSBIR taikyma, jeigu tiekéjy ir pirkéjy
rinkos dalys yra mazesnés uz VSBIR nustatyta 30 % riba.

Vertinant galimg iSimtinio platinimo antikonkurencinj poveik]j, klititys patekti j rinka,
kurios gali trukdyti tiekéjams kurti savo integruota platinimo tinklg arba rasti
alternatyviy platintojy, yra ne tokios svarbios, ypac¢ bendry iSimtiniy teisiy atvejais.
Kity tiekéjy konkurencinés galimybés neribojamos, jeigu iSimtinis platinimas néra
derinamas su jsipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo, del kurio platintojas yra
Jpareigojamas arba skatinamas konkrecios rusies produkto uzsakymus teikti vienam
tiekéjui. Nors pagal jsipareigojimag pirkti i§ vieno tiekéjo platintojas néra jpareigotas
pirkti produktus i§ paties tiekéjo, iSimtinio platinimo ir jsipareigojimo pirkti i§ vieno
tiekéjo derinys gali apsunkinti kity tiekéjy galimybes rasti alternatyviy platintojy.
Kity platintojy konkurencinés galimybés néra ribojamos, jeigu tiekéjas, kuris taiko
iSimtinio platinimo sistema, toje pacioje rinkoje paskiria daug iSimtiniy platintojy ir
Siems iSimtiniams platintojams netaikomi apribojimai dél pardavimo kitiems
nepaskirtiems platintojams. Taciau kity platintojy konkurencinés galimybés gali biiti
ribojamos, kai galutinés grandies rinkose turima jtakos, visy pirma labai dideliy
teritorijy atveju, kuriose iSimtinis platintojas tampa iSimtiniu pirkéju visoje rinkoje.
Tai, pavyzdziui, biity prekybos centry tinklas, kuris tampa vieninteliu pirmaujancio
prekiy Zenklo platintoju nacionalinéje maisto produkty mazmeninés prekybos
rinkoje. Kity platintojy konkurencinés galimybés gali buti labiau ribojamos
daugeriopo iSimtinio platinimo atveju.

Pirkéjo galia taip pat gali padidinti slapty pirkéjy susitarimy rizikg, kai svarbis
pirkéjai, kurie gali bti vienoje ar skirtingose teritorijose, reikalauja, kad vienas ar
keli tiek¢jai su jais sudaryty iSimtinio platinimo susitarimus.

Svarbu jvertinti rinkos dinamika, nes dé¢l did¢jancios paklausos, kintanciy
technologijy ir kintancios padéties rinkoje neigiamas poveikis gali biiti maziau
tikétinas nei brandziose rinkose.

Prekybos lygis yra svarbus veiksnys, nes didmeniniame ir mazmeniniame lygiuose
galimas neigiamas poveikis gali skirtis. ISimtinis platinimas daugiausia taikomas
galutinéms prekéms ir paslaugoms platinti. To paties prekiy zenklo platintojy
konkurencijos praradimas ypac tikétinas mazmeniniu lygmeniu, jeigu jis susijgs su
didelémis teritorijomis, nes galutiniams vartotojams sudaroma labai mazai galimybiy
svarbaus prekiy zenklo atveju rinktis arba platintoja, kuris sitilo didele kaing (ir) arba
auksto lygio paslaugas, arba platintojg, kuris sitilo mazg kaing (ir) arba Zemo lygio
paslaugas.

Gamintojas, kuris paskiria didmenininkg savo iSimtiniu platintoju, paprastai jam
priskiria didesn¢ teritorija, pavyzdziui, visg valstybe nar¢. Kol didmenininkas gali
parduoti prekes neribodamas galutinés grandies rinkos mazmenininky galimybiy,
reik§mingas antikonkurencinis poveikis néra tikétinas. Galimas to paties prekiy
zenklo platintojy konkurencijos praradimas didmeninés prekybos lygmeniu gali biiti
lengvai nusvertas veiksmingumo, kuris atsiranda dél logistikos ir pardavimo
skatinimo, ypa¢ kai gamintojas yra jsisteiges kitoje valstyb&je nar¢je. TacCiau esant
daugeriopiems iSimtinio platinimo santykiams galima rizika skirtingy prekiy Zzenkly
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platintojy konkurencijai didmeninés prekybos lygmeniu yra didesné nei mazmeninés
prekybos lygmeniu. Jei vienas didmenininkas tampa iSimtiniu daugelio tiekéjy prekiy
platintoju, kyla ne tik ty prekiy Zenkly tarpusavio konkurencijos sumazéjimo rizika,
bet ir didesné rizika, kad bus ribojamos konkurencinés galimybés didmeninés
prekybos lygmeniu.

Vertinant iSimtinio paskirstymo sistema, pagal kurig tiekéjas iSimtinai priskiria
klienty grupe vienam ar keliems pirkéjams, atsizvelgiama ] tuos pacius veiksnius,
kurie nurodyti $iy gairiy 100-117 punktuose, taip pat reikéty atsizvelgti j toliau
pateikta informacija.

Kai yra iSimtinai priskirta teritorija, i§imtinis pirkéjy grupés priskyrimas paprastai
apsunkina klienty sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti. Be to, kadangi kiekvienas
paskirtas platintojas turi savo klienty grupe, platintojams, kuriems nebuvo iSimtinai
priskirta jokia klienty grupei, gali biiti sunku jsigyti produkty i§ tiekéjo. Todél
kitiems platintojams gali biiti lengviau priimti sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti.

Vis délto, iSimtinio platinimo sistema, kuria ribojama konkurencija pagal 101
straipsnio 1 dalj, gali didinti veiksminguma, kuris atitinka 101 straipsnio 3 dalyje
nustatytas sglygas, tod¢l jai gali biiti netaikomas 101 straipsnis atskirais atvejais.

Kaip nustatyta Siy gairiy 112 punkte, mazai tikétina, kad bus ribojamos kity tiekéjy
konkurencinés galimybés, nebent iSimtinis platinimas bus derinamas su
isipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo. TaCiau net kai iSimtinis platinimas derinamas
su jsipareigojimu pirkti 1§ vieno tiek¢jo, kity tiekéjy konkurenciniy galimybiy
ribojimas mazai tikétinas, galbiit i§skyrus atvejj, kai jsipareigojimas pirkti i§ vieno
tieck¢jo taikomas tankiam iSimtiniy platintojy tinklui mazose teritorijose arba
kumuliatyvaus poveikio atveju. Tokiomis aplinkybémis turéty buti taikomi Siy gairiy
8.2.1 skirsnyje nustatyti jsipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo principai. Taciau, jeigu
iSimtinis platinimas kartu su jsipareigojimu pirkti i§ vieno tiekéjo nelemia
reikSmingo konkurenciniy galimybiy apribojimo, tai gali net paskatinti konkurencija,
nes didéja iSimtinio platintojo suinteresuotumas daugiau démesio skirti tam tikram
prekiy zenklui. Tod¢l, kai néra tokio reikSmingo ribojamojo poveikio
konkurencinéms galimybéms, iSimtinis platinimas kartu su jsipareigojimu pirkti i$
vieno tiekéjo gali visiSkai atitikti 101 straipsnio 3 dalies sglygas visg susitarimo
laikotarpi, ypac¢ didmeninés prekybos lygmeniu.

ISimtinio platinimo ir i§imtinio pirkimo derinys, kurj taikant iSimtiniai platintojai
tiekéjo prekiy Zenklo prekes privalo pirkti tiesiogiai i§ tiek¢jo, didina rizika
konkurencijai, susijusig su sumazé¢jusia to paties prekiy zenklo platintojy
konkurencija ir rinkos pasidalijimu, kuris gali sudaryti salygas kainy diskriminacijai.
[Simtiniu platinimu jau ribojamos vartotojy galimybés priimti sprendimus, kur ir
kokia kaina pirkti, nes ribojamas platintojy skaiCius ir jis paprastai derinamas su
aktyvaus pardavimo ribojimais, kurie taikomi kitiems platintojams, kad biity
apsaugotos iSimtiniy platintojy investicijos iSimtinéje teritorijoje. ISimtinis pirkimas
papildomai varzo platintojy galimybes priimti sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti,
nes jie negali pirkti i§ kity iSimtinio platinimo sistemoje veikianciy platintojy. Dél
Sios priezasties tiekéjas, taikydamas nevienodas pardavimo salygas vartotojy
nenaudai, turi geresnes galimybes riboti to paties prekiy zenklo platintojy
konkurencijg, nebent iSimtinio platinimo ir i§imtinio pirkimo deriniu biity galima
uztikrinti veiksminguma, dél kurio sumazéty kainos.

Produkto pobudis gali biti svarbus vertinant galimg iSimtinio platinimo
antikonkurencinj poveikj. Sis poveikis bus maZesnis tuose sektoriuose, kuriuose
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aktyviau vyksta prekyba internetu. Jis taip pat svarbus vertinant galimg
veiksminguma, t. y. po to, kai nustatytas reikSmingas antikonkurencinis poveikis.

ISimtinis platinimas gali lemti veiksminguma, ypac kai platintojui reikia investuoti,
kad apsaugoty arba sukurty prekiy zenklo jvaizdj ir teikty paklausa didinancias
paslaugas. Apskritai didziausio veiksmingumo pasiekiama esant naujiems
produktams, sudétingiems produktams ir produktams, kuriy savybes sunku jvertinti
prieS juos panaudojant (vadinamieji patirties produktai) ar net panaudojus
(vadinamieji pasitikéjimo produktai). Be to, del iSimtinio platinimo nulemtos masto
ekonomijos transporto ir platinimo paslaugy srityje gali biiti sumazintos logistikos
i8laidos.

Galima laikyti, kad veiksmingumas, kuris gali biti sukuriamas suteikus bendras
iSimtines teises, nusveria bet kokj galima neigiamg tokios sistemos poveikj, su
salyga, kad tiekéjas gali jrodyti, jog iSimtiniy platintojy skai¢ius buvo nustatytas
proporcingai priskirtai teritorijai arba klienty grupei taip, kad buty uztikrinta tam
tikra verslo apimtis, kuri apsaugoty platintojy investicijas.

ISimtiniy klienty grupiy priskyrimu grindZziamos iSimtinio platinimo sistemos, kurios
riboja 101 straipsnio 1 dalies taikyma, taip pat gali atitikti 101 straipsnio 3 dalyje
nustatytas salygas, todel atskirais atvejais 101 straipsnis joms gali biiti netaikomas.
ISimtiniy klienty priskyrimas gali padidinti veiksminguma, kai platintojy investicijos
yra bitinos prekiy Zenklo jvaizdziui kurti arba platintojai turi investuoti, pavyzdZziui,
] specialig jranga, jgiidzius ar prakting patirtj, kad prisitaikyty prie jiems priskirtos
iSimtinés klienty grupés reikalavimy, arba kai Sios investicijos leidzia pasiekti masto
ar jvairoveés ekonomijg logistikos srityje (pavyzdziui, turint specialy mazmenininka,
kuris dalyvauja vieSojo administravimo institucijy kompiuteriy ar biuro reikmeny
pirkimo konkursuose). Siy investicijy nusidévéjimo laikotarpis parodo, kiek laiko
gali biiti pateisinama iSimtinio platinimo sistema, grindziama iS§imtiniy klienty grupiy
priskyrimu. Apskritai iSimtiniy klienty priskyrimas labiausiai pateisinamas naujy ir
sudétingy produkty, taip pat produkty, kuriuos reikia pritaikyti individualaus kliento
poreikiams, atveju. Nustatyty diferencijuoty poreikiy buvimas labiau tikétinas tuo
atveju, kai parduodami tarpiniai produktai, t. y. produktai, parduodami skirtingoms
profesionaliy pirkéjy grupéms. Mazai tikétina, kad galutiniy klienty priskyrimas biity
veiksmingas.

Daugeriopo iSimtinio platinimo oligopolinéje rinkoje pavyzdys

Nacionalingje galutinio produkto rinkoje yra keturi rinkos lyderiai, kuriy kiekvienas
valdo apie 20 % rinkos. Sie keturi rinkos lyderiai parduoda savo produktus per
iSimtinius platintojus maZmeninés prekybos lygmeniu. Mazmenininkams priskirta
iSimtiné teritorija, kuri atitinka miestg, kuriame jie yra jsisteige, arba didelio miesto
rajong. Daugumoje teritorijy keturi rinkos lyderiai paskyré ta pat; iSimtinj
mazmenininkg (daugeriopas platinimas), kuris daZniausiai jsisteiges centre ir
specializuojasi parduodamas produkty. Likusioje 20 % nacionalinés rinkos dalyje
veikia smulkiis vietos gamintojai, kuriy didziausias valdo 5 % nacionalinés rinkos. Sie
vietos gamintojai paprastai parduoda savo produktus per kitus mazmenininkus, ypac
deél to, kad keturiy didziausiy tiekéjy iSimtiniai platintojai i§ esmés néra suinteresuoti
parduoti maziau zinomy ir pigesniy prekiy Zenkly produkty. Rinka pasizymi didele
prekiy zenkly ir produkty diferenciacija. Keturi rinkos lyderiai organizuoja dideles
nacionalines reklamos kampanijas ir yra sukiire gera prekiy Zzenkly jvaizdi, o
mazesnieji gamintojai nereklamuoja savo produkty nacionaliniu mastu. Rinka yra
gana brandi, su stabilia paklausa ir be reik§mingy produkto ir technologijos naujoviy.
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Produktas yra palyginti paprastas.

Tokioje oligopolingje rinkoje iSkyla rizika, kad keturi rinkos lyderiai sudarys slapta
susitarimg. Rizikg didina daugeriopas platinimas. To paties prekiy zenklo platintojy
konkurencijg riboja iSimtinés teritorijos nustatymas. Keturiy pirmaujanciy prekiy
zenkly konkurencija mazmeninés prekybos lygmeniu yra sumazinta, nes kiekvienoje
teritorijoje vienas mazmenininkas nustato kainas visiems keturiems prekiy Zenklams.
Daugeriopas platinimas reiSkia, kad, jeigu vienas gamintojas sumazins savo prekiy
zenklo produkty kaing, mazmenininkas nebus suinteresuotas perteikti Sio kainos
sumazinimo galutiniam vartotojui, nes tuomet sumazéty jo pardavimas ir pelnas, gauti
parduodant kity prekiy zenkly produktus. Taigi gamintojai néra labai suinteresuoti
tarpusavio kainy konkurencija. Skirtingy prekiy Zenkly produkty kainy konkurencija
vyksta prastg prekiy zenklo jvaizdj turiniy maZesniy gamintojy produkty atveju.
Galimy argumenty dé¢l iSimtiniy (bendry) platintojy veiksmingumo néra daug, nes
produktas yra palyginti paprastas, perpardavimui vykdyti nereikia jokiy atskiry
investicijy arba mokymo, o reklama daugiausia vykdoma gamintojy lygmeniu.

Nors kiekvienas i§ rinkos lyderiy valdo uz nustatyta ribg mazesn¢ rinkos dalj, 101
straipsnio 3 dalies salygos gali biiti netenkinamos ir gali prireikti atSaukti bendraja
iSimtj susitarimams, sudarytiems su platintojais, kuriy vieSyjy pirkimy rinkos dalis
mazesne nei 30 %.

(128)

[Simtiniy klienty priskyrimo pavyzdys

Jmoné sukiré sudétinga automating gesinimo sistema. Siuo metu jmonés rinkos dalis
automatiniy gesinimo sistemy rinkoje sudaro 40 %. Kai ji prad¢jo prekiauti sudétinga
gesinimo sistema, su ankstesniu produktu ji uzémé 20 % rinkos. Naujos riiSies
automatinés gesinimo sistemos jrengimas priklauso nuo pastato, kuriame ji yra
jrengiama, ruSies ir paskirties (pvz., jstaiga, chemijos gamykla ar ligonin¢). Imoné
paskyré platintojus sudétingai gesinimo sistemai parduoti ir jrengti. Kiekvienas
platintojas turé¢jo supazindinti savo darbuotojus su bendrais ir konkreciais automatinés
gesinimo sistemos jrengimo reikalavimais pagal atskiras klienty grupes. Norédama
uztikrinti, kad platintojai specializuotysi, jmoné priskyré kiekvienam platintojui
iSimtine klienty grupe ir uzdraudé vykdyti aktyvy pardavimg vienas kito iSimtiniy
klienty grupéms. Po penkeriy mety visiems platintojams bus leista vykdyti aktyvy
pardavima visoms klienty grupéms, taigi nebebus taikoma iSimtiniy klienty priskyrimo
sistema. Tuomet tiekéjas taip pat galés pradéti parduoti naujiems platintojams. Rinka
yra gana dinamiSka, neseniai ] ja atéjo du nauji dalyviai, jvyko daug technologiniy
pasikeitimy. Konkurentai, kuriy rinkos dalys sudaro nuo 25 % iki 5 %, taip pat
tobulina savo produktus.

Kadangi iS§imtinumas yra ribotos trukmés ir juo padedama uZztikrinti, kad platintojai
susigrazinty savo investicijas ir 1§ pradziy vykdyty pardavimg tam tikrai klienty grupei
ir taip jgyty patirties, o galimas antikonkurencinis poveikis dinamiskoje rinkoje yra
nedidelis, 101 straipsnio 3 dalies salygos galéty biiti tenkinamos.

4.6.2.
4.6.2.1.
(129)

Pasirinktinio platinimo sistemos
Pasirinktinio platinimo sistemy apibréztis

Kaip nustatyta VSBIR 1 straipsnio 1 dalies h punkte, pagal pasirinktinio platinimo
sistemg tiekéjas jsipareigoja tiesiogiai arba netiesiogiai parduoti sutartyje nurodytas
prekes arba paslaugas tik platintojams, pasirinktiems pagal apibréztus kriterijus, ir
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4.6.2.2.
(132)

(133)

(134)

kai tie platintojai jsipareigoja neparduoti ty prekiy arba paslaugy nejgaliotiesiems
platintojams toje teritorijoje, kurioje tiekéjas taiko tokig sistema.

Tiekéjo taikomi platintojy atrankos kriterijai gali biti kokybiniai ir (arba)
kiekybiniai. Kokybiniai kriterijai yra objektyviis kriterijai, kurie reikalingi dél
produkto pobiidzio, pavyzdziui, pardavimo personalo mokymas, pardavimo vietoje
teikiamos paslaugos ir parduodamy produkty asortimentas®?. Kiekybiniais kriterijais
tiesiogiai ribojamas galimas platintojy skaicius, pavyzdziui, reikalaujant minimalaus
ar maksimalaus pardavimo apimties arba nustatant platintojy skai¢iy. Sie kriterijai
gali biiti kei¢iami visg pasirinktinio platinimo susitarimo galiojimo laikotarpj.

Pasirinktinio platinimo sistemos yra panaSios ] iSimtinio platinimo sistemas, nes
jomis ribojamas jgaliotyjy platintojy skaiCius ir perpardavimo galimybeés. Jos skiriasi
nuo iSimtinio platinimo tuo, kad platintojy skai€ius ribojamas remiantis konkreciais
atrankos kriterijais. Kitas skirtumas, palyginti su iSimtiniu platinimu, yra tai, kad
perpardavimo ribojimas, siejamas su pasirinktiniu platinimu, yra ne aktyvaus
pardavimo ribojimas iSimtinéje teritorijoje ar iSimtiniy klienty grupei, o bet kokio
aktyvaus ir pasyvaus pardavimo nejgaliotiems platintojams ribojimas, kai galimais
pirkéjais lieka tik jgaliotieji platintojai ir galutiniai klientai.

101 straipsnio taikymas pasirinktinio platinimo sistemoms

Galimas pasirinktinio platinimo sistemy pavojus konkurencijai yra to paties prekiy
zenklo platintojy konkurencijos sumaZzéjimas ir, ypac¢ tuo atveju, kai pasireiskia
kumuliatyvus poveikis, tam tikros raiSies (-iy) platintojy konkurenciniy galimybiy
ribojimas, taip pat konkurencijos susilpninimas ir dé¢l pirkéjy skaiciaus apribojimo
galimos palankesnés sglygos pirkéjams sudaryti slaptg susitarima.

Vertinant galimg antikonkurencinj pasirinktinio platinimo poveikj pirmiausia reikéty
atkreipti démes; | tai, ar pasirinktinio platinimo sistema atitinka 101 straipsnio 1 dalj.
Siuo tikslu reikia atskirti visiskai kokybinj pasirinktinj platinima ir kiekybinj
pasirinktinj platinima.

Visiskai kokybinis pasirinktinis platinimas, kai platintojai atrenkami tik pagal
objektyvius kriterijus, kuriuos lemia produkto pobiidis, tiesiogiai neriboja platintojy
skaiCiaus. Jeigu tenkinamos visos trys Europos Teisingumo Teismo sprendime
Metro> nustatytos salygos (Metro kriterijai), paprastai laikoma, kad visiskai
kokybinis pasirinktinis platinimas nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj,
nes galima daryti prielaida, kad su pasirinktiniu platinimu susijusj to paties prekiy
zenklo platintojy konkurencijos ribojimg atsveria didesné skirtingy prekiy zenkly
platintojy konkurencija dél kokybés>*. Pirma, atitinkamy prekiy ar paslaugy pobiidis
turi lemti pasirinktinio platinimo sistemos biitinybe. Tai reiskia, kad, atsizvelgiant |
atitinkamo produkto pobidj, tokia sistema turi biiti teisétas reikalavimas iSsaugoti jos
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Zr., pvz., Sprendimo Groupement d'achat Edouard Leclerc / Komisija, T-88/92, EU:T:1996:192, 125 ir
paskesnius punktus.

/r. sprendimy NV L'Oréal and SA L'Oréal / PVBA, 31/80, EU:C:1980:289, 15-16 punktus; Metro SB-
Grofsmdrkte GmbH & Co. KG/ Komisija (Metro I), 26/76, EU:C:1977:167, 20-21 punktus; Pierre

Fabre Dermo-Cosmetique SAS / Président de |’ Autorité de la concurrence, C-439/09, EU:C:2011:649,

41 punkta; Coty Germany GmbH / Parfiimerie Akzente GmbH, C-230/16, EU:C:2017:941, 24 punkta.
Zr. sprendimy Metro SB-Grofimérkte GmbH & Co. KG / Komisija (Metro T), 26/76, EU:C:1977:167,
2022 punktus; Allgemeine Elektrizitits-Gesellschaft AEG-Telefunken AG/ Komisija, 107/82,
EU:C:1983:293, 33, 34 ir 73 punktus; Metro SB-Grofimdrkte GmbH & Co. KG / Komisija (Metro 1I),
75/84, EU:C:1986:399, 45 punkta; Groupement d'achat Edouard Leclerc/ Komisija, T-88/92,
EU:T:1996:192, 106 punkta.
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kokybe ir uztikrinti tinkamg jos naudojimg. Pavyzdziui, pasirinktinio platinimo
sistema, kuri nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, gali buti taikoma
aukstos kokybés arba aukstyjy technologijy produktams>>. Pasirinktinio platinimo
sistemos taikymas taip pat gali biiti biitinas prabangos prekéms. Tokiy prekiy kokybe
gali lemti ne tik jy materialinés savybés, bet ir jas supanti prabangos aura. Todél,
norint iSsaugoti prekiy kokybe, gali prireikti sukurti pasirinktinio platinimo sistema,
kuria siekiama uztikrinti, kad prekeés biity eksponuojamos taip, kad prisidéty prie Sios
prabangos auros i§laikymo®®. Antra, perpardavéjai turi biiti pasirenkami pagal
objektyvius kokybinio pobiidzio kriterijus, kurie nustatomi vienodi visiems
galimiems perpardav¢jams ir taikomi nediskriminaciniu biidu. Nors teismy
praktikoje nereikalaujama su kokybiniais kriterijais supazindinti visus potencialius
perpardavéjus, toks skaidrumas gali padidinti tikimybe, kad bus laikomasi Metro
kriterijy’’. Tredia, nustatyti kriterijai neturi virSyti to, kas yra biitina®®.

Vertinant pasirinktinj platinimg pagal 101 straipsnio 1 dalj taip pat reikia atskirai
analizuoti kiekvieng galimai ribojancia susitarimo salyga pagal Metro kriterijus™.
Tai visy pirma reiSkia, kad reikia nustatyti, ar ribojanti salyga yra proporcinga
atsizvelgiant | pasirinktinio platinimo sistemos tikslg ir ar ji nevir$ija to, kas bitina
Siam tikslui pasiekti®®. Mazai tikétina, kad pagrindiniai apribojimai atitiks tokius
reikalavimus. PrieSingai, pavyzdziui, prabangos prekiy tiekéjo jgaliotiesiems
platintojams nustatytas draudimas naudotis treciyjy Saliy interneto platformomis gali
buti laikomas tinkamu, jeigu jis leidzia jgaliotiesiems platintojams reklamuotis
internetu tre€iyjy Saliy platformose ir naudotis interneto paieskos sistemomis, dél ko
klientai paprastai gali rasti jgaliotyjy platintojy pasitilyma internete naudodamiesi
tokiomis paiesSkos sistemomis, ir nevirSija to, kas biitina siekiant i§saugoti iy prekiy
prabangos jvaizdj®'. Jei taip yra, tai nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj
ir tolesn¢ analiz¢é nereikalinga.

Net jei jos neatitinka Metro kriterijy, kokybinéms ir (arba) kiekybinéms pasirinktinio
platinimo sistemoms gali biiti taikoma apsaugos taisykl¢, jei tiek¢jo ir pirkéjo rinkos
dalys nevirsija 30 %, o susitarime néra jokiy pagrindiniy apribojimy®?. ISimtis gali
biiti taikoma ir tada, jei pasirinktinis platinimas derinamas su kitais vertikaliaisiais
apribojimais, kurie néra pagrindiniai, pavyzdZziui, jsipareigojimu nekonkuruoti.

.....

kriterijy pobiidj. Taciau, kai pagal produkto savybes nereikia taikyti pasirinktinio
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paskesnius punktus, visy pirma 67 punkta.
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France S4S, C-158/11, EU:C:2012:351.
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platinimo® arba kriterijy, pavyzdZiui, reikalavimo, kad platintojai turéty vieng ar
daugiau fiziniy parduotuviy ar teikty konkrecias paslaugas, tokia platinimo sistema
paprastai néturi pakankamo veiksmingg didinan¢io poveikio, kuris atsverty
reikSmingg to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencijos sumazéjimg. Kai
antikonkurencinis poveikis yra reikSmingas, tikétina, kad VSBIR taikymas bus
atSauktas.

Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiama informacija apie individualy pasirinktinio
platinimo sistemos, kuri neatitinka Metro kriterijy ir kuriai netaikomas VSBIR,
vertinimg arba vertinimg, kai yra daromas kumuliatyvus poveikis dé¢l lygiagreciy
pasirinktinio platinimo tinkly toje pacioje rinkoje.

Vertinant galimg antikonkurencinj poveikj, svarbiausia yra tieké¢jo ir jo konkurenty
padétis rinkoje, kadangi to paties prekiy zenklo platintojy konkurencijos praradimas
gali kelti problemy tik tada, kai yra silpna skirtingy prekiy zenkly platintojy
konkurencija. Kuo stipresné tiekéjo padétis, ypac virSijanti 30 % riba, tuo didesné
rizika konkurencijai, kylanti dél didesnio to paties prekiy zenklo platintojy
konkurencijos praradimo. Kitas svarbus veiksnys yra pasirinktinio platinimo tinkly,
esanCiy toje pacioje rinkoje, skaiCius. Kai pasirinktinj platinimg rinkoje taiko tik
vienas tiekéjas rinkoje, kiekybinis pasirinktinis platinimas paprastai neturi grynojo
neigiamo poveikio. Tac¢iau praktikoje pasirinktinj platinimg daznai taiko keli tiekéjai
tam tikroje rinkoje.

Konkurenty padétis gali turéti dvejopa svarbg. Viena vertus, jeigu yra stipriy
konkurenty, tai dazniausia reiSkia, kad bet kokj to paties prekiy Zenklo platintojy
konkurencijos, kuri gali biiti ypa¢ svarbi vienintelio platintojo atveju, sumazéjima
nusveria pakankama skirtingy prekiy zenkly platintojy konkurencija. Kita vertus,
esant kumuliatyviam poveikiui, kai dauguma rinkoje pirmaujanciy tiekéjy taiko
pasirinktinj platinimg, tam tikry raSiy platintojy (t.y. taikan¢iy nuolaidas)
konkurencinés galimybés gali biiti ribojamos. Veiksmingiau veikianciy platintojy
konkurenciniy galimybiy ribojimo pavojus yra didesnis, kai taikomas pasirinktinis, o
ne iSimtinis platinimas, nes pasirinktinio platinimo salygomis ribojamas pardavimas
nejgaliotiesiems platintojams. Tuo apribojimu siekiama, kad pasirinktinio platinimo
sistemos biity uzdaro pobiidzio, kai produktg gali jsigyti tik jgaliotieji platintojai,
atitinkantys nustatytus kriterijus, o nejgaliotieji platintojai negali gauti prekiy.
Atitinkamai pasirinktinis platinimas ypac¢ tinkamas siekiant iSvengti kainy nuolaidas
taikan¢iy (ir prekiaujanciy ne internetu arba tik internetu) platintojy daromo
spaudimo gamintojo pelnui, taip pat jgaliotyjy prekiautojy pelnui. Tokiy platinimo
budy ribojimu, kuris gali atsirasti arba dél to, kad pasirinktinis platinimas
naudojamas kumuliatyviai, arba jj naudoja vienintelis tiekéjas, kurio rinkos dalis
virsija 30 %, sumazinamos vartotojy galimybeés pasinaudoti konkreciais §iy platinimo
budy privalumais, pavyzdziui, maZesnémis kainomis, didesniu skaidrumu ir
didesnémis galimybémis jsigyti produkta.

Kai VSBIR taikomas individualiems pasirinktinio platinimo tinklams, dél
kumuliatyvaus poveikio gali biiti svarstoma galimybé atSaukti bendrosios iSimties
taikymga arba nebetaikyti VSBIR. Taciau néra tikétina, kad kumuliatyvaus poveikio
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7r., pavyzdziui, 1996 m. gruodzio 12 d. Bendrojo Teismo sprendimo Groupement d'achat Edouard
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pirmesnéje iSnasoje nurodyta teismo praktika.
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problema i8kilty, kai pasirinktiniu platinimu uzimama rinkos dalis nevir$ija 50 %.
Taip pat tikétina, kad konkurencijos problemy nekils, kai pasirinktiniu platinimu
uzimama daugiau nei 50 % rinkos, bet bendra penkiy didziausiy tiekéjy rinkos dalis
nevirSija 50 %. Kai tiek penkiy didziausiy tiekéjy rinkos dalis, tiek rinkos, kurig
apima pasirinktinis platinimas, dalis virSija 50 %, vertinimas gali skirtis,
priklausomai nuo to, ar visi penki didziausi tiekéjai taiko pasirinktinj platinimg. Kuo
stipresné konkurenty, kurie netaiko pasirinktinio platinimo, padétis, tuo maziau yra
tikétinas kity platintojy konkurenciniy galimybiy ribojimas. Konkurencijos problemy
gali kilti tada, jei visi penki didZiausi tiekéjai taikys pasirinktinj platinimg. Taip biity
visy pirma tuo atveju, jei didziausiy tiekéjy sudarytuose susitarimuose blity numatyti
kiekybiniai atrankos kriterijai, tiesiogiai ribojantys jgaliotyjy platintojy skaiciy, arba
jei taikomi kokybiniai kriterijai neleisty taikyti tam tikry platinimo biidy, pavyzdziui,
reikalavimas turéti vieng ar daugiau fiziniy parduotuviy arba teikti tam tikras
paslaugas, kurios paprastai gali biiti teikiamos tik taikant tam tikrg platinimo bida.
Apskritai mazai tikétina, kad 101 straipsnio 3 dalies salygos bus jvykdytos, jei
pasirinktinio platinimo sistemos, kurios prisideda prie kumuliatyvaus poveikio,
neleidzia patekti ] rinka naujiems platintojams, galintiems tinkamai parduoti
atitinkamus produktus. Visy pirma mazai tikétina, kad galutiniai vartotojai gaus
naudos dé¢l veiksmingumo, jei platinimo sistemas sudarys tik tam tikri esami kanalai,
o rinkoje nebus kainy nuolaidas taikanciy arba tik internetu prekiaujanciy platintojy,
kurie vartotojams siiilo maZesnes kainas. Taikant labiau netiesioginius kiekybinio
pasirinktinio platinimo budus, pavyzdziui, vien kokybinius atrankos kriterijus
derinant su reikalavimu platintojams per metus parduoti minimaly kiekj, maziau
tikétina, kad atsiras grynasis neigiamas poveikis, jeigu toks kiekis nesudarys
reikSmingos bendros platintojy apyvartos, gautos pardavus konkrecius produktus,
dalies ir nevirSys to, kas yra biitina, kad tiekéjui atsipirkty su santykiais susijusios
investicijos ir (arba) bty pasiekta masto ekonomija platinimo srityje. Tiekéjas, kurio
rinkos dalis nevirSija 5 %, paprastai néra laikomas reikSmingai prisidedanciu prie
kumuliatyvaus poveikio.

Klittys patekti  rinkg i§ esmeés yra svarbios, kai ribojamos nejgaliotyjy platintojy
konkurencinés galimybés rinkoje. Klititys patekti j rinkg galéty biiti reikSmingos tais
atvejais, kai prekiy zenklu pazyméty produkty gamintojai taiko pasirinktinj
platinimg, nes paprastai ] pasirinktinio platinimo sistemg nejtrauktiems platintojams
reikia laiko ir dideliy investicijy tam, kad galéty rinkai pateikti savo prekiy Zenklo
prekes arba kitur jsigyti konkurencingy prekiy.

Perkamoji galia gali padidinti slapto platintojy susitarimo rizika. Stiprig padétj
rinkoje uzimantys platintojai gali skatinti tiekéjus taikyti atrankos kriterijus, dél kuriy
rinkoje biity ribojamos naujy ir efektyvesniy platintojy konkurencinés galimybés.
Todél perkamoji galia gali reikSmingai pakeisti galimo pasirinktinio platinimo
antikonkurencinio poveikio analiz¢. Efektyviau veikianciy platintojy konkurenciniy
galimybiy ribojimas rinkoje gali ypaC pasireiksSti tada, kai stipri platintojy
organizacija, siekdama riboti platinimg savo nariy naudai, tiekéjui taiko atrankos
kriterijus.

VSBIR 5 straipsnio 1 dalies ¢ punkte nustatyta, kad tiekéjas negali nustatyti
Jpareigojimo, verciancio jgaliotuosius platintojus tiesiogiai ar netiesiogiai neprekiauti
tam tikry konkuruojanéiy tiekéjy prekiy zenklais pazymétais produktais. Sia nuostata
sickiama iSvengti horizontaliojo slapto susitarimo, kuriuo pirmaujantys tiekéjai
sukurty pasirinktines prekiy zenkly grupes ir taip uzkirsty kelig tam tikrais prekiy
zenklais pazymétiems produktams. Mazai tikétina, kad tokiam jpareigojimui biity
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taikoma iSimtis, kai penkiy didZiausiy tiekéjy rinkos dalis yra lygi 50 % arba didesné,
nebent né¢ vienas i§ tiekeéjy, taikanciy tokj jpareigojima, nepriklauso penkiems
didziausiems rinkoje esantiems tieké&jams.

Konkurencijos problemy, susijusiy su kity tiekéjy konkurenciniy galimybiy ribojimu,
paprastai nekyla, jei kitiems tiekéjams netrukdoma naudotis ty paciy platintojy
paslaugomis, pavyzdziui, kai pasirinktinis platinimas derinamas su jsipareigojimu
pirkti 1§ vieno tieké€jo. Jeigu jgaliotyjy platintojy tinklas yra tankus arba yra
kumuliatyvus poveikis, pasirinktinio platinimo ir jsipareigojimo nekonkuruoti
derinys gali kelti pavojy, kad bus apribotos kity tiekéjy konkurencinés galimybés.
Tokiu atveju taikomi jsipareigojimui pirkti i§ vieno tiekéjo skirti principai, nustatyti
Siy gairiy 2.1 skirsnyje. Jeigu pasirinktinis platinimas néra derinamas su
jsipareigojimu nekonkuruoti, konkuruojanciy tiekéjy konkurenciniy galimybiy
ribojimas rinkoje vis tiek gali biiti problema, kai pirmaujantys tiekéjai taiko ne tik
visiSkai kokybinius atrankos kriterijus, bet savo platintojams nustato tam tikrus
papildomus jpareigojimus, pavyzdziui, jpareigojimg rezervuoti minimaly plota
lentynose tiekéjo produktams arba uztikrinti, kad platintojo parduodama tiekéjo
produkty apyvarta pasiekty minimalig visos platintojo apyvartos dalj. Tokia
problema greiCiausiai neiSkils, jeigu rinkos dalis, kuria apima pasirinktinis
platinimas, nevirSija 50 % arba, kai Sis aprépties rodiklis virSijamas, jeigu penkiy
didZiausiy tiekéjy rinkos dalis nevirsija 50 %.

Svarbu jvertinti rinkos dinamika, nes dél didéjancios paklausos, kintanCiy
technologijy ir kintancios padéties rinkoje neigiamas poveikis gali biiti maziau
tikétinas nei brandziose rinkose.

Pasirinktinis platinimas gali buti veiksmingas, kai dé¢l jo nulemtos masto ekonomijos
transporto paslaugy srityje mazéja logistikos iSlaidos, ir taip gali biiti nepaisant
produkto pobiidzio (zr. Siy gairiy 14 punkto g papunktj). Taciau pasirinktinio
platinimo sistemose veiksmingumas dazniausiai yra tik nedidelis. Norint jvertinti, ar
pasirinktinis platinimas gali pagristai iSspresti platintojy pasinaudojimo kito
paslaugomis problemg (zr. Siy gairiy 14 punkto b papunktj) arba padéti sukurti ar
i8laikyti prekiy Zenklo jvaizdj (Zr. Siy gairiy 14 punkto h papunktj), svarbu atsizvelgti
1 produkto pobudj. Apskritai didziausio veiksmingumo taikant pasirinktinj platinima
pasiekiama esant naujiems produktams, sudétingiems produktams ir produktams,
kuriy savybes sunku jvertinti pries juos panaudojant (vadinamieji patirties produktai)
ar net panaudojus (vadinamieji pasitikéjimo produktai). Toks pasirinktinio platinimo
derinimas su vietovés iSlyga, kuria jgaliotasis platintojas apsaugomas nuo kity
igaliotyjy platintojy konkurencijos jiems atidarius parduotuve kaimynystéje, gali visy
pirma atitikti 101 straipsnio 3 dalies salygas, jeigu toks derinimas yra bitinas siekiant
apsaugoti igaliotyjy platintojy esmines ir su santykiais susijusias investicijas (Zr. iy
gairiy 14 punkto e papunktj). Siekiant uztikrinti, kad bty pasirinktas maziausia
antikonkurencinj poveikj darantis apribojimas, yra svarbu jvertinti, ar toks pat
veiksmingumas gali biiti pasiektas tokiomis paciomis sgnaudomis, pavyzdziui,
taikant reikalavimus tik aptarnavimui.

Kiekybinio pasirinktinio platinimo pavyzdys

Prekiy Zzenklu pazyméty prekiy gamintojas A, kuris yra rinkos lyderis, turintis 35 %
rinkos dalj, ilgalaikio vartojimo prekiy rinkoje parduoda savo produkta galutiniams
vartotojams per pasirinktinio platinimo sistema. Yra keli patekimo j sistema kriterijai:
parduotuveje turi dirbti apmokyti darbuotojai ir teikti paslaugas iki pardavimo,
parduotuvéje turi buti speciali vieta, skirta parduoti tam produktui ir panaSiems
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aukStas technologijas naudojantiems produktams, parduotuvé privalo pardavinéti
tiek¢jo tiekiamus produktus ir juos patraukliai iSdé¢lioti. Be to, j sistemg priimamy
mazmenininky skaicius yra tiesiogiai ribojamas nustatant maksimaly mazmenininky
skai¢iy pagal kiekvieno regiono arba miesto gyventojy skaic¢iy. Gamintojas A Sioje
rinkoje turi 6 konkurentus. Jo didziausiy konkurenty, kurie yra prekiy zenklu
paZzyméty prekiy gamintojai B, C ir D, kuriy rinkos dalys atitinkamai sudaro 25 %,
15% ir 10 %, o kity gamintojy rinkos dalys yra mazesnés. A yra vienintelis
gamintojas, naudojantis pasirinktinj platinimg. Pasirinktiniai A prekiy Zenklo
platintojai visada parduoda ir keliy konkuruojanciy prekiy zenkly prekes. Taciau
konkuruojanciy prekiy zenkly prekeés taip pat yra parduodamos parduotuveése, kurios
nepriklauso gamintojo A pasirinktinio platinimo sistemai. Platinimo kanalai yra
jvairiis, pavyzdziui, prekiy Zenkly B ir C prekés parduodamos ne tik daugelyje
gamintojo A pasirinkty parduotuviy, bet ir kitose parduotuvése, teikianciose kokybiska
aptarnavimg, bei dideliuose prekybos centruose. Prekiy Zenklo D prekés daugiausia
parduodamos parduotuvése, kuriose teikiamos auksto lygio paslaugos. Technologijos
Sioje rinkoje tobul¢ja gana greitai, ir pagrindiniai tiekéjai dél reklamos iSlaiko gerg
savo produkty kokybés jvaizdi.

Pasirinktinis platinimas apima 35 % S§ios rinkos. Gamintojo A pasirinktinio platinimo
sistema neturi tiesioginio poveikio skirtingy prekiy zenkly platintojy konkurencijai. A
prekiy zenklo platintojy konkurencija gali biiti sumazinta, taciau vartotojai gali rinktis
B ir C prekiy Zenkly, kuriy kokybés jvaizdis yra panaSus j A prekiy zenklo kokybés
jvaizdj, maZzmenininkus, teikian¢ius Zemo lygio paslaugas ir (arba) sitilan¢ius mazas
kainas. Be to, galimybé¢ rinktis kity prekiy Zenkly mazmenininkus, teikiancius auksto
lygio paslaugas, néra ribojama, nes atrinkty platintojy galimybés prekiauti
konkuruojanciy prekiy Zenkly produktais neribojamos, o dél kiekybinio A prekiy
zenklo platintojy skaiciaus ribojimo kiti maZmenininkai, teikiantys auksSto lygio
paslaugas, gali nevarzomai platinti konkuruojanéius prekés Zenklus. Siuo atveju,
atsizvelgiant | paslaugy reikalavimus ir j tikéting jy sukuriamg veiksminguma, taip pat
] ribotg poveikj A prekiy zenklo platintojy konkurencijai, yra tikétina, kad gali buti
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos.

Pasirinktinio platinimo, turin¢io kumuliatyvy poveiki, pavyzdys

Tam tikry sporto prekiy rinkoje yra septyni gamintojai, kuriy rinkos dalys sudaro
atitinkamai 25 %, 20 %, 15 %, 15 %, 10 %, 8 % ir 7 %. Penki didziausi gamintojai
platina savo produktus, naudodamiesi kiekybiniu pasirinktiniu platinimu, o du
maziausi gamintojai taiko kitokios riiSies platinimo sistemas, taigi pasirinktinis
platinimas apima 85 % rinkos. Prieigos prie pasirinktinio platinimo tinkly kriterijai
visiems gamintojams yra vienodi: platintojai turi turéti vieng ar daugiau fiziniy
parduotuviy, parduotuvéje turi dirbti apmokyti darbuotojai ir teikti aptarnavimag iki
pardavimo, parduotuvéje turi buti speciali vieta, skirta tam produktui parduoti, ir
nustatytas minimalus tos vietos plotas. Parduotuvé turi pardavinéti platy Sio prekiy
zenklo prekiy asortimentg ir patraukliai pateikti produkta, parduotuvé turi buti
jsiktirusi prekybinéje gatvéje ir produktas turi sudaryti bent 30 % bendros parduotuveés
apyvartos. Dazniausiai tas pats platintojas yra jgaliojamas platinti visy penkiy prekiy
zenkly produktus. Dviejy prekiy Zenkly, kuriems netaikomas pasirinktinis platinimas,
prekés paprastai yra parduodamos per maziau specializuotus ir Zemesnio lygio
paslaugas teikian¢ius mazmenininkus. Rinkoje yra stabili ir pasitla, ir paklausa, yra
labai gera produkty diferenciacija, o prekiy Zenklo jvaizdis yra svarbus. Visi penki
rinkos lyderiai turi labai gera prekiy zenkly jvaizdj, sukurtg reklamuojant ir skatinant
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pardavima, o dviejy mazesniy gamintojy strategija yra parduoti pigesnius produktus,
neturincius labai gero prekiy zenklo jvaizdzio.

Sioje rinkoje galimybé prekiauti penkiy pirmaujanéiy prekiy Zenkly produktais
nesuteikiama bendras kainy nuolaidas taikantiems platintojams ir platintojams, kurie
parduoda tik internetu. Taip yra dél to, kad reikalavimas, jog produktas sudaryty bent
30 % platintojy veiklos, ir kriterijai, taikomi prekiy pateikimui ir paslaugoms iki
pardavimo, nesuteikia galimybés daugumai kainy nuolaidas taikanciy platintojy
patekti  jgaliotyjy platintojy tinklg. Be to, reikalaujant turéti vieng ar daugiau fiziniy
parduotuviy tik internetu prekiaujantiems platintojams uzkertamas kelias patekti |
tinklg. Todél vartotojai neturi pasirinkimo ir yra priversti pirkti penkiy pirmaujanciy
prekiy Zenkly produktus auksto lygio paslaugas ir (arba) dideles kainas sitilanciose
parduotuvése. Dél to sumazéja konkurencija tarp penkiy pirmaujanciy prekiy zenkly
platintojy. Tai, kad dviejy maziausiy prekiy Zenkly produktus galima jsigyti zemo
lygio paslaugas teikianciose ir (arba) mazas kainas sitllanc¢iose parduotuvése, to
nekompensuoja, nes penkiy rinkos lyderiy prekiy Zenklo jvaizdis yra daug geresnis.
Skirtingy prekiy zenkly platintojy konkurencija taip pat yra apribota dél daugeriopo
platinimo. Nors ir yra tam tikra to paties prekiy zenklo platintojy konkurencija, o
platintojy skaiCius néra tiesiogiai ribojamas, patekimo ] tinklg kriterijai yra
pakankamai griezti, todél kiekvienoje teritorijoje yra nedaug platintojy, prekiaujanciy
penkiy pirmaujanciy prekiy Zenkly produktais.

Veiksmingumas, susijes su tokiomis kiekybinio pasirinktinio platinimo sistemomis,
yra menkas: produktas néra labai sudétingas ir nepateisina ypac auksto lygio paslaugy.
Jeigu gamintojai negali jrodyti, kad jy pasirinktinio platinimo sistemomis aiskiai
kumuliatyvaus ribojamojo poveikio, dél kurio vartotojai turi mazesnj pasirinkima, o
kainos yra didesnés.

Fransize

FranSizés susitarimai apima intelektinés nuosavybés teisiy, ypac¢ susijusiy su prekiy
zenklais ar Zymenimis ir praktine patirtimi naudojant ir platinant prekes bei
paslaugas, licencijas. Be INT licencijos, paprastai franSizés teisiy suteikéjas teikia
komercing ir techning pagalba franSizés gavéjui visg sutarties galiojimo laikotarpi.
Licencija ir pagalba yra neatskiriami verslo btido, kuriam taikoma fransize,
komponentai. FranSizés gavéjas paprastai moka franSizés teisiy suteikéjui franSizés
mokest] uz tam tikro verslo biido naudojimg. FranSizé gali leisti franSizés teisiy
suteikéjui sukurti vienodg jo produkty platinimo sistemg atliekant labai nedideles
investicijas. Be verslo buido pateikimo, franSizés susitarimuose paprastai yra
skirtingy vertikaliyjy apribojimy, taikomy platinamiems produktams, deriniy,
kuriuos visy pirma sudaro pasirinktinis platinimas, jsipareigojimai nekonkuruoti,
1Simtinis platinimas ar ne tokios grieztos jy formos.

FranSizei (iSskyrus pramonines franSizés sutartis) budingi tam tikri specifiniai
bruozai, pavyzdziui, vienodo prekybinio pavadinimo naudojimas, vienody verslo
metody taikymas (jskaitant INT licencijavimg) ir autorinio atlyginimo mokéjimas uz
suteikta nauda. Atsizvelgiant | Siuos ypatumus, nuostatos, kurios yra biitinos tokiy
platinimo sistemy veikimui, gali biti laikomos nepatenkanciomis j 101 straipsnio 1
dalies taikymo sritj. Tai, pavyzdziui, susij¢ su apribojimais, neleidzianciais, kad
franSizeés teisiy suteikejo teikiama praktiné patirtis ir pagalba biity naudinga jo
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konkurentams®, ir su jsipareigojimu nekonkuruoti dél fransizés teisiy suteikéjo
isigyjamy prekiy ar paslaugy, kuris bitinas fransizés tinklo bendrai tapatybei ir
reputacijai palaikyti. Pastaruoju atveju jsipareigojimo nekonkuruoti trukmé yra
nesvarbi, jeigu tik ji nevirSija paties franSizés susitarimo trukmes.

FranSizés susitarimams taikomas VSBIR, jei ir tieke¢jo, ir pirkéjo rinkos dalys
nevirsija 30 %%. FranSizés susitarimuose numatyty INT licencijavimas aptariamas
Siy gairiy 67—-82 punktuose. FransSizés susitarimuose numatyti vertikalieji apribojimai
bus vertinami pagal platinimo sistemai, kuri labiausiai atitinka konkretaus franSizés
susitarimo pobidj, taikomas taisykles. Pavyzdziui, franSizés susitarimas, kuriuo
sukuriamas uzdaras tinklas, nes nariams draudziama parduoti prekes ne nariams,
vertinamas pagal pasirinktiniam platinimui taikomas taisykles. PrieSingai, franSizés
susitarimas, kuriuo suteikiamas teritorinis iSimtinumas ir apsauga nuo kity fransizés
gavéjy aktyvaus pardavimo, vertinamas pagal iSimtiniam platinimui taikomas
taisykles.

VSBIR netaikomas franSizés susitarimams, kuriuose numatyti pagrindiniai
apribojimai, jskaitant PKP®. Susitarimai, kuriems netaikomas VSBIR, turi biiti
vertinami individualiai pagal 101 straipsnj. Atliekant §j vertinima reikéty atsizvelgti |
tai, kad, kuo svarbesnis praktinés patirties perdavimas, tuo didesné¢ tikimybe, kad
vertikaliaisiais apribojimais sukuriamas veiksmingumas ir (arba) jie yra biitini
siekiant apsaugoti prakting patirtj, tod¢l jie atitinka 101 straipsnio 3 dalies salygas.

FranSizés pavyzdys

Gamintojas sukiiré¢ nauja saldainiy pardavimo vadinamosiose pramogy parduotuvése
forma, kai saldainiai gali buti nudazomi pagal vartotojo pageidavimg. Saldainiy
gamintojas taip pat sukiré maSinas saldainiams dazyti ir gamina daZomuosius
skysCius. SkysCio kokybé ir Sviezumas yra ypac svarbis gery saldainiy gamybai.
Gamintojui sekési pardavinéti saldainius daugelyje nuosavy mazmeninés prekybos
viety, kurios visos veiké tuo paciu pavadinimu ir turéjo vienodg su pramogomis
susijusi jvaizdi (pvz., bendra parduotuvés stiliy ir reklama). Norédamas padidinti
pardavima, saldainiy gamintojas pradéjo taikyti franSizés sistemg. Siekiant uztikrinti
vienoda produkty kokybe ir parduotuvés jvaizdi, fransizés gavéjai privalo i§ gamintojo
pirkti saldainius, skyst] ir dazymo aparata, veikti tuo paciu pavadinimu, mokéti
franSizés mokestj, prisidéti prie bendros reklamos ir uztikrinti franSizés teisiy suteikéjo
parengto naudojimo vadovo konfidencialumg. Be to, franSizés gavéjams leidziama
parduoti sutartose patalpose tik galutiniams naudotojams arba kitiems franSizés
gavéjams. Jiems neleidziama jy parduotuvése parduoti kity saldainiy. Fran$izés teisiy
suteik¢jas negali paskirti kito franSizés gavéjo ir negali turéti kitos mazmeninés
prekybos vietos susitarime nurodytoje teritorijoje. Fran$izés teisiy suteikéjas taip pat
isipareigoja atnaujinti ir toliau tobulinti savo produktus, verslo perspektyvas ir veiklos
vadova bei informuoti apie Siuos patobulinimus visus fransizés gaveéjus. FranSizés
susitarimai sudaromi 10 mety.

Saldainiais prekiaujantys mazmenininkai perka saldainius nacionalinéje rinkoje i$
nacionaliniy gamintojy, kurie stengiasi jtikti nacionaliniam skoniui, arba i§
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Zr. Sprendimo Pronuptia de Paris GmbH/ Pronuptia de Paris Irmgard Schillgallis, 161/84,
EU:C:1986:41, 16 punkta.

Taip pat zr. 86-95 punktus, ypa¢ 92 punkta.

Zr. Sprendimo Pronuptia de Paris GmbH/ Pronuptia de Paris Irmgard Schillgallis, 161/84,
EU:C:1986:41, 23 punkta.
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didmenininky, kurie ne tik parduoda nacionaliniy gamintojy saldainius, bet ir
importuoja juos i§ uzsienio gamintojy. Toje rinkoje franSizés teisiy suteikéjo produktai
konkuruoja su daugelio nacionaliniy ir tarptautiniy prekiy Zenkly saldainiais, kuriuos
kartais gamina didelés jvairius maisto produktus gaminancios bendrovés. Maisto
dazymo aparaty rinkoje franSizés teisiy suteikéjo rinkos dalis yra mazesné nei 10 %.
FranSizeés teisiy suteikéjui priklauso 30 % mazmenininkams parduodamy saldainiy
rinkos. Yra daug potencialiy saldainiy pardavimo viety — tabako parduotuvés, iprastos
maisto prekiy parduotuvés, kavinés ir specializuotos saldumyny parduotuvés.

Dauguma fran$izés susitarimuose numatyty jpareigojimy gali buti laikomi bitinais
INT apsaugai uztikrinti arba bendrai fransizés tinklo tapatybei ir reputacijai iSlaikyti,
taigi nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Pardavimui taikomi apribojimai
(t. y. nustatyta susitarimo teritorija ir pasirinktinis platinimas) skatina franSizés
gavéjus investuoti | franSizés koncepcijg ir daZymo aparatg ir padéti iSlaikyti bendra
tapatybe — taip atsveriamas to paties prekiy zenklo platintojy konkurencijos
praradimas. Nuostata dél nekonkuravimo, pagal kurig visg susitarimy galiojimo
laikotarpj parduotuvése draudziama prekiauti kity prekiy zenkly saldainiais, leidzia
franSizes teisiy suteikejui iSlaikyti vienoda parduotuviy struktiira ir neleidzia
konkurentams naudotis jo prekybiniu pavadinimu. Atsizvelgiant j dideli prekybos
viety, kuriose gali prekiauti kiti saldainiy gamintojai, skaiciy, nekyla jokiy dideliy
konkurenciniy galimybiy ribojimo problemy. Todél tikétina, kad fransizés susitarimai
atitinka 101 straipsnio 3 dalyje nustatytas iSimties taikymo salygas tiek, kiek jie
patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

RINKOS APIBREZIMAS IR RINKOS DALIES APSKAICIAVIMAS
Pranesimas dél rinkos apibrézimo

Komisijos praneSime dél atitinkamos rinkos apibrézimo Bendrijos konkurencijos
teisés taikymo tikslais (toliau — PraneSimas dél rinkos apibrézimo) pateikiama
daugiau informacijos apie taisykles, kriterijus ir jrodymus, kuriuos Komisija taiko
spresdama rinkos apibréZimo klausimus®’. Todél atitinkama rinka 101 straipsnio
taikymo vertikaliesiems susitarimams tikslais turéty biti apibréziama remiantis ta
informacija ir visa biisima informacija apie atitinkamos rinkos apibrézimg ES
konkurencijos teisés tikslais. Siose gairése nagrinégjami tik konkretiis klausimai, kurie
susije su VSBIR taikymu ir kurie néra nagrinéjami PraneSime dél rinkos apibrézimo.

Rinkos daliy apskaiciavimas pagal VSBIR

Remiantis VSBIR 3 straipsniu, tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalis yra pagrindiniai
tiekéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis parduoda pardavéjui sutarties prekes ar
paslaugas, ir pirkéjo rinkos dalis rinkoje, kurioje jis perka sutarties prekes ar
paslaugas, turi nevirSyti 30 %. MV] susitarimy atveju paprastai nebiitina apskaiciuoti
rinkos daliy (Zr. $iy gairiy 26 punktg).

Platinimo lygmeniu vertikalieji apribojimai paprastai susij¢ ne tik su tiekéjo ir
pirkéjo vykdomu produkty pardavimu , bet ir su jy perpardavimu. Kadangi paprastai
konkuruoja skirtingi platinimo biidai, rinkos apskritai néra apibréZiamos pagal
taikomg platinimo biida, t.y. iSimtinj, pasirinktinj ar laisva platinimg. Jei tiekéjai

67

OL C372,1997 129, p. 5-13.
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paprastai parduoda produkty portfelj, visas portfelis gali lemti produkto rinkos
apibrézima, kai pirkéjas pakaitiniu laiko visg portfeli, o ne atskirus portfelj
sudarancius produktus.

Kai vertikalyjj susitarima yra sudariusios trys Salys, kuriy kiekviena veikia skirtingu
prekybos lygmeniu, kiekvienos 18 jy rinkos dalis neturi vir§yti 30 %, kad biity galima
taikyti VSBIR. Kaip nurodyta VSBIR 3 straipsnio 2 dalyje, jei pagal daugiaSalj
susitarimg jmoné perka sutarties prekes ar paslaugas i$ vienos jmonés, kuri yra
susitarimo $alis, ir parduoda tas sutarties prekes ar paslaugas kitai jmonei, kuri taip
pat yra susitarimo Salis, VSBIR taikomas tik tuo atveju, jei jos rinkos dalis, ir kaip
pirkéjo, ir kaip tiekéjo, nevirSija 30 %. Jeigu, pavyzdziui, gamintojo, didmenininko
(arba mazmenininky asociacijos) ir maZmenininko susitarime numatytas
isipareigojimas nekonkuruoti, gamintojo ir didmenininko (arba mazmenininky
asociacijos) atitinkamy tiekimo rinky dalys turi nevirSyti 30 %, o didmenininko (arba
mazmenininky asociacijos) ir mazmenininko rinkos dalys turi nevirSyti 30 %
atitinkamos pirkimo rinkos, kad btity galima taikyti VSBIR.

Jeigu vertikaliajame susitarime esama nuostaty ne tik dél sutarties prekiy tiekimo ar
paslaugy teikimo, bet ir d¢l INT (pavyzdziui, nuostata dé¢l tiekéjo prekiy zenklo
naudojimo), kurios padeda pirkéjui parduoti sutarties prekes ar paslaugas, tiekéjo
rinkos dalis rinkoje, kurioje jis parduoda sutarties prekes ar paslaugas, yra svarbi
taikant VSBIR. Kai franSizés teisiy suteikéjas netiekia prekiy ar neteikia paslaugy,
kad Sios prekés ar paslaugos biity perparduotos, bet teikia prekiy ir paslaugy paketa
drauge su INT nuostatomis, o tai kartu sudaro verslo biida, dél kurio sudaroma
franSizés sutartis, fransizes teisiy suteikéjui reikia atsizvelgti j savo, kaip verslo budo,
kuriuo tam tikros prekés ar paslaugos teikiamos galutiniams naudotojams, suteikéjo,
rinkos dalj. Siuo tikslu franizés teisiy suteikéjui reikia apskai¢iuoti savo rinkos dalj
rinkoje, kurioje franSizés gave¢jai taiko §j verslo budg tiekdami prekes ar teikdami
paslaugas galutiniams naudotojams. Todé¢l franSizés teisiy suteikéjas turi pagristi
savo rinkos dalj franSizés gavejy tiekiamy prekiy arba teikiamy paslaugy verte toje
rinkoje. Tokioje rinkoje franSizés teisiy suteikéjo konkurentai gali buti ne tik kity
franSize perduodamy verslo biidy teikéjai, bet ir pakaitiniy prekiy ar paslaugy,
kurioms fransizé¢ netaikoma, tiekéjai. Pavyzdziui, nedarant poveikio tokios rinkos
apibrézimui, jei tai blity greitojo maisto paslaugy rinka, tokioje rinkoje veikianc¢iam
fransSizés teisiy suteikeéjui savo rinkos dalj reikéty apskaiciuoti remiantis atitinkamais
savo franSizés gavejy duomenimis apie pardavima toje rinkoje.

Rinkos daliy apskai¢iavimas pagal VSBIR

Kaip nustatyta VSBIR 7 straipsnio a punkte, tiek¢jo ir pirkéjo rinkos dalys i§ esmés
turéty buti apskai¢iuojamos remiantis vertés duomenimis. Jei duomeny apie verte
néra, pagristus skai¢iavimus galima atlikti remiantis kita patikima rinkos informacija,
pavyzdziui, apimties duomenimis.

Tarpiniy prekiy ar paslaugy tiekimas tiekéjo nuosavoms reikméms gali biiti svarbus
konkurencijos analizei konkre¢iu atveju, taciau j jj nebus atsizvelgiama apibréziant
rinkg ar apskaiciuojant rinkos dalis pagal VSBIR. PrieSingai, pagal VSBIR 7
straipsnio ¢ punktg, kai galutinés prekés platinamos dvejopai (t.y. kai galutiniy
prekiy tieke¢jas veikia ir kaip ty prekiy platintojas rinkoje), apibréziant rinkg ir
apskaiCiuojant rinkos dal; turéty buti atsizvelgiama ] tiekéjo nuosavy prekiy

45

LT



LT

6.1.
(161)

(162)

(163)

(164)

pardavima per vertikaliai integruotus platintojus ir atstovus. Integruoti platintojai yra
susijusios jmonés, kaip apibrézta VSBIR 1 straipsnio 2 dalyje®®.

VSBIR TAIKYMAS
Pagrindiniai apribojimai pagal VSBIR

VSBIR 4 straipsnyje pateiktas pagrindiniy apribojimy, kurie laikomi reikSmingais
konkurencijos apribojimais ir kurie dél jy daromos zalos vartotojams dazniausiai
turéty buti draudziami, sgrasas. Vertikalieji susitarimai, j kuriuos jtrauktas vienas ar
keli pagrindiniai apribojimai, ] VSBIR taikymo sritj apskritai nepatenka.

VSBIR 4 straipsnyje nurodyti pagrindiniai apribojimai yra taikomi vertikaliesiems
susitarimams, susijusiems su prekyba Sgjungoje. Tod¢l jeigu vertikalieji susitarimai
susije su eksportu uz Sgjungos riby ar importu ir (arba) reimportu i§ uz Sajungos
riby, i§ ESTT praktikos galima daryti iSvada, kad tokie susitarimai negali biti
laikomi susitarimais, kuriais siekiama reikSmingai apriboti konkurencijg Sgjungoje
arba kurie gali daryti poveikj valstybiy nariy tarpusavio prekybai®’.

Pagrindiniai apribojimai pagal VSBIR 4 straipsnj paprastai yra konkurencijos
apribojimai dél tikslo, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje’®. Konkurencijos
ribojimai dél tikslo, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, yra susitarimai, kurie dél
savo pobiidzio gali riboti konkurencija’'. Siuo klausimu i§ Teisingumo Teismo
praktikos akivaizdu, jog tam tikry riiSiy jmoniy veiksmy derinimas yra pakankamai
zalingas konkurencijai, todél gali biiti nuspresta, kad jy poveikio tirti néra biitina’>.
Norint nustatyti, kad apribojimas yra dél tikslo, reikia individualiai jvertinti
atitinkama vertikalyjj susitarimg. PrieSingai, pagrindiniai apribojimai atitinka VSBIR
nustatytg apribojimy kategorijg, kurios atveju preziumuojama, kad dél jy paprastai
daroma Zala konkurencijai, tod¢l vertikaliajam susitarimui, kuriame nustatytas toks
pagrindinis apribojimas, negali biiti taikoma bendroji iSimtis pagal VSBIR 2
straipsnio 1 dalj.

TacCiau pagrindiniai apribojimai nebiitinai patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo
sritj. Jeigu VSBIR nustatytas pagrindinis apribojimas yra objektyviai biitinas tam
tikros riiSies ar pobudzio vertikaliajam susitarimui, pavyzdziui, siekiant uztikrinti,
kad buty laikomasi vieSo draudimo parduoti pavojingas medziagas tam tikriems
klientams dél saugos ar sveikatos priezas¢iy, tokiam susitarimui iSimties tvarka 101
straipsnio 1 dalis netaikoma. Atsizvelgdama | tai, kas iSdéstyta pirmiau, ypac | tai,
kad pagrindiniai apribojimai paprastai yra konkurencijos apribojimai dél tikslo,
Komisija, vertindama vertikalyji susitarima, taikys Siuos principus:

(a) jeigu i vertikalyjj susitarimg jtrauktas pagrindinis apribojimas, kaip apibrézta

VSBIR 4 straipsnyje, tikétina, kad Siam susitarimui bus taikoma 101 straipsnio
1 dalis;
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Siekiant nustatyti §j rinkos apibrézimg ir apskai€iuoti rinkos dalj, néra svarbu, ar integruotas platintojas
papildomai parduoda konkurenty prekes ar paslaugas.

Zr. Sprendimo Javico / Yves Saint Laurent, C-306/96, EU:T:1998:173, 20 punkta.

7r. Komisijos dokumentg ,,Gairés dél konkurencijos apribojimy dél tikslo, siekiant nustatyti, kuriems
susitarimams gali biiti taikomas De minimis pranesimas* (SWD(2014) 198 final, p. 4).

Zr. Sprendimo T-Mobile Netherlands, C-8/08, EU:T:2009:343, 31 punkta.

7r. Sprendimo /3 Groupement des Cartes Bancaires, C-67, EU:T:2014:2204, 49 punkta.
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(b) susitarimas, ] kurj jtrauktas pagrindinis apribojimas, kaip apibrézta VSBIR 4
straipsnyje, grei¢iausiai neatitinka 101 straipsnio 3 dalies salygy’>.

Imoné¢ gali kiekvienu atskiru atveju jrodyti konkurencija skatinantj poveikj pagal 101
straipsnio 3 dalj’*. Siuo tikslu jmoné, jrodinédama, kad jvykdytos visos 101
straipsnio 3 dalies saglygos, turi pagrijsti, kad tikétinas veiksmingumo padidéjimas ir
kad jis gali buti pasiektas jtraukus pagrindinj apribojimg j susitarimg. Tokiu atveju
Komisija jvertins neigiamg poveikj konkurencijai, kuris gali atsirasti jtraukus
pagrindinj apribojimg ] susitarima, ir tik tada galutinai jvertins, ar tenkinamos 101
straipsnio 3 dalies salygos”.

Tolesniuose trijuose Siy gairiy punktuose pateiktais pavyzdziais siekiama parodyti,
kokiomis i$skirtinémis aplinkybémis pagrindinis apribojimas gali nepatekti j 101
straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

Tikro patekimo j rinkg pavyzdys

Platintojui, kuris pirmas pradeda prekiauti naujo prekiy zenklo prekémis arba esamo
prekiy Zenklo prekémis naujoje rinkoje ir taip uzsitikrina tikra patekimg j rinka, gali
tekti daug investuoti, jeigu anksc¢iau tokios riisies produktas arba konkretaus gamintojo
gaminamas tokios ruSies produktas apskritai nebuvo paklausus. Tokiomis
aplinkybémis, atsizvelgiant j tai, kad tokios sagnaudos daznai gali biiti negriztamosios,
platintojas gali nesudaryti platinimo susitarimo, jei jis nebus tam tikrg laikg apsaugotas
nuo aktyvaus ir pasyvaus kity platintojy pardavimo jo teritorijoje arba jo klienty
grupei.

Pavyzdziui, tokios aplinkybés gali susidaryti, kai gamintojas, jsisteiggs tam tikroje
nacionalinéje rinkoje, patenka j kitg nacionaling rinkg ir pristato savo produktus rinkai
per iSimtinj platintoja, kuris turi investuoti, kad galéty pateikti ir jtvirtinti tg prekiy
zenklg Sioje naujoje rinkoje. Jeigu platintojui reikia daug investuoti, kad sukurty
ir (arba) plétoty naujg rinka, kity platintojy pasyvaus pardavimo tokioje teritorijoje ar
tokiai klienty grupei apribojimams, kuriy reikia, kad platintojas galéty atgauti Sias
investicijas, 101 straipsnio 1 dalis paprastai netaikoma pirmuosius dvejus metus, per
kuriuos $is platintojas parduoda sutarties prekes ar paslaugas toje teritorijoje ar tai
klienty grupei, nors paprastai biity laikoma, kad tokie apribojimai yra pagrindiniai
apribojimai ir patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj.

Kryzminio tiekimo tarp jgaliotyjy platintojy pavyzdys

Pasirinktinio platinimo sistemos atveju kryzminis tiekimas tarp igaliotyjy platintojy
paprastai turi biiti neribojamas (Zr. Siy gairiy 187 punktg). TacCiau, jei skirtingose
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Zr. Sprendimo Pierre Fabre, C-439/09, EU:T:2011:649, 57 punkta.

Visy pirma zr. Siy gairiy 14 punkto a—i papunkcius, kurivose bendrai apiblidintas galimas
veiksmingumas, susijes su vertikaliaisiais apribojimais, ir §iy gairiy 6.1.1. skirsnj dél perpardavimo
kainy apribojimy. Bendra informacija Siuo klausimu pateikta Komisijos komunikate — praneSime
utarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés* (OL C 101, 2004 4 27, p. 97).

Toks vertinimas nedaro poveikio aplinkybei, kad konkretus apribojimas vis délto gali baiti automatiskai
pripazintas negaliojanciu, jei juo pazeidziami Geografinio blokavimo reglamente nustatyti draudimai
dél pasyvaus pardavimo; zr. 2018 m. vasario 28 d. Europos Parlamento ir Tarybos reglamento (ES)
2018/302 dél nepagrijsto geografinio blokavimo ir kity formy diskriminavimo dél klienty pilietybés,
gyvenamosios vietos arba jsisteigimo vietos vidaus rinkoje problemos sprendimo, kuriuo i§ dalies
keic¢iami reglamentai (EB) Nr. 2006/2004 ir (ES) 2017/2394 ir Direktyva 2009/22/EB, 6 straipsnio 2
dalj.
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teritorijose esantys jgaliotieji didmeniniai prekiautojai privalo investuoti j pardavimo
skatinimo veikla teritorijoje, kurioje jie platina atitinkamas prekes ar paslaugas, kad
paskatinty jgaliotyjy platintojy vykdoma pardavima, o reikalingy pardavimo skatinimo
veiksmy nustatymas susitarimu yra nepraktiSkas, S$iy didmenininiy prekiautojy
aktyvaus pardavimo jgaliotiesiems platintojams kity didmeniniy prekiautojy
teritorijose apribojimai, nustatyti siekiant iSvengti galimo pasinaudojimo kito
paslaugomis, atskiru atveju gali atitikti 101 straipsnio 3 dalies salygas.

Realaus iSbandymo pavyzdys

Jei naujas produktas realiai iSbandomas tam tikroje teritorijoje ar tam tikroje klienty
grupéje arba jei naujas produktas pristatomas rinkai laipsniskai, produkto bandymo ar
pristatymo rinkai laikotarpiu gali buti ribojamos platintojy, paskirty parduoti naujaji
produkta bandomojoje rinkoje ar dalyvauti pirmajame ir (arba) pirmuosiuose
laipsniSko pristatymo rinkai etapuose, galimybés vykdyti aktyvy pardavimg uZz tos
bandomosios rinkos ar rinkos ir (arba) rinky, kuriai (-ioms) tas produktas pirmiausia
pristatomas, riby netaikant 101 straipsnio 1 dalies.

Perpardavimo kainy palaikymas

Pagrindinis apribojimas, nurodytas VSBIR 4 straipsnio a punkte, susijes su
perpardavimo kainy palaikymu (toliau — PKP), t.y. susitarimais arba suderintais
veiksmais, kuriais tiesiogiai arba netiesiogiai siekiama nustatyti fiksuota ar
minimalig perpardavimo kaing arba fiksuotg ar minimaly kainy lygj, kurio turi
laikytis pirkéjas’®. Todél vertikalusis susitarimas arba suderinti veiksmai, susije su
tam tikru intervalu, kurio ribose pirkéjas turi nustatyti kaing, neatitinka VSBIR 4
straipsnio a punkto.

PKP galima nustatyti tiesioginémis priemonémis. Tai pasakytina apie sutarCiy
nuostatas arba susijusig praktika, pagal kuria mazmeniné kaina nustatoma tiesiogiai
ir dél to atsiranda aiskiis apribojimai’’. Tokie apribojimai apima sutartines nuostatas,
leidziancias tiekéjui nustatyti kaing, kurig pirkéjas turi taikyti savo klientui, arba
draudziancias pirkéjui parduoti zemesne nei tam tikra kaina. Apribojimas taip pat yra
aiSkus, kai tiekéjas praso padidinti kaina, o pirkéjas tokj praSyma tenkina.

PKP taip pat galima pasiekti netiesioginémis priemonémis, jskaitant paskatas taikyti
minimalig kaing arba atgrasyma nuo nukrypimo nuo minimalios kainos. Toliau
pateikti pavyzdziai yra nebaigtinis tokiy netiesioginiy priemoniy sgrasas:

— platinimo marZos nustatymas;

— didziausios nuolaidos, kurig platintojas gali suteikti nuo nustatyto kainy lygio,
nustatymas;

— tiek¢jas taiko lengvatas arba kompensuoja tiekéjo pardavimo skatinimo
iSlaidas, jei laikomasi tam tikro kainy lygio;

76

71

Dél vertikaliyjy susitarimy ir suderinty veiksmy atskyrimo zr. §iy gairiy 48-51 punktus. Taciau Sis
skirtumas iki Siol nebuvo svarbus vykdymo uZztikrinimo praktikoje, nes, norint nustatyti 101 straipsnio
pazeidima, nebitina jy atskirti. Be to, reikéty pazyméti, kad PKP gali buti siejamas su Kkitais
apribojimais, jskaitant horizontalyjj slapta susitarima, pasireiskiantj centralizuoto platinimo (angl. hub-
and-spoke) principu grindziamais susitarimais, kurie aptariami Horizontaliyjy gairiy 55 punkte.

7r., pavyzdziui, Komisijos sprendimo AT.40182 Guess 84, 86 ir 137 punktus.
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— nustatyta perpardavimo kaina susiejama su konkurenty perpardavimo kainomis
ir

— grasinimai, gasdinimai, jspéjimai, nuobaudos, pristatymo atid¢jimas ar
sustabdymas arba sutarties nutraukimas, jei nesilaikoma tam tikro kainy lygio.

Taciau, kaip nustatyta VSBIR 4 straipsnio a punkte, maksimalios mazmeninés kainos
nustatymas arba tiekéjo rekomenduojamos perpardavimo kainos nustatymas pats
savaime nereiSkia PKP. TacCiau, jei tiek¢jas tokig maksimalia kaing arba
perpardavimo kainos rekomendacija derina su paskatomis taikyti tam tikrg kainy lygj
arba su atgrasymo nuo pardavimo kainos mazinimo priemonémis, tai gali biti
laikkoma PKP. Paskatos taikyti tam tikrag kainy lyg] pavyzdys biity pardavimo
skatinimo iSlaidy kompensavimas, jei laikomasi maksimalios perpardavimo kainos
arba rekomenduojamos perpardavimo kainos. Atgrasymo mazinti pardavimo kaing
pavyzdys biity tiekéjo jsikiSimas, jei pirkéjas nukrypsta nuo maksimalios arba
rekomenduojamos perpardavimo kainos, pavyzdziui, grasinimas nutraukti tolesni
tiekima.

Analogiskai minimaliy skelbiamy kainy (toliau— MSK) politika, draudzianti
mazmenininkams skelbti kainas, mazesnes uz tam tikrg tiekéjo nustatyta dydj, taip
pat gali buti laikoma PKP, pavyzdziui, tais atvejais, kai tiekéjas taiko sankcijas
mazmenininkams uz tai, kad jie galiausiai parduoda mazesnémis nei atitinkamos
MSK kainomis, reikalauja, kad jie nesitilyty nuolaidy, arba neleidzia jiems pranesti,
kad galutiné kaina gali skirtis nuo atitinkamos MSK.

Tiesioginés arba netiesioginés priemones, kuriomis siekiama nustatyti kainas, gali
buti dar veiksmingesnés, kai jos derinamos su priemonémis, skirtomis platintojams,
kurie nesilaiko nurodyty kainy, nustatyti, kaip antai kainy stebésenos sistema arba
mazmenininky jsipareigojimas pranesti kitiems platinimo tinklo nariams, kas
nukrypo nuo standartinio kainy lygio. Taciau vien §iy priemoniy nepakanka, kad
buty galima konstatuoti PKP, nes tiekéjai jas gali naudoti tiekimo ar platinimo
grandinés veiksmingumui didinti arba kitais tikslais, nesusijusiais su tiesioginémis ar
netiesioginémis priemonémis PKP pasiekti.

Kainy stebésena vis dazniau naudojama e. prekybos srityje, kai ir gamintojai, ir
mazmenininkai daZnai naudoja specialia kainy stebésenos programine jranga’®.
Tokia kainy stebésena savaime néra PKP. Taciau ji didina kainy skaidruma rinkoje,
todél gamintojai gali veiksmingai stebéti perpardavimo kainas savo platinimo tinkle
ir, sumazéjus kainoms, greitai jsikiSti. Ji taip pat leidzia mazmenininkams
veiksmingai stebéti savo konkurenty kainas ir pranesti gamintojui apie kainy
sumazé&jimg bei pradyti jsikisti, kad kainos nemazéty”’.

Atstovavimo susitarimy atveju pardavimo kaing paprastai nustato atstovaujamasis,
nes jis prisiima komercing ir finansine rizikg, susijusig su pardavimu. Taciau, kai
taikant 101 straipsnio 1 dalj toks susitarimas negali biiti laikomas atstovavimo
susitarimu (visy pirma Zr. $iy gairiy 40—43 punktus), jsipareigojimas, kuriuo atstovui
draudziama arba ribojama jo galimyb¢ pasidalyti komisiniais su klientu, nesvarbu, ar
komisiniai yra fiksuotieji ar kintamieji, yra pagrindinis apribojimas pagal VSBIR 4
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Zr. Komisijos tarnyby darbinio dokumento, pridedamo prie 2017 m. geguzés 10d. E. prekybos
sektoriaus tyrimo galutinés ataskaitos (SWD(2017) 154 final), 602—603 punktus.

7r. Komisijos sprendimy byloje AT.40182 Pioneer, 136 ir 155 punktus; byloje AT.40182 Denon &
Marantz, 95 punkta; byloje AT.40181 Philips, 64 punkta. Zr. Komisijos sprendimy byloje AT.40182
Pioneer, 136 punkts; byloje AT.40465 Asus, 27 punkta.
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straipsnio a punktg. Siekiant iSvengti tokio pagrindinio apribojimo taikymo, atstovui
turi biti leidziama savo nuoziura sumazinti kliento faktiSkai mokamag kaing
nesumazinant atstovaujamojo pajamy®’.

Perpardavimo kainos nustatymas vertikaliajame tiekéjo ir pirkéjo susitarime, kuriuo
vykdomas iSankstinis tiekéjo ir konkretaus galutinio naudotojo susitarimas (toliau —
vykdymo sutartis), néra PKP, jei galutinis naudotojas atsisaké savo teisés pasirinkti
jmoneg, kuri turéty vykdyti susitarimg. Tokiu atveju perpardavimo kainos nustatymas
nelaikomas ribojimu pagal 101 straipsnio 1 dalj, nes perpardavimo kaina nebéra
konkurencijos objektas atitinkamo galutinio naudotojo atzvilgiu. Taciau tai taikoma
tik tuo atveju, jei vykdymo sutartis néra atstovavimo sutartis, kuriai netaikoma 101
straipsnio 1 dalis, kaip apraSyta visy pirma Siy gairiy 40—43 punktuose, pavyzdziui,
deél to, kad pirkéjas igyja nuosavybés teise 1 perparduoti skirtas sutarties prekes arba
dél to, kad jis prisiima didesn¢ nei nereikSmingg rizika, susijusig su sutarties
vykdymu. PrieSingai, jei galutinis naudotojas neatsisaké teisés pasirinkti imone, kuri
turéty vykdyti sutartj, tiekéjas negali nustatyti perpardavimo kainos, nepazeisdamas
VSBIR 4 straipsnio a punkto. Taciau jis gali nustatyti maksimalig perpardavimo
kaing, siekdamas sudaryti sglygas kainy konkurencijai vykdant susitarima.

VSBIR 4 straipsnio a punktas visapusiskai taikomas interneto platformy ekonomikai.
Visy pirma, jei jmon¢ teikia internetines tarpininkavimo paslaugas pagal VSBIR 1
straipsnio 1 dalies d punkta, ji yra tiekéjas, todél turi laikytis VSBIR 4 straipsnio a
punkto, kad iSvengty pagrindiniy apribojimy, susijusiy su tarpininkavimo prekémis
ar paslaugomis. Nors tai netrukdo internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjui
skatinti internetiniy tarpininkavimo paslaugy naudotojus parduoti savo prekes ar
paslaugas konkurencingai arba mazinti jy kainas, pagal VSBIR 4 straipsnio a punkta
internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjui draudziama nustatyti fiksuotg arba
minimalig pardavimo kaing sandoriui, kuriam jis sudaro salygas.

ESTT ne kartg yra nusprendgs, kad susitarimu, kuriuo nustatomos minimalios arba
fiksuotos mazmeninés kainos ir kuriuo pirkéjui neleidziama savarankiskai nustatyti
savo perpardavimo kainy, ribojama konkurencija dél tikslo, kaip apibrézta 101
straipsnio 1 dalyje®!. Tagiau, kaip minéta Siy gairiy 163—165 punktuose, apribojimo
priskyrimas pagrindiniams apribojimams ir apribojimams d¢l tikslo nereiSkia, kad
susitarimai, kurie prilygsta PKP, savaime yra 101 straipsnio pazeidimai. Jei jmonés
mano, kad PKP konkreciu atveju didina veiksmingumg, jos gali pateikti
veiksmingumo pagrindimg pagal 101 straipsnio 3 dal;.

PKP paprastai laikomas pagrindiniu konkurencijos apribojimu, nes gali jvairiais
biidais riboti to paties prekiy Zenklo ir (arba) skirtingy prekiy zenkly platintojy
konkurencija:

(a) Tiesioginis PKP poveikis — panaikinama to paties prekiy Zenklo produkty
kainy konkurencija, neleidziant visiems arba tam tikriems platintojams mazinti
atitinkamo prekiy zenklo pardavimo kainos, todé¢l padidéja to prekiy zenklo
prekiy kaina.

(b) PKP gali buti sudaromos palankesnés salygos tiekéjy slaptiems susitarimams,
visy pirma rinkose, kurioms biidingi slapti susitarimai, pavyzdziui, kai tiekéjai

80
81

7Zr., pavyzdziui, Komisijos sprendima byloje IV/32.737 Eirpage, visy pirma jo 6 punkta.
Sprendimai Binon/ AMP, 243/83, EU:C:1985:284, 44 punktas; VVR/ Sociale Dienst van de

Plaatselijke en Gewestelijke Overheidsdiensten, C-311/85, EU:C:1987:418, 17 punktas; SPRL Louis
Erauw-Jacquery / La Hesbignonne SC, C-27/87, EU:C:1988:183, 15 punktas.
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sudaro glaudzig oligopolija ir reikSmingai rinkos daliai taikomi PKP
susitarimai. Taip gali biti ir tuo atveju, kai tiekéjai savo prekes ar paslaugas
platina per tuos pacius platintojus, todél jie gali pasinaudoti pastaraisiais kaip
priemone slaptai sutartai pusiausvyrai jgyvendinti. Dél PKP paprastai lengviau
nustatyti, ar tiekéjas nukrypsta nuo slaptai sutartos pusiausvyros sumazindamas
savo kaing. Tai reiskia, kad jei tiekéjas nuspresty nevykdyti PKP politikos, kad
padidinty savo mazmening prekyba, PKP leisty kitiems tiekéjams lengviau
nustatyti dél to sumazéjusias mazmenines kainas ir atitinkamai reaguoti.

(c) PKP gali sudaryti palankesnes salygas pirkéjy slaptiems susitarimams
platinimo lygmeniu. Atrodo, kad dél to prarandama kainy konkurencija kelia
ypa¢ daug problemy, kai PKP yra grindziamas pirkéjy poreikiais. Stiprus ar
gerai organizuoti pirkéjai gali turéti galimybiy versti vieng ar kelis tiekéjus ar
jtikinti juos nustatyti fiksuotg konkurencinj lygj virSijancig perpardavimo kaing
ir taip padeti jiems pasiekti ar stabilizuoti slaptai sutartg pusiausvyrg. PKP yra
mazmenininky jsipareigojimo priemoné nenukrypti nuo slaptai sutartos
pusiausvyros mazinant kainas.

(d) D¢l PKP gali biti sumazintas spaudimas tiekéjo pelnui, visy pirma, kai
gamintojas turi jsipareigojimy problema, t.y. kai jis suinteresuotas sumazinti
kaing, kurig nustato tolesniems platintojams. Tokiomis aplinkybémis
gamintojas gali buti labiau linkes sutikti su PKP, kad jam biity lengviau
jsipareigoti nemazinti kainy tolesniems platintojams ir kad biity sumaZzintas
poveikis jo pelnui.

(e) Vengiant kainy konkurencijos tarp platintojy, PKP gali uzkirsti kelig
veiksmingesniy ar naujy platinimo formy pateikimui j rinkg ir plétrai, taip
mazindamas inovacijas platinimo lygmeniu.

(f) PKP gali jgyvendinti jtaka rinkoje turintis tiekéjas, kad galéty riboti mazesniy
konkurenty galimybes. D¢l PKP sudaromy didesnio pelno galimybiy platintojai
gali buti suinteresuoti konsultuojant klientus pirmenybe teikti tam tikram
tiek¢jo prekiy zenklui, o ne konkuruojantiems prekiy Zenklams, net tuo atveju,
kai tai néra naudinga klientui, arba apskritai neparduoti konkuruojanciy prekiy
zenkly produkty.

Taciau PKP taip pat gali padéti didinti veiksminguma, ypac¢ jei jis yra pagristas
tiekéjy poreikiais. Jei jmonés remiasi 101 straipsnio 3 dalimi teigdamos, kad PKP
gali padidinti veiksminguma, jos turi pateikti konkreciy jrodymy, pagrindzianciy §j
teiginj, ir jrodyti, kad 101 straipsnio 3 dalies saglygos konkrec¢iu atveju i$ tikryjy yra
ivykdytos. Toliau pateikiami trys tokio veiksmingumo pagrindimo pavyzdZiai.

(a) Kai gamintojas pristato nauja produkta, PKP gali biiti veiksminga priemoné
paskatinti platintojus labiau atsizvelgti | gamintojo suinteresuotuma reklamuoti
$1 produkta, ypac jei tai yra visiSkai naujas produktas, ir padidinti pardavimo
pastangas. Jei platintojai atitinkamoje rinkoje patiria konkurencinj spaudima,
Sis spaudimas gali paskatinti juos padidinti bendra produkto paklausg ir
uztikrinti, kad produkto pateikimas rinkai biity sékmingas, taip pat ir vartotojy
naudai. 101 straipsnio 3 dalyje nustatyta, kad tai leidziama, kai néra maziau
ribojanciy priemoniy. Kad atitikty § reikalavima, tiekéjai gali, pavyzdZziui,
jrodyti, kad praktiSkai nejmanoma visiems pirkéjams sutartimi nustatyti
veiksmingy pardavimo skatinimo reikalavimy. Tokiomis aplinkybémis
fiksuoty arba minimaliy mazmeniniy kainy nustatymas ribotam laikotarpiui,
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siekiant palengvinti naujo produkto pateikimag rinkai, gali buti laikomas i§
esmés skatinan¢iu konkurencija.

(b) Fiksuotos perpardavimo kainos, o ne tik maksimalios perpardavimo kainos,
gali biiti biitinos organizuojant koordinuota trumpalaike (daZniausiai nuo
dviejy iki SeSiy savaiCiy) mazy kainy kampanijg;tai biity naudinga ir
vartotojams. Visy pirma, tokia kampanijg gali tekti organizuoti platinimo
sistemoje, kurioje tiekéjas taiko vienoda platinimo biida, pavyzdziui, franSizés
sistemg. Atsizvelgiant i laiking pobudj, fiksuoty mazmeniniy kainy nustatymas
1§ esmés gali biiti laikomas skatinanc¢iu konkurencija.

(¢) Tam tikrais atvejais papildomu dél PKP gautu pelnu mazmenininkams gali bti
suteikiama galimybé¢ teikti (papildomas) paslaugas iki pardavimo, visy pirma
susijusias su patirties ar sudétingais produktais. Jei pakankamai klienty
rinkdamiesi produkta pasinaudoja tokiomis paslaugomis, taciau véliau perka
mazesne kaina i§ mazmenininky, kurie tokiy paslaugy neteikia (todél nepatiria
tokiy islaidy), auksto lygio aptarnavimo paslaugas teikiantys mazmenininkai
gali pradeti teikti maziau paslaugy tiekéjo produkto paklausai didinti arba jy
visai nebeteikti. PKP galima uzkirsti kelig tokiam pasinaudojimui kito
paslaugomis platinimo lygmeniu. Tiekéjas turés jtikinamai jrodyti, kad
susitarimas dé¢l PKP yra bitinas, kad biity iSvengta mazmenininky
pasinaudojimo §iomis paslaugomis. Siuo atveju tikimybé, kad PKP bus
pripazintas konkurencijg skatinanciu veiksniu, yra didesné¢, kai konkurencija
tarp tiekéjy yra didelé, o tiekéjas turi ribota jtaka rinkoje.

Pagal VSBIR nustatyta apsaugos taisykle perpardavimo kaina turéty buti
rekomenduojama perpardaveéjui arba turéty buti reikalaujama, kad perpardavéjas
laikytysi maksimalios perpardavimo kainos, kai kiekvienos susitarimo Salies rinkos
dalis nevirsija 30 % ribos, su salyga, kad tokia kaina néra minimali arba fiksuota
pardavimo kaina, nustatyta kuriai nors Saliai darant spaudimg ar siiilant paskatas,
kaip nurodyta Siy gairiy 172—173 punktuose. Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiama
informacija, kaip vertinti rekomenduojamas arba maksimalias kainas, kai rinkos dalis
vir§ija nustatytg ribg.

Rekomenduojamos ir maksimalios kainos gali kelti rizikg konkurencijai, nes jos taps
orientyru perpardavéjams ir jy gali laikytis dauguma arba visi perpardavé¢jai. Be to,
rekomenduojamomis ir maksimaliomis kainomis gali biiti mazinama konkurencija
arba sudaromos palankesnés salygos slaptiems tiekéjy susitarimams.

Svarbus rekomenduojamos arba maksimalios kainos galimo antikonkurencinio
poveikio vertinimo kriterijus yra tiekéjo padétis rinkoje. Kuo stipresné tieké¢jo padétis
rinkoje, tuo didesné rizika, kad rekomenduojama arba maksimali perpardavimo kaina
leis perpardavéjams taikyti daugiau ar maziau vienodas kainas, nes jie panaudos ja
kaip orientyrg. Jiems gali buti sunku nukrypti nuo, jy manymu, tokio svarbaus tiekéjo
rinkoje sitilomos perpardavimo kainos.

Kai yra nustatomas rekomenduojamy arba maksimaliy kainy reikSmingas
antikonkurencinis poveikis, kyla galimos iSimties pagal 101 straipsnio 3 dalj
klausimas. Maksimalioms perpardavimo kainoms gali biiti labai svarbus dvigubos
marzos vengimas. Maksimali perpardavimo kaina taip pat gali padéti uztikrinti, kad
atitinkamo prekiy zenklo platintojai labiau konkuruoty su kity prekiy Zenkly
platintojais, jskaitant ty paciy platintojy platinamus nuosavo prekiy Zzenklo
produktus.
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6.1.2.
6.1.2.1.
(187)

(188)

(189)

Pagrindiniai apribojimai pagal VSBIR 4 straipsnio b—d punktus
Bendrieji principai pagal VSBIR 4 straipsnio b—d punktus

VSBIR 4 straipsnio b—d punktuose pateiktas pagrindiniy apribojimy ir iSimciy,
taitkomy priklausomai nuo tiekéjo naudojamos platinimo sistemos — iSimtinio
platinimo, pasirinktinio platinimo ar laisvo platinimo — sgrasas. VSBIR 4 straipsnio b
punkte, 4 straipsnio ¢ punkto i papunktyje ir d punkte nustatyti pagrindiniai
apribojimai yra susij¢ su susitarimais ar suderintais veiksmais, kuriais tiesiogiai ar
netiesiogiai, atskirai ar kartu su kitais Saliy kontroliuojamais veiksniais, siekiama
apriboti pirkéjo ar jo klienty pardavima, jei Sie apribojimai susije su teritorija, kurioje
pirkéjas ar jo klientai gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas, arba klienty
grupémis, kurioms pirkéjas ar jo klientai gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas.
VSBIR 4 straipsnio ¢ punkto ii ir iii papunkciuose nustatyta, kad pasirinktinio
platinimo sistemoje kryZminio tiekimo tarp pasirinktinio platinimo sistemos nariy,
veikianiy tuo paciu arba skirtingais prekybos lygmenimis; ribojimas, taip pat
mazmeninés prekybos lygmeniu veikianciy pasirinktinio platinimo sistemos nariy
aktyvaus arba pasyvaus pardavimo galutiniams naudotojams apribojimas yra laikomi
pagrindiniais apribojimais.

VSBIR 4 straipsnio b—d punktai taikomi neatsizvelgiant | naudojamg pardavimo
kanalg. Vertikaliaisiais susitarimais, kuriais tiesiogiai ar netiesiogiai, atskirai ar kartu
su kitais veiksniais siekiama neleisti pirkéjams ar jy klientams veiksmingai naudotis
internetu parduodant savo prekes ar paslaugas internetu, ribojamos teritorijos,
kuriose pirkéjai ar jy klientai gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas, arba klienty
grupés, kurioms pirkéjai ar jy klientai gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas, nes
jais ribojamas pardavimas klientams, esantiems uz pirkéjy ar jy klienty fizinés
prekybos teritorijos riby®?. Pardavimo internetu uzdraudimo, taip pat apribojimy,
kuriais de facto uzdraudziamas arba apribojamas pardavimas internetu tiek, kad dél
ju pirkéjai ir jy klientai de facto negali veiksmingai naudotis internetu savo prekéms
ar paslaugoms parduoti internetu, tikslas — neleisti pirké¢jams ar jy klientams
veiksmingai naudotis internetu savo prekéms ar paslaugoms parduoti internetu.
Todél apribojimas, galintis labai sumazinti bendra pardavimo internetu kiekj rinkoje,
yra pagrindinis aktyvaus ar pasyvaus pardavimo apribojimas, kaip apibrézta VSBIR
4 straipsnio b—d punktuose. Vertinimas, ar apribojimas yra pagrindinis, negali
priklausyti nuo konkrecios rinkos aplinkybiy arba individualiy vieno ar keliy klienty
aplinkybiy. Apribojimy, neleidzianc¢iy pirk¢jams ar jy klientams veiksmingai
naudotis vienu ar keliais internetinés reklamos kanalais®?, tikslas — neleisti pirkéjams
ar jy klientams veiksmingai naudotis internetu parduodant savo prekes ar paslaugas
internetu ir taip apriboti pardavimag pirkéjams, norintiems pirkti internetu ir esantiems
uz pirkéjy ar jy klienty fizinés prekybos teritorijos riby, nes jie apriboja pirkéjy ar jy
klienty galimybes nukreipti pirkéjus ar jy klientus, informuoti juos apie savo
pasitlymus ir pritraukti juos i savo interneting parduotuve ar kitus kanalus.

Sie pagrindiniai apribojimai gali buti tiesioginiy jsipareigojimy rezultatas,
pavyzdziui, jsipareigojimo neparduoti tam tikriems klientams arba klientams tam
tikrose teritorijose, arba jsipareigojimas perduoti Siy klienty uzsakymus kitiems
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Taip pat zr. Sprendimo Pierre Fabre Dermo-Cosmetique SAS/ Président de [’Autorité de la
concurrence, C-439/09, EU:C:2011:649, 54 punkta.
Zr. Komisijos sprendimo byloje AT.40182 Guess, 118—126 punktus.
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platintojams. Jie taip pat gali atsirasti d¢l netiesioginiy priemoniy, kuriomis siekiama
paskatinti platintoja neparduoti tokiems klientams, pavyzdziui:

(a) reikalavimo prasyti iSankstinio tiekéjo sutikimo®;
(b) premijy ar nuolaidy netaikymo arba jy sumazinimo®® ir tickéjo kompensaciniy
1Smoky, jei platintojas nutraukia pardavimg tokiems klientams;

(¢) tiekimo nutraukimo;

(d) tiekiamy kiekiy ribojimo arba sumazinimo, pavyzdziui, pagal priskirtos
teritorijos arba priskirtos klienty grupés paklausa;

e rasinimo nutraukti sutartj®® arba jos nepratesti;
g 1 J prate

(f) audito grésmes ar jo atlikimo siekiant patikrinti, ar laikomasi reikalavimo
neparduoti tam tikroms klienty grupéms arba klientams tam tikrose teritorijose;

(g) reikalavimo didesnés kainos uz produktus, kurie parduodami tam tikroms
klienty grupéms arba klientams tam tikrose teritorijose;

(h) pardavimo tam tikroms klienty grupéms arba tam tikrose teritorijose esantiems
klientams dalies apribojimo;

(1) kalby, kurios turi buti vartojamos ant pakuociy arba reklamuojant produktus,
ribojimo;

()  kito produkto tiekimo mainais uz tokio pardavimo sustabdyma;

(k) mokéjimy uz tokio pardavimo nutraukima;

()  isipareigojimo perduoti tiekéjui pelng, gauta i§ tokio pardavimo.

Jie taip pat gali atsirasti dél to, kad tiekéjas neteikia garantiniy paslaugy visoje
Sajungoje, pagal kurig tiekéjas paprastai atlygina visiems platintojams uz
privalomosios garantijos paslaugy teikima, net ir dél produkty, kuriuos kiti platintojai
parduoda jy teritorijoje®’.

Labiau tikétina, kad Siy gairiy (187) ir (189) punktuose nurodyta praktika bus
laikoma pirkéjo pardavimo apribojimu, kai tiekéjas ja naudoja kartu su stebésenos
sistema, kuria siekiama patikrinti tiekiamy prekiy paskirties vieta, pavyzdziui,
naudojant diferencijuotas etiketes, specifines kalby grupes arba serijos numerius.

Be $iy gairiy 187-190 punktuose nustatyty tiesioginiy ir netiesioginiy jsipareigojimy,
pagrindiniai apribojimai, konkreciai susij¢ su pardavimu internetu, taip pat gali biiti
susije¢ su tiesioginiais arba netiesioginiais jsipareigojimais. Be tiesioginio draudimo
naudoti interneta kaip pardavimo kanalg, toliau pateikiami kiti tiesioginiy ar
netiesioginiy jsipareigojimy, kuriais siekiama neleisti platintojams veiksmingai
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7r., pavyzdziui, Sprendimo Parker Pen / Komisija, T-77/92, EU:T:1994:85, 37 punkta.

7Zr., pavyzdziui, Sprendimo Peugeot Nederland / Komisija, T-450/05, EU:T:2009:262, 47 punkta.

7Zr., pavyzdziui, Sprendimo Volkswagen / Komisija, T-62/98, EU:T:2000:180, 44 punkta.

Jei tiekéjas nusprendzia neatlyginti platintojams uz paslaugas, suteiktas pagal visoje Sajungoje
galiojancia garantija, su Siais platintojais gali baiti sudaromas susitarimas, pagal kurj platintojas, kuris
parduoda prekes ar paslaugas ne savo teritorijoje, turés sumokéti platintojui, kuriam ta teritorija
paskirta, mokestj, pagrista teikiamy paslaugy sgnaudomis, jskaitant pagrista pelno marza. Tokio
pobiidzio schema negali biiti laikoma platintojy pardavimo uz savo teritorijos riby ribojimu (zr. 2004 m.
sausio 13 d. Pirmosios instancijos teismo sprendimo JCB Service / Komisija, T-67/01, Rink. p. 11-49,
136-145 punktus).
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naudoti interneto prekéms ar paslaugoms parduoti internetu bet kur, tam tikrose
teritorijose ar tam tikroms klienty grupéms, pavyzdziai:

(a)

(b)

(©)

(d)

(e)

®

reikalavimas, kad platintojas, neatsizvelgiant ] jo naudojamg platinimo sistema,
neleisty kitoje teritorijoje esantiems klientams perzitiréti jo svetainés arba
automatiSkai nukreipty savo klientus | gamintojo ar kity platintojy svetaines.
Tai nepanaikina platintojo pareigos savo svetaingje pateikti nuorodas j kity
platintojy ir (arba) tiekéjo svetaines®;

reikalavimas, kad platintojas, neatsizvelgiant | jo naudojama platinimo sistema,
nutraukty vartotojy elektroninius mokéjimus, kai pagal jy kredito kortelés
duomenis nustatomas ne platintojo teritorijoje esantis adresas®’;

reikalavimas, kad platintojas prekiauty tik fizin¢je erdvéje arba fiziskai

dalyvaujant specializuotam personalui®’;

reikalavimas, kad platintojas gauty iSankstinj tiekéjo leidimg prekiauti
internetu;

reikalavimas, kad platintojas savo svetain¢je nenaudoty tiekéjo prekiy zenkly
ar jy pavadinimuy;

tiesioginis ar netiesioginis draudimas naudoti konkrety internetinés reklamos
kanala, pavyzdziui, kainy palyginimo priemones arba reklamg paieskos
sistemose, arba kiti internetinés reklamos apribojimai, kuriais netiesiogiai
draudziama naudoti konkrety internetinés reklamos kanala, pavyzdziui,
Jpareigojimas platintojui nenaudoti tiekéjy prekiy zenkly ar jy pavadinimy
siillant nuorodas paieskos sistemose arba apribojimas teikti su kainomis
susijusig informacija kainy palyginimo priemonéms. Nors draudimas naudotis
viena konkrecia kainy palyginimo priemone ar paieSkos sistema paprastai
neuzkirsty kelio veiksmingai naudoti internetg pardavimo internetu tikslais, nes
kitos kainy palyginimo priemonés ar paieSkos sistemos galéty biiti naudojamos
siekiant didinti pirkéjo informuotumg apie pardavimo internetu veikla,
draudimas naudotis visomis pla¢iausiai naudojamomis reklamos paslaugomis
atitinkamame internetinés reklamos kanale galéty reiksti tokj draudima, jei
likusios kainy palyginimo priemonés ar paieSkos sistemos de facto negali
pritraukti klienty j pirkéjo interneting parduotuve.

PrieSingai, pagal VSBIR tiekéjams leidziama platintojams duoti tam tikrus
nurodymus, kaip turi biiti parduodami jy produktai. Tiekéjui leidziama nustatyti
platintojams kokybés reikalavimus, neatsizvelgiant | taikoma platinimo model;.
Tiekéjai ir jy platintojai gali susitarti dél pardavimo salygy, kuriomis nesiekiama
apriboti teritorijos, kurioje produktas ir paslauga gali buti parduodami, ir klienty
grupiy, kurioms jie gali parduoti produkty ir paslauga. Pavyzdziui, vertikaliesiems
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2018 m. vasario 28 d. Europos Parlamento ir Tarybos reglamento (ES) 2018/302 dél nepagristo
geografinio blokavimo ir kity formy diskriminavimo dél klienty pilietybés, gyvenamosios vietos arba
jsisteigimo vietos vidaus rinkoje problemos sprendimo, kuriuo i§ dalies keiiami reglamentai (EB)
Nr. 2006/2004 ir (ES) 2017/2394 ir Direktyva 2009/22/EB (OL L 601, 2018 3 2, p. 1-15), 3 straipsnis.
2018 m. vasario 28 d. Europos Parlamento ir Tarybos reglamento (ES) 2018/302 dél nepagristo
geografinio blokavimo ir kity formy diskriminavimo dél klienty pilietybés, gyvenamosios vietos arba
isisteigimo vietos vidaus rinkoje problemos sprendimo, kuriuo i§ dalies keiiami reglamentai (EB)
Nr. 2006/2004 ir (ES) 2017/2394 ir Direktyva 2009/22/EB (OL L 601, 2018 3 2, p. 1-15), 5 straipsnis.
Sprendimas Pierre Fabre Dermo-Cosmetique SAS/ Président de [’Autorité de la concurrence, C-
439/09, EU:C:2011:649, 3637 punktai.
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susitarimams, kuriuose numatyti kokybés reikalavimai, ypac susij¢ su pasirinktiniu
platinimu, tokie kaip maziausias parduotuvés dydis, parduotuvés jrengimo kokybés
reikalavimai (pvz., dél jrangos, baldy, dizaino, apSvietimo ir grindy dangos),
interneto svetainés iSvaizdos kokybés reikalavimai, produkty pateikimo reikalavimai
(pvz., maziausias spalviniy varianty, rodomy vienas Salia kito, arba eksponuojamy
prekiy Zenklo produkty skai¢ius ir maziausias produktams, produkty linijoms ir
prekiy Zenklams parduotuvéje skiriamas plotas), taikomas VSBIR®!.

Vertikaliesiems susitarimams, jskaitant ribojimg naudoti konkrety pardavimo
internetu kanala, pavyzdziui, elektronines prekyvietes, arba nustatytus pardavimo
tiekéjo naudojamg platinimo sistema, jeigu tokio apribojimo tikslas néra tiesiogiai ar
netiesiogiai, atskirai ar kartu su kitais veiksniais, trukdyti pirkéjams ar jy klientams
veiksmingai naudotis internetu parduodant savo prekes ar paslaugas internetu arba
veiksmingai naudotis vienu ar keliais internetinés reklamos kanalais, kaip paaiSkinta
188 punkte. Sie apribojimai nedaro poveikio nei klienty grupei, kuria galima i$skirti
tarp visy potencialiy klienty, nei pirkéjy ar jy klienty galimybei turéti savo interneto
svetaines ir reklamuotis internete kainy palyginimo priemonése ar interneto paieskos
sistemose, taip sudarant pirkéjams ar jy klientams galimybe didinti savo veiklos
internete Zinomumg ir pritraukti potencialiy klienty. Tod¢l, jei jais netiesiogiai
nesiekiama uzkirsti kelio veiksmingam interneto naudojimui parduodant internetu,
tokie pardavimo apribojimai néra teritorijy, ] kurias platintojai ar jy klientai gali
parduoti sutarties prekes ar paslaugas, ar klienty, kuriems jie gali jas parduoti,

.....

(a) tiesioginis arba netiesioginis draudimas parduoti elektroninése prekyvietése®?;

(b) reikalavimas, kad pirkéjas turéty vieng ar daugiau fiziniy parduotuviy ar
salony, kaip salyga tapti tiek¢jo platinimo sistemos nariu;

(c) reikalavimas, kad pirkéjas parduoty bent jau tam tikrg absoliucig sutarties
prekiy ar paslaugy dalj (pagal vertg ar apimtj, bet ne pagal visy pardavimy dalj)
ne internetu, kad biity uZztikrintas veiksmingas jo fizinés parduotuvés darbas.
Sis absoliutus ne internetu parduoty prekiy kiekis gali biti toks pats visiems
pirkéjams arba kiekvienam pirkéjui nustatytas atskirai, remiantis objektyviais
kriterijais, kaip antai pirkéjo dydis tinklo ar geografinés vietovés atzvilgiu;

Reikalavimui, kad tas pats pirkéjas uz produktus, skirtus perparduoti internetu,
mokety skirtingg kaing nei uz produktus, skirtus perparduoti ne internetu, gali biti
taikoma VSBIR apsaugos taisyklé, jei juo siekiama skatinti arba atlyginti uz
atitinkamo dydZio investicijas, atitinkamai j prekybg internetu ir ne internetu. Toks
kainy skirtumas turéty buti susijes su platintojy kiekviename kanale mazmeninés
prekybos lygmeniu patiriamy sanaudy skirtumais. Todél nustatant didmeniniy kainy
skirtuma turéty biiti atsizvelgiama j skirtingas misrias funkcijas atliekancio platintojo
investicijas ir sgnaudas, kad jis biity skatinamas arba jam biity atlyginama uZz
atitinkamo dydzio investicijas, atitinkamai j prekybg internetu ir ne internetu, nes, jei
didmeniniy kainy skirtumas yra visiskai nesusijes su kiekviename kanale patiriamy
sgnaudy skirtumu, mazai tikétina, kad toks kainy skirtumas padidins veiksminguma.
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Kitus pavyzdzius zr. Komisijos tarnyby darbinio dokumento, pridedamo prie 2017 m. geguzés 10 d.
E. prekybos sektoriaus tyrimo galutinés ataskaitos (SWD(2017) 154 final), 241 punkte.

Sprendimas Coty Germany GmbH / Parfiimerie Akzente GmbH, C-230/16, ECLI:EU:C:2017:941, 64—
69 punktai; taip pat Zr. Siy gairiy 8.2.3 skirsnj.
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(199)

Todeél, jei didmeniniy kainy skirtumo tikslas — uzkirsti kelig veiksmingam interneto
naudojimui pardavimui internetu, tai yra pagrindinis apribojimas, kaip nurodyta $iy
gairiy 188 punkte. Taip biity visy pirma tais atvejais, kai dél kainy skirtumo
veiksmingas interneto naudojimas pardavimui internetu tampa nepelningas arba
finansiSkai netvarus.

Vertikaliuosiuose susitarimuose numatytiems internetinés reklamos apribojimams
pirkéjams ar jy klientams veiksmingai naudotis internetu parduodant savo prekes ar
paslaugas internetu, t.y. jie tiesiogiai ar netiesiogiai netrukdo veiksmingai naudotis
vienu ar keliais konkreciais internetinés reklamos kanalais. Internetinés reklamos
apribojimy, kuriems taikoma VSBIR apsaugos taisykle, pavyzdziai yra reikalavimas,
kad internetiné reklama atitikty tam tikrus kokybés standartus arba apimty konkrety
turinj ar informacija, arba reikalavimas, kad pirkéjas nesinaudoty tam tikry kokybés
standarty neatitinkanciy atskiry internetinés reklamos teikéjy paslaugomis.

Aktyvaus ir pasyvaus pardavimo atskyrimas

Teritorijos, kurioje pirkéjas arba jo klientai gali parduoti sutarties prekes arba
paslaugas, arba klienty grupés apribojimas gali biiti susijes su aktyviu arba pasyviu
pardavimu toje teritorijoje arba tiems klientams. VSBIR 1 straipsnio | ir m punktuose
pateikiamos aktyvaus ir pasyvaus pardavimo apibréztys.

VSBIR 1 straipsnio m punkte nustatyta, kad pardavimas klientams, j kuriuos nebuvo
aktyviai orientuojamasi, sukuriant savo svetain¢ ar interneting parduotuve, nesvarbu,
ar ji yra nuosavame serveryje, ar treciosios Salies serveryje, laikomas pasyviu
pardavimu, nes tai yra bidas, leidziantis potencialiems klientams pasiekti konkrety
platintoja. Naudojimasis svetaine gali turéti poveikj, perzengiant] platintojo
teritorijos ir klienty grupés ribas, pavyzdziui, suteikiant galimybg¢ internetu pirkti
klientams, esantiems uz platintojo fizinés prekybos teritorijos riby. Jeigu platintojas
aktyviai nesiekia konkreCios teritorijos ar klienty grupés, taciau klientas 1S tos
teritorijos ar klienty grupés apsilanko platintojo svetainéje ir susisiekia su platintoju,
ir jeigu dél tokio kontakto jvyksta pardavimas, jskaitant pristatymga, tai laikoma
pasyviu pardavimu, nes kliento patekimas ] platintojo svetaing yra susijes su
veiksmingu kliento naudojimusi internetu. Tas pats taikoma, jei klientas pageidauja,
kad platintojas ji informuoty automatiskai, ir tokia informacija paskatina pardavima.
AnalogiSkai paieskos sistemy optimizavimo metody naudojimas svetaingje, t.y.
priemoniy ar metody, skirty pagerinti tos svetainés reitingg paieSkos sistemose,
naudojimas, yra pasyvus pardavimas.

PrieSingai, jei svetainéje ar internetin¢je parduotuvéje sitilomi kitokie kalbos
variantai nei tie, kurie paprastai vartojami teritorijoje, kurioje platintojas yra
isisteiges, tai paprastai rodo, kad platintojo veikla yra nukreipta j teritorija, kurioje ta
kalba paprastai vartojama, todél tai yra aktyvaus pardavimo biidas®®. Tai, kad
svetaingje ar internetingje parduotuvéje sitiloma angly kalba, nelaikoma nuoroda, kad
platintojo veikla nukreipta | angliSkai kalbancias teritorijas, nes ES valstybése narése
paprastai vartojama angly kalba. AnalogiSskai savo svetainés ar internetinés
parduotuvés su domeno vardu, atitinkanciu kitg teritorijg nei ta, kurioje platintojas
yra jsisteiges, sukiirimas yra aktyvaus pardavimo toje teritorijoje biidas, o svetainés

93

Sprendimas Peter Pammer / Reederei Karl Schliiter GmbH & Co. KG ir Hotel Alpenhof GesmbH /
Oliver Heller C-585/08 ir C-144/09, ECLI:EU:C:2010:740, 93 punktas.

57

LT



LT

(200)

(201)

6.1.2.3.
(202)

6.1.2.4.
(203)

ar internetinés parduotuvés su bendriniu ir su konkrecia Salimi nesusijusiu domeno
vardu sitilymas laikomas pasyvaus pardavimo bidu.

Tiksliné internetiné reklama arba pardavimo skatinimas yra aktyvaus pardavimo
biidas. Visy pirma, daugeliu atvejy internetiné reklama leidZia platintojui i§ anksto
nustatyti auditorijg, kuri matys jo interneting reklama, ir taip pasirinkti teritorijas arba
klienty grupes, i kurias bus nukreipta $i reklama. Taigi galima apriboti tiksling
interneting reklamg, pasiekianc¢ig klientus iSimtinéje teritorijoje arba iSimtinéje
klienty grupg¢je, priskirtoje kitiems platintojams. Tai, pavyzdziui, yra suasmeninta
reklama, skirta iSimtinéje teritorijoje ar klienty grupéje esantiems klientams, arba
mokama nuoroda paieskos sistemoje, skirta iSimtinei teritorijai ar klienty grupei, arba
bet kokia kita internetinés reklamos forma, leidzianti platintojui sukurti reklama taip,
kad ji buity skirta iSimtinése teritorijose ar klienty grupése esantiems klientams arba
nebiity jiems skirta. PrieSingai, internetiné reklama ar pardavimo skatinimas, kuriais
siekiama pasiekti platintojo teritorijoje ar klienty grupéje esancius klientus, bet kuriy
negalima apriboti tik ta teritorija ar klienty grupe, laikomi pasyvaus pardavimo biidu,
jeigu jie néra skirti konkreciose teritorijose ar klienty grupése esantiems klientams.
Tokios bendros reklamos pavyzdziai — vietos ar nacionalinio laikras¢io svetainéje
esantis remiamas turinys, kurj gali pasiekti bet kuris tos svetainés lankytojas, arba
kainy palyginimo priemoniy, kuriy domeny vardai yra bendriniai, o ne skirti
konkreciai valstybei, naudojimas. PrieSingai, jei tokia bendro pobiidZio reklama
skelbiama kalbomis, kurios teritorijoje, kurioje platintojas yra jsisteiges, néra placiai
vartojamos, arba svetainése, kuriy domeny vardai atitinka ne tg teritorija, kurioje
platintojas yra jsisteiges, tai yra aktyvaus pardavimo ] tg teritorijg biidas, nes ji
nebéra skirta pasiekti platintojo teritorijoje esancius klientus. Dalyvavimas
vieSuosiuose pirkimuose priskiriamas pasyvaus pardavimo biidui, neatsizvelgiant |
vieSyjy pirkimy procediiros riisi (pvz., atvira procediira, ribota procediira). Toks
vertinimas atitinka vieSyjy pirkimy teis¢. Jei dalyvavimas vieSajame konkurse biity
laikomas aktyviu pardavimu, tokiose rinkose labai sumazeéty to paties prekiy Zenklo
platintojy konkurencija, o tai prieStarauty vieSyjy pirkimy teisés nuostatoms, kurios
numato skatinti to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencija. Todél pirkéjo
dalyvavimo vieSuosiuose pirkimuose ribojimas yra pagrindinis apribojimas pagal
VSBIR 4 straipsnio b—d punktus. AnalogiSkai dalyvavimas privaciuose konkursuose
yra pasyvaus pardavimo biidas. Privatus konkursas yra nepraSytas pardavimo
prasymas, skirtas keliems potencialiems tiekéjams, todél pasitilymo pateikimas
atsakant j privaty konkursg yra pasyvus pardavimas.

Kaip nustatyta VSBIR 1 straipsnio 1 dalies n punkte, atsizvelgiant j apribojimus,
kurie pagal VSBIR 4 straipsnj prilygsta ,aktyvaus ar pasyvaus pardavimo
apribojimui®, visi pardavimo budai, iSskyrus tuos, kurie VSBIR apibrézti kaip
pasyvus pardavimas ir i§samiau paaiSkinti Siose gairése, laitkomi aktyviu pardavimu.

Bendryjy principy taikymas

VSBIR 4 straipsnio b—d punktuose pateiktas pagrindiniy apribojimy ir iSimciy,
taitkomy priklausomai nuo tiekéjo naudojamos platinimo sistemos — iSimtinio
platinimo, pasirinktinio platinimo ar laisvo platinimo — sgrasas.

Kai tiekéjas taiko iSimtinio platinimo sistema

Pagrindinis apribojimas, nustatytas VSBIR 4 straipsnio b punkte, yra susij¢s su
susitarimais ar suderintais veiksmais, kuriais tiesiogiai ar netiesiogiai siekiama
apriboti teritorija, kurioje pirkéjas, kuriam priskirta iSimtiné teritorija arba klienty
grupé, gali aktyviai arba pasyviai parduoti sutarties prekes ar paslaugas, arba klienty
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grupeg, kuriai pirkéjas, kuriam priskirta iSimtiné teritorija arba klienty grupé, gali
aktyviai arba pasyviai parduoti sutarties prekes ar paslaugas.

VSBIR 4 straipsnio b punkte nustatytos penkios iSimtys, taikomos pagrindiniams
apribojimams.

Pirma, pagal VSBIR 4 straipsnio b punkto i papunkt] tiekéjui leidziama apriboti
iSimtinio platintojo vykdoma aktyvy pardavimg teritorijoje arba pirkéjy grupei, kuri
iSimtinai priskirta kitiems pirkéjams arba rezervuota tiekéjui. Siekiant iSsaugoti jy
investicines paskatas, i§imtinai paskirti platintojai turéty buti tinkamai apsaugoti nuo
aktyvaus pardavimo, jskaitant interneting reklama, teritorijoje arba klienty grupei,
kurig jiems iSimtinai priskyré kiti tiekéjo pirkéjai Sajungoje, jskaitant pirkéjus,
kuriems tiekéjas iSimtinai priskyré kitas teritorijas arba klienty grupes. Jei kitiems
tiekejo pirkéjams taikomi aktyvaus pardavimo apribojimai neuztikrina tinkamo lygio
apsaugos, kad buty apsaugotos paskirtojo platintojo paskatos investuoti j i§imting
teritorijg ir taip pateisintas iSimtinio platinimo sistemos sukirimas, tikétina, kad
VSBIR taikymas bus atSauktas.

ISimtinio platintojo klienty pardavimas teritorijoje arba klienty grupei, kurig tiekéjas
iSimtinai priskyré kitiems platintojams, taip pat gali pakenkti pastaryjy paskatai
investuoti ] kokybe ar paklausg didinancias paslaugas. Siekdamas apsaugoti iSimtinai
paskirty platintojy paskatas investuoti, tiekéjas gali reikalauti, kad tokiems kitiems
platintojams ir jy klientams, sudariusiems platinimo susitarimg su tiekéju arba su
Salimi, kuriai tiekéjas suteiké platinimo teises, biity apribota teisé vykdyti aktyvy
pardavima iSimtinai priskirtoje teritorijoje arba iSimtinai priskirtai klienty grupei
(t. y. perkelti aktyvaus pardavimo apribojima pirkéjo klientams)”*.

Tiekéjui leidziama derinti iSimtings teritorijos ir iSimtinés klienty grupés priskyrima,
pavyzdziui, tam tikrai klienty grupei konkrecioje teritorijoje paskiriant iSimtinj
tiekéja.

ISimtinai paskirty teritorijy ar klienty grupiy apsauga néra absoliuti. Siekiant iSvengti
rinkos pasidalijimo, pasyvus pardavimas tokiose teritorijose arba tokioms klienty
grupéms negali buti uzdraustas. Taciau VSBIR 4 straipsnio b punktas susij¢s tik su
pirkéjo ar jo klienty pardavimo apribojimais, o tai reiSkia, kad tiekéjui nedraudziama
sutikti su visiSku ar daliniu apribojimu, tiek parduodant internetu, tiek ne internetu,
taikomu tiek aktyviam, tiek pasyviam pardavimui iSimtinéje teritorijoje arba iSimting
klienty grupe sudarantiems (visiems ar kai kuriems) klientams.

Antra, pagal VSBIR 4 straipsnio b punkto ii papunktj tiekéjui, kuris skirtingose
teritorijose derina iSimtinio platinimo sistemos ir pasirinktinio platinimo sistemos
taikyma, leidziama apriboti iSimtinio pirkéjo galimybes aktyviai arba pasyviai
parduoti nejgaliotiems platintojams, esantiems teritorijoje, kurioje tiekéjas taiko
pasirinktinio platinimo sistema, o tai reiSkia, kad tiekéjas paskyré atrinktus
platintojus arba rezervavo teritorijg tokiai pasirinktinio platinimo sistemai taikyti.
Pasirinktinio platinimo sistemos apsauga taikoma aktyviam ir pasyviam pardavimui,
kurj vykdo iSimtinio pirkéjo klientai, kuriems taip pat gali biiti neleidZziama parduoti
produktus nejgaliotiems platintojams, esantiems pasirinktinio platinimo sistemoje.
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Trecia, pagal VSBIR 4 straipsnio b punkto iii papunkt] tiekéjui leidziama apriboti
pirkéjo, kuriam priskirta iSimtiné teritorija arba klienty grupé, jsisteigimo vieta
(vietos saglyga). Tai reiskia, kad VSBIR gali buti taikomas, jei susitariama dél pirkéjo
platinimo punkto (-y) ir sandélio (-iy) konkretaus adreso, vietos ar teritorijos.
Mobiliojo platinimo punkto atveju gali biiti nustatyta teritorija, uz kurios riby jo
negalima naudoti. Platintojo naudojimasis nuosava svetaine negali buti prilyginamas
naujos pardavimo vietos atidarymui kitoje vietoje, todél negali biiti ribojamas®>.

Ketvirta, pagal VSBIR 4 straipsnio b punkto vi papunkt]j tiekéjui leidziama apriboti
iSimtinio didmenininko aktyvy ir pasyvy pardavimus galutiniams vartotojams, nes
tiekéjas gali atskirti didmening ir mazmening prekyba. Taciau pagal §ig iSimtj
nedraudziama leisti didmenininkui parduoti tam tikriems galutiniams vartotojams
(pvz., keliems dideliems), taciau neleidziama parduoti (visiems) kitiems galutiniams
vartotojams.

Penkta, pagal VSBIR 4 straipsnio b punkto v papunkt] tiekéjui leidziama apriboti
komponenty pirkéjo, kuriam komponentai tiekiami naudoti gamyboje, galimybes
perparduoti juos tiekéjo konkurentams, kurie naudoty juos tos pacios riiSies prekéms,
kaip ir tiekéjo gaminamos prekés, gaminti. Sgvoka ,,komponentas* apima bet kokias
tarpines prekes, o savoka ,naudojimas gamyboje* reiSkia bet kokiy iStekliy
naudojimg prekéms gaminti.

Kai tiekéjas taiko atrankinio platinimo sistema

VSBIR 4 straipsnio ¢ punkto i papunktyje nustatytas pagrindinis apribojimas susij¢s
su susitarimais ar suderintais veiksmais, kuriais tiesiogiai ar netiesiogiai siekiama
apriboti teritorija, kurioje pasirinktinis platintojas gali aktyviai arba pasyviai parduoti
sutarties prekes ar paslaugas, arba klienty grupes, kurioms pasirinktinis platintojas
gali aktyviai arba pasyviai parduoti sutarties prekes ar paslaugas.

VSBIR 4 straipsnio ¢ punkto i papunktyje nustatytos penkios iSimtys, taikomos
pagrindiniams apribojimames.

.....

platinimo sistemos riby apribojimu. Ji leidzia tiekéjui apriboti jgaliotyjy platintojy
aktyvy pardavima, jskaitant interneting reklama, kitose teritorijose arba klienty
grupéms, iSimtinai priskirtoms vienam ar keliems platintojams arba rezervuotoms tik
tiekéjui. Tiekéjas gali reikalauti, kad aktyvaus pardavimo apribojimg iSimtingje
teritorijoje arba iSimtinei klienty grupei pirkéjas perduoty savo klientams, kurie yra
sudare platinimo sutartj su tiekéju arba su Salimi, kuriai tiekéjas suteiké platinimo
teises.

.....

galimybes parduoti prekes nejgaliotiems platintojams, esantiems bet kurioje
teritorijoje, kurioje tiekéjas taiko pasirinktinio platinimo sistema, t.y. tiekéjas yra
paskyres pasirinktinius platintojus arba rezervaves teritorijg tokiai pasirinktinio
platinimo sistemai taikyti. Apribojimas gali biiti taikomas aktyviam arba pasyviam
pardavimui bet kokiu prekybos lygmeniu.

Trecioji iSimtis leidzia tiekéjui neleisti jgaliotiesiems platintojams vykdyti veikla
kitose patalpose arba atidaryti naujg prekybos vietg kitoje vietovéje (vietos salyga).
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Tai reiSkia, kad VSBIR gali biiti taikomas, jei susitariama dél pirkéjo platinimo
punkto (-y) ir sandélio (-iy) konkretaus adreso, vietos ar teritorijos. Mobiliojo
platinimo punkto atveju gali biiti nustatyta teritorija, uz kurios riby jo negalima
naudoti. Platintojo naudojimasis nuosava svetaine negali biiti prilyginamas naujos
prekybos vietos atidarymui kitoje vietoje, todél negali biiti ribojamas.

.....

pardavimg galutiniams naudotojams, nes tiekéjas gali atskirti didmeninés ir
mazmeninés prekybos lygmenis. Taciau pagal §ig iSimt] nedraudziama leisti
didmenininkui parduoti tam tikriems galutiniams vartotojams (pvz., keliems
dideliems), taciau neleidziama parduoti (visiems) kitiems galutiniams vartotojams.

.....

komponentai tiekiami naudoti gamyboje, galimybes perparduoti juos tiekéjo
konkurentams, kurie juos naudoty tos pacios rusies prekéms, kaip ir tiekéjo
gaminamos prekés, gaminti. Sgvoka ,.komponentas® apima bet kokias tarpines
prekes, o sgvoka ,naudojimas gamyboje* reiSkia bet kokiy iStekliy naudojima
prekéms gaminti.

VSBIR 4 straipsnio ¢ punkto iii papunktyje nustatytu pagrindiniu apribojimu
neleidziama riboti pasirinktinio platinimo tinklo nariy aktyvaus ar pasyvaus
pardavimo galutiniams naudotojams, kurie yra profesionaliis galutiniai naudotojai ar
vartotojai, nepazeidziant galimybés uzdrausti tinklo nariui vykdyti veiklg i§
neleistinos jsisteigimo vietos (zr. 4 straipsnio ¢ punkto i papunkcio trecigjg 1§imtj ir
Siy gairiy 217 punktg). Tai reiskia, kad negali buti ribojamos jgaliotyjy platintojy
galimybeés pasirinkti naudotojus ar jy vardu veikiancius pirkimo atstovus, kuriems jie
gali parduoti, iSskyrus atvejus, kai siekiama apsaugoti kitoje teritorijoje veikiancig
iSimtinio platinimo sistema (Zr. 4 straipsnio ¢ punkto i papunkcio pirmajg i§imtj ir Siy
gairiy 215 punktg). Pasirinktinio platinimo sistemoje jgaliotieji platintojai turéty
turéti galimybe laisvai parduoti visiems galutiniams naudotojams tiek aktyviai, tiek
pasyviai.

Atsizvelgiant | tai, kad internetiniai ir neinternetiniai kanalai pasizymi skirtingomis
savybémis, pasirinktinio platinimo sistemg taikantis tiekéjas gali nustatyti savo
jgaliotiesiems platintojams pardavimo internetu kriterijus, kurie néra tapatiis
kriterijams, nustatytiems pardavimui fizinése parduotuvése, jei pardavimui internetu
nustatytais kriterijais tiesiogiai ar netiesiogiai, atskirai ar kartu su kitais veiksniais
nesiekiama uZzkirsti kelio pirké¢jams ar jy klientams veiksmingai naudotis internetu
parduodant prekes ar paslaugas internetu. Pavyzdziui, tiekéjas gali nustatyti
konkrecius reikalavimus, kad uZztikrinty tam tikrus internetu perkanciy naudotojy
paslaugy kokybés standartus, pavyzdziui, sukurti ir valdyti interneting pagalbos po
pardavimo tarnyba, reikalauti padengti klienty iSlaidas, susijusias su produkto
grazinimu, arba naudoti saugias mokéjimo sistemas. Sie apribojimai nedaro poveikio
nei pirkéjy grupei, kurig galima i8skirti tarp visy potencialiy pirkéjy, nei pirkéjy ar jy
klienty galimybei turéti savo svetaines ir reklamuotis internete treCiyjy Saliy
platformose ar interneto paieskos sistemose, taip sudarant pirkéjams ar jy klientams
galimybe didinti savo veiklos internete Zinomumg ir pritraukti potencialiy klienty.

Pasirinktinio platinimo sistema negali biiti derinama su iSimtinio platinimo sistema,
kaip apibrézta VSBIR 1 straipsnio 1 dalies g punkte, toje pacioje teritorijoje, nes tai
reik$ty pagrindinj jgaliotyjy platintojy aktyvaus ar pasyvaus pardavimo galutiniams
vartotojams apribojimg pagal VSBIR 4 straipsnio ¢ punkto i papunktj. Taciau
tiekéjas gali jsipareigoti tiekti tik vienam jgaliotajam platintojui arba ribotam
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jgaliotyjy platintojy skaiciui konkrecioje teritorijos, kurioje taikoma pasirinktinio
platinimo sistema, dalyje. Tiekéjas taip pat gali jsipareigoti pats nevykdyti jokio
tiesioginio pardavimo toje teritorijoje. Be to, kaip leidziama pagal antrgja VSBIR 4
straipsnio ¢ punkto i papunkcio iSimtj, tiekéjas savo jgaliotiesiems platintojams gali
nustatyti vietos salyga.

VSBIR 4 straipsnio ¢ punkto ii papunktyje nustatytas pagrindinis apribojimas susijes
su kryzminio tiekimo ribojimu tarp jgaliotyjy platintojy, priklausanciy pasirinktinio
platinimo sistemai. Tai reiSkia, kad tiekéjas negali uzkirsti kelio savo jgaliotyjy
platintojy aktyviam ar pasyviam tarpusavio pardavimui, nes jie turi turéti galimybe
laisvai pirkti sutarties produktus i§ kity tinklo jgaliotyjy platintojy, veikianciy tame
paciame arba kitame prekybos lygmenyje’®. Dél §iy priezas¢iy pasirinktinis
platinimas negali biiti derinamas su vertikaliaisiais apribojimais, kuriuos taikant
platintojai ver¢iami pirkti sutarties prekes tik 1§ nustatyto Saltinio. Tai taip pat reiskia,
kad pasirinktinio platinimo tinkle negali biiti ribojamas jgaliotyjy didmenininky
pardavimas jgaliotiesiems platintojams.

Kai tiekéjas taiko laisvo platinimo sistema

Pagrindinis apribojimas, nustatytas VSBIR 4 straipsnio d punkte, yra susij¢s su
susitarimais ar suderintais veiksmais, kuriais tiesiogiai ar netiesiogiai siekiama
apriboti teritorijg, kurioje pirkéjas gali aktyviai arba pasyviai parduoti sutarties
prekes ar paslaugas, arba klienty grupes, kurioms pirkéjas gali aktyviai arba pasyviai
parduoti sutarties prekes ar paslaugas.

VSBIR 4 straipsnio d punkte nustatytos penkios iSimtys, taikomos pagrindiniams
apribojimames.

Pirma, pagal VSBIR 4 straipsnio d punkto i papunktj tiekéjui leidZziama apriboti
pirkéjo aktyvy pardavima, jskaitant interneting reklamg, teritorijoje arba pirkéjy
grupei, kuri rezervuota tik tiekéjui arba priskirta iSimtinai kitiems pirkéjams.
Tiekéjas gali reikalauti, kad aktyvaus pardavimo apribojimg iSimtin€je teritorijoje
arba iSimtinei klienty grupei pirkéjas perduoty savo klientams, kurie yra sudarg
platinimo sutart] su tiekéju arba su Salimi, kuriai tiekéjas suteiké platinimo teises.
Taciau iSimtinai paskirty teritorijy ar klienty grupiy apsauga néra absoliuti, nes
pasyvus pardavimas tokiose teritorijose ar tokioms klienty grupéms negali biiti
uzdraustas.

Antra, pagal VSBIR 4 straipsnio d punkto i1 papunkt] tiekéjui leidZziama apriboti
pirkéjo ir jo klienty aktyvy ar pasyvy pardavima nejgaliotiesiems platintojams,
esantiems teritorijoje, kurioje tiekéjas taiko pasirinktinio platinimo sistemg arba kurig
tiekéjas rezervavo tokiai pasirinktinio platinimo sistemai taikyti. Apribojimas gali
buti taitkomas aktyviam arba pasyviam pardavimui bet kuriuo prekybos lygmeniu.

Trecia, pagal VSBIR 4 straipsnio d punkto iii papunktj tiekéjui leidziama apriboti
pirkéjo jsisteigimo vietg (vietos salyga). Tai reiskia, kad VSBIR gali biiti taikomas,
jei susitariama dél pirkéjo platinimo punkto (-y) ir sandélio (-iy) konkretaus adreso,
vietos ar teritorijos. Mobiliojo platinimo punkto atveju gali biiti nustatyta teritorija,
uz kurios riby jo negalima naudoti. Platintojo naudojimasis savo svetaine negali biiti
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laitkomas panaSiu ] naujos prekybos vietos atidarymg kitoje vietoveje, todel negali
biiti ribojamas®’.

Ketvirta, pagal VSBIR 4 straipsnio d punkto vi papunktj tiekéjui leidziama apriboti
didmenininko aktyvy ir pasyvy pardavima galutiniams vartotojams, nes tiekéjas gali
atskirti didmeninés ir mazmeninés prekybos lygmenis. Taciau pagal §ig iSimtj
nedraudziama leisti didmenininkui parduoti tam tikriems galutiniams naudotojams
(pvz., keliems dideliems), taCiau neleidziama parduoti kitiems galutiniams
naudotojams.

Penkta, pagal VSBIR 4 straipsnio d punkto v papunktj tiekéjui leidziama apriboti
komponenty pirkéjo, kuriam komponentai tiekiami naudoti gamyboje, galimybes
perparduoti juos tiekéjo konkurentams, kurie naudoty juos tos pacios riisies prekéms,
kaip ir tiekéjo gaminamos prekés, gaminti. Sgvoka ,. komponentas* apima bet kokias
tarpines prekes, o savoka ,naudojimas gamyboje* reiSkia bet kokiy iStekliy
naudojima prekéms gaminti.

Atsarginiy daliy pardavimo apribojimai

VSBIR 4 straipsnio e punkte nustatytas pagrindinis apribojimas susijgs su
susitarimais, kuriais kliudoma galutiniams naudotojams, nepriklausomiems
remontuotojams, didmenininkams ir paslaugy teikéjams jsigyti atsarginiy daliy
tiesiogiai 18 $iy atsarginiy daliy gamintojy ar tai ribojama. Atsarginiy daliy gamintojo
ir pirkéjo, kuris Sias dalis naudoja savo produktuose (pavyzdziui, pirminés jrangos
gamintojai), susitarimu negali biiti tiesiogiai arba netiesiogiai kliudoma pirminés
jrangos gamintojui parduoti tas atsargines dalis galutiniams naudotojams,
nepriklausomiems remontuotojams, didmenininkams arba paslaugy teikéjams arba
tai riboti. Netiesioginiy apribojimy visy pirma gali atsirasti, kai ribojamas atsarginiy
daliy tiekéjo techninés informacijos ir specialios jrangos, kuri biitina, kad naudotojai,
nepriklausomi remontuotojai arba paslaugy teikéjai galéty naudoti atsargines dalis.
Taciau susitarimu gali biiti ribojamas atsarginiy daliy tickimas remontuotojams arba
paslaugy teikéjams, kuriems pirminés jrangos gamintojas pavedé vykdyti savo prekiy
remontg arba jy techning prieziiirg. Tai reiskia, kad pirminés jrangos gamintojas gali
reikalauti, kad jo remonto ir techninés prieziiiros tinklas atsargines dalis pirkty i$ jo
arba 1§ kity jo pasirinktinio platinimo sistemos nariy, jei tokia sistema yra
naudojama.

Apribojimai, kurie neleistini pagal VSBIR

Pagal VSBIR 5 straipsnj tam tikriems vertikaliuosiuose susitarimuose numatytiems
jsipareigojimams VSBIR netaikomas, neatsizvelgiant ] tai, ar virSijama VSBIR 3
straipsnio 1 dalyje nustatyta rinkos dalies riba, ar ne. VSBIR 5 straipsnyje apibrézti
jsipareigojimai, dél kuriy negalima daryti pakankamai patikimos prielaidos, kad jie
atitinka 101 straipsnio 3 dalies salygas. Néra preziumuojama, kad VSBIR 5
straipsnyje nurodyti jsipareigojimai patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj
arba neatitinka 101 straipsnio 3 dalies salygy. Tai, kad VSBIR netaikomas Siems
jsipareigojimams, reiskia tik tai, kad jie turi biiti vertinami individualiai pagal 101
straipsnj. Be to, kitaip nei 4 VSBIR straipsnyje, VSBIR 5 straipsnyje numatytas
bendrosios iSimties netaikymas susijes tik su konkreCiu jsipareigojimu, jei t3
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jsipareigojima galima atskirti nuo likusios vertikaliojo susitarimo dalies. Tai reiskia,

.....

Isipareigojimai nekonkuruoti, kuriy trukmé virsija penkerius metus

Pagal VSBIR 5 straipsnio 1 dalies a punktg jsipareigojimams nekonkuruoti, kuriy
trukmé ilgesné nei penkeri metai, VSBIR netaikomas. Jsipareigojimai nekonkuruoti —
tai susitarimai, pagal kuriuos pirkéjas turi pirkti i§ tiekéjo arba i§ kitos tiekéjo
nurodytos jmonés daugiau kaip 80 % visy pirkéjo perkamy sutarties prekiy ar
paslaugy arba jy pakaitaly per pra¢jusius kalendorinius metus, kaip apibrézta VSBIR
1 straipsnio 1 dalies e punkte. Tai reiSkia, kad pirkéjui kliudoma pirkti
konkuruojancias prekes ar paslaugas arba toks pirkimas gali sudaryti maziau nei
20 % visy jo pirkiniy. Jei néra atitinkamy duomeny apie pirkéjo pirkimus per
kalendorinius metus iki vertikaliojo susitarimo sudarymo, vietoj to galima remtis
pirkéjo tiksliausiai apskaiciuotu bendru metiniu poreikiu. Taciau faktiniai pirkimo
duomenys turéty biiti naudojami, kai tik jy atsiranda.

Isipareigojimams nekonkuruoti netaikoma bendroji iSimtis, jei jy trukmé néra
nustatyta ar yra ilgesné nei penkeri metai. [sipareigojimams nekonkuruoti, kurie
pirkéjas gali veiksmingai persideréti arba nutraukti vertikalyjj susitarima, kuriame
numatytas jsipareigojimas, per pagrjsta jsp€jimo laikotarpj ir uz pagrista kaing, taip
leisdamas pirkéjui veiksmingai pakeisti tiekéja pasibaigus penkeriy mety
laikotarpiui. Jeigu, pavyzdziui, vertikaliajame susitarime numatytas jsipareigojimas
penkerius metus nekonkuruoti ir tiekéjas suteikia pirkéjui paskola, tos paskolos
grazinimas neturi trukdyti pirkéjui  veiksmingai nutraukti jsipareigojimo
nekonkuruoti pasibaigus penkeriy mety laikotarpiui. Taip pat, kai tiekéjas apriipina
pirkéja jranga, kuri néra susijusi su jy santykiais, pirkéjas turi turéti galimybe
pasibaigus jsipareigojimo nekonkuruoti terminui jsigyti $ig irangg rinkos kaina.

Remiantis VSBIR 5 straipsnio 2 dalimi, penkeriy mety laikotarpio apribojimas
netaikomas, kai pirkéjas perparduoda sutarties prekes ar paslaugas ,tiekéjui
priklausanc¢iose patalpose ir zeméje ar patalpose ir zemeje, kuriuos tiekéjas
nuomojasi i§ tre€iyjy Saliy, nesusijusiy su pirkéju®. Tokiais atvejais jsipareigojimas
nekonkuruoti gali trukti tiek pat, kiek ir laikotarpis, kuriuo pirkéjas naudojasi
pardavimo vieta. Tokios iSimties priezastis yra ta, kad paprastai neprotinga tikétis,
jog tiekéjas leis be jo sutikimo parduoti konkuruojancius produktus savo nuosavose
patalpose arba Zeméje. Pagal analogija tokie patys principai taikomi tais atvejais, kai
pirkéjas turi mobiligjg prekybos vieta, kuri priklauso tiekéjui arba kurig tiekéjas
nuomojasi i§ treciyjy Saliy, nesusijusiy su pirkéju. Netikros nuosavybés pastatams,
pavyzdziui, platintojui perdavus Zemés ir patalpy nuosavybés teises tiekéjui tik tam
tikram laikotarpiui, siekiant i§vengti penkeriy mety laikotarpio taikymo, §i iSimtis
negali biiti taikoma.

Isipareigojimai nekonkuruoti pasibaigus terminui

Remiantis VSBIR 5 straipsnio 1 dalies b punktu kartu su VSBIR 5 straipsnio 3
dalimi, VSBIR netaikomas pirkéjo jsipareigojimams nekonkuruoti pasibaigus
terminui, nebent jsipareigojimas yra biitinas, kad apsaugoty tiekéjo pirkéjui perduota
prakting patirtj, ir apsiriboja tik pardavimo vieta, kurioje pirké¢jas dirbo sutarties
laikotarpiu, ir toks jsipareigojamas galioja ne ilgiau kaip vienus metus. Taip yra tik
tuo atveju, kai praktiné patirtis yra reikSminga, kaip apibrézta VSBIR 1 straipsnio 1
dalies h punkte. Tai reiSkia, kad prakting patirt] turi sudaryti informacija, kuri yra
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(238)

(239)

reikSminga ir naudinga pirkéjui, kad Sis galéty naudoti, parduoti arba perparduoti
sutarties prekes ar paslaugas.

Isipareigojimai nekonkuruoti, taikomi pasirinktinio platinimo sistemos nariams

VSBIR 5 straipsnio 1 dalies ¢ punktas yra susijes su konkuruojanciy prekiy ar
paslaugy pardavimu pagal pasirinktinio platinimo sistemg. VSBIR numatytas
pasirinktinio platinimo derinimas su jsipareigojimu nekonkuruoti, kai jgaliotieji
platintojai jpareigojami neperparduoti konkuruojanciy prekiy zenkly produkty.
Taciau, jeigu tiekéjas tiesiogiai arba netiesiogiai trukdo savo jgaliotiesiems
platintojams pirkti produktus i§ vieno ar keliy konkre¢iy konkuruojanciy tiekéjy ir
tokiam jsipareigojimui tikslas — i§vengti situacijos, kai keletas tiekéjy, naudodamiesi
tomis paciomis pasirinktinio paskirstymo vietomis, trukdyty vienam ar keliems
konkretiems konkurentams naudotis tomis vietomis platinant savo produktus. Tokia
situacija prilygty konkuruojancio tiekéjo konkurenciniy galimybiy ribojimui
kolektyvinio boikoto biidu.

Paritetiniai jsipareigojimai

1 dalies d punkte, yra susijes su internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjy
nustatytais mazmeniniais paritetiniais jsipareigojimais, dél kuriy Siy paslaugy
pirkéjai negali siiilyti, parduoti ar perparduoti prekiy ar paslaugy galutiniams
naudotojams  palankesnémis  sglygomis naudodamiesi  konkuruojanciomis
internetinémis tarpininkavimo paslaugomis. Galutiniai naudotojai gali buti jmonés
arba galutiniai vartotojai. Salygos gali biiti susijusios su kainomis, atsargomis,
priecinamumu ar kitomis pasiilymo ar pardavimo salygomis. Paritetinis
jsipareigojimas gali buti aiSkiai iSreikStas arba jis gali biiti taikomas kitomis
tiesioginémis ar netiesioginémis priemonémis, jskaitant diferencijuoty kainy
nustatymg arba kitas paskatas ar priemones, kuriy taikymas priklauso nuo salygy,
kuriomis internetiniy tarpininkavimo paslaugy pirkéjas sitlo prekes ar paslaugas
galutiniams  naudotojams, besinaudojantiems konkuruojanciais  internetiniy
tarpininkavimo paslaugy teikéjais. PavyzdZziui, internetiniy tarpininkavimo paslaugy
teik¢jas gali skatinti pirkéjus suteikti jam lygiavertes salygas, palyginti su
konkuruojanciais tokiy paslaugy teikéjais, sitilydamas geresnj pirkéjo prekiy ar
paslaugy matomumg savo interneto svetainéje arba taikydamas mazesnius komisiniy
ikainius.

Visoms kitoms paritetiniy jsipareigojimy ruSims taikoma VSBIR nustatyta bendroji
iSimtis. Tai apima, pavyzdziui, mazmeninius paritetinius jsipareigojimus, susijusius
su prekiy ar paslaugy tiekéjy tiesioginio pardavimo ar rinkodaros kanalais
(,,slaurasis® paritetas); paritetinius jsipareigojimus, susijusius su saglygomis, kuriomis
prekés ar paslaugos sitilomos jmonéms, kurios néra galutiniai naudotojai, ir
paritetinius  jsipareigojimus, susijusius su salygomis, kuriomis gamintojai,
didmenininkai ar mazmenininkai perka prekes ar paslaugas kaip iSteklius (apie
paritetiniy jsipareigojimy vertinimg atskirais atvejais, kai VSBIR netaikomas, Zr. $iy
gairiy 8.2.5 skirsnj).
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ATSAUKIMAS IR NETAIKYMAS
VSBIR taikymo at§aukimas (Reglamento 1/2003 29 straipsnis)

Remdamasi Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 dalimi, Komisija gali atSaukti VSBIR
taikyma, jei nustato, kad konkreciu atveju vertikalusis susitarimas, kuriam taikomas
VSBIR, turi tam tikrg poveikj, nesuderinamg su 101 straipsnio 3 dalimi. Be to, jei
konkreciu atveju toks susitarimas valstybés narés teritorijoje arba jos dalyje, kuri turi
visus atskiros geografinés rinkos pozymius, turi su 101 straipsnio 3 dalimi
nesuderinamg poveiki, tos valstybés narés NKI pagal Reglamento 1/2003 29
straipsnio 2 dalj taip pat gali atSaukti VSBIR taikyma. Reglamento 1/2003 29
straipsnyje valstybiy nariy teismai nenurodyti, todél jie neturi jgaliojimy atSaukti
VSBIR taikymo?®®, i§skyrus atvejus, kai atitinkamas teismas yra valstybés narés
paskirtoji konkurencijos institucija pagal Reglamento 1/2003 35 straipsnj.

Komisija ir NKI gali atSaukti VSBIR taikymg dviem atvejais. Pirma, jos gali atSaukti
VSBIR taikyma, jeigu vertikalusis susitarimas, patenkantis j 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj, atskirai daro poveikj atitinkamai rinkai, nesuderinamg su 101
straipsnio 3 dalimi. Antra, kaip nurodyta VSBIR 18 konstatuojamojoje dalyje, jos
taip pat gali atSaukti VSBIR taikyma, jei vertikalusis susitarimas turi tokj poveikj
kartu su panaSiais konkuruojanciy tiekéjy ar pirkeéjy sudarytais susitarimais. Taip yra
todél, kad lygiagretiis panasiy vertikaliyjy susitarimy tinklai gali turéti kumuliatyvy
poveikj, nesuderinamag su 101 straipsnio 3 dalimi. Patekimo ] atitinkama rinka
apribojimas ir konkurencijos joje ribojimas yra tokio kumuliatyvaus poveikio
pavyzdziai, dél kuriy gali biiti pateisinamas VSBIR taikymo atSaukimas®.

Vertikaliyjy susitarimy lygiagretiis tinklai laikomi panasiais, jei juose nustatyti tokie
patys apribojimai, rinkoje turintys panaSy poveikj. Toks kumuliatyvus poveikis gali
atsirasti dél, pavyzdziui, bendros iSimtinés teis€és ar pasirinktinio platinimo,
paritetiniy jsipareigojimy arba jsipareigojimy nekonkuruoti. Kalbant apie pasirinktinj
platinimg, pakankamai panasiy lygiagreciy tinkly gali buti, jei tam tikroje rinkoje tam
tikri tiekéjai taiko tik kokybinj pasirinktinj platinima, o kiti tiekéjai taiko kiekybinj
pasirinktinj platinima, turintj panasy poveikj rinkai. Toks kumuliatyvus poveikis taip
pat gali atsirasti, kai tam tikroje rinkoje lygiagretiems pasirinktinio platinimo
tinklams taikomi kokybiniai kriterijai, kuriais ribojamos platintojy konkurencinés
galimybés. Siomis aplinkybémis vertinant susitarima reikia atsizvelgti j
antikonkurencinj poveikj, priskiriamg kiekvienam atskiram susitarimy tinklui. Tam
tikrais atvejais VSBIR taikymas gali buti atSauktas tik tam tikriems kokybiniams
kriterijams arba tam tikriems kiekybiniams kriterijams, kuriais, pavyzdziui,
ribojamas jgaliotyjy platintojy skaicius.

Atsakomybé uz kumuliatyvy antikonkurencinj poveikj gali buti priskirta tik toms
imonéms, kurios reik§mingai prie jo prisidéjo. Imoniy, kurios netur¢jo dideles jtakos

98

99

Valstybiy nariy teismai taip pat negali keisti VSBIR taikymo srities, iSplésdami jo taikymo sritj
susitarimams, kuriems VSBIR netaikomas. Bet koks toks i$plétimas, kad ir kokia biity jo taikymo sritis,
turéty jtakos Komisijos teisékiiros kompetencijos jgyvendinimo bidui (Sprendimas Stergios Delimitis /
Henninger Briu AG, C-234/89, EU:C:1991:91, 46 punktas).

Taciau mazai tikétina, kad kumuliatyvus ribojamasis poveikis konkurencinéms galimybéms egzistuoja,
jei lygiagretiis vertikaliyjy susitarimy tinklai apima maziau nei 30 % atitinkamos rinkos, zr. De minimis
pranesimo 10 punkta.
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kumuliatyviam poveikiui, sudarytiems susitarimams netaikomas 101 straipsnio 1

dalyje nustatytas draudimas'®. Todél jiems netaikomas atSaukimo mechanizmas'?".

Pagal Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 dalj Komisija savo iniciatyva arba
remdamasi skundu gali atSaukti VSBIR taikymg. Tai apima galimybe NKI prasyti
Komisijos konkreciu atveju atSaukti VSBIR taikymg, nedarant poveikio byly
skyrimo ir pagalbos teikimo Europos konkurencijos tinkle taisykliy taikymo!®* ir
nedarant poveikio jy paciy teisei atSaukti jo taikymg pagal Reglamento 1/2003 29
straipsnio 2 dalj. Jei konkreciu atveju taikyti Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 dalj
Komisijos papraso bent trys NKI, Komisija apsvarstys tokj atveji Europos
konkurencijos tinkle, kad nuspresty, ar atSaukti VSBIR taikyma, ar ne. Tokiomis
aplinkybémis Komisija kuo labiau atsizvelgs j NKI, kurios papras¢ Komisijos
atSaukti VSBIR taikyma, nuomong, kad laiku padaryty iSvada, ar konkreciu atveju
tenkinamos atSaukimo salygos.

IS Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 ir 2 daliy galima daryti i§vada, kad Komisija
turi iSimting kompetencija atSaukti VSBIR taikyma visoje Sajungoje, nes ji gali
atSaukti VSBIR taikyma vertikaliesiems susitarimams, kuriais ribojama konkurencija
atitinkamoje geografinéje rinkoje, kuri yra platesné nei vienos valstybés narés
teritorija, o NKI gali atSaukti jo taikymg tik savo atitinkamos valstybés narés
teritorijoje.

Todel atskiros NKI atSaukimo jgaliojimai yra susij¢ su atvejais, kai atitinkama rinka
apima vieng valstybg nar¢ arba regiong, esant] tik atitinkamoje valstyb&je naréje.
Tokiu atveju tos valstybés narés NKI turi kompetencija atSaukti VSBIR taikyma
vertikaliajam susitarimui, kurio poveikis nesuderinamas su 101 straipsnio 3 dalimi,
Sioje nacionalingje arba regioninéje rinkoje. Si kompetencija sutampa, nes pagal
VSBIR 29 straipsnio 1 dal} Komisija taip pat jgaliojama atSaukti VSBIR taikyma
nacionalinei arba regioninei rinkai, jei nagrin¢jamas vertikalusis susitarimas gali
turéti jtakos valstybiy nariy tarpusavio prekybai.

Kai tai susij¢ su keliomis atskiromis nacionalinémis ar regioninémis rinkomis, kelios
kompetentingos NKI vienu metu gali atSaukti VSBIR taikyma.

IS Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 dalies formuluotés galima daryti i§vada, kad,
kai Komisija atSaukia VSBIR taikyma, jai tenka pareiga jrodyti, pirma, kad VSBIR
taikomas atitinkamam vertikaliajam susitarimui, o tai reiskia, kad jis turi patekti |
101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj'®, ir, antra, kad $io susitarimo poveikis
nesuderinamas su 101 straipsnio 3 dalimi, o tai reiskia, kad jis neatitinka bent vienos

i$ keturiy 101 straipsnio 3 dalies salygy'*. Pagal Reglamento 1/2003 29 straipsnio 2

100

101

102
103

104

Atskiri tiekéjai ar platintojai, kuriy rinkos dalis nevirSija 5 %, paprastai nelaikomi reikSmingai
prisidedanciais prie kumuliatyvaus ribojamojo poveikio konkurencinéms galimybéms, zr. De minimis
prane$imo 10 punkta ir Sprendimo Stergios Delimitis / Henninger Briu AG, C-234/89, EU:C:1991:91,
24-27 punktus.

Toks indélis bus vertinamas pagal vykdymo uztikrinimo politikos kriterijus atskirais atvejais, kaip
nurodyta Siy gairiy 8 skirsnyje.

Zr. Reglamento 1/ 2003 IV skyriy.

Jeigu vertikalusis susitarimas nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, kaip nurodyta Siy gairiy
3 skirsnyje, VSBIR taikymo klausimas nekyla, nes VSBIR skirtas apibrézti vertikaliyjy susitarimy,
kurie paprastai atitinka 101 straipsnio 3 dalyje nustatytas salygas, kategorijoms, o tai suponuoja, kad
vertikalusis susitarimas patenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj; Zr. aiskig nuorodg 101 straipsnio
3 dalyje j susitarimus, sprendimus ir suderintus veiksmus, taip pat 101 straipsnio 1 dalj.

Komisijai pakanka pagrijsti, kad viena i§ keturiy 101 straipsnio 3 dalies salygy néra jvykdyta. Taip yra
todél, kad, norint taikyti 101 straipsnio 3 dalies i$imtj, turi bati jvykdytos visos keturios salygos.
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dalj tie patys reikalavimai taikomi tada, kai NKI atSaukia VSBIR taikymg savo
valstybéje nar¢je. Konkreciai kalbant apie pareigg irodyti, kad antrasis reikalavimas
jvykdytas, 29 straipsnyje nustatytas reikalavimas, kad kompetentinga konkurencijos
institucija pagristy, jog bent viena i§ keturiy 101 straipsnio 3 dalies salygy néra
jvykdyta!®’.

Jei jvykdomi Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 dalyje nustatyti reikalavimai,
Komisija gali atSaukti VSBIR taikymg konkreciu atveju. Tokj atSaukima ir jo
reikalavimus, i8déstytus ankstesniuose punktuose, reikia atskirti nuo Komisijos
sprendimo iSvady pagal Reglamento 1/2003 III skyriy. Taciau atSaukimas gali biiti
derinamas, pavyzdziui, su pazeidimo konstatavimu ir taisomosios taikymu, ir net su
laikinosiomis apsaugos priemonémis, kaip buvo padaryta ankstesniuose Komisijos

sprendimuose!%.

Jei Komisija pagal Reglamento 1/2003 29 straipsnio 1 dalj atSaukia VSBIR taikyma,
Ji turi atsizvelgti | tai, kad atSaukimas gali turéti tik ex nunc poveikj, t. y. atitinkamy
susitarimy, kuriems taikoma iSimtis, statusas iSliks nepakites laikotarpiu iki
atSaukimo jsigaliojimo dienos. Jei taikymas atSaukiamas pagal Reglamento 1/2003
29 straipsnio 2 dalj, atitinkama NKI taip pat turi atsizvelgti j savo pareigas pagal
Reglamento 1/2003 11 straipsnio 4 dalj, visy pirma pateikti Komisijai atitinkama
numatoma sprendima.

Reglamentas, kuriuo paskelbiama, kad VSBIR netaikomas (VSBIR 6 straipsnis)

Vadovaujantis Jgaliojimy suteikimo reglamento la straipsniu, VSBIR 6 straipsniu
Komisija jgaliojama reglamentu paskelbti, kad VSBIR netaikomas lygiagretiems
panasiy vertikaliyjy apribojimy tinklams, kai tokie tinklai apima daugiau nei 50 %
atitinkamos rinkos. Tokia priemoné neskirta atskiroms jmonéms, nes ji taikoma
visoms jmonéms, kuriy susitarimai atitinka sglygas, nustatytas VSBIR 6 straipsnyje
nurodytame reglamente. Vertindama poreikj priimti tokj reglamenta, Komisija
svarstys, ar individualus atSaukimas biity priimtinesné taisomoji priemoné. Atliekant
§] vertinima ypac svarbiis du aspektai — konkuruojanc¢iy jmoniy, prisidedanciy prie
kumuliatyvaus poveikio rinkoje, skaiCius ir paveikty geografiniy rinky Sajungoje
skaicius.

Komisija svarstys galimybe priimti reglamenta pagal VSBIR 6 straipsnj, jei dél
panasiy apribojimy, kurie apima daugiau kaip 50 % atitinkamos rinkos, gali biiti
reikSmingai apribota galimybé patekti j Sig rinkg arba konkurencija joje. Taip visy
pirma gali biiti, kai lygiagretts pasirinktinio platinimo tinklai, apimantys daugiau nei
50 % rinkos, gali riboti konkurencines galimybes rinkoje dé¢l atrankos kriterijy, kurie
néra reikalingi dél atitinkamy prekiy ar paslaugy pobudzio ar yra diskriminuojantys

105

106

Reglamento 1/2003 29 straipsnyje nustatytas reikalavimas dél kompetentingos konkurencijos
institucijos jrodinéjimo pareigos yra susij¢s su situacija, kai VSBIR netaikomas, o jmoné atskiru atveju
remiasi 101 straipsnio 3 dalimi. Tokiu atveju jmoné pagal Reglamento 1/2003 2 straipsnj privalo
jrodyti, kad jvykdytos visos keturios 101 straipsnio 3 dalies salygos. Siuo tikslu ji turi pagrjsti savo
teiginius; zr. pavyzdziui, Komisijos sprendima byloje AT.39226 Lundbeck, patvirtinta teismo
sprendimais Lundbeck / Komisija, T-472/13, EU:T:2016:449, ir Lundbeck / Komisija, C-591/16 P.
Komisija pasinaudojo savo jgaliojimais atSaukti vieno i§ ankstesniy bendrosios iSimties reglamenty
taikyma priimdama 1992 m. kovo 25 d. (laikinosios apsaugos priemonés) ir 1992 m. gruodzio 23 d.
Komisijos sprendimus dél procediros pagal EEB sutarties 85 straipsnj byloje 1V/34.072 —
Mars / Langnese ir Schéller, kuris patvirtintas teismo sprendimu Langnese-Iglo / Komisija, C-279/95 P,
EU:C:1998:447, ir priimdama 1991 m. gruodzio 4 d. (laikinosios apsaugos priemonés) ir 1991 m.
gruodzio 4 d. Komisijos sprendimus dél procediiros pagal EEB sutarties 85 straipsnj byloje 1V/33.157 —
Eco System / Peugeot.
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tam tikry tokiy prekiy ar paslaugy platinimo buidy atZvilgiu. Norint apskai¢iuoti 50 %
rinkos aprépties koeficienta, turi buti atsizvelgiama | kiekvieng vertikaliyjy
susitarimy, kuriuose numatyta apribojimy, tinklg arba j apribojimy derinj, kuris
rinkai daro panasy poveikj. Taciau pagal VSBIR 6 straipsnj Komisija neprivalo imtis
veiksmuy, kai vir§ijamas 50 % rinkos aprépties koeficientas.

Pagal VSBIR 6 straipsnj priimto reglamento poveikis yra tas, kad VSBIR
nebegalima taikyti apribojimams ir atitinkamoms rinkoms, todél 101 straipsnio 1 ir 3
dalys taikomos visa apimtimi.

Kiekviename reglamente, nurodytame VSBIR 6 straipsnyje, turi biiti aiSkiai nustatyta
taikymo sritis. Todél Komisija pirma turi nustatyti atitinkamg (-as) produkto ir
geografine (-es) rinkg (-as) ir, antra, kuriam vertikaliajam apribojimui nebebus
taitkomas VSBIR. Pastaruoju aspektu Komisija gali moduliuoti reglamento taikymo
srit], atsizvelgdama ] konkurencijos problema, kurig ji ketina spresti. Pavyzdziui,
nors nustatant 50 % rinkos dalj gali biiti atsizvelgiama i visus jsipareigojimo pirkti i§
vieno tiekéjo susitarimy lygiagrecius tinklus, Komisija vis tiek gali nustatyti, kad
pagal VSBIR 6 straipsnj priimtas reglamentas bty taikomas tik jsipareigojimams
nekonkuruoti, kuriy trukmé virSija tam tikrg laikotarpj. Taigi jis gali biiti netaikomas
trumpesnio laikotarpio ar maZziau ribojantiems susitarimams, atsizvelgiant ] tai, kad
tokiais apribojimais maziau ribojamos konkurencinés galimybés. Analogiskai, jeigu
tam tikroje rinkoje jmonés derina pasirinktinj platinimg su papildomais apribojimais,
pavyzdziui, jsipareigojimais nekonkuruoti arba reikalavimu pirkti tam tikrg kiek],
pagal VSBIR 6 straipsnj priimtas reglamentas gali biiti taikomas tik tokiems
papildomiems apribojimams. Prireikus Komisija taip pat gali nustatyti rinkos dalies
dydi, kuris, atsizvelgiant j konkrec¢ig rinka, gali buti laikomas nepakankamu, kad
atskira jmon¢ galéty svariai prisidéti prie kumuliatyvaus poveikio.

Igaliojimy suteikimo reglamento la straipsnyje nustatyta, kad pagal VSBIR 6
straipsnj priimtame reglamente turi biiti numatytas ne trumpesnis kaip $eSiy ménesiy
pereinamasis laikotarpis, kol jis bus pradétas taikyti. Sis laikotarpis skirtas sudaryti
salygas atitinkamoms jmonéms atitinkamai pritaikyti savo vertikaliuosius
susitarimus.

Reglamentas, priimtas pagal VSBIR 6 straipsnj, neturés jtakos atitinkamiems
susitarimams taikomai i$imciai iki jo taikymo pradzios dienos.

IGYVENDINIMO POLITIKA ATSKIRAIS ATVEJAIS
Analizés struktiira

Kai VSBIR nustatyta apsaugos taisyklé netaikoma vertikaliajam susitarimui, svarbu
iSanalizuoti, ar konkreCiu atveju vertikalusis susitarimas patenka i 101 straipsnio 1
dalies taikymo sritj ir, jei taip, ar tenkinamos 101 straipsnio 3 dalyje nustatytos
salygos. Jei juose néra konkurencijos apribojimy dél tikslo ir visy pirma pagrindiniy
konkurencijos apribojimy, nedaroma prielaida, kad vertikalieji susitarimai, kuriems
netaikomas VSBIR, nes virSijamos rinkos dalies ribos, patenka j 101 straipsnio 1
dalies taikymo sritj arba neatitinka 101 straipsnio 3 dalies salygy. Tokiems
susitarimams reikalingas individualus vertinimas. Susitarimai, kuriais neribojama
konkurencija, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje, arba kurie atitinka 101
straipsnio 3 dalyje nustatytas salygas, galioja ir yra vykdytini.

Remiantis Reglamento 1/2003 1 straipsnio 2 dalimi, jmonés, norédamos pasinaudoti
individualigja iSimtimi pagal 101 straipsnio 3 dalj, neprivalo pranesti apie vertikalyjj
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susitarimg. Kai Komisija nagrinéja atskirg atvejj, jai tenka pareiga jrodyti, kad
nagrin¢jamu susitarimu pazeidziama 101 straipsnio 1 dalis. Jmonés, kurios siekia
pasinaudoti 101 straipsnio 3 dalimi, turi jrodyti, kad jos atitinka toje dalyje nustatytas
salygas. Kai yra jrodomas tikétinas antikonkurencinis poveikis, pries Komisijai
priimant sprendimg, ar susitarimas atitinka 101 straipsnio 3 dalies salygas, jmonés
gali pasitelkti veiksmingumo argumentg ir paaiskinti, kod¢l tikétina, kad tam tikra
platinimo sistema bitina siekiant suteikti vartotojams naudos nepanaikinant
konkurencijos.

Vertinimas, ar vertikaliuoju susitarimu ribojama konkurencija, bus atlieckamas
lyginant padét] atitinkamoje rinkoje, kurioje galioja vertikalieji apribojimai, su
padétimi, kuri vyrauty, jeigu vertikaliajame susitarime nebiity numatyta vertikaliyjy
apribojimy. Vertindama atskirus atvejus Komisija prireikus atsizvelgs ir i faktinj, ir |
galimg poveikj. Kad vertikalieji susitarimai savo poveikiu riboty konkurencija,
faktinei arba potencialiai konkurencijai jie turi daryti tokj poveikj, kad egzistuoty
gana didelé tikimybé, jog atitinkamoje rinkoje bus neigiamai veikiamos kainos,
gamybos apimtis, naujoviy diegimas arba prekiy ar paslaugy asortimentas arba
kokybé. Tikétinas neigiamas poveikis konkurencijai turi biiti reik§mingas'®’.
Tikétina, kad reikSmingas neigiamas poveikis konkurencijai atsiranda tuo atveju, kai
bent viena 1§ susitarimo Saliy turi arba jgyja tam tikra jtakg rinkoje, o susitarimu tg
itaka rinkoje padedama sukurti, iSlaikyti arba sustiprinti, arba susitarimo Salims
suteikiama galimybiy ja pasinaudoti. Jtaka rinkoje yra galimybé gana ilgg laikotarpj
iSlaikyti didesnes nei konkurenty kainas arba mazesn¢ nei konkurenty kiekybing
produkty gamybos apimtj, produkty kokybe ir asortimentg ar Zemesnj nei konkurenty
naujoviy diegimo lygj. Itakos rinkoje lygis, kurio paprastai reikia, kad buty
nustatytas 101 straipsnio 1 dalies nuostaty pazeidimas, yra zemesnis uz jtakos rinkoje
lygi, kuris reikalingas, kad biity nustatytas dominavimas pagal 102 straipsni.

Svarbiis pagal 101 straipsnio 1 dalj atliekamo vertinimo veiksniai

Vertindama atskirus jmoniy, kuriy rinkos dalys virSija 30 % riba, vertikaliuosius
susitarimus, Komisija atliks i§samig konkurencijos analiz¢. Svarbiausi vertinimo, ar
vertikalusis susitarimas reik§Smingai riboja konkurencija pagal 101 straipsnio 1 dalj,
veiksniai yra $ie:

(a) susitarimo pobudis;

(b) Saliy padétis rinkoje;

(c) konkurenty padétis rinkoje (pradinés ir galutinés grandies);
(d) sutarties prekiy ar paslaugy pirkéjy padétis rinkoje;

(e) ribojamos prekybos lygis;

(f) produkto pobidis ir

(g) rinkos dinamika.

Taip pat gali buti atsizvelgiama ] kitus veiksnius, priklausomai nuo jy svarbos
vertinant atitinkamga vertikalyjj susitarima.

Atskiry veiksniy svarba gali skirtis priklausomai nuo konkreciy aplinkybiy.
Pavyzdziui, didele Saliy rinkos dalis paprastai yra tinkamas jtakos rinkoje nustatymo
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rodiklis, taciau esant mazoms klititims patekti j rinkg jtaka rinkoje gali pakankamai
riboti esamas arba galimas naujas rinkos dalyvis. Tod¢l nejmanoma nustatyti griezty
taisykliy, kokia svarba tenka atskiriems veiksniams.

Vertikalieji susitarimai gali baiti jvairios struktiros ir pavidalo. Todél svarbu
iSanalizuoti susitarimo pobidj, atsizvelgiant ] susitarime numatytus apribojimus, ty
apribojimy trukme¢ ir bendro pardavimo (galutinés grandies) rinkoje, kurios atzvilgiu
taikomi apribojimai, procentg. Gali prireikti vertinti ne tik susitarime tiesiogiai
nustatytas salygas. Tai, kad egzistuoja netiesioginiai apribojimai, galima suprasti i§
to, kaip Salys jgyvendina susitarimg ir su kokiomis paskatomis susiduria.

IS Saliy padéties rinkoje galima spresti, kokia jtaka rinkoje, jei tokia yra, turi tiek¢jas,
pirkéjas arba Sios abi Salys. Kuo didesné jy rinkos dalis, tuo didesn¢ jtaka rinkoje jie
gali turéti. Taip yra visy pirma tais atvejais, kai rinkos dalies dydis priklauso nuo
sgnaudy pranasumo arba kity konkurenciniy pranasumy prie§ konkurentus. Tokie
konkurenciniai pranasumai gali atsirasti, pavyzdziui, dél to, kad konkurentas rinkoje
turi pradininko pranaSuma (uzima geriausig vietg ir pan.), turi svarbius patentus arba
pazangiausias technologijas, pirmauja pagal prekiy Zenklus arba turi geresnj
produkty portfelj. Produkty diferenciacijos mastas taip pat gali biiti svarbus jtakos
rinkoje buvimo rodiklis.

Taip pat svarbu konkurenty padétis rinkoje. Kuo stipresné konkurenty konkurenciné
padétis ir kuo jy daugiau, tuo mazesné rizika, kad Salys sugebés vienos pacios
pasinaudoti jtaka rinkoje ir riboti konkurencines galimybes ar mazinti konkurencija.
Taip pat svarbu iSnagrinéti, ar esama veiksmingy ir laiku jgyvendinamy atsakomyjy
strategijy, kuriomis konkurentai greiCiausiai pasinaudoty. Taciau jei jmoniy skaicius
rinkoje yra gana nedidelis ir jy padétis rinkoje (pvz., pagal dydj, sanaudas ir
moksliniy tyrimy ir plétros potencialas) yra panasi, vertikalieji apribojimai gali
padidinti slapty susitarimy pavojy. IS rinkos daliy svyravimo arba spar¢iy pokyciy
paprastai galima spresti, kad vyksta intensyvi konkurencija.

I Saliy galutinés grandies klienty padéties rinkoje galima spresti, ar vienas arba keli
pirkéjai turi pirkéjo galig. Pirmasis pirkéjo galios rodiklis — kliento rinkos dalis
pirkimo rinkoje. Si dalis atspindi, kokia reik§me galimiems tiekéjams turés kliento
paklausa. Kiti rodikliai yra susij¢ su pirkéjo padétimi perpardavimo rinkoje, kurioje
jis vykdo veikla, jskaitant tokius pozymius, kaip antai platus jam priklausanciy
prekybos punkty geografinis pasiskirstymas, jo prekiy zenklai, jskaitant savus prekiy
zenklus, ir jy jvaizdis, susidarytas galutiniy vartotojy. Tam tikromis aplinkybémis
pirkéjo galia gali apsaugoti nuo zalos vartotojams, kurig kitu atveju galéty daryti
konkurencija ribojantis vertikalusis susitarimas. Taip yra visy pirma tuo atveju, kai
tvirta padét] uzimantys klientai turi galimybiy ir aksting siekti, kad, vykstant
nedideliam, bet nuolatiniam santykiniy kainy didé¢jimui, j rinkg patekty nauji tiekéjai.

Patekimo | rinkg kliiitys vertinamos pagal tai, kiek tai rinkai priklausanc¢ios jmonés,
nepritraukdamos naujo rinkos dalyvio, gali kelti savo kainas vir§ konkurencinio
lygio. Apskritai galima vertinti, kad klititys patekti j rinkg yra nedidelés, kai tikétina,
kad dél veiksmingo ir tikétino naujo rinkos dalyvio rinkoje jsitvirtinusios jmonés
vienus ar dvejus metus negalés pasinaudoti jtaka rinkoje ar jy jtaka rinkoje sumazés.
Klittys patekti | rinka gali atsirasti dél jvairiy veiksniy, pavyzdZziui, masto ir
jvairovés ekonomijos (jskaitant daugiasaliy jmoniy tinklo poveikj), valdzios
norminiy teisés akty (ypac kai jais nustatomos iSimtinés teisés), valstybés pagalbos,
importo tarify, intelektinés nuosavybés teisiy, iStekliy nuosavybés, kai pasiiila yra
ribota (pvz., dél gamtiniy iStekliy ribotumo), esminés infrastruktiros, pradininko
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pranasumo ir aktyvia tam tikrg laikg vykdyta reklama pasiekto vartotojy lojalumo
prekiy Zenklui. Klausimas, ar kai kurie i§ Siy veiksniy turéty biiti apibiidinami kaip
klititys patekti j rinka, visy pirma priklauso nuo to, ar jie susij¢ su negrjZtamosiomis
sgnaudomis. Negriztamosios sgnaudos — tai sagnaudos, patiriamos siekiant patekti i
rinkg arba veikti joje, kurios pasitraukiant 1§ rinkos lieka nepadengtos. Reklamos,
skirtos vartotojy lojalumui pasiekti, sanaudos paprastai yra negrjztamosios sagnaudos,
nebent rinkg paliekanti jmoné galéty savo prekiy zenkla parduoti arba kaip nors
kitaip ji panaudoti nepatirdama nuostoliy. Kai negriZztamosios patekimo j rinka
sanaudos yra didelés, nuo patekimo } rinkg gali atgrasyti arSios rinkoje jsitvirtinusiy
imoniy konkurencijos grésmé, nes potenciallis rinkos dalyviai negali pateisinti
rizikos prarasti negrjZztamasias investicijas. Klititys patekti j rinkg gali buti tik tiekéjy,
tik pirkéjy arba abiem lygiais.

Kadangi paprastai patekimui ] rinkg reikia bent jau tam tikry negrjztamyjy sanaudy,
faktiné konkurencija paprastai yra veiksmingesné ir vertinant atskirus atvejus yra
svarbesné nei potenciali konkurencija.

Vertikalieji apribojimai ir vertikalioji integracija gali taip pat buti klititys patekti }
rinka, dél kuriy patekimas yra sunkesnis ir ribojamos (potencialiy) konkurenty
konkurencinés galimybés. Pavyzdziui, dél jsipareigojimo nekonkuruoti, kuriuo
platintojai susiejami su tiekéju, gali biiti labai apribotos konkurencinés galimybés, jei
kurdamas savo platintojy tinkla potencialus rinkos dalyvis patirs negriztamyjy
sanaudy.

Nustatant prekybos lygj, skiriamos tarpines ir galutinés prekeés ar paslaugos. Tarpinés
prekés ar paslaugos parduodamos jmonéms kaip isStekliai kitoms prekéms gaminti
arba paslaugoms teikti ir paprastai neatpazjstamos galutiniy prekiy arba paslaugy
sudétyje. Tarpiniy prekiy ar paslaugy pirkéjai paprastai yra gerai informuoti klientai,
galintys jvertinti kokybe, todél jie maziau vadovaujasi prekiy Zenklu ir jvaizdziu.
Galutinés prekés ar paslaugos yra tiesiogiai arba netiesiogiai parduodamos
galutiniams vartotojams, kuriems prekiy Zenklas arba jvaizdis daznai daro didesng
jtaka.

Produkto pobiidis yra ypal svarbus galutinéms prekéms ar paslaugoms, kai
vertinamas tiek galimas neigiamas, tiek galimas teigiamas poveikis. Vertinant galimg
neigiamg poveikj svarbu, ar atitinkamoje rinkoje parduodamos prekés ar paslaugos
yra labiau vienarii$iai, ar diferencijuoti, ar produktas yra brangus ir jam jsigyti
iSleidziama didelé vartotojy biudzeto dalis, ar yra nebrangus, ir ar produktas yra
perkamas vieng karta, ar kelis kartus.

Kiekvienu konkreciu atveju reikia atidziai jvertinti rinkos dinamika. Kai kuriose
dinamiskose rinkose galimas neigiamas tam tikry vertikaliyjy apribojimy poveikis
gali nekelti problemy, nes dinamisky ir novatoriSky konkurenty skirtingy prekiy
zenkly prekiy konkurencija yra pakankamas apribojimas, tacCiau kitais atvejais
vertikalieji apribojimai dinamiSkoje rinkoje jsitvirtinusiam rinkos dalyviui gali
suteikti ilgalaik; konkurencinj pranaSumg ir taip daryti ilgalaikj poveikj
konkurencijai. Taip gali buti tuo atveju, kai vertikalusis apribojimas atima i
konkurenty galimybe pasinaudoti tinklo poveikiu arba kai rinka yra linkusi pakrypti.

Vertinant tam tikra vertikalyjj apribojima pagal 101 straipsnj, gali reikéti atsizvelgti
ir ] kitus veiksnius. Tai gali biiti kumuliatyvus poveikis, atsirandantis dél panasiy kity
tiekéjy susitarimy rinkoje, ar susitarimas buty ,,primestas®, kai apribojimai ar
jsipareigojimai taikomi daugiausia vienai susitarimo Saliai, ar ,,sutartas®, kai abi
susitarimo Salys sutinka su apribojimais ar jsipareigojimais, reguliavimo aplinka ir
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elgesys, kuris gali rodyti ar sudaryti palankesnes salygas slaptam susitarimui,
pavyzdziui, kainy diktavimas, kainy keitimas i§ anksto praneSus ir diskusijos del
kainy, kainy nelankstumas dél pertekliniy pajégumy, kainy diskriminacija ir
ankstesni slapti susitarimai.

Svarbiis pagal 101 straipsnio 3 dalj atliekamo vertinimo veiksniai

Ribojantys vertikalieji susitarimai taip pat gali turéti teigiama poveikj konkurencijai,
nes jais skatinamas veiksmingumas, o tai gali nusverti neigiamg jy antikonkurencinj
poveikj. Toks vertinimas atliekamas pagal 101 straipsnio 3 dalj, kurioje numatyta
individuali 101 straipsnio 1 dalyje nustatyto draudimo taikymo iSimtis. Ta iSimtis
gali biiti taikoma, jeigu vertikalusis susitarimas atitinka Sias keturias salygas: 1) jis
turi teikti objektyvig ekonoming nauda, i1) konkurencijos apribojimai turi biti biitini
tokiam veiksmingumui pasiekti, 1iii) vartotojai turi gauti s3ziningg didesnio
veiksmingumo dalj ir iv) susitarimu negalima suteikti jmonéms galimybés panaikinti
didelés atitinkamy prekiy ar paslaugy dalies konkurencijos'%.

Pagal 101 straipsnio 3 dalj vertikaliyjy susitarimy vertinimas atlickamas tam tikromis
faktinémis aplinkybémis, kuriomis jie sudaromi'%, ir remiantis faktais, esanciais tam
tikru laiku. Esminiai fakty pasikeitimai turi reikSmés vertinimui. 101 straipsnio 3
dalyje numatyta individuali iSimtis taikoma tol, kol tenkinamos visos keturios
salygos, ir nustoja biiti taikoma, kai $ios salygos nebetenkinamos!'!?. Taikant 101
straipsnio 3 dalj pagal Siuos principus, bitina atsizvelgti | susitarimo Saliy
investicijas, taip pat reikiamg laikotarpj ir apribojimus, kuriy reikia, kad bty atliktos
ir susigrazintos veiksminguma skatinancios investicijos.

Pagal pirmagja 101 straipsnio 3 dalies sglyga reikalaujama jvertinti, kokig objektyvig
veiksmingumo naudg teikia vertikalusis susitarimas. Siuo atzvilgiu vertikalieji
susitarimai daznai gali padéti siekti veiksmingumo, kaip paaiSkinta Siy gairiy 2.1
skirsnyje, gerinant biida, kuriuo susitarimo Salys vykdo savo papildancia veikla.

Vertindama biitinumo kriterijy, nustatyta 101 straipsnio 3 dalies antroje salygoje,
Komisija visy pirma analizuos, ar individualiais apribojimais suteikiama galimybé
sutarties produkty gamyba, pirkimg ir (arba) pardavimg ar perpardavimg vykdyti
veiksmingiau, nei tuo atveju, jei neblty atitinkamo apribojimo. Atliekant tokj
vertinimg, biitina atsizvelgti ] rinkos sglygas ir aplinkybes, su kuriomis susiduria
susitarimo Salys. Imongs, norincios pasinaudoti 101 straipsnio 3 dalimi, neprivalo
svarstyti hipotetiniy ir teoriniy alternatyvy. Taciau jos turi paaiSkinti ir jrodyti, kodél
beveik realios ir kur kas maziau ribojancios alternatyvos biity ne tokios veiksmingos.
Jeigu alternatyvos, kuri komerciniu poziiiriu atrodo esanti reali ir maziau ribojanti,
taikymas lemty reikSmingg veiksmingumo sumazéjima, aptariamas apribojimas bty
vertinamas kaip biitinas.

Pagal 101 straipsnio 3 dalies trecig salyga reikalaujama, kad vartotojai gauty
saziningg naudos dalj. Tai reiskia, kad pagal vertikalyjj susitarimg perkamy ir (arba)
parduodamy ar perparduodamy prekiy ar paslaugy pirkéjams turi biiti atlyginamas
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Zr. Komisijos komunikata — prane$ima ,.Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairées* (OL C 101,
2004 4 27, p. 97).

7r. Sprendimo Ford, sujungtos bylos 25/84 ir 26/84, EU:C:1985:340 24 ir 25 punktus.

Siuo klausimu Zr., pavyzdziui, Komisijos sprendimg 1999/242/EB (byla Nr.IV/36.237 — TPS)
(OL L 90, 1999 4 2, p. 6). Analogiskai 101 straipsnio 1 dalyje numatytas draudimas taikomas tik tol,
kol susitarimas turi ribojamajj tiksla arba poveik].
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bent jau neigiamas susitarimo poveikis'!!. Kitaip tariant, padidéjes veiksmingumas
turi visiSkai kompensuoti tikéting vertikaliojo susitarimo neigiamg poveikj kainoms,
produkecijai ir kitiems svarbiems veiksniams.

Pagal ketvirta 101 straipsnio 3 dalies salyga reikalaujama, kad vertikaliuoju
susitarimu jo Salims nebiity suteikta galimybé panaikinti didelés atitinkamy prekiy ar
paslaugy dalies konkurencijos. Todé¢l reikia atlikti likusio konkurencinio spaudimo
rinkoje ir susitarimo poveikio tokiems likusiems konkurencijos Saltiniams analize.
Vertinant atitikima Siai salygai, biitina atsizvelgti | 101 straipsnio 3 dalies ir 102
straipsnio rys$]. Pagal nusistovéjusig teismy praktika, 101 straipsnio 3 dalies taikymas
negali trukdyti taikyti 102 straipsnj!!?. Be to, kadangi tiek 101, tiek 102 straipsniais
sickiama iSlaikyti veiksmingg konkurencijg rinkoje, siekiant nuoseklumo 101
straipsnio 3 dalis turéty buti aiSkinama kaip draudZianti Sios iSimties taikyma
konkurencijg ribojantiems vertikaliesiems susitarimams, kuriais piktnaudziaujama
dominuojandia padétimi''®>. Pagal §ig salyga reikalaujama, kad vertikaliuoju
susitarimu nebiity panaikinta veiksminga konkurencija pasalinant visus ar dauguma
esamy faktinés ar galimos konkurencijos S$altiniy. Imoniy konkurencija yra
pagrindinis veiksnys, skatinantis ekonomikos veiksminguma, jskaitant dinamiska
veiksminguma, pasireiSkianti naujovémis. Be Sios konkurencijos dominuojanti jmoné
nebus pakankamai motyvuota toliau didinti veiksmingumo ir perduoti pazangos
kitiems. Ribojantis susitarimas, kuriuo iSsaugoma, sukuriama arba sustiprinama |
monopolijg vis labiau panaSi rinkos padétis, paprastai negali biiti pateisinamas
veiksmingumo didinimu.

Konkreciy vertikaliyju apribojimy analizé

Nors ankstesnése Siy gairiy dalyse, ypac Sestojoje dalyje, pateiktos rekomendacijos,
kaip vertinti vertikaliuosius apribojimus, kurie prilygsta pagrindiniams apribojimams
pagal VSBIR 4 straipsnj, neleistiniems apribojimams pagal VSBIR 5 straipsnj ir
susijusius apribojimus, tolesniuose punktuose pateikiamos rekomendacijos d¢l kity
konkreciy vertikaliyjy apribojimy. Vertikaliuosius apribojimus, kurie Siose gairése
konkreciai neaptarti, Komisija vertins pagal tuos pacius principus, atsizvelgdama j
atitinkamus veiksnius, kaip nustatyta Sioje astuntoje gairiy dalyje.

Isipareigojimas pirkti is vieno tiekéjo

I isipareigojimo pirkti i§ vieno tiekéjo kategorijg patenka tie susitarimai, kuriy
pagrindinis elementas yra aplinkyb¢, kad pirkéjas jpareigojamas arba skatinimas
daugiau savo uzsakymy tam tikrai produkto rasiai teikti vienam tiekéjui. Tas
reikalavimas nustatomas kartu su kitais reikalavimais, jtrauktais j pirkéjui taikomas
salygas del nekonkuravimo ir privalomo kiekio pirkimo. Isipareigojimas
nekonkuruoti grindziamas jsipareigojimu arba skatinimo sistema, pagal kurig
pirkéjas verciamas jsigyti daugiau kaip 80 % jam reikalingy produkty tam tikroje
rinkoje tik i§ vieno tiekéjo. Tai nereiskia, kad pirkéjas gali tiesiogiai pirkti tik 1§ tam
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Zr. Komisijos komunikato — praneimo ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés* (OL C 101,
2004 4 27, p. 97), 85 punkta.

Zr. Sprendimo Compagnie Maritime Belge, sujungtos bylos C-395/96 P ir C-396/96 P, EU:C:2000:132,
130 punkta. Analogiskai ir 101 straipsnio 3 dalies taikymas netrukdo taikyti Sutartyje nustatyty laisvo
prekiy, paslaugy, asmeny ir kapitalo judéjimo taisykliy. Tam tikromis aplinkybémis $ios nuostatos
taikomos susitarimams, sprendimams ir suderintiems veiksmams, kaip apibrézta 101 straipsnio 1 dalyje,
Siuo klausimu Zr. Sprendimo Wouters, C-309/99, EU:C:2002:98, 120 punkta.

Siuo klausimu zr. Sprendima Tetra Pak (I), T-51/89, EU:T:1990:41. Taip pat zr. Komisijos komunikato
— pranesimo ,,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés* (OL C 101, 2004 4 27, p. 97) 106 punkta.
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tikro tiekéjo, tai reiSkia, kad pirkéjas faktiSkai negali pirkti ir perparduoti arba
gamyboje naudoti konkuruojan¢iy prekiy arba paslaugy. Privalomo kiekio
nustatymas pirkéjui yra ne toks grieztas jsipareigojimas nekonkuruoti, kai dél
paskaty arba isipareigojimy, dél kuriy susitaria tiekéjas su pirkéju, pastarasis
priverstas pirkti daugiausia i§ vieno tiekéjo. Privalomo kiekio nustatymas gali biiti
taitkomas jvairiai, pavyzdziui, kaip minimalaus pirkimo reikalavimas, atsargy
laikymo reikalavimas arba nelinijinis kainy nustatymas taikant sglyginiy nuolaidy
schemas arba dviejy daliy tarifus (fiksuotas mokestis kartu su vieneto kaina).
Tikétina, kad vadinamoji angliSka salyga, pagal kurig reikalaujama, kad pirkéjas
pranesty apie kiekvieng geresnj pasitlyma, ir tokj pasiiilyma leidZziama priimti tik
tuomet, kai tiekéjas tokio pasitilymo pateikti negali, gali turéti tokj pat poveikj, kaip
ir jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, ypac dél to, kad pirkéjas turi atskleisti, kas
pateikia geresnj pasitilyma.

Galimas jsipareigojimo pirkti i§ vieno tiek&jo pavojus konkurencijai yra toks, kad
bus bus trukdoma patekti j rinkg konkuruojantiems tiekéjams ir potencialiems
tiekéjams, susilpninta konkurencija ir sudarytos palankios salygos slaptam tiekéjy
susitarimui  (kumuliatyvus naudojimas) ir, kai pirkéjas yra mazmenininkas,
parduodantis galutiniams vartotojams, pardavimo vietose neliks skirtingy prekiy
zenkly platintojy konkurencijos. Visi Sie trys ribojantys veiksniai turi tiesioginj
poveikj skirtingy prekiy Zenkly platintojy konkurencijai.

Isipareigojimui pirkti i§ vieno tiekéjo VSBIR taikomas tuo atveju, kai ir tiekejo, ir
pirkéjo rinkos dalis nevirSija 30 %, ir jeigu jsipareigojimas nekonkuruoti trunka ne
ilgiau kaip penkerius metus. VirSijus rinkos dalies ribg arba virSijus penkeriy mety
turi biti vertinami individualiai. Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiamos atskiry
atvejy, kai rinkos dalis yra didesné arba trukmé ilgesné nei penkeri metai, vertinimo
gaireés.

Galimybe¢, kad vieno konkretaus tiekéjo taikomas jsipareigojimas pirkti i§ vieno
tiek¢jo gali riboti konkurencines galimybes, pirmiausia atsiranda tada, kai, nesant ty
isipareigojimy, nemenka konkurencinj spaudimg daryty konkurentai, kuriy arba dar
néra rinkoje tuo metu, kai atsiranda minétieji jsipareigojimai, arba jie negali
konkuruoti dé¢l visiSko klienty apriipinimo. Konkurentai gali neturéti galimybiy
konkuruoti dél visos individualaus kliento paklausos, nes konkretus tiekéjas yra
neiSvengiamas prekybos partneris bent jau rinkos paklausos dalies atzvilgiu,
pavyzdziui, todé¢l, kad jo prekiy zenklu paZymeétais produktais tiesiog biitina
prekiauti, nes juos renkasi daugelis galutiniy vartotojy, arba todél, kad kity tiekéjy
pajégumai yra tokie riboti, kad tik toks konkretus tiekéjas gali patenkinti paklausos
dalj!''*. Todél tiekéjo padétis rinkoje yra vienas svarbiausiy veiksniy vertinant galima
jsipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo antikonkurencinj poveik].

Jeigu konkurentai gali vienodomis salygomis konkuruoti dél visos kiekvieno
individualaus kliento paklausos, vieno konkretaus tiekéjo taikomi jsipareigojimai
pirkti i§ konkretaus tiekéjo tikriausiai nepakenks veiksmingai konkurencijai, nebent
dél jsipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo trukmes arba rinkos aprépties klientams biity
sunku pasirinkti kita tiekéja. Kuo didesné tokia rinkos dalis, kurioje taikomas
jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo ir (arba) kuo ilgiau taikomas jsipareigojimas
pirkti i§ vieno tiekéjo, tuo didesné tikimybe, kad bus apribotos konkurencinés
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galimybés. Jsipareigojimai pirkti i$ vieno tiekéjo, kurie trunka maziau nei vienus
metus ir kuriuos sudaro nedominuojancios jmongs, paprastai nesukelia reik§mingo
antikonkurencinio poveikio arba grynojo neigiamo poveikio. Kai jsipareigojimai
pirkti i§ vieno tiekéjo, kuriuos prisiémé nedominuojancios jmonés, trunka nuo vieny
iki penkeriy mety, paprastai reikia tinkamai palyginti konkurenicjg skatinantj ir
ribojant] poveikj, o jsipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo, kurie trunka ilgiau nei
penkerius metus, daugumos rusiy investicijy atveju néra laikomi butinais reikiamam
veiksmingumui pasiekti arba jy veiksmingumas yra nepakankamas, kad nusverty jy
ribojamajj poveikj konkurencinéms galimybéms. Labiau tikétina, kad jsipareigojimai
pirkti i§ vieno tiekéjo paskatins konkurenciniy galimybiy ribojima tuo atveju, kai
juos prisiima dominuojancios jmongs.

Vertinant tiekéjo itakg rinkoje svarbi jo konkurenty padétis rinkoje. Jeigu konkurenty
pakankamai daug ir jie stipriis, reikSmingas antikonkurencinis poveikis néra
tikétinas. Konkurenty konkurenciniy galimybiy ribojimas mazai tikétinas, kai jy
padétis rinkoje panasi ir jie gali pasiiilyti tiek pat patrauklius produktus. Taciau tokiu
atveju gali biiti apribotos potencialiy rinkos dalyviy konkurencinés galimybes, jei
keli pagrindiniai tiek¢jai atitinkamoje rinkoje sudaro sutartis, kuriose numatytas
isipareigojimas pirkti i§ vieno tiek¢jo, su labai daug pirkéjy (situacija, kai pasireiskia
kumuliatyvus poveikis) . Esant tokiai situacijai susitarimais, kuriuose numatytas
jsipareigojimas pirkti i§ vieno tiekéjo, taip pat gali buti sudarytos palankesnés
salygos slaptiems konkuruojanciy tiekéjy susitarimams. Jeigu Siems tiekéjams yra
individualiai taitkomas VSBIR, atSaukti bendraja iSimtj gali biiti biitina tam, kad biity
galima panaikinti tokj neigiama kumuliatyvy poveikj. Jeigu jsipareigojimu susietos
rinkos dalis yra mazZesné nei 5 %, paprastai nemanoma, kad ji galéty svariai prisidéti
prie kumuliatyvaus ribojamojo poveikio konkurencinéms galimybémes.

Tais atvejais, kai didziausio tiekéjo rinkos dalis yra mazesné nei 30 %, o penkiy
didziausiy tiekeéjy rinkos dalis yra mazZesné nei 50 %, atskiras arba kumuliatyvus
antikonkurencinis poveikis maziau tikétinas. Jeigu potencialus rinkos dalyvis negali
pelningai patekti j rinka, taip gali biiti dél kitokiy veiksniy, o ne dél jsipareigojimo
pirkti i§ vieno tiek¢jo— pvz., dél vartotojy teikiamos pirmenybés tam tikriems
produktams.

Klittys patekti i rinkg— svarbus veiksnys siekiant nustatyti, ar esama
antikonkurencinio rinkos apribojimo. Jeigu konkuruojantys tiekéjai savo produktui
gali palyginti lengvai sukurti savo integruotg platinimo tinklg arba rasti alternatyviy
platintojy, konkurenciniy galimybiy ribojimas neturéty biiti didelé problema. Taciau
neretai kliti€iy patekti j rinkg esama tiek gamybos, tiek platinimo lygmeniu.

PasiprieSinimo galia yra svarbi, nes pajégiis pirkéjai taip lengvai neatsisakys pirkti
konkuruojanciy prekiy arba paslaugy. Kalbant bendriau, kad klientai biity jtikinti
sutikti pirkti i§ vieno tiekéjo, pastarajam gali tekti pirkéjams visiSkai ar i$ dalies
kompensuoti tai, kad dél iSimtinumo nebelicka konkurencijos. Jeigu tokia
kompensacija suteikiama, klientas gali turéti savy interesy prisiimti tiekéjo nustatyta
isipareigojima pirkti i§ vieno tiekéjo. Bet biity neteisinga dél to daryti iSvada, kad
apskritai visi jsipareigojimai pirkti i§ vieno tiekéjo yra naudingi tos rinkos klientams
ir galutiniams vartotojams. Ypa¢ nepanaSu, kad naudos turés visi vartotojai, jeigu
vartotojy esama daug, o dél jsipareigojimy pirkti i§ vieno tiekéjo konkuruojancioms
jmonéms trukdoma patekti j rinkg arba pléstis.

Galiausiai yra svarbus prekybos lygis. Konkurenciniy galimybiy ribojimas yra
maziau tikétinas tarpinio produkto atveju. Kai tarpinio produkto tiekéjas néra
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dominuojantis, konkuruojantys tiekéjai vis dar turi nemaza dalj paklausos, kuri dar
yra nepatenkinta. Tafiau zemiau dominavimo lygio kumuliatyvaus poveikio
aplinkybémis gali atsirasti antikonkurencinis ribojamasis poveikis. Tol, kol
isipareigojimu susieta maziau nei 50 % rinkos, kumuliatyvus antikonkurencinis
poveikis mazai tikétinas.

Kai susitarimas susijgs su galutinio produkto tiekimu didmeninés prekybos
lygmeniu, klausimas, ar gali atsirasti konkurencijos problema, daugiausia priklauso
nuo didmeninés prekybos rusies ir kliti¢iy patekti i rinkg didmeninés prekybos
lygmeniu. Néra realaus konkurenciniy galimybiy ribojimo pavojaus, jeigu
konkuruojantys gamintojai gali lengvai patys sukurti savo didmeninés prekybos
sistemg. Ar klititys patekti j rinkg yra mazos, i§ dalies priklauso nuo didmeningés
prekybos sistemos, kurig tiekéjas gali veiksmingai sukurti, riiSies. Rinkoje, kurioje
didmeniné prekyba gali biiti vykdoma veiksmingai parduodant tik susitarime
numatytg produkta (pavyzdziui, ledus), gamintojas yra suinteresuotas sukurti savo
didmeninés prekybos sistemg ir néra tikétina, kad bus ribojamos jo konkurencinés
galimybés toje rinkoje. PrieSingai, rinkoje, kurioje veiksmingiau vykdyti visy
produkty (pavyzdziui, Saldyty maisto produkty) didmenine prekyba, gamintojui,
parduodanciam tik vieng produktg, néra veiksminga kurti savo didmeninés prekybos
sistemg. Neturédamas galimybés naudotis jsitvirtinusiy didmenininky paslaugomis,
gamintojas greiCiausiai bus iSstumtas i§ tos rinkos. Tokiu atveju gali atsirasti
antikonkurencinis poveikis. Be to, jeigu keletas tiekéjy jsipareigojimais susaisto
daugumg esamy didmenininky, gali atsirasti kumuliatyvus poveikis.

Apskritai konkurenciniy galimybiy ribojimas galutiniy produkty atzvilgiu labiau
tikétinas mazmeninés prekybos lygmeniu, atsizvelgiant j reikSmingas klititis patekti |
rinkg, kuriomis daugumai gamintojy trukdoma kurti mazmeninés prekybos vietas,
skirtas tik jy paciy produktams. Be to, biitent mazmeninés prekybos lygmeniu
susitarimai, jpareigojantys pirkti i§ vieno tiek¢jo, gali lemti skirtingy prekiy Zenkly
platintojy konkurencijos pardavimo vietoje sumaz¢jimg. D¢l Siy priezasCiy gali
atsirasti  reikSmingas antikonkurencinis  poveikis  galutiniams produktams
mazmeninés prekybos lygmeniu, atsizvelgiant | visus kitus atitinkamus veiksnius,
jeigu nedominuojantis tiekéjas jsipareigojimu susieja 30 % ir daugiau atitinkamos
rinkos. Jeigu jmoné¢ yra dominuojanti, net del nedidelés jsipareigojimu susietos
rinkos dalies gali atsirasti didelis antikonkurencinis poveikis.

Mazmeninés prekybos lygmeniu taip pat gali atsirasti kumuliatyvus ribojamasis
poveikis konkurencinéms galimybéms. Kai visy tiekéjy rinkos dalys yra mazesnés
nei 30 %, kumuliatyvus ribojamasis poveikis konkurencinéms galimybéms néra
tikétinas, jeigu bendra jsipareigojimu susietos rinkos dalis yra mazesné nei 40 %,
todél bendrosios i§imties atSaukimas néra tikétinas. Sis skai¢ius gali biti didesnis, kai
atsizvelgiama ] kitus veiksnius, pvz., } konkurenty skaic¢iy, kliditis patekti j rinkg ir
pan. Kai ne visy jmoniy rinkos dalys yra mazesnés uz VSBIR nustatytg ribg, taciau
né viena jy néra dominuojanti, kumuliatyvus ribojamasis poveikis konkurencinéms
galimybéms néra tikétinas, jeigu bendra jsipareigojimu susietos rinkos dalis yra
mazesné nei 30 %.

Kai pirkéjas veikia patalpose arba zemeje, kurios priklauso tiekéjui arba yra tiekéjo
iSsinuomotos 1§ treCiosios Salies, nesusijusios su pirkéju, galimybiy taikyti
veiksmingas priemones, kuriomis bty iSvengta galimo ribojamojo poveikio
konkurencinéms galimybéms, nebus daug. Tokiu atveju Komisijos jsikiSimas mazai
tikétinas, kol nepasiekta dominuojancio lygio.
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Tam tikruose sektoriuose gali buiti sunku vienoje vietoje prekiauti daugiau kaip vieno
prekiy Zenklo produktais, tokiu atveju konkurenciniy galimybiy ribojimo problema
galima veiksmingiau spresti apribojant galiojanciy sutarciy trukme.

Kai nustatomas reikSmingas antikonkurencinis poveikis, kyla galimos iSimties pagal
101 straipsnio 3 dalj taikymo klausimas. [sipareigojimy nekonkuruoti atveju gali buti
itin svarbiis veiksmingumo klausimai, apibiidinti $iy gairiy 14 punkto b papunktyje
(tiekéjy pasinaudojimo kito paslaugomis problema), e, f papunkciuose (sulaikymo
problemos) ir i papunktyje (kapitalo rinkos trukumai).

Esant veiksmingumui, kaip apibiidinta Siy gairiy 14 punkto b, e ir 1 papunkciuose,
privalomo kiekio nustatymas pirkéjui tikriausiai blity maZziau ribojanti alternatyva.
Isipareigojimas nekonkuruoti gali biti vienintelis efektyvus biidas veiksmingumui
pasiekti, kaip tai apibiidinta $iy gairiy 14 punkto f papunktyje (sulaikymo problema,
susijusi su praktinés patirties perdavimu).

Jeigu tiekéjas vykdo su santykiais susijusias investicijas (Zr. $iy gairiy 14 punkto e
papunktj), susitarimas nekonkuruoti arba privalomo kiekio nustatymas investicijy
nuvertéjimo laikotarpiui paprastai atitinka 101 straipsnio 3 dalies salygas. Jeigu
tokios su santykiais susijusios investicijos yra didelés, gali biiti pateisinamas
isipareigojimas nekonkuruoti, trunkantis ilgiau nei penkerius metus. Su santykiais
susijusios investicijos galéty biti, pavyzdziui, tiekéjo montuojama arba pritaikoma
jranga, kai §i jranga po to gali biiti panaudota tik tam tikram pirkéjui skirtiems
komponentams gaminti. Bendros paskirties arba su rinka susijusios investicijos ]
(papildomus) pajégumus paprastai néra laikomos su santykiais susijusiomis
investicijomis. Taciau, kai tiekéjas sukuria naujus pajégumus, pritaikytus konkretaus
pirkéjo veiklai, pavyzdZziui, kai jmoné, gaminanti metalines skardines, sukuria naujus
pajégumus skardinéms gaminti patalpose, kurios priklauso maisto gamintojo
konservavimo bazei arba yra Salia jos, Sie nauji pajégumai gali buti ekonomiSkai
gyvybingi tik tuomet, kai gaminama tam konkreCiam pirkéjui, todél tokios
investicijos bty laikomos susijusiomis su santykiais.

Kai tiekéjas suteikia pirkéjui paskolg arba apriipina jranga, kuri néra susijusi su jy
santykiais, to paprastai nepakanka, kad bty pateisinama antikonkurencinio
ribojamojo poveikio rinkoje iSimtis. Kapitalo rinkos trikumy atveju veiksmingumas
gali buti didesnis, kai paskola suteikia ne bankas, o produkto tiekéjas (zr. Siy gairiy
14 punkto 1 papunktj). Taciau tokiu atveju paskola turéty biiti teikiama nustatant kuo
maziau apribojimy, o pirkéjui neturéty biiti uzkirstas kelias nutraukti jsipareigojima
ir grazinti nesumokeétos skolos dalj bet kuriuo metu ir be jokiy baudy.

Svarbios praktinés patirties perdavimu (Siy gairiy 14 punkto f papunktis) paprastai
pateisinamas jsipareigojimas nekonkuruoti per visg tiekimo susitarimo laikotarpj,
pavyzdziui, franSizes atveju.

Isipareigojimo nekonkuruoti pavyzdys

Nacionalinés impulsyviai perkamo plataus vartojimo produkto rinkos lyderis,
valdantis 40 % rinkos, dauguma savo produkty (90 %) parduoda per jsipareigojimu
susaistytus mazmenininkus (susietos rinkos dalis— 36 %). Susitarimais
mazmenininkai jpareigojami maziausiai ketverius metus pirkti tik i§ rinkos lyderio.
Rinkos lyderiui ypa¢ gerai atstovaujama tankiau apgyvendintose teritorijose, pvz.,
sostingje. Jo konkurentai, kuriy yra 10 ir kuriy keletas yra tik vietinés reikSmeés,
valdo kur kas maZesnes rinkos dalis (didziausia dalis — 12 %). Sie 10 konkurenty
drauge vykdo tiekimg kitiems 10 % rinkos per isipareigojimu susaistytus prekybos
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taskus. Rinka pasizymi didele prekiy zenkly ir produkty diferenciacija. Rinkos
lyderiui priklauso stipriausi prekiy Zenklai. Jis vienintelis nuolat vykdo nacionalines
reklamos kampanijas. Savo susaistytus mazmenininkus jis apriipina specialia savo
produkty saugojimo jranga.

Tode¢l rinkoje susikloste tokia padétis, kad 1§ viso 46 % (36 % ir dar 10 %) rinkoje
yra ribojamos naujy potencialiy rinkos dalyviy ir jau veikianciy rinkos dalyviy,
neturin€iy jsipareigojimu susaistyty prekybos tasky, konkurencinés galimybés.
Potencialiems rinkos dalyviams dar sunkiau patekti j rinkg tankiau apgyvendintose
teritorijose, kur konkurencinés galimybés ribojamos dar labiau, nors biitent  §ig rinkg
jie labiausiai noréty patekti. Be to, dél didelés prekiy Zzenkly ir produkty
diferenciacijos bei dideliy paieSkos sanaudy, palyginti su produkty kainomis, dél
skirtingy prekiy zenkly produkty konkurencijos nebuvimo pardavimo vietose
padaroma dar daugiau zalos vartotojy gerovei. Galimas iSimtiniy prekybos tasky
veiksmingumas, kuris, pasak rinkos lyderio, atsiranda dél mazesniy transporto iSlaidy
ir galimos sulaikymo problemos, susijusios su produkty saugojimo jranga, yra ribotas
ir nenusveria neigiamo poveikio konkurencijai. Veiksmingumas yra nedidelis, nes
transporto islaidos susijusios su kiekiais, o ne su iSimtinumu, o produkty saugojimo
jranga néra susijusi su specialia praktine patirtimi ir néra specialiai skirta tam tikro
prekiy Zenklo prekéms. Todél mazai tikétina, kad tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies
salygos.

Isipareigojimo pirkti nustatyta kiekj pavyzdys

Gamintojas X, kuriam priklauso 40 % rinkos, 80 % savo produkty parduoda pagal
sutartis, kuriose nurodyta, kad perpardavéjas privalo pirkti bent 75 % visy jam
reikalingy Siy produkty i§ gamintojo X. Savo ruoztu, gamintojas X palankiomis
salygomis sitlo finansavimg ir jrangg. Sutar¢iy trukmé — penkeri metai, per kuriuos
numatytas paskolos grazinimas lygiomis dalimis. Taciau po pirmyjy dvejy mety
pirkéjai turi galimybe nutraukti sutartj, apie nutraukimg praneSdami prie§ SeSis
meénesius, jeigu jie sumoka likusig paskolos dalj ir perima jrangg jos rinkos verte.
Penkeriy mety laikotarpio pabaigoje jranga tampa pirkéjo nuosavybe. Dauguma
konkuruojanciy gamintojy yra smulkis (i§ viso jy yra dvylika, didziausias jy valdo
20 % rinkos) ir yra sudar¢ panaSias jvairios trukmés sutartis. Gamintojai, kuriy
rinkos dalis maZesné nei 10 %, daZnai sudaro ilgesnés trukmés sutartis su maziau
palankiomis sutarties nutraukimo salygomis. Pagal gamintojo X sutartis leidziama
25 % reikalingy produkty jsigyti i§ konkurenty. Per paskutiniuosius trejus metus |
rinkg até¢jo du nauji gamintojai ir kartu uzémé apie 8 % rinkos, i§ dalies perimdami
daugelio perpardavéjy paskolas mainais uz sutartis su §iais perpardavéjais.

Gamintojo X jsipareigojimu susieta rinkos dalis — 24 % (0,75 x 0,80 x 40 %). Kity
gamintojy susietos rinkos dalis sudaro apie 25 %, todél i§ viso apie 49 % rinkos
potencialiems naujiems rinkos dalyviams ir rinkos senbuviams, neturintiems
susijusiy prekybos taSky, maziausiai pirmus dvejus tiekimo sutarties metus yra
uzdaryta. IS padéties rinkoje matyti, kad perpardavéjai neretai sunkiai gauna banky
paskolas ir paprastai yra per mazi, kad jsigyty kapitalo kitais biidais, pvz., iSleisdami
akcijy. Be to, gamintojas X gali irodyti, kad dél savo pardavimy koncentravimo
nedaugeliui perpardavéjy jis gali geriau planuoti pardavimg ir sutaupyti transporto
i8laidy. Atsizvelgiant | veiksminguma ir j tai, kad nesusaistyty pardavimy dalis pagal
gamintojo X sutartis sudaro 25 %, | realig galimybe anksti nutraukti sutartj ir ] tai,
kad pastaruoju metu j rinkg pateko nauji gamintojai, bei | tai, kad apie puse
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perpardavéjy néra susaistyti, 75 % privalomo kiekio nustatymas, kurj taiko
gamintojas X, galéty tenkinti 101 straipsnio 3 dalies salygas.

ISimtinis tiekimas

ISimtinis tiekimas reiskia, kad tiekéjas yra jpareigojamas arba skatinamas sutarties
produktus parduoti tik vienam arba beveik tik vienam pirkéjui bendrajam ar
konkre¢iam naudojimui. Tokie apribojimai gali biiti taikomi nustatant iSimtinio
tiekimo jpareigojima, kuriuo tiekéjas jpareigojamas parduoti tik vienam pirkéjui,
kuris perka siekdamas perparduoti ar konkreciai naudoti, bet tai gali buiti daroma ir,
pavyzdziui, nustatant tiekéjui privaloma jsigyti kiekj, jei tiekéjas ir pirkéjas susitaria
dél paskaty, dél kuriy tiekéjas 1S esmes parduoda tik Siam pirkéjui. Prekybos
tarpinémis prekémis arba paslaugomis atveju iSimtinis tiekimas daznai vadinamas
pramoniniu tiekimu.

ISimtiniam tiekimui taikoma iSimtis pagal VSBIR, kai ir tiekéjo, ir pirkéjo rinkos
dalis nevirsija 30 %, net jei jis yra derinamas su kitais nepagrindiniais vertikaliaisiais
apribojimais, pavyzdziui, jsipareigojimu nekonkuruoti. Likusioje Sio skirsnio dalyje
pateikiamos atskiry atvejy, kai rinkos dalis virS§ija nustatyta ribinj dydj, iSimtinio
tiekimo vertinimo gair¢s.

ISimtinio  tieckimo atveju pagrindinis pavojus konkurencijai yra rinkos
antikonkurencinis apribojimas kitiems pirké¢jams. Tai panaSu | galimg iSimtinio
platinimo poveikj, ypac kai iSimtinis platintojas tampa visos rinkos iSimtiniu pirkéju
(visy pirma zr. $iy gairiy 113 punkty). Pirkéjo, esancio pradinés grandies pirkimo
rinkoje, rinkos dalis yra akivaizdziai svarbi vertinant pirkéjo gebéjima taikyti iSimtinj
tiekimg, kuris neleidzia kitiems pirkéjams jsigyti reikiamy prekiy. Taciau pirkéjo
svarba galutinés grandies rinkoje yra svarbiausias veiksnys nustatant, ar gali kilti
konkurencijos problema. Jeigu pirkéjas neturi jtakos galutinés grandies rinkoje,
tuomet negalima tikétis reikSmingo neigiamo poveikio vartotojams. Neigiamas
poveikis gali buti tikétinas, kai pirkéjo rinkos dalis virSija 30 % tiek galutinés
grandies tiekimo rinkoje, tiek pradinés grandies pirkimo rinkoje. Jeigu pradinés
grandies rinkoje pirkéjo rinkos dalis nevirSija 30 %, vis tiek gali pasireiksti
reikSmingas ribojamasis poveikis konkurencinéms galimybéms, kai pirkéjo rinkos
dalis jo galutinés grandies rinkoje virSija 30 %, o iSimtinis tiekimas yra susij¢s su
konkrec¢iu sutarties produkty naudojimu. Kai jmoné dominuoja galutinés grandies
rinkoje, bet koks jpareigojimas tiekti produktus tiktai dominuojanc¢iam pirkéjui arba
daugiausia jam gali turéti reikSmingg poveikj konkurencijai.

Svarbu yra ne tik pirkéjo padétis pradinés ir galutinés grandies rinkose, bet ir tai,
kiek ir kokiam laikotarpiui yra taikomas iSimtinio tiekimo jpareigojimas. Kuo
didesne susieto tiekimo dalis ir ilgesné iSimtinio tiekimo trukme, tuo ribojamasis
poveikis konkurencinéms galimybéms gali biiti reikSmingesnis. Nedominuojanciy
jmoniy sudaryti iSimtinio tiekimo susitarimai, kuriy trukmé trumpesné nei penkeri
metai, paprastai turi buti vertinami palyginant konkurencija skatinant] ir
konkurencija ribojanti poveiki, o ilgesnés nei penkeriy mety trukmés susitarimai
daugumos riisiy investicijy atveju néra laikomi bitinais reikiamam veiksmingumui
pasiekti arba jy veiksmingumas yra nepakankamas, kad nusverty tokiy ilgalaikiy
iSimtinio tiekimo susitarimy ribojamajj poveikj konkurencinéms galimybéms.

Konkuruojanciy pirkéjy rinkos padétis pradinés grandinés rinkoje taip pat yra svarbi,
nes tikétina, kad pirkéjy konkurencinés galimybés rinkoje bus ribojamos iSimtinio
tiekimo susitarimu dél antikonkurenciniy priezasciy, t. y. padidés jy iSlaidos, ypac jei
jie yra daug mazesni uz pirkéja, kuris riboja jy galimybes. Konkuruojanciy pirkéjy
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konkurenciniy galimybiy ribojimas néra labai tikétinas, kai S§iy konkurenty ir
perkanciosios susitarimo Salies perkamoji galia yra pana$i ir jie gali pasitlyti
panasias pardavimo galimybes. Tokiu atveju gali biiti ribojamos tik naujy potencialiy
rinkos dalyviy konkurencinés galimybés, nes jie gali nesugebéti jsigyti reikiamy
atsargy, kai daugelis didziyjy pirkéjy sudaro iSimtinio tiekimo sutartis su dauguma
tiekejy rinkoje. Toks kumuliatyvus poveikis gali lemti VSBIR taikymo atSaukima.

Patekimo j rinkg kliatys tiekéjy lygiu, taip pat jy dydis, yra svarbu nustatant, ar
konkurencinés galimybés yra realiai ribojamos. Jei konkuruojantiems pirkéjams yra
tinkama patiems tiekti prekes ir paslaugas vertikaliai integruojantis ] pradinés
grandies rinkga, mazai tikétina, kad konkurencinés galimybés bus ribojamos realiai.
Taciau daznai yra dideliy kliti¢iy patekti j rinka.

Taip pat reikéty atsizvelgti | tiekéjy pasipriesinimo galia, nes svarbiis tiekéjai lengvai
nesileis, kad vienas pirkéjas juos atskirty nuo alternatyviy pirkéjy. Todél
konkurenciniy galimybiy ribojimo pavojus paprastai atsiranda tuo atveju, kai yra
silpni tiek¢jai ir stipriis pirkéjai. Jeigu tiekéjai stipris, iSimtinis tiekimas gali buti
vykdomas kartu su jpareigojimu nekonkuruoti. Esant tokiam deriniui, taikomos
jsipareigojimui pirkti 1§ vieno tiekéjo parengtos taisyklés. Esant konkreciai
susijusioms investicijoms, apimancioms abi Salis (sulaikymo problema), iSimtinio
tiekimo ir jsipareigojimo nekonkuruoti derinys, t.y. abipusis iSimtinumas
pramoninio tiekimo susitarimuose, daznai gali biiti pateisinamas, jeigu néra pasiektas
dominavimo lygis.

Galiausiai prekybos lygis ir produkto pobiidis yra svarbiis vertinant galimg
ribojamajj poveikj konkurencinéms galimybéms. Konkurenciniy galimybiy ribojimas
yra maziau tikétinas, jeigu prekiaujama tarpiniais arba vienariiSiais produktais.
Pirmiausia gamintojas, kurio konkurencinés galimybés ribojamos ir kuris naudoja
tam tikrg iStekliy, gali lanks¢iau negu didmenininkas ir (arba) mazmenininkas
reaguoti ] galutinio vartotojo, kuriam prekiy Zenklai gali biiti labai svarbiis, paklausa.
Antra, galimo tiekimo S$altinio netekimas daro mazesn¢ itaka pirkéjams, kuriy
konkurencinés galimybés ribojamos, kai produktai yra vienariiSiai, negu tuo atveju,
kai produktas yra nevienalytis, skirtingos rusies ar kokybés. ISimtinis galutiniy
produkty, Zymimy prekiy Zenklais arba skirtingy tarpiniy produkty tiekimas, kai yra
kliu¢iy patekti | rinka, gali turéti reikSmingg antikonkurencinj poveikj, jeigu
konkuruojantys pirkéjai yra gana smulkis, palyginti su pirkéju, kuris riboja jy
konkurencines galimybes, net jeigu pastarasis néra dominuojantis galutinés grandies
rinkoje.

Veiksmingumo galima tikeétis iSkilus sulaikymo problemai (Siy gairiy 14 punkto e ir f
papunkciai), ir jis yra labiau tikétinas, jeigu prekiaujama tarpiniais, o ne galutiniais
produktais. Kitokio pobiidzio veiksmingumas yra maziau tikétinas. Neatrodo, kad
masto ekonomija platinimo srityje (Siy gairiy 14 punkto g papunktis) galéty pateisinti
i8imtinj tiekimg.

Sulaikymo problemos atveju ir ypa¢ masto ekonomijos platinimo srityje atveju
kiekio nustatymas tiekéjui, pavyzdziui, reikalavimas tiekti tam tikrg minimaly prekiy
kiekj, galéty biiti maziau ribojanti alternatyva.

ISimtinio tiekimo pavyzdys

Tam tikros riiSies komponenty rinkoje (tarpiniy produkty rinkoje) tiekéjas A susitaria
su pirkéju B sukurti kitokj komponento variantg — pasitelkia savo prakting patirtj ir
daug investuoja | naujas masinas bei laikosi pirkéjo B pateiktas specifikacijy. B turés
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daug investuoti, kad naujag komponentg galéty naudoti gamyboje. Susitarta, kad A
tieks nauja produkty tik pirkéjui B penkerius metus po to, kai produktas pateks |
rinkg pirmg kartg. B yra jpareigotas per ta pat] penkeriy mety laikotarpj pirkti naujg
produkta tik i§ A. Tiek A, tiek B gali atitinkamai toliau pardavinéti ir pirkti kitur kity
varianty komponentus. Pirkéjo B rinkos dalis pradinés grandies komponenty rinkoje
ir galutinés grandies galutiniy produkty rinkoje sudaro 40 %. Komponento tiekéjo
rinkos dalis sudaro 35 %. Yra dar du komponenty tiekéjai, kuriy rinkos dalis sudaro
apie 20-25 %, ir daugybé smulkiy tiekéjy.

Atsizvelgiant ] dideles investicijas tikétina, kad susitarimas atitiks 101 straipsnio 3
dalies salygas, atsizvelgiant j veiksminguma ir nedidelj ribojamajj poveikj
konkurencinéms galimybéms. Kitiems pirkéjams rinka apribojama tik konkretaus
produkto varianto, kurj tiekia 35 % rinkos dalj turintis tiek¢jas, atzvilgiu, taciau kiti
komponenty tiekéjai galéty sukurti panasius naujus produktus. Pirkéjo B poreikiy
dalies apribojimas kitiems tiekéjams yra apribotas daugiausia iki 40 % rinkos dalies.

Elektroniniy prekyvieciy naudojimo apribojimai

Elektroninés prekyvietés yra interneto platformos, jungiancios pardavéjus ir
potencialius klientus, kad biity galima pirkti tiesiogiai. Interneto platformos, kurios
nesiiilo tiesioginio pirkimo funkcijos, bet nukreipia klientus j kitas svetaines, kuriose
galima jsigyti prekiy ir paslaugy, Siose gairése laikomos ne elektroninémis
prekyvietémis, o reklamos platformomis.

Elektroninés prekyvietés tapo svarbiu tiekéjy ir mazmenininky pardavimo kanalu,
suteikianCiu jiems prieigg prie daugybés klienty, taip pat ir galutiniy naudotojy
kanalu. Elektroninése prekyvietése mazmenininkai gali pradéti prekyba internetu
padar¢ mazesnes pradines investicijas. Jos taip pat gali palengvinti tarpvalstybine
prekyba ir padidinti matomuma, ypa¢ mazy ir vidutinio dydzio mazmenininky, kurie
neturi savo internetinés parduotuvés arba néra gerai zinomi galutiniams naudotojams.

Tiekéjai gali noréti riboti pirkéjy naudojimasi elektroninémis prekyvietémis'!s,

pavyzdziui, siekdami apsaugoti savo prekiy zenklo jvaizdj ir pozicionavima, uzkirsti
kelig padirbty produkty pardavimui, uztikrinti pakankamas paslaugas iki pardavimo
ir po jo arba uZztikrinti, kad mazmenininkas palaikyty tiesioginj rysj su klientais.
Apribojimai gali buti jvairGis — nuo visiSko draudimo naudotis elektroninémis
prekyvietémis iki tam tikry kokybiniy reikalavimy, kuriuos turi atitikti prekyvietés,
nustatymo. Pavyzdziui, tiekéjai gali uzdrausti naudotis prekyvietémis, kuriose prekés
parduodamos aukcione, arba reikalauti, kad pirkéjai naudotysi specializuotomis
prekyvietémis, siekdami uZztikrinti tam tikrus kokybés standartus, susijusius su jy
prekiy ar paslaugy pardavimo aplinka ir parametrais. Kai kuriais kokybiniais
reikalavimais gali biiti de facto uzdrausta naudotis elektroninémis prekyvietémis, nes
né viena elektroniné prekyvieté negali atitikti reikalavimo, pavyzdziui, kai tiekéjas
reikalauja, kad nebiity matomas elektroninés prekyvietés logotipas, arba reikalauja,
kad bet kurios mazmenininko naudojamos svetainés domeno pavadinime biity
nurodytas mazmenininko jmonés pavadinimas.

Vertikaliajame susitarime nustatytam pardavimo elektroninése prekyvietése
apribojimui taikoma VSBIR nustatyta iSimtis, jei tiek¢jo ir pirkéjo rinkos dalys
nevir$ija 30 %, o vertikaliajame susitarime néra jokiy pagrindiniy apribojimy pagal
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VSBIR arba jokiy neleistiny apribojimy pagal VPR, kuriy negalima atskirti nuo
likusios vertikaliojo susitarimo dalies. Kaip nustatyta VSBIR 1 straipsnyje ir Siy
gairiy 6.1.2 skirsnyje, pardavimo elektroninése prekyvietése ribojimas arba
draudimas yra susijes su pirkéjo pardavimo internetu salygomis ir neriboja
pardavimo konkrecioje teritorijoje arba konkreciai klienty grupei. Juo ribojamas
naudojimasis konkre€iu interneto kanalu, tafiau pirkéjas gali pasinaudoti kitais
interneto kanalais'!'S. PavyzdZiui, nepaisant pardavimo elektroninése prekyvietése
ribojimo arba draudimo, pirkéjas vis tiek gali parduoti sutarties prekes ar paslaugas
savo svetain¢je ir naudoti internetinés reklamos kanalus, kad ] savo svetaing
pritraukty klienty'!7,

Nors bet koks pardavimo internetu ribojimas, kuriuo tiesiogiai ar netiesiogiai
siekiama neleisti pirkéjui ar jo klientams veiksmingai naudotis internetu siekiant
parduoti savo prekes ar paslaugas, yra pagrindinis apribojimas, kaip apibrézta
VSBIR 4 straipsnio b—d punktuose, ir 101 straipsnio 1 dalyje nustatytas apribojimas
dél tikslo, elektroniniy prekyvieciy naudojimo ribojimui paprastai gali biiti taikoma
VSBIR nustatyta apsaugos taisykle. Kaip nurodyta 194 punkte, naudojimosi
elektroninémis prekyvietémis ribojimas paprastai nedaro poveikio interneto
naudotojy grupei, kurig galima iSskirti interneto pirkéjy grupgje, ir neriboja pirkéjo
galimybés parduoti sutarties prekes ar paslaugas savo svetainéje arba tam tikromis
aplinkybémis reklamuotis internete treciyjy Saliy platformose ir naudotis interneto
paieskos sistemomis, kad ] savo svetaing pritraukty klienty, tod¢l tai néra pagrindinis
apribojimas pagal VSBIR 4 straipsnio b—d punktus, nes juo de facto netrukdoma
pirkéjams ar jy klientams veiksmingai naudotis internetu, kad galéty parduoti
internetu.

Likusioje Sio skirsnio dalyje pateikiama daugiau informacijos, kaip vertinti
elektroniniy prekyvie¢iy naudojimo ribojimus atskirais atvejais, kai vir§ijamos 30 %
rinkos dalies ribos. 8.1 skirsnyje iSdéstyti bendrieji principai yra tinkamas S$io
vertinimo pagrindas. Elektroniniy prekyvieciy naudojimo apribojimai parduodant
teritorijose arba klienty grupéms, kurios rezervuotos iSimtinai tiekéjui arba priskirtos
iSimtinai kitiems platintojams, yra iSimtinio platinimo sistemos dalis ir turéty biti
vertinami kartu su ta sistema.

Elektroniniy prekyvieciy naudojimo apribojimai daznai nustatomi pasirinktinio
platinimo sistemose. 4.6.2 skirsnyje nustatyti kriterijai, pagal kuriuos pasirinktinio
platinimo sistema nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, t.y. kai
1) perpardavéjai atrenkami remiantis objektyviais kokybinio pobiidzio kriterijais,
kurie nustatomi vienodai visiems potencialiems perpardavéjams ir netaikomi
diskriminuojant; ii) d¢l sutarties prekiy ar paslaugy savybiy biitinas pasirinktinio
platinimo tinklas, kad biity iS§saugota jy kokybé ir uztikrintas tinkamas jy naudojimas,
ir iii) nustatyti kriterijai nevirsija to, kas biitina!'®. Ypa¢ tais atvejais, kai tickéjas
nesudaro susitarimo su elektronine prekyviete ir todél negali uZztikrinti, kad
prekyvieté atitikty jo atrankos kriterijus, apribojimas arba draudimas naudoti
elektronines prekyvietes gali atitikti pirmiau nurodytus kriterijus, todel gali buti
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tinkamas ir nevirSyti to, kas biitina siekiant iSsaugoti sutarties prekiy ar paslaugy
kokybe ir uztikrinti tinkamg jy naudojimg. Taciau tais atvejais, kai tiek&jas jtraukia
elektroninés prekyvietés valdytoja kaip jgaliotgjj platintoja ] savo pasirinktinio
platinimo sistema arba apriboja kai kuriy, bet ne visy, igaliotyjy platintojy
naudojimasi elektroninémis prekyvietémis, arba apriboja naudojimasi elektronine
prekyviete, bet pats naudojasi ta prekyviete sutarties prekéms ar paslaugoms platinti,
tokiy elektroniniy prekyvieciy naudojimo apribojimai greifiausiai neatitikty
tinkamumo ir biitinumo reikalavimy.

Galimas pavojus konkurencijai, kylantis dél elektroniniy prekyvieciy naudojimo
apribojimy, yra toks, kad sumazéty to paties prekiy zenklo platintojy konkurencija
platinimo lygmeniu ir buty ribojamos platintojy, ypa¢ mazy ir vidutiniy,
konkurencinés galimybés, nes platintojai netekty galimybés naudotis potencialiai
svarbiu pardavimo kanalu.

Norint  jvertinti  galimg elektroniniy prekyvieiy naudojimo  apribojimy
antikonkurencinj poveikj, pirmiausia reikia jvertinti skirtingy prekiy Zenkly
platintojy konkurencijos lygj. Kaip nurodyta Siy gairiy 8.1.1 skirsnyje, pakankama
skirtingy prekiy Zenkly platintojy konkurencija i§ esmés gali suSvelninti bet kokj to
paties prekiy Zenklo platintojy konkurencijos praradima. Siuo tikslu reikéty
atsizvelgti ] tiekéjo ir jo konkurenty padét] rinkoje. Antra, biitina atsizvelgti |
elektroniniy prekyvieciy naudojimo apribojimy rasj ir apimtj. Pavyzdziui, draudimas
bet kokius pardavimus vykdyti per elektronines prekyvietes yra labiau ribojantis nei
apribojimas naudotis tam tikromis elektroninémis prekyvietémis arba reikalavimas
naudotis tik tomis prekyvietémis, kurios atitinka tam tikrus kokybinius kriterijus.
Trecia, reikéty atsizvelgti | santyking ribojamy elektroniniy prekyvieciy, kaip
pardavimo kanalo, svarbg atitinkamose produkto ir geografinése rinkose. Galiausiai
biitina atsizvelgti | bet kokiy kity tiekéjo nustatyty internetinés prekybos ar reklamos
apribojimy kumuliatyvy poveikj.

Kaip nurodyta Siy gairiy 314 punkte, elektroniniy prekyvie¢iy naudojimo apribojimai
gali lemti veiksminguma, visy pirma susijusj su prekiy zenklo apsaugos uZztikrinimu
arba tam tikro lygio paslaugy kokybe, arba padirbiné¢jimo galimybiy maZzinimu. Tiek,
kiek apribojimai dar nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj, atliekant
vertinima turi buti iSnagrinéta, ar tokj veiksminguma galima pasiekti maZiau
ribojan¢iomis priemonémis, laikantis 101 straipsnio 3 dalies salygy. Taip gali biti
tuo atveju, kai elektroninéje prekyvietéje mazmenininkai gali sukurti savo prekiy
zenklo parduotuve. Bet kokie tiekéjo pateikti su kokybe susij¢ pagrindimai
greiCiausiai neatitiks 101 straipsnio 3 dalies salygy, jei tiekéjas pats naudojasi
elektroninémis prekyvietémis, kurioms taikomi apribojimai, arba jei tiekéjas taiko
apribojimus ne visiems, o tik kai kuriems platintojams, arba jei elektroninés
prekyvietés valdytojas pats yra jgaliotasis pasirinktinio platinimo sistemos narys.

Kainy palyginimo priemoniy naudojimo apribojimai

Kainy palyginimo priemonés, pavyzdziui, kainy palyginimo svetainés arba
programeélés, suteikia mazmenininkams galimybe padidinti savo matomumg ir
padidinti savo svetainés lankomuma, o potencialiems klientams surasti
mazmenininkus, palyginti skirtingus produktus ir palyginti to paties produkto
pasiiilymus. Kainy palyginimo priemonés didina kainy skaidrumg ir stiprina to paties
prekiy zenklo platintojy, o galbut ir skirtingy prekiy Zenkly platintojy konkurencija
tarp mazmenininky.
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Kitaip nei elektroninés prekyvietés, kainy palyginimo priemonés paprastai nesiiilo
pardavimo ir pirkimo funkcijy, o nukreipia klientus j mazmenininko svetaing, kurioje
gali biiti sudarytas tiesioginis kliento ir maZmenininko sandoris!''’. Todél kainy
palyginimo priemonés yra ne atskiras internetinis pardavimo kanalas, o veikiau
internetinés reklamos kanalas.

Tiekéjai gali noréti apriboti kainy palyginimo priemoniy naudojima'?°, pavyzdziui,
sieckdami apsaugoti savo prekiy zenklo jvaizdj, nes kainy palyginimo priemonése
paprastai daugiausia démesio skiriama kainai ir jos gali neleisti mazmenininkams
i$siskirti kitomis savybémis, pavyzdziui, sutarties prekiy ar paslaugy asortimentu ar
kokybe. Kitos priezastys, dé¢l kuriy ribojamas kainy palyginimo priemoniy
naudojimas, gali biti siekis sumazinti padirbin¢jimo galimybes arba apsaugoti verslo
modelius, kurie grindziami, pavyzdziui, specializacija arba kokybe, o ne kaina.

Kainy palyginimo priemoniy naudojimo apribojimai gali buti jvairis — nuo
tiesioginio ar netiesioginio draudimo iki apribojimy, grindziamy kokybés
reikalavimais arba reikalavimais ] kainy palyginimo priemon¢je skelbiamus
pasitlymus jtraukti konkrety turinj. Pavyzdziui, apribojimas teikti informacija apie
kainas kainy palyginimo priemonéms, reikalavimas gauti tiekéjo leidimg pries
naudojant kainy palyginimo priemones arba apribojimas naudoti tiekéjo prekiy
zenklg kainy palyginimo priemonése gali reiksti netiesioginj draudimg naudoti kainy
palyginimo priemones.

Kainy palyginimo priemoniy naudojimo apribojimai gali padidinti vartotojy paieskos
sanaudas ir taip sumazinti mazmeniniy kainy konkurencijg. Kaip ir kity internetinés
reklamos apribojimy atveju, pirkéjo galimybés naudotis kainy palyginimo
priemonémis apribojimai gali riboti pirkéjo galimybes parduoti klientams, kurie yra
uz jo fizinés prekybos teritorijos riby ir kurie nori pirkti internetu. Vertikaliuoju
susitarimu uzdraudus naudoti kainy palyginimo priemones, ribojama pirkéjo
galimybé orientuotis ] potencialius klientus, informuoti juos apie savo pasiiilyma ir
nukreipti juos ] savo svetaing. Kol kainy palyginimo priemoniy naudojimas pats
savaime néra tiksliné reklamos forma, kaip nustatyta $iy gairiy 200 punkte, kelio
kainy palyginimo priemoniy, kaip internetinés reklamos kanalo, naudojimui
uzkirtimas gali riboti pasyvy pardavimg klientams, norintiems pirkti internetu ir
esantiems uZz platintojo fizinés prekybos teritorijos riby, ir yra laikomas pagrindiniu
apribojimu pagal VSBIR 4 straipsnio b—d punktus. Pagrindiniai galimi pavojai
konkurencijai tokiu atveju yra rinkos pasidalijimas, kuris gali sudaryti salygas kainy
diskriminacijai, ir sumaze¢jusi to paties prekiy zenklo produkty konkurencija.
PrieSingai, jei apribojimas taikomas tik kainy palyginimo priemonéms, skirtoms
pirkéjams teritorijoje ar pirkéjy grupei, kuri rezervuota iSimtinai tiekéjui arba
priskirta iSimtinai kitiems platintojams (iSimtinis platinimas), pavyzdziui, dél to, kad
kainy palyginimo priemoné¢ yra parengta kalba, kuri néra jprastai vartojama
teritorijoje, kurioje pirkéjas yra jsisteiges, arba turi domeno pavadinimg, kuris néra
vartojamas teritorijoje, kurioje pirkéjas yra jsisteiges, apribojimui bty taikoma
VSBIR 4 straipsnio b punkto i papunktyje nustatyta iSimtis.

119

120

Siose gairése kainy palyginimo priemonémis vadinamos interneto platformos, kurios nesuteikia
naudotojams galimybés platformoje sudaryti pirkimo sandoriy. Platformos, kuriose naudotojai gali
sudaryti pirkimo sandorius, Siose gairése laikomos elektroninémis prekyvietémis. Elektroniniy

prekyvie¢iy naudojimo apribojimai aptariami Siy gairiy 8.2.3 skirsnyje.

2017 m. geguzés 10 d. E. prekybos sektoriaus tyrimo galutinés ataskaitos (COM(2017) 229 final) B.4.5
skirsnis.
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Kainy palyginimo priemoniy naudojimo apribojimams, kurie tiesiogiai ar netiesiogiai
neuzkerta kelio jy naudojimui, pavyzdziui, reikalavimai, kad kainy palyginimo
priemongés atitikty tam tikrus kokybés standartus, neriboty pardavimo klientams tam
tikroje teritorijoje ar pardavimo klienty grupei, o veikiau nustato pardavimo bidus,

.....

vertinti tokius apribojimus, kai VSBIR netaikomas.

Kainy palyginimo priemoniy naudojimo apribojimai daznai nustatomi pasirinktinio
platinimo sistemose. Siy gairiy 4.6.2 skirsnyje nustatyti kriterijai, pagal kuriuos
pasirinktinio platinimo sistema nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo sritj. Vis
delto mazai tikétina, kad kainy palyginimo priemoniy uzdraudimas bus tinkamas ar
bitinas siekiant iSsaugoti sutarties prekiy ar paslaugy kokybe arba uztikrinti tinkama
juy naudojima, nes Siomis priemonémis potencialiis klientai paprastai nukreipiami i
jgaliotojo platintojo svetaing, kurioje jie gali pirkti. Tiekéjas gali kontroliuoti
platintojo svetaing taikydamas savo atrankos kriterijus ir nustatydamas reikalavimus
vertikaliajame susitarime su platintoju.

Kainy palyginimo priemoniy naudojimo apribojimai, kurie tiesiogiai ar netiesiogiai
neuzkerta kelio jomis naudotis, pavyzdziui, reikalavimas naudoti tik tam tikrus
kokybés standartus atitinkancias kainy palyginimo priemones, gali gerokai apriboti
pirkéjo galimybe naudotis kainy palyginimo priemonémis, kai jiems netaikomas
VSBIR. Tokiais atvejais gali reikéti jvertinti, ar apribojimas lemia poveikj, panaSy |
kainy palyginimo priemoniy naudojimo draudimo poveikj, t. y. zalg vartotojams, kuri
pasireiSkia vartotojy paieskos sgnaudy padid¢jimu ir kainy konkurencijos
sumaz¢jimu, arba rinkos pasidalijimg, kuris gali sudaryti salygas kainy
diskriminacijai ir galiausiai paveikti skirtingy prekiy zenkly platintojy konkurencija,
o galbtt ir to paties prekiy Zenklo platintojy konkurencijg. Tokie apribojimai taip pat
gali riboti to paties prekiy Zzenklo platintojy konkurencija, pavyzdziui, kai tiekéjas
nenustato apribojimy visiems savo platintojams arba kai pats tiekéjas naudojasi kainy
palyginimo priemonémis, kurioms taikomas apribojimas. Jei platintojams bty
uzkirstas kelias naudotis potencialiai svarbiu internetinés reklamos kanalu, jie daryty
tik nedidelj konkurencinj spaudima tiekéjui ar kitiems platintojams, kuriems S$is
apribojimas netaikomas.

Svarbiis veiksniai atliekant vertinima pagal 101 straipsnio 1 dalj yra tiekéjo ir jo
konkurenty padétis rinkoje; kainy palyginimo priemoniy, kaip reklamos kanalo,
svarba sutarties prekiy ar paslaugy produkto ir geografinése rinkose; apribojimy
pobiidis ir apimtis bei konkreCiy kainy palyginimo priemoniy, kuriy naudojimas
ribojamas arba draudziamas, santykiné svarba, taip pat tai, ar tiek¢jas taip pat taiko
apribojimus platintojo galimybei naudoti kitas internetinés reklamos formas. Reikéty
atsizvelgti j bet kokiy kity tokiy apribojimy ir kainy palyginimo priemoniy
naudojimo apribojimo kumuliatyvy poveikj.

Kaip nurodyta Siy gairiy 323 punkte, kainy palyginimo priemoniy naudojimo
apribojimai gali lemti veiksminguma, visy pirma susijusj su prekiy zenklo apsaugos
uztikrinimu arba tam tikro lygio paslaugy kokybe, arba padirbinéjimo galimybiy
mazinimu. Laikantis 101 straipsnio 3 dalies salygy, atliekant vertinima turi biti
apsvarstyta, ar tokj veiksminguma galima pasiekti ir maZiau ribojanc¢iomis
priemonémis. Taip galéty biti tuo atveju, kai kainy palyginimo priemong¢je taip pat
pateikiami palyginimai ar apzvalgos, susij¢ su atitinkamy prekiy ar paslaugy kokybe,
klienty aptarnavimu, platintojo patikimumu ar kitomis platintojy pasitilymy
savybémis. Vertinant su kokybe susijusius pagrindimus pagal 101 straipsnio 3 dalj,
reikéty atsizvelgti j tai, kad pardavimas vyksta ne pacioje kainy palyginimo
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(334)

(335)

(336)

8.2.5.1.
(337)

priemon¢je, o platintojo svetaingje, kuri, remiantis su tiekéju sudaryta platinimo
sutartimi, turéty atitikti tiekéjo kokybeés reikalavimus.

Paritetiniai jsipareigojimai

Paritetiniais jsipareigojimais, kurie taip pat vadinami nuostatomis de¢l didZiausio
palankumo statuso suteikimo arba keliy platformy paritetiniais susitarimais,
reikalaujama, kad tiekéjas prekes ar paslaugas kitai Saliai sitlyty ne maziau
palankiomis sglygomis nei tos, kurias tiekéjas sitilo tam tikroms kitoms Salims arba
tam tikrais kitais kanalais. Salygos gali biiti susijusios su kainomis, atsargomis,
prieinamumu ar kitomis pasitilymo ar pardavimo salygomis. [sipareigojimas gali biiti
aiSkiai iSreikStas arba gali biiti taikomas kitomis tiesioginémis ar netiesioginémis
priemonémis, pavyzdziui, taikant diferencijuota kainodarg arba kitas paskatas ar
priemones, kuriy taikymas priklauso nuo salygy, kuriomis tiekéjas sitilo savo prekes
ar paslaugas tam tikroms Salims arba tam tikrais kanalais.

Internetiniy tarpininkavimo paslaugy (pavyzdziui, prekyvie¢iy ar kainy palyginimo
priemoniy) teikéjy nustatyti paritetiniai jsipareigojimai, susij¢ su saglygomis, kuriomis
prekés ar paslaugos sitilomos galutiniams naudotojams (galutiniams vartotojams ar
kitoms jmonéms), paprastai vadinami mazmeniniais paritetiniais jsipareigojimais.
Kad tokio tipo jsipareigojimas biity veiksmingas, jsipareigojimg prisiimantis prekiy
ar paslaugy teikéjas paprastai turi turéti galimybe kontroliuoti kaing ir kitas salygas,
kuriomis jo prekés ar paslaugos sitlomos mazmeninés prekybos kanaluose, su
kuriais susijes jsipareigojimas. PanasSiais paritetiniais jsipareigojimais gali naudotis
pradinés grandies internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjai, juos taikydami
salygoms, kuriomis prekés ar paslaugos sitilomos jmonéms, kurios néra galutiniai
naudotojai  (pavyzdziui, maZmenininkams). Kalbant apie pirkejy taikomus
paritetinius jsipareigojimus, jie apima gamintojy, didmenininky ar maZmenininky
nustatytus jpareigojimus, susijusius su salygomis, kuriomis jie perka iSteklius i§
tiekéjy.

Kitas skirtumas yra susijes su kanalais, kuriems taikomas paritetinis jsipareigojimas.
Isipareigojimas gali biiti susijes su prekiy ar paslaugy teikéjo valdomais pardavimo
kanalais (tiesioginiai kanalai); treciyjy Saliy valdomais kanalais (netiesioginiai
kanalais, daznai vadinami siauraisiais jsipareigojimais, o jsipareigojimai, susij¢ su
visais kanalais — placiaisiais jsipareigojimais.

ISskyrus VSBIR 5 straipsnio 1 dalies d punkte apibréztus jvairiy platformy
mazmeninius paritetinius jsipareigojimus, bendroji iSimtis taikoma visy rusiy
vertikaliyjy susitarimy paritetiniams jsipareigojimams, su salyga, kad tiekéjo ir
pirkéjo rinkos dalys nevirSija 30 %. Toliau pateikiama informacija, kaip vertinti
VSBIR 5 straipsnio 1 dalies d punkte apibréztus jvairiy platformy mazmeninius
paritetinius jsipareigojimus ir kitokius paritetinius jsipareigojimus atskirais atvejais,
kai vir§ijama rinkos dalies riba.

Ivairiy platformy mazmeniniai paritetiniai jsipareigojimai

Labiau tikétina, kad mazmeniniai paritetiniai jsipareigojimai, de¢l kuriy internetiniy
tarpininkavimo paslaugy pirkéjas negali siiilyti, parduoti ar perparduoti prekiy ar
paslaugy galutiniams naudotojams palankesnémis salygomis naudodamasis
konkuruojan¢iomis internetinémis tarpininkavimo paslaugomis, kaip apibrézta
VSBIR 5 straipsnio 1 dalies d punkte, turés grynajj antikonkurencinj poveiki,
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palyginti su kity riiSiy paritetiniais jsipareigojimais. [vairiy platformy mazmeniniai

paritetiniai jsipareigojimai gali riboti konkurencijg Siais budais:

(a) jie gali susilpninti konkurencijg ir sudaryti saglygas internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teikéjy slaptiems susitarimams. Visy pirma, labiau tikétina, kad
tiekéjas, nustatgs Sios riiSies paritetin} jsipareigojimg, galés padidinti savo
tarpininkavimo paslaugy kaing arba sumazinti jy kokybe neprarasdamas rinkos
dalies. Nepriklausomai nuo paslaugy kainos ar kokybés, prekiy ar paslaugy
pardavéjai, kurie nusprendzia naudotis jo platforma, privalo platformoje siiilyti
salygas, kurios biity bent jau tokios pat geros, kaip ir sglygos, kurias jie siiilo
konkuruojanciose platformose;

(b) jie gali trukdyti naujiems ar mazesniems internetiniy tarpininkavimo paslaugy
teikéjams patekti | rinka ar pléstis joje, ribodami jy galimybe sitlyti pirkéjams
ir galutiniams naudotojams diferencijuotus kainy ir paslaugy derinius.

Vertinant Sios riaiSies paritetinius jsipareigojimus, pagrindiniai veiksniai yra
internetiniy tarpininkavimo paslaugy, kurioms taikomi jsipareigojimai, pirkéjy dalis;
internetiniy tarpininkavimo paslaugy pirkéjy ir galutiniy naudotojy naudojimasis
platformomis (kiek tarpininkavimo platformy jie naudoja); jsipareigojimag
nustatancio paslaugy teikéjo ir jo konkurenty padétis rinkoje; klitciy patekti |
atitinkamg internetiniy tarpininkavimo paslaugy rinkg buvimas ir paslaugy pirkéjy
tiesioginio pardavimo poveikis.

Svarbi yra internetiniy tarpininkavimo paslaugy pirkéjy, kuriems taikomi paritetiniai
jsipareigojimai, dalis ir Siy pirkéjy naudojimasis platformomis, nes i§ jo galima
matyti, kad tiek€jo paritetiniai jsipareigojimai riboja konkurencija dél paklausos
dalies, kuri virSija tiekéjo rinkos dalj. Pavyzdziui, internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teikéjui gali priklausyti 20 % visy sandoriy, sudaryty naudojantis tokiomis
paslaugomis, taciau pirkéjai, kuriems jis nustato jvairiy platformy paritetinius
jsipareigojimus, gali sudaryti daugiau nei 50 % visy platformose sudaromy sandoriy,
nes jie naudojasi keliomis platformomis. Tokiu atveju tiekéjo paritetiniai
jsipareigojimai riboja konkurencija daugiau nei pusés visos atitinkamos paklausos
atzvilgiu.

Internetiniy  tarpininkavimo paslaugy pirkéjai  daznai naudojasi  keliomis
platformomis, kad pasiekty klientus, kurie naudojasi tik viena platforma ir nekeicia
platformy. Pirkéjai skatinami naudotis keliomis platformomis pasitelkiant verslo
modelius, pagal kuriuos pirkéjas turi mokéti uz naudojimasi tarpininkavimo paslauga
tik tada, kai sudaromas sandoris. Kaip paaiSkinta pirmiau, internetiniy
tarpininkavimo paslaugy pirkéjy daugiaadresiSkumas gali padidinti bendra tokiy
paslaugy paklausos dalj, kuriai turi jtakos tiekéjo paritetiniai jsipareigojimai. Antra,
jei galutiniai naudotojai pasirenka vieng adresa, tai gali reiksti, kad kiekvienas
tarpininkavimo paslaugy teikéjas kontroliuoja prieigg prie atskiros galutiniy
naudotojy grupés. D¢l to gali padidéti tiekéjo derybiné galia ir jo gebéjimas nustatyti
paritetinius jsipareigojimus.

Ribojamasis jvairiy platformy mazmeniniy paritetiniy jsipareigojimy poveikis
paprastai bus didziausias, kai juos taikys vienas ar keli pagrindiniai internetiniy
tarpininkavimo paslaugy teikéjai. Jei tokie tiekéjai turi panaSy verslo modelj,
tikétina, kad paritetiniai jsipareigojimai sumazins §io0 modelio sutrikdymo galimybes.
Be to, Sie jsipareigojimai gali leisti rinkos lyderiui iSlaikyti savo pozicijas mazesniy
tiekéjy atzvilgiu.
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8.2.5.2.
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Internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikimo rinkoms daznai budingos didelés
kliutis patekti | rinkg ir pléstis, kurios gali sustiprinti neigiamg paritetiniy
jsipareigojimy poveikj. Sioms rinkoms daZnai biidingas teigiamas netiesioginis tinklo
poveikis: naujiems arba mazesniems tokiy paslaugy teikéjams sunku pritraukti
pirkéjy, nes jy platformos suteikia prieigg prie nepakankamo galutiniy naudotojy
skaiCiaus. Kai galutiniai naudotojai yra galutiniai vartotojai, kliti¢iy taip pat gali
atsirasti dél lojalumo prekiy zenklui, vienos platformos naudojimo ir jsitvirtinusiy
tarpininkavimo paslaugy teikéjy susaistymo strategijos.

Internetiniy tarpininkavimo paslaugy pirkéjai taip pat gali tiesiogiai parduoti savo
prekes ar paslaugas galutiniams naudotojams. Toks tiesioginis pardavimas gali
apriboti internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjy galimybes didinti savo paslaugy
kainas. Tod¢l butina jvertinti tarpininkavimo prekiy ar paslaugy pardavimo dalj
tiesioginiais ir netiesioginiais kanalais, taip pat Siy kanaly pakei¢iamuma prekiy
tiekejy ar paslaugy teikéjy ir galutiniy naudotojy pozitiriu.

Ivairiy platformy mazmeniniai paritetiniai jsipareigojimai gali turéti reikSminga
ribojamajj poveikj, jei jie nustatomi pirkéjams, sudarantiems didele visos atitinkamy
internetiniy tarpininkavimo paslaugy paklausos dalj. Kumuliatyvaus poveikio atveju
ribojamasis poveikis paprastai bus priskiriamas tik tiekéjy, kuriy rinkos dalis virsija
5 %, paritetiniams jsipareigojimams.

IS esmés mazmeninius paritetinius jsipareigojimus taip pat gali nustatyti
mazmenininkai dél salygy, kuriomis tiekéjo prekes ar paslaugas galutiniams
vartotojams sitilo konkuruojantys mazmenininkai. Taciau, kai tokio pobiidzio
paritetinis jsipareigojimas yra susijes su kaina, paprastai reikalaujama, kad
isipareigojima prisiimantis prekiy tiekéjas ar paslaugy teikéjas nustatyty minimaly
PKP konkuruojantiems mazmenininkams, kuriems taikomas §is jsipareigojimas. PKP
yra pagrindinis apribojimas pagal VSBIR ir apribojimas deél tikslo pagal 101
straipsnio 1 dalj. Tais atvejais, kai jmonés gali jgyvendinti tokius mazmeninius
paritetinius jsipareigojimus laikydamosi su minimaliu PKP susijusiy taisykliy,
riba, mutatis mutandis taikomos Siy gairiy 337-344 punktuose pateiktos
rekomendacijos.

Su tiesioginio pardavimo kanalais susij¢ mazmeniniai paritetiniai jsipareigojimai

Internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjy nustatyti mazmeniniai paritetiniai
isipareigojimai, susij¢ su salygomis, kuriomis paslaugy pirkéjai gali sitlyti prekes ar
paslaugas galutiniams naudotojams savo tiesioginio pardavimo kanalais (siaurasis
paritetas), uzkerta kelig tokiems pirkéjams skatinti galutinius naudotojus pereiti |
tiesioginj kanalg sitilant palankesnes sglygas (priverstinis kainy mazinimas). Tam
tikromis salygomis, ypac kai konkurencija dél internetiniy tarpininkavimo paslaugy
teikimo yra nedidelé, siaurieji paritetiniai jsipareigojimai gali leisti internetiniy
tarpininkavimo paslaugy teikéjams iSlaikyti aukStesne paslaugy kaing, todél
tarpininkavimo prekiy ar paslaugy mazmeninés kainos visuose pardavimo kanaluose
gali biiti didesnés. Vertinant $io pobiidzio apribojimus, svarbils veiksniai yra
paritetin] jsipareigojimg nustatancio tiekéjo padétis rinkoje, santykinis tiesioginiy
pardavimo kanaly, kuriems taikomas jsipareigojimas, dydis, tiesioginiy ir
netiesioginiy kanaly pakei¢iamumas prekiy ar paslaugy tiekéjy ir galutiniy naudotojy
pozilriu ir tai, ar apribojimus taiko keli tarpininkavimo paslaugy teikéjai
(kumuliatyvus poveikis).
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(350)

Be to, tam tikromis sglygomis maZmeniniai paritetiniai jsipareigojimai, susij¢ su
tiesioginio pardavimo kanalais, gali netiesiogiai sukelti ribojamajj poveikj, lygiavertj
ribojamajam poveikiui, kurj sukelia jvairiy platformy mazmeniniai paritetiniai
jsipareigojimai. IS esmés internetiniy tarpininkavimo paslaugy pirkéjas, kuriam
taikomas siaurasis mazmeninis paritetinis jsipareigojimas, gali diferencijuoti savo
pasitlymus Jvairiose  jo naudojamose tarpininkavimo platformose
(daugiaadresiSkumas). Taciau tam jis turi sitlyti salygas savo tiesioginiuose
kanaluose, kurios negali biiti palankesnés uz salygas, siiilomas ,,brangiausioje®
tarpininkavimo platformoje, su kuria jis yra sudares tiesioginiy kanaly paritetinj
susitarimg. Priklausomai nuo jvairiy veiksniy — pardavimo per kiekviena kanalg
dalies, naudojimosi kiekvienu kanalu sgnaudy ir tarpininkavimo prekiy ar paslaugy
paklausos elastingumo pardavimo kanaluose, — internetiniy tarpininkavimo paslaugy
pirkéjai ir tiekéjai gali biiti nepakankamai skatinami siekti kompromisy, susijusiy su
Siy paslaugy kaina ir salygomis, kuriomis prekés ar paslaugos parduodamos
naudojantis tarpininkavimo paslauga. Toks rezultatas paprastai yra labiau tikétinas,
kai didelé pardavimo dalis vyksta tiesioginiu kanalu, o mazmeninius paritetinius
Jsipareigojimus, susijusius su tiesioginiais kanalais, nustato keli tiek¢jai.

Internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjy nustatyti mazmeniniai paritetiniai
jsipareigojimai, susij¢ su tiesioginio pardavimo kanalais, gali turéti reikSmingg
ribojamaji poveikj, kai pirkéjams, sudarantiems didele¢ visos internetiniy
tarpininkavimo paslaugy paklausos dalj, taikomi tokie jsipareigojimai arba jvairiy
platformy maZmeniniai paritetiniai jsipareigojimai. PanaSy vertinimg po VSBIR
taikymo atSaukimo gali tekti atlikti Komisijai arba nacionalinei konkurencijos
institucijai, jei atitinkamy tiekéjy rinkos dalys yra mazesnés nei 30 % riba.

Paritetiniai jsipareigojimai, susij¢ su nemazmeninémis sglygomis

Paritetiniams jsipareigojimams, kuriuos nustato pradinés grandies internetiniy
tarpininkavimo paslaugy teikéjai, juos taikydami salygoms, kuriomis prekés ar
paslaugos siilomos jmonéms, kurios néra galutiniai naudotojai, taikoma bendroji
isimtis. Sio pobudZio jsipareigojimai gali mazinti internetiniy tarpininkavimo
paslaugy teiké¢jy konkurencija taip pat, kaip ir mazmeniniai paritetiniai
jsipareigojimai, todél Siy gairiy 337-348 punktuose pateiktos rekomendacijos islieka
aktualios. Tai visy pirma taikytina tais atvejais, kai néra didelio kainy ar kity salygy,
kuriomis tarpininkavimo prekés ar paslaugos sitlomos aukStesniame ir
mazmeniniame lygmenyse, skirtumo, kaip gali biti tais atvejais, kai tarpininkavimas
susijes su galutinémis prekémis ar paslaugomis'?!. Taciau, vertinant $ios riisies
paritetin] jpareigojimg taip pat biitina atsizvelgti | konkurencijos salygas Zemesn¢je
grandyje, t. y. tarp jmoniy, kurios perka tarpines prekes ar paslaugas.

PrieSingai, paritetiniai jsipareigojimai, susij¢ su salygomis, kuriomis prekes ar
paslaugas, kaip iSteklius, perka gamintojai, didmenininkai ar mazmenininkai, neturi
tiesioginio poveikio salygoms, kuriomis $ios jmonés konkuruoja galutinés grandies
rinkoje. Tod¢l maziau tikétina, kad rekomendacijos dél mazmeniniy paritetiniy
jsipareigojimy vertinimo bus aktualios. Pagrindiné problema, susijusi su paritetiniais
jsipareigojimais, taikomais salygoms, kuriomis prekés ar paslaugos perkamos kaip
iStekliai, yra tas, kad jie gali sumazinti iStekliy tiekéjy paskatas konkuruoti ir taip
didinti iStekliy kainas. Vertinimui svarbiis veiksniai yra tiekéjo ir pirkéjo, kurie
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Kai kuriais atvejais paritetinis jsipareigojimas gali biti susij¢s su salygomis, siilomomis tiek pradinés
grandies, tick mazmeniniame lygmenyje.
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(352)

(353)

8.2.6.
(354)

susitaria dé¢l paritetinio jsipareigojimo, santykinis dydis ir jtaka rinkoje, atitinkamos
rinkos dalis, kuriai taikomi panaSiis jsipareigojimai, ir atitinkamy istekliy kaina,
palyginti su visomis pirkéjy sgnaudomis.

Vertinimas pagal 101 straipsnio 3 dalj

Kai paritetiniai jsipareigojimai turi reikSmingg ribojamajj poveikj, pagal 101
straipsnio 3 dalj reikia jvertinti galimg veiksmingumo padidéjimg. Dazniausia Siy
jsipareigojimy taikymas internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjams pateisinamas
siekiant i§spresti pasinaudojimo problema. Pavyzdziui, tiekéjai gali buti neskatinami
investuoti ] savo platformos plétojima, paslaugas iki pardavimo ar paklausg didinantj
pardavimo skatinimg, jei tokiy investicijy nauda, t.y. didesniu pardavimu,
pasinaudoja konkuruojancios platformos ar tiesioginio pardavimo kanalai, kurie gali
pasitlyti tas pacias prekes ar paslaugas palankesnémis saglygomis.

Svarbis veiksniai yra tai, ar internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjo investicijos
teikia objektyvia nauda, t.y. ar jos sukuria pridéting vert¢ vartotojams; ar
pasinaudojimo rizika yra reali ir didelé ir ar tam tikros riiSies ir apimties paritetinis
isipareigojimas yra bitinas, kad bty pasiekta objektyvi nauda. Tikétinas
pasinaudojimo lygis turi biti pakankamas, kad daryty didelj poveikj paskatoms
investuoti | interneting tarpininkavimo paslauga. Ypa¢ svarbis jrodymai, kiek
tarpininkavimo paslaugy naudotojai naudojasi keliomis platformomis, nors taip pat
biitina apsvarstyti, ar jy elgesiui jtakos turi paritetiniy jsipareigojimy poveikis. Jei
internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjas arba jo konkurentai veikia kitose
panaSiose rinkose, kuriose taikomi ne tokie griezti paritetiniai jsipareigojimai arba jy
visali néra, tai gali reikSti, kad jsipareigojimai néra biitini. Jei internetiniy
tarpininkavimo paslaugy pasitila yra labai koncentruota ir yra reikSmingy kliti¢iy
patekti ] rinka, poreikis apsaugoti likuting konkurencija gali buti svarbesnis uz
galimg veiksmingumo padid¢jimg. Kiti pagrindimai, susij¢ su bendra sandoriy
platformy teikiama nauda, pavyzdziui, tiekéjy reklamos iSlaidy sujungimas, didesnis
kainy skaidrumas arba sumazgjusios sandoriy sgnaudos, atitiks 101 straipsnio 3
dalies salygas tik tuo atveju, jei internetiniy tarpininkavimo paslaugy teikéjas gali
jrodyti tiesioginj priezastinj rySj tarp reikalaujamos naudos ir konkrecios rusies
paritetinio jsipareigojimo taikymo.

Apskritai yra didesné tikimybé, kad su tiesioginio pardavimo kanalais susije
mazmeniniai paritetiniai jsipareigojimai atitiks 101 straipsnio 3 dalies salygas. Taip
yra visy pirma todeél, kad jy ribojamasis poveikis paprastai yra ne toks stiprus, kaip
jvairiy platformy paritetiniy jsipareigojimy, todél labiau tikétina, kad jj nusvers
veiksmingumas. Be to, prekiy tiekéjy ar paslaugy teikéjy, parduodanciy prekes ar
paslaugas per savo tiesioginius pardavimo kanalus, pasinaudojimo pavojus gali biiti
didesnis, nes jy pardavimo jy tiesioginiu kanalu vieneto marza paprastai yra didesné
nei netiesioginio pardavimo marza.

ISankstiniai prieigos mokesciai

ISankstiniai prieigos mokesciai — tai fiksuoti mokesciai, kuriuos tiekéjai moka
platintojams, esant vertikaliesiems rySiams, tam tikro laikotarpio pradzioje, kad
gauty prieiga prie jy platinimo tinklo. Si kategorija apima jvairia praktika,
pavyzdziui, prekiy patekimo j lentynas mokesc¢ius'??, vadinamuosius mokes¢ius
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Fiksuoti mokesciai, kuriuos gamintojai moka mazmenininkams, kad gauty vieta jy lentynose.
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,,mokék, kad biitum“!'?*>, mokes¢ius uz naudojimasi platintojo pardavimo skatinimo
kampanijomis ir pan. Siame skirsnyje pateikiamos atskiry atvejy, kai rinkos dalis
virsija VSBIR 3 straipsnyje nustatytg ribg, iSankstiniy prieigos mokes¢iy vertinimo
gaires.

D¢l iSankstiniy prieigos mokes¢iy kartais gali biti ribojamos kity platintojy
konkurencinés galimybés. Pavyzdziui, didelis mokestis gali paskatinti tiekéja didele
dalj prekiy parduoti per vieng ar kelis platintojus, kad padengty su Siuo mokesciu
susijusias islaidas. Siuo atveju i3ankstiniai prieigos mokeséiai gali turéti tokj patj
ribojamajj poveikj konkurencinéms galimybéms galutinés grandies rinkoje, kaip ir
jsipareigojimai dé¢l iSimtinio tiekimo. Vertinant tokio neigiamo poveikio tikimybe,
pagal analogija galima taikyti su iSimtinio tiekimo jsipareigojimais susijusias gaires
(ypac 305-310 punktus).

ISimtiniais atvejais iSankstiniai prieigos mokesc¢iai gali turéti ribojamajj poveikj
konkurencinéms galimybéms pradinés grandies rinkoje. Pavyzdziui, jei platintojas
turi stiprig derybine pozicijg arba jei iSankstiniai prieigos mokesciai yra placiai
naudojami, tokie mokesciai gali padidinti klititis smulkiesiems tiekéjams patekti |
rinkg. Vertinant tokio neigiamo poveikio tikimybe, pagal analogija galima taikyti su
jsipareigojimais pirkti i§ vieno tiekéjo susijusias gaires (ypac $iy gairiy 284-293
punktus). Vertinant taip pat reikia atsizvelgti j tai, ar atitinkamas platintojas parduoda
konkuruojancius produktus, pazymétus savo prekiy Zenklu. Tokiu atveju taip pat gali

netaikoma (Zr. $iy gairiy 4.4.3 skirsnj).

Be galimo ribojamojo poveikio konkurencinéms galimybéms, iSankstiniais prieigos
mokesciais gali buti susilpninta konkurencija ir palengvintos salygos platintojams
sudaryti slaptus susitarimus. Tikétina, kad iSankstiniai prieigos mokesciai padidins
sutarties produktams tiek¢jo nustatyta kaing, nes tiekéjas turi padengti tokiy
mokesciy iSlaidas. Didesnés tiekimo kainos gali sumazinti mazmenininky paskata
galutinés grandies rinkoje konkuruoti kaina, nors dél prieigos mokesciy platintojy
pelnai did¢ja. Kad kumuliatyviai naudojantis iSankstiniais prieigos mokesciais taip
susilpnéty konkurencija tarp platintojy, platinimo rinka paprastai turi buti labai
koncentruota.

Taciau iSankstiniy prieigos mokes¢iy taikymas daugeliu atveju gali prisidéti prie
veiksmingo vietos lentynose skyrimo naujiems produktams. Kai platintojai pateikia
rinkai naujus produktus, jie daznai turi maziau informacijos nei tiek¢jas apie tai, ar
naujas produktas gali biiti sékmingai parduodamas, todél gali laikyti neoptimaly
produkto atsargy kiekj. ISankstiniai prieigos mokesciai gali biti naudojami tokiai
nesimetrinei informacijai tarp tiekéjy ir platintojy sumazinti atvirai leidziant
tiekéjams konkuruoti dél vietos lentynose. Taigi platintojas gali gauti iSankstinj
1sp€jima apie tai, kurie produktai greiCiausiai bus s¢kmingai parduodami, nes tiekéjas
paprastai sutinka mokeéti iSankstinj prieigos mokest;j tik tada, jei mano, kad produkto
pateikimo rinkai nesékmes tikimybé yra maza.

Be to, d¢l ankstesniame punkte minétos asimetrinés informacijos tiek¢jai gali turéti
paskaty pasinaudoti platintojy pardavimo skatinimo pastangomis, kad pristatyty
neoptimalius produktus. Jei produktas néra sékmingai parduodamas, platintojai
padengs dal; to produkto nesékmingo pardavimo sanaudy. ISankstiniy prieigos

123

Vienkartiniai mokesciai, mokami siekiant uztikrinti nuolatinj esamo produkto buvima lentynoje tam
tikra ilgesnj laikotarpj.
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(366)

mokescCiy taikymas gali uzkirsti kelig tokiam pasinaudojimui perkeliant produkto
pardavimo nes¢kmés rizikg atgal tiekéjams, taip prisidedant prie optimalaus produkty
pateikimo rinkai.

Kategorijos valdymo susitarimai

Kategorijos valdymo susitarimai yra susitarimai, kuriais pagal platinimo susitarimus
platintojas tiekéjui (vadinamajam kategorijos valdytojui) paveda tam tikros
kategorijos produkty rinkodarg ir j kuriuos paprastai jtraukiami ne tik tiekéjo, bet ir
jo konkurenty produktai. Todél kategorijos valdytojas gali turéti jtakos, pavyzdziui,
produkto pateikimui ir produkto pardavimo skatinimui parduotuvéje ir produkto
kai nei kategorijos valdytojo, nei platintojo rinkos dalis nevirSija 30 %, ir su salyga,
kad tokiame susitarime néra pagrindiniy apribojimy, pavyzdziui, platintojo
galimybiy nustatyti savo pardavimo kaing ribojimy, kaip nustatyta VSBIR 4
straipsnio a punkte.

Dazniausia dél kategorijos valdymo susitarimy nekyla problemy pagal 101 straipsnj.
Taciau jie kartais gali iSkraipyti konkurencijg tarp tiekéjy ir gali riboti kity tiekéjy
konkurencines galimybes, kai kategorijos valdytojas dél savo jtakos platintojui
priimant rinkodaros sprendimus gali apriboti konkuruojanciy tiekéjy produkty
platinimg ar sudaryti jam nepalankias salygas.

Iprastai platintojai néra suinteresuoti riboti savo produkty pasirinkimo. Taciau jie gali
turéti paskaty nepirkti 1§ tam tikry tiekéjy, ypac tais atvejais, kai platintojas taip pat
parduoda konkuruojancius produktus, pazymétus savo prekiy zenklu. Vertinant tokio
ribojamojo poveikio konkurencinéms galimybéms pradinés grandies rinkoje
tikimybe, pagal analogija galima taikyti su jsipareigojimais pirkti i§ vieno tiekéjo
susijusias gaires (ypa¢ Siy gairiy 284-293 punktus). Visy pirma, atliekant §j
vertinimg reikia atsizvelgti i, viena vertus, kategorijos valdymo susitarimy rinkos
aprept] ir galimg kumuliatyvy tokiy susitarimy naudojimg ir, kita vertus,
konkuruojanciy tiekéjy ir platintojo padétj rinkoje.

Be to, kategorijos valdymo susitarimai gali palengvinti slaptus platintojy susitarimus,
kai tas pats tiekéjas yra kategorijos valdytojas visiems ar beveik visiems
konkuruojantiems platintojams rinkoje ir pateikia Siems platintojams bendrosios
informacijos, kad jie galéty priimti rinkodaros sprendimus.

Kategorijos valdymas taip pat gali palengvinti slaptus tiekéjy susitarimus, nes
padaugeja galimybiy per mazmenininkus keistis neskelbtina rinkos informacija,
pavyzdziui, informacija apie biisimg kainodara, pardavimo skatinimo planus ar
reklamos kampanijas. VSBIR netaikomas tokiam tiesioginiam keitimuisi informacija
tarp mazmenininky, Zr. $iy gairiy 83 punkta.

Taciau kategorijos valdymo susitarimais taip pat gali biti prisidedama prie
veiksmingumo didinimo. Kategorijos valdymo susitarimais platintojams gali biiti
sudarytos galimybés naudotis tiekéjo rinkodaros patirtimi parduodant tam tikry riiSiy
produktus ir pasiekti masto ekonomijos, nes jais uztikrinama, kad laiku ir tiesiai |
lentynas biity pristatytas optimalus prekiy kiekis. Apskritai, kuo didesné skirtingy
prekiy zenkly prekiy konkurencija ir kuo mazesnés vartotojy pakeitimo sgnaudos, tuo
didesnés ekonominés naudos pasiekiama valdant kategorijas.

Susiejimas

Susiejimas yra tada, kai reikalaujama, kad klientai, kurie perka viena produkta
(susiejant] produkta), pirkty dar vieng skirtingg produkta (susieta produktg) i§ to
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paties tiekéjo arba i§ jo paskirto asmens. Susiejimas gali buti laikomas
piktnaudziavimu pagal 102 straipsnj'?*. Susiejimas taip pat gali biiti laikomas
vertikaliuoju apribojimu pagal 101 straipsnj, jeigu juo sukuriamas jsipareigojimo
pirkti i§ vieno tiekéjo (Zr. $iy gairiy 281-302 punktus), taikomas susietam produktui.
Sios gairés yra taikomos tik pastarajam atvejui.

Ar produktai bus laikomi skirtingais, priklauso nuo klienty paklausos. Du produktai
yra skirtingi, jei, nesant susiejimo, daug klienty pirkty ar biity pirke susiejant]
produkta kartu nepirkdami susieto to paties tiekéjo produkto, taigi taip leidziama
atskira ir susiejancio, ir susiejamo produkto produkcija'®. Jrodymai, kad du
produktai yra skirtingi galéty apimti ir tiesioginj jrodyma, kad, turédami pasirinkima,
klientai perka susiejant] ir susiejamag produktus atskirai i§ skirtingy tiekéjy, arba
netiesioginj jrodyma, kaip antai tai, kad rinkoje yra jmoniy, kurios specializuojasi
gaminant ar parduodant susietus produktus be siejanéiy produkty'?S, arba jrodyma,
kad jmonés, kuriy jtaka rinkoje, visy pirma konkurencingose rinkose, maza, turi
tendencijg nesieti ir nejungti tokiy produkty. Pavyzdziui, kadangi klientai nori pirkti

vwe

........

Susiejimas gali turéti antikonkurencinj ribojamajj poveikj susieto produkto rinkoje,
susiejanc¢io produkto rinkoje arba abiejose vienu metu. Ribojamasis poveikis
konkurencinéms galimybéms priklauso nuo to, kokig dalj procentais susieti produktai
sudaro nuo bendro pardavimo susieto produkto rinkoje. Nagrin¢jant klausima, koks
konkurenciniy galimybiy ribojimas gali biti laikomas reikSmingu pagal 101
straipsnio 1 dalj, galima taikyti jsipareigojimui pirkti i§ vieno tiekéjo pateikta analizg.
Susiejimas reiskia, kad pirkéjui susieto produkto atzvilgiu yra nustatomas bent
privalomas kiekis. Jeigu, be to, susieto produkto atzvilgiu yra sutarta taikyti
jsipareigojimg  nekonkuruoti,  sustipréja  galimas  ribojamasis  poveikis
konkurencinéms galimybéms susieto produkto rinkoje. Susiejimas gali sumaZinti
konkurencijg klientams, kurie suinteresuoti pirkti susietg, bet ne susiejant] produkta.
Jei néra pakankamo skaiciaus klienty, kurie pirkty vien tik susietg produkta, kad biity
galima iSlaikyti tiekéjo konkurentus susieto produkto rinkoje, dél susiejimo tokiems
klientams gali padidéti kainos. Jei susietas produktas yra svarbus papildomas
produktas susiejancio produkto klientams, dé¢l susieto produkto alternatyviy tiekéjy
skaiCiaus, taigi ir to produkto prieinamumo, sumazéjimo patekti j vien tik susiejancio
produkto rinka gali biiti sunkiau.

Susiejimas taip pat gali tiesiogiai paskatinti didesnes negu konkurencingos kainas,
visy pirma trimis atvejais. Pirma, jei susiejantis ir susiejamas produktas gali biiti
naudojami kintamomis proporcijomis kaip gamybos proceso iSteklius, klientai gali
sureaguoti ] padidéjusig susiejan¢io produkto kaing padidindami savo paklausa
susietam produktui, taciau sumazindami savo paklausa susiejan¢iam produktui.
Susiedamas du produktus tiekéjas gali siekti iSvengti tokio pakeitimo vieno kitu, taigi
ir pakelti jy kainas. Antra, kai susiejimas leidzia kainy diskriminacija pasinaudojant
tuo, kaip vartotojas panaudoja susiejant] produkts, pavyzdziui, rasalo kapsuliy
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Sprendimas P Tetrapak / Komisija, C-333/94, EU:C:1996:436, 37 punktas. Taip pat zr. Komisijos

komunikata ,,Jgyvendinimo prioritety taikant EB sutarties 82 straipsnj dominuojanciy jmoniy
piktnaudziaujamam antikonkurenciniam elgesiui gairés* (OL C 45, 2009 2 24, p. 7).

Sprendimas Microsoft / Komisija, T-201/04, EU:T:2007:289, 917, 921 ir 922 punktas.
Sprendimas Hilti / Komisija, T-30/89, EU:T:1991:70, 67 punktas.
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susiejimas su fotokopijavimo aparaty pardavimu (matavimas). Trecia, kai esant
ilgalaikéms sutartims arba originaliosios jrangos, kurios pakeitimo laikas yra ilgas,
aptarnavimo po pardavimo rinkoms klientams yra sunku jvertinti susiejimo
pasekmes.

Susiejimui taikoma iSimtis pagal bendrosios iSimties reglamenta, kai tiekéjo rinkos
dalis tiek susieto produkto, tiek susiejancio produkto rinkose, ir pirkéjo rinkos dalis
atitinkamose pradinés grandies rinkose nevirsija 30 %. Susiejimas gali biiti taikomas
kartu su kitais vertikaliais apribojimais, kurie néra pagrindiniai apribojimai pagal ta
reglamenta, tokiais kaip jsipareigojimu nekonkuruoti, arba privalomo kiekio
nustatymu susiejancio produkto atzvilgiu, arba iSimtiniu pirkimu. Likusioje $io
skirsnio dalyje pateikiamos atskiry atvejy, kai uzimama rinkos dalis virSija nustatyta
riba, susiejimo vertinimo gaires.

Tiekéjo rinkos padétis susiejancio produkto rinkoje yra akivaizdziai svarbiausia
jvertinant galima antikonkurencinj poveikj. Paprastai tiekéjas vercia sudaryti tokios
rusies susitarimg. D¢l tiekéjo padéties susiejancio produkto rinkoje pirkéjui gali biiti
sunku atsisakyti susiejimo jpareigojimo.

Tiekéjo konkurenty padétis susiejancio produkto rinkoje yra svarbi vertinant jo jtaka
rinkoje. Tol, kol jo konkurenty yra pakankamai daug ir jie yra stipriis, negalima
tikétis antikonkurencinio poveikio, kadangi pirkéjai turi pakankamai alternatyvy
isigyti susieta produkta be susiejan¢io produkto, nebent kiti tiekéjai taikyty panaSy
susiejimg. Be to, klititys patekti j susiejancio produkto rinkg yra svarbios jtvirtinant
tiekéjo padét] rinkoje. Jei susiejimas yra taikomas kartu su jsipareigojimu
nekonkuruoti susiejancio produkto atzvilgiu, tiekéjo padétis gerokai sustipréja.

Perkamoji galia yra svarbi, nes svarbiis pirkéjai nebus lengvai priversti sutikti su
susiejimu, negaudami bent dalies galimo veiksmingumo. Todé¢l susiejimas, kuris néra
pagristas veiksmingumu, paprastai kelia rizika, jeigu pirkéjai neturi pakankamos
perkamosios galios.

Kai yra nustatomas reikSmingas antikonkurencinis poveikis, kyla klausimas, ar
tenkinamos 101 straipsnio 3 dalies salygos. Susiejimo jpareigojimai gali padéti
pasiekti veiksminguma dél bendros gamybos arba bendro platinimo. Kai tiekéjas
negamina susieto produkto, veiksmingumas gali buti pasiektas dél to, kad tiekéjas
perka didelius susieto produkto kiekius. Taciau, kad susiejimas atitikty 101 straipsnio
3 dalies salygas, turi biiti jrodyta, kad bent dalis tokio sgnaudy sumazinimo tenka
vartotojui, o paprastai taip nebiina, jeigu mazmenininkas gali reguliariai gauti
reikalingas tokiy pat arba tapaCiy produkty atsargas tokiomis pat ar geresnémis
salygomis, negu tomis, kurias siiilo susiejimg taikantis tiekéjas. Veiksmingumo taip
pat gali biiti, kai susiejimas padeda uztikrinti tam tikrg vienodumg ir kokybés
standartizacija (zr. 14 punkto h papunktj). Taciau reikia jrodyti, kad tokio teigiamo
poveikio negalima pasiekti reikalaujant, kad pirkéjas panaudoty arba perparduoty
produktus, kurie atitinka minimalius kokybés standartus, ir nereikalaujant, kad
pirkéjas pirkty produktus i$ tiekéjo arba i$ Sio paskirto asmens. Reikalavimai, susije
su minimaliais kokybés reikalavimais, paprastai nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies
taikymo sritj. Kai susiejanc¢io produkto tiekéjas priskiria pirkéjui tiekéjus, 18 kuriy
pirkéjas privalo pirkti susieta produkta, del to, kad, pavyzdziui, yra nejmanoma
suformuluoti minimaliy kokybés standarty, 101 straipsnio 1 dalis taip pat gali buti
netaikoma, ypa¢ kai susiejanc¢io produkto tiekéjas, paskirdamas susiejanciam
produktui tiekéjus, negauna tiesioginés (finansinés) naudos.
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