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NARIADENIE KOMISIE (EU) .../...
z1.6.2023

0 uplatiiovani ¢lanku 101 ods. 3 Zmluvy o fungovani Europskej tinie na ur¢ité kategorie
dohéd o Specializacii

(Text s vyznamom pre EHP)

EUROPSKA KOMISIA,
so zretel'om na Zmluvu o fungovani Eurdpskej tnie,

so zretelom na nariadenie Rady (EHS) ¢.2821/71 z 20. decembra 1971 o uplatiiovani
¢lanku 85 ods. 3 zmluvy na kategorie dohdd, rozhodnuti a zostladenych postupov?, a najma
na jeho ¢lanok 1 ods. 1 pism. c),

po uverejneni navrhu tohto nariadenia?,

po konzultécii s Poradnym vyborom pre obmedzujlce postupy a dominantné postavenie,

ked’ze:

(1)  Nariadenim (EHS) ¢. 2821/71 sa Komisia splnomociiuje uplatiiovat’ prostrednictvom
nariadenia ¢lanok 101 ods. 3 zmluvy na urcité kategérie dohdd, rozhodnuti a
zosuladenych postupov, ktoré patria do rozsahu pésobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy

a ktorych predmetom je Specializécia, a to vratane dohdd potrebnych na dosiahnutie
takejto Specializécie.

(2)  Vnariadeni Komisie (EU) ¢&. 1218/2010° sa vymedzuju kategorie dohdd
0 $pecializacii, ktoré podla Komisie zvylajne spifiaji podmienky stanovené
v ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy. Uvedené nariadenie straca ucinnost” 30. juna 2023.
Vzhl'adom na celkovl pozitivnu sktisenost’ s uplatiiovanim uvedeného nariadenia a po
zohl'adneni vysledkov hodnotenia daného nariadenia je vhodné prijat’ nové nariadenie
0 skupinovej vynimke.

(3)  Cielom tohto nariadenia je zabezpeCit ucinnU hospodarsku sutaz a poskytnut
primerand pravnu istotu podnikom. Pri sledovani tychto cielov by sa mala
zohl'adiiovat’ potreba ¢o najviac zjednoduSit administrativny dohl'ad a legislativny
ramec.

(4)  Na ucely uplatiovania ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy prostrednictvom nariadenia nie je
potrebné vymedzit’ tie dohody, ktoré moézu patrit’ do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101
ods. 1 zmluvy. Pri individudlnom posudzovani dohod podl'a ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy
sa musi zohl'adnit’ niekol’ko faktorov, a najma Strukttra relevantného trhu.

1 U.v. ES L 285, 29.12.1971, s. 46.

2 U.v. EU C 120, 15.3.2022, s. 1.

8 Nariadenie Komisie (EU) ¢. 1218/2010 zo 14. decembra 2010 o uplatiiovani &lanku 101 ods. 3 Zmluvy
o fungovani Eurépskej Gnie na niektoré kategorie dohdd o $pecializacii (U. v. EU L 335, 18.12.2010,
s. 43).
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Vyhoda vyplyvajlca z vynimky stanovenej tymto nariadenim by sa mala obmedzovat’
len na tie dohody, v pripade ktorych mozno s dostatocnou istotou predpokladat, ze
spifiaju podmienky stanovené v ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy. Pod uritou uroviiou
trhovej sily mozno na ucely uplatiiovania ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy vo vSeobecnosti
predpokladat’, Ze pozitivne ucinky dohdd o Specializacii prevazia nad akymikol'vek
negativnymi u¢inkami na hospodarsku sutaz.

Toto nariadenie by sa malo uplatiovat na dohody tykajuce sa vyroby tovaru a
pripravy sluzieb. Priprava sluzieb sa tyka ¢innosti, ktorych vykonavanie predchadza
poskytovaniu sluzieb zakaznikom (napriklad spolupraca pri vytvarani alebo prevadzke
platformy, prostrednictvom ktorej sa sluzba bude poskytovat’). Poskytovanie sluzieb
zakaznikom nepatri do rozsahu posobnosti tohto nariadenia s vynimkou pripadov, ked’
sa zmluvné strany dohodnil na spolo¢nom poskytovani sluzieb pripravenych na
zéklade dohody o Specializacii.

Dohody o Specializacii s najvacSou pravdepodobnostou prispeju k vylepSeniu vyroby
tovaru alebo pripravy sluZieb a ich distribucie vtedy, ak sa zmluvné strany dopiiaju vo
svojich zru¢nostiach, prostriedkoch alebo ¢innostiach, pretoze v takom pripade im
dohoda umozni sustredit’ sa na vyrobu urcitého tovaru alebo pripravu urcitych sluzieb,
a teda fungovat’ efektivnejsie a dodavat’ tieto produkty lacnejsie. Je pravdepodobné, Ze
pri ucinnej hospodarskej sutazi spotrebitelia ziskaju spravodlivy podiel na vyhodéch,
ktoré sa vd’aka nej dosiahnu.

Tieto vyhody mozu vyplyvat po prvé z dohdd, na zaklade ktorych sa jedna alebo viac
zmluvnych stran uplne alebo Ciasto¢ne vzdava vyroby urcitého tovaru alebo pripravy
urc¢itych sluzieb v prospech inej zmluvnej strany alebo zmluvnych stran (d’alej len
,,jednostranna $pecializacia“); po druhé z dohdd, na zaklade ktorych sa dve alebo viac
zmluvnych strdn uplne alebo iasto¢ne vzdéva vyroby urcitého, ale odlisného tovaru,
alebo pripravy urcitych, ale odlisnych sluzieb, v prospech inej zmluvnej strany alebo
zmluvnych stran (d’alej len ,,reciproéna Specializacia®), a po tretie z dohod, na zaklade
ktorych sa dve alebo viaceré zmluvné strany zaviazuju spolocne vyrabat’ urcity tovar
alebo pripravovat’ urcité sluzby (dalej len ,,spolo¢na vyroba®).

Uplatiiovanie tohto nariadenia na dohody o jednostrannej a reciprocnej Specializacii by
sa malo obmedzit' na scenare, ked” zmluvné strany pdsobia na tom istom trhu s
produktmi. Nie je vSak nutné, aby zmluvné strany pdsobili na rovnakom geografickom
trhu. NavySe koncepcia jednostrannej Specializacie a koncepcia reciprocnej
Specializacie by si nemali vyzadovat’, aby jedna zmluvnd strana znizila svoju kapacitu,
pretoze staci, ak zmluvné strany zniZia svoje vyrobné objemy.

Aby sa zabezpecilo, Ze sa vyhody Specializacie zhmotnia bez toho, aby jedna zmluvna
strana Uplne opustila trh nadvézujtci na vyrobu, toto nariadenie by sa malo vzt'ahovat’
na dohody o jednostrannej a reciprocnej Specializicii len vtedy, ked sa v nich
stanovuju zavazky tykajuce sa dodavok a nakupu. Zavazky tykajace sa dodavok a
nakupu mozu, ale nemusia mat’ vylu¢ny charakter.

Toto nariadenie by sa malo vztahovat’ na dohody o spolo¢nej vyrobe uzavreté
zmluvnymi stranami, ktoré uZz poOsobia na tom istom trhu s produktmi, ale aj
zmluvnymi stranami, ktoré chct vstlpit’ na trh s produktmi prostrednictvom dohody o
spolo¢nej vyrobe. Koncepcia dohody o spolo¢nej vyrobe by si nemala vyzadovat’, aby
zmluvné strany obmedzili svoje individuédlne ¢innosti tykajice sa vyroby tovaru alebo
pripravy sluzieb mimo rozsahu pdsobnosti svojej zamyslanej spolo¢nej dohody.
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Mozno predpokladat’, ze ak podiel zmluvnych stran na relevantnom trhu s produktmi,
ktoré su predmetom dohody o Specializacii, neprekroci urcitu troven, tato dohoda
spravidla prinesie hospodarske vyhody vo forme Gspor z rozsahu alebo zo sortimentu,
alebo vo forme lepSich vyrobnych technologii a zaroven poskytne spotrebitelom
spravodlivy podiel na vyhodach, ktoré z tychto dohéd vyplyvaju.

Ak su produkty, na ktoré sa vzt'ahuje dohoda o Specializacii, medziproduktmi, ktoré
jedna alebo viaceré zmluvné strany uplne alebo ciastocne pouzivaju na vlastni
spotrebu ako vstup pre svoju vlastni vyrobu nadvézujicich produktov, ktoré tieto
strany néasledne predavaju na trhu, vynimka udelend tymto nariadenim by sa mala
podmienit’ aj tym, ze podiel zmluvnych strdn na relevantnom trhu s tymito
nadvazujicimi produktmi nesmie prekro€it’ uréita Groven. Zohladnit’ trhovy podiel
zmluvnych strdn len na urovni medziproduktu by v takom pripade znamenalo
ignorovat’ potencidlne riziko uzavretia trhu alebo zvySenia cien vstupov pre
konkurentov na Urovni nadvazujucich produktov.

Nemozno automaticky predpokladat’, Ze dohody o Specializacii bud’ patria do rozsahu
posobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy, alebo podmienky stanovené v ¢lanku 101 ods. 3
zmluvy nespliiiaji, ak sa prekro&i hraniény trhovy podiel stanoveny v tomto nariadeni
alebo ak nie su splnené iné podmienky podla tohto nariadenia. V takych pripadoch je
potrebné individualne posudit’ dohodu o $pecializacii na zaklade ¢lanku 101 zmluvy.

Vynimka zavedena tymto nariadenim by sa nemala uplatiiovat’ nadohody obsahujuce
obmedzenia, ktoré nie s nevyhnutné na dosiahnutie pozitivnych U¢inkov
vyplyvajlcich z dohdd o $pecializacii. V zasade by z vyuZivania vynimky stanovene;j
tymto nariadenim, a to bez ohladu na trhovy podiel zmluvnych strdn, mali byt
vylucené dohody, ktoré obsahuju urCité druhy zévaznych obmedzeni hospodarskej
sutaze, ako je stanovovanie cien Uctovanych tretim strandm, obmedzenie produkcie
alebo predaja, ako aj rozdelenie trhov alebo zékaznikov.

Hraniény trhovy podiel, neudelenie vynimky pre urcité dohody a podmienky
stanovené v tomto nariadeni zvycCajne zabezpecuju, Ze dohody, na ktoré sa skupinova
vynimka vztahuje, neumoziuji zmluvnym strandm vylucit' hospodarsku sutaz vo
vzt'ahu k podstatnej Casti predmetného tovaru alebo sluzieb.

V tomto nariadeni by sa mali uviest’ typické situdcie, v ktorych by sa mohlo
povazovat’ za vhodné odnat’ vyhodu nim zavedenej vynimky podla ¢lanku 29
nariadenia Rady (ES) ¢. 1/2003%.

S cielom ulahéit’ uzatviranie dohdd o Specializacii, ktoré moéZzu mat® vplyv na
Struktaru zmluvnych stran, by sa obdobie platnosti tohto nariadenia malo stanovit’ na
12 rokov,

PRIJALA TOTO NARIADENIE:

Clanok 1
VVymedzenie pojmov

Na tcely tohto nariadenia sa uplatiiuje toto vymedzenie pojmov:

Nariadenie Rady (ES) ¢. 1/2003 zo 16. decembra 2002 o vykonavani pravidiel hospodarskej sutaze
stanovenych v ¢lankoch 81 a 82 Zmluvy (U. v. ESL 1, 4.1.2003, s. 1).
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»dohoda o Specializacii“ je dohoda o jednostrannej Specializacii, dohoda o
reciproc¢nej Specializacii alebo dohoda o spolo¢nej vyrobe;

a) ,dohoda o jednostrannej Specializacii“ je dohoda medzi dvoma alebo
viacerymi zmluvnymi stranami pésobiacimi na tom istom trhu s
produktmi, podl'a ktorej sa jedna alebo viaceré zmluvné strany dohodnd,
ze uplne alebo Ciastocne prestant vyrabat’ urc¢ité produkty alebo sa zdrzia
vyroby tychto produktov a buda ich kupovat’ od inej zmluvnej strany
alebo zmluvnych stran, ktoré sa dohodnu na tom, Ze tieto produkty budia
vyrabat’ a dodavat’;

b) ,dohoda o reciprocnej Specializacii“ je dohoda medzi dvoma alebo
viacerymi zmluvnymi stranami pésobiacimi na tom istom trhu s
produktmi, podla ktorej sa dve alebo viaceré zmluvné strany na
recipro¢nom zaklade dohodnt, Ze uplne alebo Ciastocne prestant vyrabat
urcité, ale odlisné produkty, alebo sa zdrzia ich vyroby a budu tieto
produkty kupovat’ od jednej alebo viacerych inych zmluvnych stran,
ktoré sa dohodnt na tom, Ze ich budu vyrabat’ a dodavat’;

c) ,dohoda o spolo¢nej vyrobe“ je dohoda, podla ktorej sa dve alebo
viaceré zmluvné strany dohodnu na tom, ze budu urcité produkty vyrabat’
spolo¢ne;

»dohoda“ je dohoda medzi podnikmi, rozhodnutie zdruzenia podnikov alebo
zosuladeny postup;

»produkt® je tovar alebo sluzba vratane medziproduktov alebo sluzieb, ktoré su
medzistupniom findlnych sluzieb, a findlnych tovarov alebo sluzieb, s
vynimkou distribucie a sluzieb prenajmu;

,»vyroba“ je vyroba tovaru alebo priprava sluzieb, a to aj prostrednictvom
vyuzivania subdodavatelov;

»priprava sluzieb® su ¢innosti, ktoré sa vykonavaju pred poskytovanim sluzieb
zakaznikom:;

»produkt Specializacie” je produkt, ktory sa vyrdba na zaklade dohody o
Specializacii;
»hadvdzujuci produkt™ je produkt, na vyrobu ktorého jedna alebo viaceré

zmluvné strany pouzivaju ako vstup produkt Specializacie a ktory tieto strany
predavaju na trhu;

Lrelevantny trh je relevantny trh s produktmi a relevantny geograficky trh, na
ktoré patria produkty Specializdcie, pricom ak su produkty Specializacie
medziproduktmi, ktoré jedna alebo viaceré zmluvné strany UGplne alebo
¢iastone vyuZzivaju na vlastnu spotrebu na vyrobu nadvézujucich produktov,
ide o relevantny trh s produktmi a relevantny geograficky trh, na ktoré patria
nadvazujlce produkty;

,konkurencny podnik* je skuto€ny alebo potencialny konkurent;

a) ,skutoc¢ny konkurent” je podnik, ktory posobi na tom istom relevantnom
trhu;

b) ,potencidlny konkurent“ je podnik, ktory by v pripade neexistencie
dohody o Specializacii redlne, a nielen ako o Cisto teoretickej moznosti,
uvazoval o tom, Ze v horizonte najviac 3 rokov vynalozi nevyhnutné
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dodatocné investicie alebo iné nevyhnutné néaklady na vstup na
relevantny trh;

»zaviazok vyhradnych dodavok® je zavdzok nedodéavat’ produkty Specializacie
inému konkurenénému podniku, nez je zmluvna strana alebo zmluvné strany
dohody o Specializacii;

»Zavizok vyhradného nakupu® je zavdzok nakupovat’ produkty Specializicie
iba od zmluvnej strany alebo zmluvnych stran dohody o Specializacii;

,»Spolocné* v kontexte distriblicie su ¢innosti, pri ktorych suvisiacu pracu:
a)  vykonava spolo¢nym tim, organizacia alebo podnik alebo

b)  realizuje spolo¢ne vymenovany distribltor tretej strany na vyhradnom
alebo nevyhradnom zéklade, pod podmienkou, Ze tato tretia strana nie je
konkurenénym podnikom;

,distribucia® je predaj a dodavka produktov Specializacie zakaznikom vratane
komercializécie uvedenych produktov.

Na ucely tohto nariadenia pojmy ,,podnik* a ,,zmluvnd strana* zahfiaja prislusné s
nimi prepojené podniky. ,,Prepojené podniky* su:

1.

podniky, v ktorych ma zmluvna strana dohody o Specializécii priamo alebo
nepriamo jedno alebo viacero z tychto prav alebo pravomoci:

a)  pravomoc vykonavat’ viac ako polovicu hlasovacich prav;

b)  pravomoc menovat’ viac ako polovicu ¢lenov dozornej rady, spravnej
rady alebo organov, ktoré pravne zastupuju podnik;

C)  pravo riadit’ zalezitosti podniku;

podniky, ktoré mézu priamo alebo nepriamo vykonéavat’ jedno alebo viacero
prav alebo pravomoci uvedenych v pododseku 1 nad niektorou zmluvnou
stranou dohody o $pecializacii;

podniky, v ktorych ma podnik uvedeny v pododseku 2 priamo alebo nepriamo
jedno alebo viacero prav alebo pravomoci uvedenych v pododseku 1;

podniky, v ktorych ma jedna zo zmluvnych stran dohody o $pecializacii spolu
s jednym alebo viacerymi podnikmi uvedenymi v pododsekoch 1, 2 alebo 3
alebo v ktorych maju dva alebo viaceré uvedené podniky spolo¢ne jedno alebo
viacero prav alebo pravomoci uvedenych pododseku 1;

podniky, v ktorych maju jedno alebo viacero prav alebo pradvomoci uvedenych
v pododseku 1 spolo¢ne:

a) zmluvné strany dohody o Specializacii alebo ich prislusné prepojené
podniky uvedené v pododsekoch 1 az 4; alebo
b) jedna alebo viaceré zmluvné strany dohody o S$pecializacii alebo jeden

alebo viaceré ich prepojené podniky uvedené v pododsekoch 1 az4
a jedna alebo viaceré tretie strany.
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Clanok 2
Vynimka

1. Podl'a ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy a s vyhradou ustanoveni tohto nariadenia sa
¢lanok 101 ods. 1 zmluvynevzt'ahuje na dohody o Specializacii.

2. Vynimka zavedena v odseku 1 sa uplatituje, pokial takéto dohody obsahuju
obmedzenia hospodarskej sttaze, ktoré patria do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101
ods. 1 zmluvy.

3. Vynimka zavedena v odseku 1 sa vztahuje aj na dohody o Specializacii, ktoré
obsahuju ustanovenia o postlpeni prav duSevného vlastnictva alebo udelovani
licencii na tieto pradva jednej alebo viacerym zmluvnym strandm, pokial tieto
ustanovenia priamo suvisia s vykonavanim danej dohody a su pre toto vykonavanie
nevyhnutné a pokial’ nepredstavuju hlavny ciel’ danej dohody.

4. Vynimka zavedena v odseku 1 sa vztahuje na dohody o $pecializacii aj vtedy, ked”:

a)  zmluvné strany prijmu zavézok vyhradného nakupu alebo zavazok vyhradnych
dodavok alebo

b)  zmluvné strany spolo¢ne distribuuju produkty Specializacie.

Cldanok 3
Hrani¢ny trhovy podiel
1. Vynimka zavedend v ¢lanku 2 plati pod podmienkou, Zze spolo¢ny trhovy podiel

zmluvnych strdn na relevantnom trhu (relevantnych trhoch), na ktory (ktore)
produkty Specializacie patria, neprekracuje 20 %.

2. Ak st produkty Specializacie medziproduktmi, ktoré jedna alebo viaceré zmluvné
strany uplne alebo ¢iasto¢ne pouzivajii na vlastni spotrebu ako vstupy na vyrobu
nadvazujucich produktov, ktoré zaroven predavaji, vynimka zavedend v ¢lanku 2 sa
uplatiiuje len vtedy, ak st splnené obe tieto podmienky:

a)  spoloény trhovy podiel zmluvnych stran na relevantnom trhu (relevantnych
trhoch), na ktory (ktoré) patria produkty Specializcie, nepresahuje 20 %;

b)  spolo¢ny trhovy podiel zmluvnych stran na relevantnom trhu (relevantnych
trhoch), na ktory (ktoré) patria nadvazujuce produkty, nepresahuje 20 %.

Cldnok 4
Uplatiiovanie hrani¢ného trhového podielu
Na tucely uplatiiovania hrani¢ného trhového podielu stanoveného v ¢lanku 3 platia tieto
pravidla:

a) trhové podiely sa vypocitaji na zaklade hodnoty predaja na trhu; ak udaje o hodnote
predaja na trhu nie st dostupné, moézu sa pouzit odhady zaloZzené na inych
spol'ahlivych informaciach o trhu vratane objemu predaja na trhu;

b) trhové podiely sa vypocitaji na zaklade Gdajov za predchadzajlici kalendarny rok
alebo ak predchadzajuci kalendarny rok nie je z hl'adiska postavenia zmluvnych stran
na relevantnom trhu (relevantnych trhoch) reprezentativny, trhové podiely sa
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vypocitaju ako priemer trhovych podielov zmluvnych stran za 3 predchadzajlce
kalendarne roky;

trhovy podiel, ktory maju podniky uvedené v ¢lanku 1 ods. 2 pododseku 5, sa
rovnomerne rozdeli nakazdy podnik, ktory ma jedno alebo viac prav alebo
pravomoci uvedenych v ¢lanku 1 ods. 2 pododseku 1;

ak trhové podiely uvedené v ¢lanku 3 povodne nie st vacsie ako 20 %, ale nasledne
stipnu nad tuto Uroven minimalne na jednom z relevantnych trhov, vynimka
zavedend v ¢lanku 2 plati aj nad’alej po¢as obdobia 2 po sebe iddcich kalendarnych
rokov nasledujtcich po roku, v ktorom bola troven 20 % po prvykrat prekrocena.

Clanok 5

VelPmi zavazné obmedzenia hospodarskej stut’aze

Vynimka zavedend v ¢lanku 2 sa nevztahuje na dohody o $pecializacii, ktoré priamo alebo
nepriamo, samostatne alebo v kombinécii s inymi faktormi pod kontrolou zmluvnych stran
dohody maju za ciel ktorékol'vek z tychto obmedzeni:

a)

b)

SK

stanovovanie cien pri predaji produktov Specializdcie tretim stranam, s vynimkou
stanovovania cien uctovanych bezprostrednym zékaznikom v ramci spolocnej
distribdcie;

obmedzenie produkcie alebo predaja, s vynimkou:

i)  ustanoveni o dohodnutom mnozstve produktov v ramci dohdd o jednostranne;
alebo recipro¢nej Specializacii;

i)  stanovenia kapacity a objemu vyroby v rdmci dohody o spolo¢nej vyrobe;
Iii)  stanovenia ciel'ov predaja v ramci spolo¢nej distribucie;

rozdelenie trhov alebo zdkaznikov.

Cldnok 6
Jednotlivé pripady odiatia vyhody Eurdépskou komisiou

Komisia moéze podla ¢lanku 29 ods. 1 nariadenia (ES) ¢. 1/2003 odnat” vyhodu
vynimky zavedenej tymto nariadenim vtedy, ak v ktoromkol'vek konkrétnom pripade
zisti, ze dohoda o Specializacii, na ktorGi sa vztahuje vynimka zavedena tymto
nariadenim, ma napriek tomu ucinky, ktoré nie st zlucitel'né s ¢lankom 101 ods. 3
zmluvy.

Komisia méze podla ¢lanku 29 ods. 1 nariadenia (ES) ¢. 1/2003 odnat’ vyhodu
vynimky zavedenej tymto nariadenim najmé vtedy, ak je relevantny trh vysoko
koncentrovany a hospodarska stitaz je uz slaba, napriklad v dosledku jedného alebo
viacerych z tychto faktorov:

a)  individualne trhové pozicie ostatnych ucastnikov trhu;

b)  prepojenia medzi ostatnymi ucastnikmi trhu, ktoré vznikli na zaklade
paralelnych dohdd o $pecializacii;

C) prepojenia medzi zmluvnymi stranami a ostatnymi ucastnikmi trhu.
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Clanok 7

Jednotlivé pripady odiatia vyhody zo strany organu ¢lenského $tatu na ochranu
hospodarskej sut’aze

Organ c¢lenského Statu na ochranu hospodarskej sutaze moze odnat’ vyhodu vynimky
zavedenej tymto nariadenim, ak sU splnené podmienky stanovené v ¢lanku 29 ods. 2
nariadenia (ES) ¢. 1/2003.

Clénok 8
Prechodné obdobie

Zakaz stanoveny v ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy sa pocas obdobia od 1. jula 2023 do
30. jina 2025 nevztahuje na dohody, ktoré boli platné uz 30. juna 2023 a ktoré nespliaju
podmienky na udelenie vynimky zavedenej tymto nariadenim, no spiiiajii podmienky na
udelenie vynimky zavedenej nariadenim (ES) ¢. 1218/2010.

Clanok 9
Nadobudnutie ucinnosti a uplatiiovanie
Toto nariadenie nadobtida u¢innost’ 1. jula 2023.

Uplatnuje sa do 30. juna 2035.

Toto nariadenie je zavazné v celom rozsahu a priamo uplatnitelné vo vsetkych ¢lenskych
Statoch.

V Bruseli 1. 6. 2023

Za Komisiu

predsednicka
Ursula VON DER LEYEN
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