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PRILOG
UREDBI KOMISIJE (EU) .../...

od XXX

o primjeni ¢lanka 101. stavka 3. Ugovora o funkcioniranju Europske unije na kategorije

vertikalnih sporazuma i uskladenih djelovanja
NACRT

(Tekst znacajan za EGP)

EUROPSKA KOMISNA,

uzimajuci u obzir Ugovor o funkcioniranju Europske unije,

uzimajuc¢i u obzir Uredbu Vijeca br. 19/65/EEZ od 2. ozujka 1965. o primjeni ¢lanka 85.
stavka 3. Ugovora na odredene kategorije sporazuma i uskladenih djelovanja’, a posebno
njezin ¢lanak 1.,

nakon objavljivanja nacrta ove Uredbe,

nakon savjetovanja sa Savjetodavnim odborom za pitanja ogranicavaju¢ih djelovanja 1
vladajucih polozaja,

buduéi da:

(1)

()

©)

Uredba br. 19/65/EEZ ovlas¢uje Komisiju primijeniti putem uredbe ¢lanak 101.
stavak 3. Ugovora o funkcioniranju Europske unije® (,,Ugovor”) na odredene
kategorije vertikalnih sporazuma i odgovarajuc¢ih uskladenih djelovanja koje su
obuhvacene ¢lankom 101. stavkom 1. Ugovora.

Uredba Komisije (EU) br. 330/2010 od 20. travnja 2010. o primjeni ¢lanka 101.
stavka 3. Ugovora o funkcioniranju Europske unije na kategorije vertikalnih
sporazuma i uskladenih djelovanja® definira kategoriju vertikalnih sporazuma koje je
Komisija smatrala da uobicajeno ispunjavaju uvjete utvrdene u ¢lanku 101. stavku 3.
Ugovora. Iskustvo u primjeni te uredbe, koja prestaje vaziti 31. svibnja 2022.,
sveukupno je pozitivno, kako je utvrdeno u evaluaciji te uredbe. Uzimajuéi u obzir
iskustvo steceno od njezina donoSenja, ukljucujuéi iskustvo s novim kretanjima na
trziStu, kao §to je rast e-trgovine, kao i nove ili raSirenije vrste vertikalnih sporazuma,
primjereno je donijeti novu uredbu o skupnom izuzecu.

Kategorija sporazuma za koje se smatra da uobicajeno ispunjavaju uvjete utvrdene u
¢lanku 101. stavku 3. Ugovora obuhvaca vertikalne sporazume za kupnju ili prodaju
robe ili usluga, ako te sporazume sklapaju poduzetnici koji medusobno nisu
konkurenti na trzi$tu, odredeni konkurenti ili odredena udruzenja trgovaca Kkoji se

SL 36, 6.3.1965., str. 533., kako je izmijenjeno Uredbom Vijec¢a (EZ) br. 1215/1999 od 10. lipnja 1999.,
SL L 148, 15.6.1999., str. 1.

S ucCinkom od 1. prosinca 2009. c¢lanak 81. Ugovora o EZ-u postaje ¢lanak 101. Ugovora o
funkcioniranju Europske unije. Ta su dva ¢lanka u svojoj biti istovjetna. Za potrebe ove Uredbe
upucivanja na ¢lanak 101. Ugovora o funkcioniranju Europske unije treba, kada je primjereno, tumaciti

kao upudivanja na clanak 81. Ugovora o EZ-u.
SL L 102, 23.4.2010 ., str. 1.
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(4)

()

(6)

(7)

(8)

(9)

(10)

(11)

bave maloprodajom. Ova kategorija takoder ukljucuje i vertikalne sporazume koji
sadrze dodatne odredbe o ustupanju ili koriStenju prava intelektualnog vlasnistva.
Pojam ,,vertikalni sporazumi” treba ukljucivati i odgovarajuéa uskladena djelovanja.

Za primjenu ¢lanka 101. stavka 3. Ugovora na temelju uredbe nije potrebno definirati
one vertikalne sporazume koji mogu biti obuhvaceni ¢lankom 101. stavkom 1.
Ugovora. U postupku pojedinacne ocjene sporazuma iz ¢lanka 101. stavka 1.
Ugovora treba voditi racuna o nekoliko ¢imbenika, posebno o strukturi trziSta s
obzirom na ponudu i potraznju.

Pogodnost skupnog izuzeca utvrdenu ovom Uredbom treba ograniciti na vertikalne
sporazume za koje se s dostatnom sigurno$¢u moze pretpostaviti da ispunjavaju
uvjete iz ¢lanka 101. stavka 3. Ugovora.

Odredene vrste vertikalnih sporazuma mogu poboljsati ekonomsku ucinkovitost
unutar proizvodnog lanca ili lanca distribucije na nac¢in da omogucuju bolju suradnju
izmedu poduzetnika sudionika sporazuma. Narocito, oni posebno mogu sudionicima
sporazuma smanjiti troSkove transakcije i distribucije, te doprinijeti optimizaciji
njihove prodaje i ulaganja.

Vjerojatnost da ¢e takvi ucinci poboljSane ucinkovitosti nadmasiti protutrziSne
ucinke koji su posljedica ogranicenja sadrzanih u vertikalnim sporazumima ovisi o
trziSnoj snazi sudionika sporazuma, pa stoga, i o mjeri u kojoj su ti poduzetnici
izlozeni konkurenciji drugih dobavljaca robe ili usluga, a koje kupac smatra
nadomjestivima ili zamjenjivima na temelju njihovih svojstava, cijena ili namjene.

Moze se pretpostaviti da u sluajevima kada trzi$ni udjel svakoga od poduzetnika
stranke sporazuma ne premasuje 30 % na mjerodavnom trzistu, vertikalni sporazumi
koji ne sadrze odredene vrste teSkih ogranicenja trziSnog natjecanja obi¢no dovode
do poboljSanja proizvodnje ili distribucije te potroSac¢ima omogucuju pravedan dio
postignute koristi.

Kada trzi$ni udjel premasuje prag od 30 %, ne moze se pretpostaviti da ¢e vertikalni
sporazumi obuhvaceni ¢lankom 101. stavkom 1. Ugovora imati uobicajeno
objektivne pozitivne ucinke takve vrste 1 opsega da bi mogli kompenzirati
nepovoljne ucinke koje ti sporazumi imaju za trZi$no natjecanje. Istodobno se ne
moze ni pretpostaviti da su ti sporazumi obuhvaéeni ¢lankom 101. stavkom 1.
Ugovora ili da ispunjavaju uvjete iz ¢lanka 101. stavka 3. Ugovora.

Ekonomija internetskih platformi ima sve vazniju ulogu u distribuciji robe 1 usluga.
Poduzetnici koji posluju u ekonomiji internetskih platformi omoguéuju nove nacine
poslovanja, od kojih neke nije lako kategorizirati uporabom koncepata koji se
tradicionalno primjenjuju na vertikalne odnose dobavljaca i distributera u okruzenju
tradicionalnih fizi¢kih trgovina. Medutim, ako su ti poduzetnici pruzatelji usluga
internetskog posredovanja, primjereno ih je kategorizirati kao dobavljace u skladu s
ovom Uredbom. Pruzatelji wusluga internetskog posredovanja omogucuju
poduzetnicima da nude robu ili usluge drugim poduzetnicima ili potrosac¢ima kako bi
se olakSale izravne transakcije izmedu takvih poduzetnika ili izmedu takvih
poduzetnika 1 potroSaca, neovisno o tome jesu li i gdje te transakcije u konacnici
zakljuCene. Ta se kategorizacija primjenjuje 1 kada pruzatelj usluga internetskog
posredovanja pruza viSe usluga ili usluge na vise razina u distribucijskom lancu.

Definicija pruZatelja usluga internetskog posredovanja iz ove Uredbe temelji se na
definiciji iz Uredbe 2019/1150 Europskog parlamenta i Vijeca od 20. lipnja 2019. o
promicanju pravednosti i transparentnosti za poslovne korisnike usluga internetskog
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(12)

(13)

(14)

(15)

(16)

posredovanja®. Medutim, pri primjeni te definicije mora se uzeti u obzir kontekst ove
Uredbe. Konkretno, uzimaju¢i u obzir podrucje primjene clanka 101. Ugovora,
podru¢jem primjene ove Uredbe obuhvaéeni su samo sporazumi izmedu pruzatelja
usluga internetskog posredovanja i drugih poduzetnika. Ti se sporazumi smatraju
vertikalnim sporazumima u smislu ove Uredbe.

Pruzatelji usluga internetskog posredovanja ne bi trebali imati koristi od skupnog
izuze¢a utvrdenog ovom Uredbom ako imaju hibridnu funkciju, odnosno prodaju
robu ili usluge u trziSnom natjecanju s poduzetnicima kojima pruzaju usluge
internetskog posredovanja. To je zato §to maloprodajne djelatnosti pruzatelja usluga
internetskog posredovanja koji imaju takvu hibridnu funkciju obi¢no utje¢u na
trziSno natjecanje medu robnim markama i stoga mogu izazvati nezanemarive
horizontalne probleme.

Ovom se Uredbom ne bi trebali izuzeti vertikalni sporazumi koji sadrze ogranicenja
koja bi mogla ograni€iti trziSno natjecanje i nanijeti Stetu potroSacima ili pak
ograni¢enja koja nisu neophodna za postizanje poboljsane ucinkovitosti. Konkretno,
vertikalni sporazumi koji sadrzavaju odredene vrste strogih ograni¢enja trziSnog
natjecanja, kao $to su minimalne i fiksne preprodajne cijene, odredene vrste
teritorijalne zaStite ili spreCavanje ucinkovitog koriStenja internetom u svrhu
internetske prodaje ili ucinkovitog koriStenja odredenih kanala internetskog
oglaSavanja, trebali bi biti u potpunosti iskljuceni iz pogodnosti skupnog izuzeca
utvrdenog ovom Uredbom, neovisno o trziSnom udjelu predmetnih poduzetnika.
Stoga se na ograni¢enja internetske prodaje primjenjuje skupno izuzece utvrdeno
ovom Uredbom, pod uvjetom da se njima izravno ili neizravno ne sprjecava da kupci
ili njihovi korisnici ucinkovito koriste internet za prodaju svoje robe ili usluga,
primjerice zato $to se time moZe znatno smanjiti ukupna koli¢ina internetske prodaje
na trzistu.

Kako bi se osiguralo da se ovom Uredbom ne izuzmu ograni¢enja za koja Se S
dovoljnom sigurnoS¢u ne moze pretpostaviti da ispunjavaju uvjete iz ¢lanka 101.
stavka 3. Ugovora, a posebno kako bi se osigurao pristup mjerodavnom trzistu ili
sprijecilo tajno dogovaranje na takvom trZistu, za skupno izuzece trebalo bi utvrditi
odredene uvjete. S tim ciljem, izuzece obveza nenatjecanja trebalo bi ograniCiti na
obveze koje ne prelaze utvrdeno trajanje. Iz istog razloga trebalo bi izuzeti od
pogodnosti ove Uredbe svaku neposrednu ili posrednu obvezu zbog koje clanovi
sustava selektivne distribucije ne prodaju marke odredenih konkurentnih dobavljaca.
Naposljetku, obveze pariteta kojima se kupcima usluga internetskog posredovanja
nalaze da ne nude, prodaju ili preprodaju robu ili usluge krajnjim korisnicima pod
povoljnijim uvjetima putem konkurentnih usluga internetskog posredovanja takoder
bi trebale biti iskljucene iz pogodnosti ove Uredbe.

Ogranicenje trziSnog udjela, nemoguénost dobivanja izuzeca za odredene vertikalne
sporazume i uvjeti predvideni ovom Uredbom u pravilu osiguravaju da sporazumi na
koje se skupno izuzece primjenjuje sudjeluju¢im poduzetnicima ne omogucuju
ukidanje trZiSnog natjecanja u odnosu na znacajan dio predmetnih proizvoda ili
usluga.

Ako u pojedinom slucaju Komisija utvrdi da sporazum, na koji se primjenjuje
izuzece predvideno u ovoj Uredbi, ipak proizvodi ucinke u suprotnosti s ¢lankom
101. stavkom 3. Ugovora®, ona moZe povuéi pogodnost iz ove Uredbe prema &lanku

SL L 186, 11.7.2019 ., str. 57.
SLL1,4.1.2003 ., str. 1.
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(18)
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29. stavku 1. Uredbe Vije¢a (EZ) br. 1/2003 od 16. prosinca 2002. o provedbi pravila
o trziSnom natjecanju koja su propisana ¢lancima 81. 1 82. Ugovora. Tijelo drzave
Clanice nadlezno za trziSno natjecanje moze ukinuti pogodnost iz ove Uredbe u

odnosu na drzavno podrucje te drzave Clanice ili njezin dio ako su ispunjeni uvijeti iz
Clanka 29. stavka 2. Uredbe (EZ) br. 1/2003.

Ako Komisija ili tijelo drzave clanice nadlezno za trziSno natjecanje povuce
pogodnosti iz ove Uredbe, snosi teret dokaza da je predmetni vertikalni sporazum
obuhvacen podru¢jem primjene ¢lanka 101. stavka 1. Ugovora i da taj sporazum ne
ispunjava barem jedan od Cetiriju uvjeta iz clanka 101. stavka 3. Ugovora.

Za donoSenje odluke o tome treba li povuéi pogodnost iz ove Uredbe na temelju
¢lanka 29. Uredbe (EZ) br. 1/2003, posebno su vazni protutrzi$ni ucinci koji mogu
nastati kao posljedica postojanja paralelnih mreza vertikalnih sporazuma koji imaju
sli¢ne ucinke, koji znacajno ogranicavaju pristup mjerodavnom trzistu ili trziSnom
natjecanju na njemu. Takvi kumulativni u€inci mogu se primjerice pojaviti u slucaju
dijeljene iskljucivosti, iskljucive nabave, selektivne distribucije, obveze pariteta ili
postojanja obveze nenatjecanja.

Kako bi se pojacao nadzor paralelnih mreza vertikalnih sporazuma koji imaju slicne
protutrziSne ucinke i1 koji obuhvacaju vise od 50 % predmetnog trzista, Komisija
moze uredbom proglasiti ovu Uredbu neprimjenjivom na vertikalne sporazume koji
sadrze odredena ogranicenja koja se odnose na predmetno trziSte, ¢ime se ponovno
uspostavlja puna primjena ¢lanka 101. Ugovora na takve sporazume.

DONNELA JE OVU UREDBU:

Clanak 1.
Definicije
Za potrebe ove Uredbe, primjenjuju se sljedece definicije:

(@ ,vertikalni sporazum” zna¢i bilo koji sporazum ili uskladeno djelovanje
izmedu dvaju ili visSe poduzetnika koji za potrebe sporazuma ili uskladenog
djelovanja djeluju na razli¢itim razinama proizvodnog ili distribucijskog lanca
u odnosu na uvjete po kojima stranke sporazuma mogu kupovati, prodavati ili
preprodavati odredene robe ili usluge;

(b) ,vertikalno ograniCenje” zna¢i ograni¢enje trziSnog natjecanja sadrzano u
vertikalnom sporazumu koje je obuhvaceno ¢lankom 101. stavkom 1. Ugovora;

(c) ,konkurentni poduzetnik” znaéi stvarni ili potencijalni konkurent; ,,stvarni
konkurent” zna¢i poduzetnik koji djeluje na istom mjerodavnom trzistu;
»potencijalni konkurent” znaci poduzetnik koji bi, u odsutnosti vertikalnog
sporazuma, na realnoj, a ne samo na hipotetickoj osnovi, mogao u slucaju
malog ali trajnog povecanja cijena, u kratkom roku izvrsiti potrebna dodatna
ulaganja ili uz potrebne troskove prelaska uci na to mjerodavno trziste;

(d) ,,dobavlja¢” ukljucuje poduzetnika koji pruza usluge internetskog posredovanja
bez obzira na to je li on stranka u transakciji koju omogucuje; ,usluge
internetskog posredovanja” znac¢i usluge koje poduzetnicima omoguéuju da
nude robu ili usluge drugim poduzetnicima ili krajnjim korisnicima s ciljem
olakSavanja izravnih transakcija izmedu takvih poduzetnika ili izmedu takvih
poduzetnika i krajnjih korisnika, neovisno o tome da li se i gdje te transakcije u
konacnici zakljucuju, i1 koje predstavljaju usluge informacijskog drustva u
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(€)

(f)

(@)

(h)

(i)

1)

(k)
(M

smislu ¢lanka 1. stavka 1. tocke (b) Direktive (EU) 2015/1535 Europskog
parlamenta i Vijeca;

,obveza nenatjecanja” znaci svaka neposredna ili posredna obveza zbog koje
kupac ne moze proizvoditi, prodavati ili preprodavati robu ili usluge koje se
natjecu s robom ili uslugama koje su predmet sporazuma, ili svaka neposredna
ili posredna obveza kupca da kupi od dobavljaca ili od nekog drugog
poduzetnika na kojeg ga uputi dobavlja¢, vise od 80 % od ukupne koli¢ine robe
ili usluga koje su predmet sporazuma i njihovih zamjenskih proizvoda na
mjerodavnom trzistu, a izraCunava se na temelju vrijednosti kupovine, ili kada
je to uobicajeno u pojedinom sektoru, koli¢ine kupovine u prethodnoj
financijskoj godint;

»selektivni sustav distribucije” znaci sustav distribucije u kojem se dobavljac
obvezuje prodavati robu ili usluge, posredno ili neposredno, samo
distributerima odabranim na temelju utvrdenih kriterija, i pri ¢emu se ti
distributeri obvezuju da neée prodavati takvu robu ili usluge neovlaStenim
distributerima na podrucju koje je dobavlja¢ odredio za taj sustav;

»iskljuciv distribucijski sustav” znaci distribucijski sustav u kojem isporucitel;
dodjeljuje podrugje ili skupinu korisnika isklju¢ivo sebi ili jednom kupcu ili
ograni¢enom broju kupaca, koji se utvrduje razmjerno dodijeljenom podrucju
ili skupini korisnika kako bi se osigurao odredeni opseg poslovanja kojim se
Stite njihovi ulagacki napori i ograni¢ava drugim kupcima da aktivno prodaju
na isklju¢ivom podrucju ili isklju¢ivoj skupini korisnika;

»prava intelektualnog vlasnistva” ukljuuju prava industrijskog vlasnistva,
znanje i iskustvo (know-how), autorsko pravo i srodna prava,;

»znanje 1 iskustvo (know-how)” =znac¢i paket nepatentiranih tehnickih
informacija koje proistic¢u iz iskustva i testiranja od strane dobavljaca, koji je
tajan, znaCajan i prepoznatljiv: ,,tajan” znaci da znanje i iskustvo (know-how)
nije op¢e poznato ili lako dostupno; ,,znafajan” znaci da znanje i iskustvo
(know-how) obuhvaca informacije koje su bitne i korisne za kupca kako bi
mogao Koristiti, prodavati ili preprodavati robu ili usluge koje su predmet
sporazuma; ,,prepoznatljiv”’ znaci da je znanje i iskustvo (know-how) opisano
na dostatno razumljiv nacin, kako bi bilo moguce provjeriti ispunjava li
kriterije tajnosti 1 znacajnosti;

»kupac” ukljucuje poduzetnika koji prodaje robu ili usluge u ime drugog
poduzetnika na temelju sporazuma koji je obuhvacen ¢lankom 101. stavkom 1.
Ugovora;

»korisnik kupca” znaci poduzetnik koji nije stranka sporazuma a kupuje robu
ili usluge koji su predmet sporazuma od kupca koji je stranka sporazuma;

»aktivna” prodaja znaci svi oblici prodaje osim pasivne prodaje, ukljucujuci
aktivno kontaktiranje korisnika posjetima, pismima, e-postom, pozivima ili
drugim sredstvima izravne komunikacije ili ciljanim oglasavanjem 1
promidZzbom, na internetu i izvan njega, na primjer putem tiskanih ili digitalnih
medija, ukljuuju¢i internetske medije, alatima za usporedbu cijena ili
oglasavanje na trazilicama koje su usmjerene na korisnike u odredenim
podrucjima ili skupine korisnika; ponuda jezi¢nih opcija na internetskoj
stranici koje se razlikuju od onih koje se obi¢no upotrebljavaju na podru¢ju na
kojem distributer ima poslovni nastan obi¢no je aktivna prodaja; sli¢no tome,
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pruzanje internetske stranice s nazivom domene koji odgovara podrucju
razli¢itom od onoga na kojem distributer ima poslovni nastan smatra se
aktivnom prodajom;

,pasivna” prodaja znaCi prodaja kao odgovor na samoinicijativne zahtjeve
pojedinac¢nih korisnika, ukljuc¢ujuéi isporuku robe ili usluga takvim korisnicima
bez pokretanja prodaje oglasavanjem koje je aktivno usmjereno na odredenu
skupinu korisnika ili podrucje, i sudjelovanje u javnoj nabavi;

»ogranicenje aktivne ili pasivne prodaje” znaci ograni¢enje aktivne prodaje u
smislu ¢lanka 1. tocke (1) ili pasivne prodaje u smislu ¢lanka 1. tocke (m). Kad
je rije¢ o prodaji robe i1 usluga na internetu, ograni¢enje koje izravno ili
neizravno, samostalno ili u kombinaciji s drugim ¢imbenicima, ima za cilj
sprijeciti kupce ili njihove korisnike da se ucinkovito koriste internetom za
potrebe internetske prodaje svoje robe ili usluga ili da se ucinkovito koriste
jednim ili viSe internetskih kanala oglasavanja, ograni¢enje je aktivne ili
pasivne prodaje, koja izravno ili neizravno, samostalno ili u kombinaciji s
drugim ¢imbenicima koje kontrolira bilo koji sudionik, ima za cilj ograniciti
podrucje na kojem, ili skupinu korisnika kojoj, kupci mogu prodavati robu ili
usluge, ili u slucaju selektivne distribucije, ograni¢iti ¢lanovima sustava
selektivne distribucije na razini maloprodaje aktivnu ili pasivnu prodaju
krajnjim korisnicima.

Za potrebe ove Uredbe, pojmovi ,,poduzetnik”, ,,dobavlja¢”, i ,.kupac” ukljucuju i
njihove povezane poduzetnike.

Izraz ,,povezani poduzetnici” znaci:

(a)

(b)
(©)
(d)

(€)

poduzetnici u kojima stranka sporazuma, izravno ili neizravno:
I ima ovlast ostvarivati vise od polovice glasackih prava; ili

ii.  ima ovlast postaviti vise od polovice ¢lanova nadzornog odbora, uprave,
odnosno odgovarajucih tijela koja zakonski zastupaju poduzetnika; ili

iili.  ima pravo upravljati poslovanjem poduzetnika;

poduzetnici koji, izravno ili neizravno, ostvaruju nad strankom sporazuma
prava ili ovlasti navedene u tocki (a);

poduzeca u kojima poduzecée iz toCke (b) izravno ili neizravno ima prava ili
ovlasti navedene u tocki (a);

poduzetnici u kojima stranka sporazuma zajedno s jednim ili vise poduzetnika
navedenih u tocki (a), (b) ili (c), ili u kojoj dva ili vise zadnje navedena
poduzetnika zajednicki ostvaruju prava ili ovlasti navedene u tocki (a);

poduzetnici u kojima prava ili ovlasti navedene pod tockom (a) zajednicki

imaju:

I. 1. stranke sporazuma ili njihovi povezani poduzetnici iz tocaka (a) do (d),
ili

ii.  jedna ili viSe stranaka sporazuma ili jedan ili vise s njima povezanih
poduzetnika navedenih u to¢kama (a) do (d) i1 jedna ili viSe tre¢ih strana.

Clanak 2.

Izuzeée
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Na temelju ¢lanka 101. stavka 3. Ugovora i podlozno odredbama ove Uredbe, clanak
101. stavak 1. Ugovora se ne primjenjuje na vertikalne sporazume.

Ovo izuzece se primjenjuje ako takvi sporazumi sadrze vertikalna ogranicenja.

Izuze¢e iz stavka 1. primjenjuje se na vertikalne sporazume sklopljene izmedu
udruzenja poduzetnika i pojedinaénog clana, ili izmedu takvog udruzenja i
pojedinac¢nog dobavljaca, samo ako su svi njegovi ¢lanovi prodavatelji u maloprodaji
te ako niti jedan pojedinacni ¢lan udruzenja poduzetnika, zajedno sa svojim
povezanim poduzetnicima, ne ostvaruje ukupni godis$nji prihod veéi od 50 milijuna
EUR. Ova Uredba obuhvaca vertikalne sporazume koje su sklopila takva udruzenja
poduzetnika, ne dovode¢i u pitanje primjenu ¢lanka 101. Ugovora na horizontalne
sporazume koji su sklopljeni izmedu ¢lanova udruzenja ili odluke koje to udruzenje
donosi.

Izuzeée iz stavka 1. primjenjuje se na vertikalne sporazume koji sadrze odredbe
kojima se kupcu ustupaju ili daju na koriStenje prava intelektualnog vlasniStva, pod
uvjetom da te odredbe ne ¢ine primarni cilj takvih sporazuma te da su u izravnoj vezi
s uporabom, prodajom ili preprodajom robe ili usluga od strane kupca ili korisnika
kupca. Izuzece se primjenjuje pod uvjetom da, u odnosu na robu ili usluge koje su
predmet sporazuma, te odredbe ne sadrzavaju ograniCenja trziSnog natjecanja koja
imaju isti cilj kao i vertikalna ograni¢enja koja nisu izuzeta na temelju ove Uredbe.

Izuzeée iz stavka 1. ne primjenjuje se na vertikalne sporazume sklopljene izmedu
konkurentnih poduzetnika. Medutim, izuze¢e predvideno stavkom 1. primjenjuje se
na sve aspekte jednostranog vertikalnog sporazuma izmedu konkurentnih
poduzetnika u sljede¢im slucajevima:

(@) dobavlja¢ je proizvodac, trgovac na veliko, ili uvoznik i distributer robe, dok je
kupac distributer, a ne konkurentni poduzetnik na razini proizvodnje,
veleprodaje ili uvoza, te njegov ukupni trzi$ni udio na mjerodavnom trziStu na
maloprodajnoj razini nije veci od [10] %; ili

(b)  dobavlja¢ je davatelj usluga na nekoliko razina trgovine, dok kupac pruza svoje
usluge na razini maloprodaje i nije konkurentan poduzetnik na razini trgovine
na kojoj kupuje usluge koje su predmet sporazuma, te njegov ukupni trzisni
udio na mjerodavnom trziStu na maloprodajnoj razini nije veci od [10] %.

Ako konkurentni dobavlja¢ i kupac iz ¢lanka 2. stavka 4. tocaka (a) ili (b) imaju
ukupni trzi$ni udjel koji premasuje [10] % na mjerodavnom trZiStu na maloprodajnoj
razini, ali ne premasuje pragove trziSnog udjela iz ¢lanka 3., primjenjuje se izuzece iz
stavka 1., osim za bilo koju razmjenu informacija izmedu stranaka, koja se mora
ocijeniti u skladu s pravilima koja se primjenjuju na horizontalne sporazume.

Izuzece predvideno u clanku 2. stavku 4. tockama (a) i (b) 1 ¢lanku 2. stavku 5. ne
primjenjuje se na vertikalne sporazume koji, izravno ili neizravno, samostalno ili u
kombinaciji s drugim ¢imbenicima pod kontrolom sudionika, za svoj cilj imaju
ograniciti trzi$no natjecanje izmedu konkurentnog dobavljaca i kupca.

Iznimke iz ¢lanka 2. stavka 4. tocaka (a) i (b) ne primjenjuju se ako pruzatelj usluga
internetskog posredovanja koji takoder prodaje robu ili usluge u trziSnom natjecanju
s poduzetnicima kojima pruza usluge internetskog posredovanja sklapa jednostrani
vertikalni sporazum s takvim konkurentnim poduzetnikom.
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8. Ova se Uredba ne primjenjuje na vertikalne sporazume ¢ije je predmet sporazuma
obuhvacen nekom drugom uredbom o skupnom izuzecu, osim ako ovom uredbom
nije druk¢ije propisano.

Clanak 3.
Prag trziSnog udjela

1. Izuze¢e iz Clanka 2. primjenjuje se pod uvjetom da trziSni udjel dobavlja¢a na
mjerodavnom trziStu, na kojem prodaje robu ili usluge koji su predmet sporazuma,
nije veci od trideset posto (30 %), a trziSni udjel kupca na mjerodavnom trzistu na

kojem kupuje robu ili usluge koji su predmet sporazuma nije veci od trideset posto
(30 %).

2. Za potrebe stavka 1. kada na temelju sporazuma koji je sklopilo vise stranaka
odredeni poduzetnik kupuje robu ili usluge od jednog od poduzetnika koji je stranka
sporazuma i prodaje robu ili usluge koje su predmet sporazuma nekom drugom
poduzetniku koje je isto tako stranka sporazuma, trzi$ni udjel prvo navedenog
poduzetnika, bilo da se radi o kupcu ili dobavljacu, radi primjene izuzeéa iz ¢lanka
2., mora odgovarati trziSnom udjelu navedenom u istom stavku.

Clanak 4.

Ogranicenja koja isklju¢uju pogodnost skupnog izuzeca — teSka ogranicenja trZiSnog
natjecanja

Izuzece iz ¢lanka 2. ne primjenjuje se na vertikalne sporazume koji neposredno ili posredno,
samostalno ili zajedno s drugim ¢imbenicima pod kontrolom ugovornih strana, imaju za cilj:

(@) ograniCavanje prava kupca da slobodno odreduje prodajnu cijenu proizvoda,
Sto ne iskljucuje mogucénost da dobavlja¢ odredi najviSu prodajnu cijenu ili
preporuci prodajnu cijenu, pod uvjetom da nije rije¢ o fiksnim ili minimalnim
prodajnim cijenama koje su rezultat izvrSenog pritiska ili poticaja od bilo koje
ugovorne stranke;

(b) ako dobavlja¢ upravlja iskljuc¢ivim distribucijskim sustavom, ogranicavanje
podrucja na koje, ili skupina korisnika kojima, jedan kupac ili ograni¢en broj
kupaca, kojima je dodijeljeno iskljuc¢ivo podrucje ili skupina korisnika, mogu
aktivno ili pasivno prodavati ugovorenu robu ili usluge, osim:

I ograniavanja aktivne prodaje strane iskljuc¢ivog distributera, ili
isklju¢ivog distributera i njegovih korisnika koji su sklopili ugovor o
distribuciji s dobavljaem ili sa strankom kojoj je dobavlja¢ dodijelio
prava distribucije, na podrucje ili skupinu korisnika koji su rezervirani za
dobavljaca ili koje je dobavlja¢ dodijelio isklju¢ivo jednom kupcu ili
ogranic¢enom broju drugih kupaca,

li.  ograniCavanja aktivne ili pasivne prodaje isklju¢ivog distributera, ili
iskljucivog distributera i njegovih korisnika, neovlaStenim distributerima
koji se nalaze na drugom podrucju na kojem dobavljac upravlja sustavom
selektivne distribucije za ugovorenu robu ili usluge,

iii. ograniCavanja poslovnog nastana isklju¢ivog distributera,

Iv. ograniCavanja aktivne ili pasivne prodaje iskljucivog distributera koji
djeluje na razini veleprodaje krajnjim korisnicima,



HR

(©)

(d)

ograniavanja mogucnosti iskljucivog distributera da aktivno ili pasivno
prodaje sastavne dijelove, dobavljene za ugradnju u proizvod,
korisnicima koji bi te dijelove koristili za proizvodnju istog tipa robe
poput one koju proizvodi dobavljac,

ako dobavljac upravlja selektivnim distribucijskim sustavom,

ogranicavanje podruc¢ja na kojem, ili skupina korisnika kojima, ¢lanovi
sustava selektivne distribucije mogu aktivno ili pasivno prodavati
ugovorenu robu ili usluge, osim:

— ograni¢avanja Clanovima sustava selektivne distribucije ili
Clanovima sustava selektivne distribucije 1 njihovim
korisnicima koji su sklopili ugovor o distribuciji s
dobavlja¢em 1ili sa strankom kojoj je dobavlja¢ dodijelio
prava distribucije, aktivne prodaje na drugo podrucje ili
skupini korisnika koji su rezervirani za dobavljaca ili koje je
dobavlja¢ dodijelio isklju¢ivo jednom kupcu ili ograni¢enom
broju kupaca,

— ograni¢avanja Clanovima sustava selektivne distribucije ili
njihovim  korisnicima, aktivne ili  pasivne prodaje
neovlaStenim distributerima koji se nalaze na podru¢ju na
kojem se primjenjuje sustav selektivne distribucije,

— ograni¢avanje mjesta poslovnog nastana ¢lanovima sustava
selektivne distribucije,

— ograniCavanje  Clanovima unutar sustava selektivne
distribucije koji djeluju na razini veleprodaje, aktivne ili
pasivne prodaje krajnjim korisnicima,

— ograniavanja mogucnosti aktivne ili pasivne prodaje
sastavnih dijelova, dobavljenih za ugradnju, korisnicima koji
bi te dijelove koristili za proizvodnju istog tipa robe poput
one koju proizvodi dobavljac.

ogranicavanje medusobne opskrbe izmedu c¢lanova sustava selektivne
distribucije koji djeluju na istim ili razli¢itim razinama trgovine;

ograniavanje ¢lanovima unutar sustava selektivne distribucije koji
djeluju na razini maloprodaje, aktivne ili pasivne prodaje krajnjim
korisnicima, osim u situacijama utvrdenima u clanku 4. tocki (c)
podtocki 1. prvoj crtici.

ako dobavlja¢ ne primjenjuje sustav ekskluzivne niti selektivne distribucije,
ograniCavanje podruc¢ja na kojem, ili skupine korisnika kojima, kupac moze
aktivno ili pasivno prodavati robu ili usluge koje su predmet sporazuma, osim:

ograniCavanje aktivne prodaje kupca, ili kupca 1 njegovih korisnik koji su
sklopili ugovor o distribuciji s dobavljaéem ili sa strankom kojoj je
dobavlja¢ dodijelio prava distribucije, na podrucje ili skupinu korisnika
koji su rezervirani za dobavljaca ili koje je dobavlja¢ dodijelio iskljucivo
jednom kupcu ili ograni¢enom broju kupaca,

ograni¢avanje aktivne ili pasivne prodaje kupca ili njegovih korisnika
neovlastenim distributerima koji se nalaze na podru¢ju na kojem
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dobavljac upravlja sustavom selektivne distribucije za ugovorenu robu ili
usluge,

lii. ogranicavanje poslovnog nastana kupca,

iv. ograniCavanja aktivne ili pasivne prodaje krajnjim korisnicima kupcu
koji djeluje na razini veleprodaje,

V.  ograni¢avanja mogucnosti kupca da aktivno ili pasivno prodaje sastavne

dijelove, dobavljene za ugradnju, korisnicima koji bi te dijelove koristili
za proizvodnju istog tipa robe poput one koju proizvodi dobavljac;

(e) ograniavanje dogovoreno izmedu dobavljaca dijelova i kupca koji se bavi
ugradnjom tih dijelova, moguc¢nosti dobavljata da prodaje dijelove kao
rezervne dijelove krajnjim korisnicima ili serviserima, trgovcima na veliko ili
drugim pruzateljima usluga koje kupac nije ovlastio za popravak ili servisiranje
svojih proizvoda.

Clanak 5.
Isklju¢ena ogranicenja

Izuzeée iz ¢lanka 2. ne primjenjuje se na sljedece obveze sadrzane u vertikalnim
sporazumima:

(@ svaku neposrednu ili posrednu obvezu nenatjecanja Cije je trajanje
neograniceno ili premasuje pet godina;

(b) svaku neposrednu ili posrednu obvezu zbog koje kupac, po prestanku
sporazuma ne smije proizvoditi, kupovati, prodavati ili preprodavati robu ili
usluge;

(c) svaku neposrednu ili posrednu obvezu nametnutu ¢lanovima selektivnog
distribucijskog sustava da ne prodaju marke proizvode odredenih dobavljaca
konkurentnih poduzetnika;

(d) bilo kakve izravne ili neizravne obveze da kupac usluga internetskog
posredovanja ne nudi, prodaje ili preprodaje robu ili usluge krajnjim
korisnicima pod povoljnijim uvjetima koriste¢i se konkurentnim uslugama
internetskog posredovanja.

Odstupajué¢i od stavka 1. toc¢ke (a), vremensko ogranicenje od pet godina ne
primjenjuje se ako kupac prodaje robu ili usluge koje su predmet sporazuma iz
poslovnog prostora ili na zemlji ¢iji je vlasnik dobavljac, ili koje je dobavlja¢ uzeo u
zakup od tre€ih strana koje nisu povezane s kupcem, pod uvjetom da trajanje obveze
nenatjecanja ne prelazi razdoblje tijekom kojeg kupac koristi poslovni prostor il
zemlju dobavljaca.

Odstupajuéi od stavka 1. tocke (b) izuzece iz ¢lanka 2. primjenjuje se na svaku
neposrednu ili posrednu obvezu koja obvezuje kupca da, nakon prestanka
sporazuma, ne smije proizvoditi, kupovati, prodavati ili preprodavati robu ili usluge
ako su ispunjeni sljedeci uvjeti:

(a) obveza se odnosi se na robu i usluge koje konkuriraju proizvodima Kkoji su
predmet sporazuma;

(b) obveza je ograni¢ena na poslovni prostor iz kojeg i zemlju s koje je kupac
djelovao za vrijeme trajanja ugovora,;
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(c) obveza je neophodna radi zaStite znanja i iskustva (know-how) koje je
dobavljac prenio kupcu;

(d) trajanje obveze je ograniCeno na rok od jedne godine nakon prestanka
Sporazuma.

Stavak 1. to¢ka (b) ne dovodi u pitanje moguénost vremenski neograni¢enog
ograni¢avanja koriStenja i otkrivanja znanja i iskustva (know-how) koje nije javno
poznato.

Clanak 6.
Neprimjenjivanje ove Uredbe

Ako paralelne mreze sli¢nih vertikalnih ograni¢enja pokrivaju vise od 50 % mjerodavnog
trziSta, Komisija moze na temelju ¢lanka 1. toCke (a) Uredbe br. 19/65/EEZ uredbom
proglasiti da se ova Uredba ne primjenjuje na vertikalne sporazume koji sadrze odredena
ograni¢enja na navedenom mjerodavnom trzistu.

Clanak 7.
Primjena praga trZiSnog udjela
Za potrebe primjene pragova trziSnog udjela iz ¢lanka 3. primjenjuju se sljedeca pravila:

(@) trzisni udjel dobavljaca izraCunava se na temelju iskazanog prihoda ostvarenog
od prodaje a trzi$ni udjel kupca na temelju iskazanog prihoda ostvarenog od
kupnje. Ako podaci o ostvarenom prihodu od prodaje ili kupnje nisu dostupni,
za utvrdivanje trziSnog udjela poduzetnika mogu se koristiti 1 drugi raspoloZivi
trzi$ni podaci, ukljucujuéi i koli¢inu proizvoda prodanih ili kupljenih na trzistu;

(b)  trzi$ni udjel izraCunava se na temelju podataka koji se odnose na prethodnu
kalendarsku godinu;

(c) trzisni udjel dobavljaca ukljucuje svu robu ili usluge kojima je opskrbio
distributere iz sustava vertikalne integracije s ciljem prodaje;

(d) ako trzi$ni udjel poduzetnika u trenutku sklapanja sporazuma nije veci od
30 %, a naknadno se poveca iznad tog iznosa, izuzecée iz ¢lanka 2. i dalje se
primjenjuje tijekom razdoblja od dvije uzastopne kalendarske godine koje
slijede godinu u kojoj je prvi put premasen prag od 30 %.

(e) trzi$ni udjel poduzetnika iz tocke (e) drugog podstavka c¢lanka 1. stavka 2.
jednako se rasporeduje na svakog poduzetnika koji ima prava ili ovlasti
navedene u tocki (a) drugog podstavka ¢lanka 1. stavka 2.

Clanak 8.
Primjena praga trZiSnog udjela
1. U smislu ¢lanka 2. stavka 2. ukupni godis$nji prihod izracunava se kao ukupan
godisnji prihod koji je predmetni poduzetnik stranka vertikalnog sporazuma ostvario
tijekom financijske godine koja prethodi sklapanju sporazuma kojem se pribraja
ukupan godisnji prihod ostvaren od strane poduzetnika koji su povezani s tim

poduzetnikom u odnosu na svu robu i usluge, umanjen za sve pristojbe i poreze. U tu
svrhu, ukupan godis$nji prihod od prodaje proizvoda izmedu poduzetnika stranke
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vertikalnog sporazuma 1 s njim povezanih poduzetnika i izmedu povezanih
poduzetnika ne uzima se obzir kod izracuna ukupnog godisnjeg prihoda.

2. Izuzece iz Clanka 2. se i1 dalje primjenjuje ako tijekom razdoblja od dvije uzastopne
financijske godine iznos ukupnog godis$njeg prihoda ne premasuje 10 %.

Clanak 9.
Prijelazno razdoblje

Zabrana utvrdena u ¢lanku 101. stavku 1. Ugovora ne primjenjuje se tijekom razdoblja od 1.
lipnja 2022. do 31. svibnja 2023. na sporazume koji su ve¢ na snazi 31. svibnja 2022., a koji
ne ispunjavaju uvjete za izuzece iz ove Uredbe, ali imaju na dan 31. svibnja 2022. ispunjene
uvjete za izuzece iz Uredbe (EZ) br. 330/2010.

Clanak 10.
Razdoblje valjanosti
Ova Uredba stupa na snagu 1. lipnja 2022.
Ona prestaje vaziti 31. svibnja 2034.

Ova je Uredba u cijelosti obvezujuéa i izravno se primjenjuje u svim drzavama ¢lanicama.

Sastavljeno u Bruxellesu, [...]

Za Komisiju
Predsjednica

[.]
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