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PRILOHA
NARIADENIE KOMISIE (EU) .../...

zZ XXX

0 uplatiiovani ¢lanku 101 ods. 3 Zmluvy o fungovani Europskej Unie na kategorie

vertikalnych dohéd a zosuladenych postupov
NAVRH

(Text s vyznamom pre EHP)

EUROPSKA KOMISIA,

so zretel'om na Zmluvu o fungovani Eurépskej unie,

so zretel'om na nariadenie Rady ¢. 19/65/EHS z 2. marca 1965 o0 uplatiiovani ¢lanku 85 ods. 3
zmluvy na uréité kategérie dohdd a zostladenych postupov’, a najma na jeho ¢lanok 1,

po uverejneni navrhu tohto nariadenia,

po konzultécii s Poradnym vyborom pre obmedzujlce postupy a dominantné postavenie,

ked’ze:
1)

()

(3)

Nariadenie ¢. 19/65/EHS splnomociiuje Komisiu, aby prostrednictvom nariadenia
uplatiiovala ¢lanok 101 ods. 3 Zmluvy o fungovani Eurdpskej Unie® (dalej len
»zmluva®) na niektoré kategorie vertikalnych dohod a prisluSnych zosuladenych
postupov, ktoré patria do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy.

V nariadeni Komisie (EU) ¢. 330/2010 z 20. aprila 2010 o uplatiiovani &lanku 101
ods. 3 Zmluvy o fungovani Eurdpskej Unie na kategdrie vertikdlnych dohéd
a zostladenych postupov? sa vymedzuje kategoria vertikalnych dohdd, ktoré podla
Komisie zvy¢ajne spiiiaju podmienky stanovené v ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy. Ako sa
uvadza v hodnoteni uvedeného nariadenia, ktorého u¢innost’ uplynie 31. méja 2022,
skusenosti s jeho uplatiovanim boli celkovo pozitivne. Vzhl'adom na skdsenosti
nadobudnuté od jeho prijatia vratane skusenosti s novym vyvojom na trhu, ako je
napriklad narast elektronického obchodu, ako aj vzhladom na nové alebo
rozSirenejSie typy vertikalnych dohod je vhodné prijat’ nové nariadenie o skupinove;j
vynimke.

Do kategorie dohdd, ktoré mozno povazovat za dohody zvycajne spliajuce
podmienky stanovené v ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy, patria vertikalne dohody o nakupe
alebo predaji tovaru alebo sluzieb, ak su tieto dohody uzatvorené medzi
nekonkurenénymi podnikmi, medzi urcitymi konkurentmi alebo urcitymi
zdruzeniami maloobchodnikov s tovarom. Takisto zahfna vertikdlne dohody, ktoré

U. v. ES 36, 6.3.1965, s. 533, zmenené nariadenim Rady (ES) ¢. 1215/1999 z 10. jana 1999, U. v. ES
L 148, 15.6.1999, s. 1.

S u¢innostou od 1. decembra 2009 sa ¢lanok 81 Zmluvy o ES stal ¢lankom 101 Zmluvy o fungovani
Eurdpskej Unie. Tieto dva ¢lanky s v podstate totozné. Na Glely tohto nariadenia by sa odkazy na
¢lanok 101 Zmluvy o fungovani Eurdpskej tinie mali v pripade potreby chapat’ ako odkazy na ¢lanok 81

Zmluvy o ES.

U.v. EU L 102, 23.4.2010, s. 1.
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(4)

()

(6)

(7)

(8)

9)

(10)

obsahuju vedlajsSie ustanovenia o udeleni alebo vyuzivani prav dusevného
vlastnictva. Pojem ,,vertikalne dohody* by mal zahfiiat' aj prislusné zosuladené

postupy.

Na tucely uplatiovania ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy prostrednictvom nariadenia nie je
potrebné vymedzit’ vertikdlne dohody, ktoré by mohli patrit’ do rozsahu posobnosti
¢lanku 101 ods. 1 zmluvy. Pri individudlnom posudzovani dohdd podla ¢lanku 101
ods. 1 zmluvy sa musi zohl'adnit’ niekolko faktorov, a to najmé $truktdra trhu na
strane ponuky a dopytu.

Vyhoda skupinovej vynimky stanovenej tymto nariadenim by sa mala obmedzovat’
len na tie vertikdlne dohody, v pripade ktorych mozno s dostatocnou istotou
predpokladat’, ze spliaji podmienky stanovené v ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy.

Urcité typy vertikalnych dohdd moézu zlepSit ekonomicku efektivnost’ v rdmci
retazca vyroby alebo distribicie tym, Ze ulahcuju lepSiu koordindciu medzi
zuCastnenymi podnikmi. PredovSetkym moézu viest k zniZeniu transakénych
a distribu¢nych nakladov zacastnenych stran a k optimalizécii Urovne ich predaja
a investicii.

Pravdepodobnost’, ze takéto ucinky zvysujuce efektivnost’ prevazia nad akymikol'vek
protisitaznymi uc¢inkami sposobenymi obmedzeniami uvedenymi vo vertikdlnych
dohodach, zavisi od stupna trhovej sily stran dohody, a teda od rozsahu, v ktorom
tieto podniky celia konkurencii ostatnych doddvatelov tovaru alebo sluzieb
povazovanych ich zdkaznikmi za vzajomne zamenitelné alebo nahraditel'né
z dévodu vlastnosti produktov, ich cien a zamyslaného pouzitia.

Mozno predpokladat’, ze ak trhovy podiel Ziadneho z podnikov, ktoré su stranami
dohody, na prislusnom trhu nepresiahne 30 %, vertikalne dohody, ktoré neobsahuju
urCité typy zavaznych obmedzeni hospodarskej sutaze, vo vSeobecnosti vedi
k zlepSeniu vyroby alebo distriblicie a umoziiuju spotrebitelom primerany podiel na
vyslednych vyhodéach.

Ak hrani¢ny trhovy podiel presahuje hranicu 30 %, nie je moZné predpokladat’, ze
vertikalne dohody, ktoré patria do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy,
zvyc€ajne prinesu objektivne vyhody takého charakteru a rozsahu, aby kompenzovali
nevyhody, ktoré vytvaraju pre hospodarsku sutaz. Zaroven sa nepredpoklada, Ze
tieto vertikalne dohody patria do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy alebo
7e nespliiaju podmienky stanovené v ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy.

Ekonomika online platforiem zohrava pri distriblicii tovaru a sluzieb coraz
dolezitejSiu ulohu. Podniky pdsobiace v ekonomike online platforiem umoziuja
nové spdsoby podnikania, z ktorych niektoré nie je 'ahké kategorizovat’” pomocou
koncepcii tradicne spajanych s vertikdlnymi vztahmi medzi dodéavatel'mi
a distributormi v prostredi kamennych obchodov. Ak su vSak takéto podniky
poskytovateI'mi online sprostredkovatel'skych sluzieb, je vhodné kategorizovat’ ich
ako dodavatelov v zmysle tohto nariadenia. Poskytovatelia  online
sprostredkovatel'skych sluzieb umoznuju podnikom ponukat’ tovar alebo sluzby
d’alsim podnikom alebo spotrebitelom s cielom ulah¢it’ priame transakcie medzi
takymito podnikmi alebo medzi takymito podnikmi a spotrebitel'mi bez ohl'adu na to,
¢i a kde sa tieto transakcie nakoniec uzatvoria. Téato kategorizacia sa uplatiluje aj
vtedy, ked’ poskytovatel' online sprostredkovatel'skych sluzieb poskytuje viaceré
sluzby alebo sluzby na viacerych urovniach v distribu¢nom retazci.
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(12)

(13)

(14)

(15)

Vymedzenie pojmu poskytovatel online sprostredkovatel'skych sluzieb stanovené
V tomto nariadeni vychadza z vymedzenia pojmu pouzitého v nariadeni Europskeho
parlamentu a Rady 2019/1150 z 20. jana 2019 o podpore spravodlivosti
a transparentnosti pre komercnych pouzivatelov online sprostredkovatel'skych
sluzieb®. Pri uplatiiovani predmetného vymedzenia sa vSak musi zohladnit’ kontext
tohto nariadenia. Najmd vzhl'adom na rozsah pdsobnosti ¢lanku 101 zmluvy patria
do rozsahu posobnosti tohto nariadenia len dohody medzi poskytovatelmi online
sprostredkovatel'skych sluzieb a inymi podnikmi. Takéto dohody sa v zmysle tohto
nariadenia povazuju za vertikalne dohody.

Skupinovd vynimka stanovena tymto nariadenim by sa nemala vztahovat' na
poskytovatel'ov online sprostredkovatel'skych sluzieb, ak maji hybridna funkciu, t. j.
ak pri predaji tovaru alebo sluzieb konkuruji podnikom, ktorym poskytuji online
sprostredkovatel'ské sluzby. Dévodom je, Ze maloobchodné ¢innosti poskytovatel'ov
online sprostredkovatel'skych sluzieb, ktori maju takGto hybridna funkciu, zvycajne
ovplyviiuji  hospodarsku sttaz medzi znackami, a preto moézu vzbudzovat
nezanedbatel'né obavy z horizontalnej hospodarskej sutaze.

Tymto nariadenim by sa nemala udelit’ vynimka vertikalnym dohodam obsahujucim
obmedzenia, ktoré pravdepodobne obmedzia hospodarsku sutaz a poskodia
spotrebitelov alebo ktoré nie st nevyhnutné na dosiahnutie ucinkov zvysujucich
efektivnost. Z vyhody skupinovej vynimky stanovenej tymto nariadenim by sa bez
ohl'adu na trhovy podiel dotknutych podnikov mali ako celok vylucdit najma
vertikdlne dohody, ktoré obsahuju urcité druhy zdvaznych obmedzeni hospodarske;j
sutaze, ako s minimalne a pevné ceny dalSieho predaja, urCité¢ druhy uzemnej
ochrany alebo branenie u¢innému vyuZivaniu internetu na Gcely predaja online alebo
u¢innému vyuZzivaniu ur¢itych online reklamnych kanalov. Na obmedzenia online
predaja sa preto vztahuje skupinovd vynimka stanovend tymto nariadenim za
predpokladu, Ze ich cielom nie je priamo ani nepriamo branit’ kupujucim alebo ich
zakaznikom u¢inne vyuZivat internet na ucely predaja ich tovaru alebo sluZieb
online, napriklad preto, lebo to moéze vyrazne znizit' celkovy objem online predaja na
trhu.

S cielom zabezpecit, aby sa tymto nariadenim nevynali obmedzenia, pri ktorych
nemozno s dostatoénou istotou predpokladat, Ze spiiaju podmienky stanovené
Vv ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy, a to najméi so zdmerom zabezpecit’ pristup na prislusny
trh alebo zabranit’ koliizii na fiom, by sa mali so skupinovou vynimkou spéjat’ urcité
podmienky. Na tento ucel by sa mala vynimka z povinnosti nekonkurovat’ si
obmedzit' len na tie povinnosti, ktoré nepresahujii vymedzeny €as. Z rovnakého
dovodu by akékol'vek priama alebo nepriama povinnost’ sposobujuca, ze ¢lenovia
selektivneho  distribuéného  systému nemdzu predavat znacky urcitych
konkurencnych dodéavatelov, mala byt z vyhody poskytovanej tymto nariadenim
vynatd. Z vyhody poskytovanej tymto nariadenim by sa mali napokon vylucit aj
paritné zavézky, na zaklade ktorych kupujuci online sprostredkovatel'skych sluzieb
nemdzu ponukat, preddvat ani dalej predavat’ tovar ani sluzby koncovym
pouzivatelom za vyhodnejSich podmienok s vyuzitim konkurenénych online
sprostredkovatel'skych sluzieb.

Obmedzenie trhového podielu, nevynatie urcitych vertikalnych dohéd a podmienky
stanovené v tomto nariadeni zvycajne zabezpecujl, Ze dohody, na ktoré sa vztahuje

U.v.EU L 186, 11.7.2019, s. 57.
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(16)

17)

(18)

(19)

skupinova vynimka, neumoziiuju za¢astnenym podnikom vylucit hospodarsku sutaz
vo vztahu k podstatnej Casti predmetného tovaru alebo sluzieb.

Komisia méze odnat’ vyhodu vyplyvajicu z tohto nariadenia na zéklade ¢lanku 29
ods. 1 nariadenia Rady (ES) €. 1/2003 zo 16. decembra 2002 o vykonavani pravidiel
hospodarskej sufaze stanovenych v ¢&lankoch 81 a 82 zmluvy® vtedy, ked
v konkrétnom pripade zisti, Ze dohoda, na ktoru sa uplatiluje vynimka stanovena
V tomto nariadeni, méa napriek tomu ucinky, ktoré nie su zluciteI'né s ¢lankom 101
ods. 3 zmluvy. Orgéan clenského Statu na ochranu hospodarskej sutaze moze odnat’
vyhodu vyplyvajicu z tohto nariadenia vo vztahu k Gizemiu daného c¢lenského Statu
alebo jeho casti, ak st splnené podmienky stanovené v ¢lanku 29 ods. 2 nariadenia
(ES) ¢. 1/2003.

Ak Komisia alebo orgédn ¢lenského Statu na ochranu hospodarskej sutaze odnime
vyhody vyplyvajice z tohto nariadenia, ma povinnost’ preukazat, Zze predmetna
vertikdlna dohoda patri do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy a Ze tato
dohoda nespliia ani len jednu zo $tyroch podmienok stanovenych v ¢lanku 101 ods. 3
zmluvy.

Pri urCovani toho, ¢i by mala byt podl'a ¢lanku 29 nariadenia (ES) ¢. 1/2003 odnata
vyhoda vyplyvajlca z tohto nariadenia, majii osobitny vyznam protisutazné ucinky,
ktoré mozu vyplyvat’ z existencie paralelnych sieti vertikalnych dohéd s podobnymi
ucinkami a ktoré vyrazne obmedzuju pristup na prislusny trh alebo hospodéarsku
sutaz na tomto trhu. Takéto kumulativne uc¢inky moézu napriklad nastat’ v pripade
zdielanej exkluzivity, vyhradnych dodavok, selektivnej distribucie, paritnych
zavézkov alebo povinnosti nekonkurovat’ si.

Na posilnenie dohladu nad paralelnymi sietami vertikdlnych dohod, ktoré maju
podobné protistitazné G¢inky a ktoré pokryvaju viac ako 50 % daného trhu, méze
Komisia prostrednictvom nariadenia vyhlasit, Ze toto nariadenie sa neuplatiiuje na
vertikalne dohody, ktoré obsahuji Specifické obmedzenia vztahujice sa na
predmetny trh, atym obnovit' plnu uplatnitelnost’ ¢lanku 101 zmluvy na takéto
dohody,

PRIJALA TOTO NARIADENIE:

Cldnok 1
Vymedzenie pojmov
Na ucely tohto nariadenia sa uplatiiuje toto vymedzenie pojmov:

a) ,vertikalna dohoda“ je dohoda alebo zosuladeny postup uzavrety medzi dvoma
alebo viacerymi podnikmi, zktorych kazdy na ucely dohody alebo
zosuladeného postupu funguje na inej Grovni vyrobného alebo distribuc¢ného
retazca, pricom sa tyka podmienok, za ktorych moézu strany nakupovat,
predavat’ alebo d’alej predavat’ urcity tovar alebo sluzby;

b) ,vertikdlne obmedzenie* je obmedzenie hospodarskej sutaze vo vertikalne;
dohode, ktor¢ patri do rozsahu pdsobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy;

c) ,konkurenény podnik®“ je skutocny alebo potencialny konkurent; ,,skutocny
konkurent® je podnik, ktory pdsobi na tom istom prislusSnom trhu; ,,potencidlny
konkurent* je podnik, ktory by sa v pripade malého, ale trvalého zvySenia

U.v.ESL1,4.1.2003,s. 1.
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d)

9)

h)

)

relativnych cien a pri absencii vertikalnej dohody z realnych dévodov a nielen
iba v rovine teoretickej moznosti pravdepodobne v kratkom c¢ase podujal
uskutoCnit’ potrebné dodatoné investicie alebo vynalozit iné nevyhnutné
naklady na zmenu, aby mohol vstupit’ na prislusny trh;

,dodavatel* je podnik, ktory poskytuje online sprostredkovatel'ské sluzby bez
ohladu na to, ¢i je stranou transakcie, ktordt wulahcuje; ,,online
sprostredkovatel'ské sluzby* su sluzby, ktoré umoziiuju podnikom ponukat’
tovar alebo sluzby inym podnikom alebo koncovym pouzivatel'om s cielom
ulah¢it’” priame transakcie medzi takymito podnikmi alebo medzi takymito
podnikmi a koncovymi pouzivateImi bez ohladu na to, ¢i a kde sa tieto
transakcie nakoniec uzatvoria, a ktoré predstavuju sluzby informacnej
spolo¢nosti v zmysle ¢lanku 1 ods. 1 pism. b) smernice Europskeho parlamentu
a Rady (EU) 2015/1535;

»povinnost’ nekonkurovat’ si“ je akdkol'vek priama ¢i nepriama povinnost’,
ktora spdsobuje, ze kupujuci nemdze vyrabat, kupovat’, predavat’ alebo d’alej
predavat’ tovar alebo sluzby konkurujuce zmluvnému tovaru alebo sluzbam,
alebo akédkol'vek priama ¢i nepriama povinnost kupujiceho nakupovat od
dodavatel’a alebo iného podniku uréeného dodavatelom viac ako 80 % svojho
celkového ndkupu zmluvného tovaru alebo sluzieb a ich nahrad na prisluSnom
trhu, pricom zékladom tohto vypoctu je hodnota jeho nakupov uskuto¢nenych
v predchadzajicom kalendarnom roku alebo, ak je to v danom odvetvi bezné,
objem takychto nakupov;

,selektivny distribuény systém* je distribu¢ny systém, v ktorom sa dodavatel
zavizuje predavat zmluvny tovar alebo sluzby, ¢i uz priamo alebo nepriamo,
iba distribitorom vybranym na zaklade urCenych kritérii a v ktorom sa tito
distribitori zavdzuji nepredavat’ tento tovar ani sluzby neautorizovanym
distribitorom na tizemi, ktoré dodéavatel’ vyhradil na prevadzku tohto systému;

,vyhradny distribucny systém* je distribu¢ny systém, v ktorom dodavatel
pridel'uje Uzemie alebo skupinu zakaznikov vyhradne sebe alebo jednému
kupujucemu ¢i obmedzenému poctu kupujiucich urenému proporciondlne
k pridelenému Gzemiu alebo skupine zékaznikov takym spdsobom, aby sa
zabezpecil urcity objem obchodovania, ktory zachova ich investi¢né usilie,
a obmedzuje ostatnych kupujucich v aktivnhom predaji na vyhradné Uzemie
alebo vyhradnej skupine zékaznikov;

,prava dusevného vlastnictva“ zahfiiaji prava priemyselného Vvlastnictva,
know-how, autorské pravo a prava suvisiace s autorskym pravom;

,know-how je stibor patentovo nechranenych praktickych informaécii, ktoré
dodéavatel nadobudol na zaklade skusenosti a sktSania a ktoré su tajné,
vyznamné a identifikované; ,tajné* znamenda, ze know-how nie je vSeobecne
zname ani lahko pristupné; ,,vyznamné“ znamena, ze know-how je pre
kupujticeho dodlezité a uzitocné z hladiska pouzivania, predaja alebo d’alSieho
predaja zmluvného tovaru alebo sluzieb; ,,identifikované* znamena, ze know-
how je opisané dostato¢ne zrozumiteInym sposobom tak, aby bolo mozné
overit, &i spina kritéria utajenia a vyznamnosti;

»kupujuci® je okrem iného podnik, ktory podl'a dohody patriacej do rozsahu
posobnosti ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy predéva tovar alebo sluzby v mene iného
podniku;
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K)

,»zakaznik kupujuceho® je podnik, ktory nie je stranou dohody a ktory kupuje
zmluvny tovar alebo sluzby od kupujuceho, ktory je zmluvnou stranou dohody;

»aktivny predaj“ predstavuje vSetky formy predaja iné nez pasivny predaj
vratane aktivneho cielenia na zakaznikov prostrednictvom navstev, listov, e-
mailov, volani alebo inych prostriedkov priamej komunikacie alebo na zaklade
cielenej reklamy a propagacie, ¢i uz offline alebo online, napriklad
prostrednictvom tla¢enych alebo digitdlnych médii vratane online médii,
nastrojov na porovnavanie cien alebo reklamy na webovych vyhl'adavacoch
zameranych na zakaznikov na konkrétnych Gzemiach alebo v konkrétnych
skupinach zakaznikov; pontukat’ na webovom sidle iné jazykové moznosti, nez
su tie, ktoré sa beZne pouZzivaji na tzemi, na ktorom je distributor usadeny, sa
zvyCajne povazuje za aktivny predaj; podobne, ponukat webové sidlo
s nazvom domény, ktord zodpovedd inému izemiu, nez je uzemie, na ktorom
je distribator usadeny, takisto predstavuje aktivny predaj;

,»pasivny predaj“ je predaj v reakcii na nevyziadané poziadavky jednotlivych
zékaznikov vratane dodania tovaru alebo sluzieb takymto zdkaznikom, a to bez
iniciovania predaja prostrednictvom reklamy aktivne zameranej na konkrétnu
skupinu zakaznikov alebo izemie, a ti¢asti na verejnom obstaravani;

,obmedzenie aktivneho alebo pasivneho predaja“ je obmedzenie aktivneho
predaja v zmysle ¢lanku 1 pism. 1) alebo pasivneho predaja v zmysle ¢lanku 1
pism. m). Pokial' ide o predaj tovaru a sluzieb online, obmedzenie, ktorého
cielom je priamo alebo nepriamo, samostatne alebo v kombinacii s inymi
faktormi zabranit’ kupujicim alebo ich zdkaznikom ucinne vyuzivat’ internet na
ucely predaja ich tovaru alebo sluzieb online alebo u¢inne vyuZzivat’ jeden alebo
viacero online reklamnych kanalov, je obmedzenie aktivneho alebo pasivneho
predaja, ktoré priamo alebo nepriamo, samostatne alebo v kombinacii s inymi
faktormi kontrolovanymi ktoroukol'vek stranou ma v pripade selektivnej
distribicie za ciel obmedzit’ izemie, kam mo6Zu kupujuci predavat’ zmluvny
tovar alebo sluzby, alebo obmedzit skupinu zakaznikov, ktorym mdzu
kupujuci preddvat’ zmluvny tovar alebo sluzby, so zdmerom obmedzit’ aktivny
alebo pasivny predaj koncovym pouzivatel'om zo strany ¢lenov selektivneho
distribu¢ného systému, ktory funguje na maloobchodnej Grovni.

Na ulely tohto nariadenia pojmy ,,podnik®, ,,dodavatel** a ,kupujuci* zahtiiaju aj
prislusné s nimi prepojené podniky.

,»Prepojené podniky* su:

a)

b)

podniky, v ktorych ma strana dohody priamo alebo nepriamo:
) pravo uplatiiovat’ viac nez polovicu hlasovacich prav alebo

i) pravo menovat’ viac nez polovicu ¢lenov dozornej rady, predstavenstva
alebo organov, ktoré v stlade s pravom zastupuja podnik, alebo

i) ma pravo riadit’ podnikové zaleZitosti;
podniky, ktoré maju v strane dohody, priamo alebo nepriamo, prava alebo
pravomoci uvedené v pismene a);

podniky, v ktorych ma niektory podnik uvedeny v pismene b) priamo alebo
nepriamo prava alebo prdvomoci uvedené v pismene a);
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d)  podniky, v ktorych méa jedna zo stran takejto dohody spolu s jednym alebo
viacerymi podnikmi uvedenymi v pismene a), b) alebo c) alebo v ktorych maja
dva alebo viaceré uvedené podniky spolu préva alebo prdvomoci uvedené
V pismene a);

e)  podniky, v ktorych su prava alebo pravomoci uvedené v pismene a) spolo¢ne
Vv drzbe:

1) stran dohody alebo prislusnych s nimi prepojenych podnikov uvedenych
v pismenach a) az d), alebo

ii)  jednej alebo viacerych strdn dohody, alebo jedného alebo viacerych ich
prepojenych podnikov uvedenych v pismenach a) az d) a jednej alebo
viacerych tretich stran.

Cldanok 2
Vynimka

Podra ¢lanku 101 ods. 3 zmluvy a s vyhradou ustanoveni tohto nariadenia sa tymto
vyhlasuje, ze ¢lanok 101 ods. 1 zmluvy sa nevztahuje na vertikalne dohody.

Tato vynimka sa uplatiiuje, pokial' takéto vertikdlne dohody obsahuji vertikalne
obmedzenia.

Vynimka uvedend v odseku 1 sa vztahuje na vertikdlne dohody uzavreté medzi
zdruzenim podnikov a jednotlivymi clenmi alebo medzi takymto zdruzenim
ajednotlivymi dodavatelmi, a to len vtedy, ak su vSetci jeho Cclenovia
maloobchodnikmi s tovarom a ak ziaden jednotlivy ¢len zdruzenia, spolu s jeho
prepojenymi podnikmi, nemd celkovy ro¢ny obrat prevySujuci 50 milionov EUR.
Toto nariadenie sa vzt'ahuje na vertikalne dohody uzavreté takymito zdruzeniami bez
ohl'adu na uplatiiovanie ¢lanku 101 zmluvy na horizontdlne dohody uzavreté medzi
¢lenmi zdruZenia alebo rozhodnutia prijaté zdruzenim.

Vynimka stanovena v odseku 1 sa vztahuje na vertikdlne dohody obsahujiuce
ustanovenia, ktoré sa tykaju postupenia prav duSevného vlastnictva kupujucemu
alebo ich pozivania kupujicim, pod podmienkou, Ze tieto ustanovenia nepredstavuji
hlavny ciel’ takychto dohdd a Ze priamo suvisia s pouzitim, predajom alebo d’alSim
predajom tovaru alebo sluzieb zo strany kupujuceho alebo jeho zakaznikov.
Vynimka plati pod podmienkou, Ze tieto ustanovenia neobsahuju v stvislosti so
zmluvnym tovarom alebo sluzbami také obmedzenia hospodérskej sttaze, ktoré
maju rovnaky ciel’ ako vertikdlne obmedzenia, ktoré tymto nariadenim nie st vynate.

Vynimka stanovena v odseku 1 sa nevztahuje na vertikdlne dohody uzavreté medzi
konkurenénymi podnikmi. Vynimka stanovend v odseku 1 sa vSak vztahuje na

vSetky aspekty nereciprocnej vertikdlnej dohody medzi konkurenénymi podnikmi,
ak:

a) dodavatel’ je vyrobca, velkoobchodnik alebo dovozca a distribltor tovaru,
zatial’ ¢o kupujuci je distribator a nepredstavuje konkurencny podnik na urovni
vyroby, velkoobchodu alebo dovozu, pri€om ich suhrnny trhovy podiel na
prislusnom trhu na maloobchodnej Grovni nepresahuje [10] %, alebo

b)  dodavatel’ je poskytovatel'om sluzieb na viacerych trovniach obchodu, zatial
¢o kupujuci poskytuje svoje sluzby na maloobchodnej urovni a nie je
konkuren¢nym podnikom na tirovni obchodu, na ktorej zmluvné sluzby kupuje,
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pri¢om ich sthrnny trhovy podiel na prislusnom trhu na maloobchodnej Grovni
nepresahuje [10] %.

5. Ak maju konkuren¢ny dodavatel’ a kupujici uvedeni v ¢lanku 2 ods. 4 pism. a) alebo
b) sthrnny trhovy podiel, ktory na prisluSnom trhu na maloobchodnej urovni
presahuje [10] %, ale nepresahuje hrani¢né trhové podiely uvedené v c¢lanku 3,
uplatiiuje sa vynimka stanovend v odseku 1, okrem akejkol'vek vymeny informacii

medzi stranami, ktora sa musi posudit’ podla pravidiel platnych pre horizontalne
dohody.

6. Vynimky stanovené v ¢lanku 2 0ds. 4 pism. a) a b) a v ¢lanku 2 ods. 5 sa nevztahuju
na vertikalne dohody, ktoré priamo alebo nepriamo, samostatne alebo v kombinacii
s inymi faktormi pod kontrolou strdn, maju za ciel' obmedzit’ hospodarsku sutaz
medzi konkuren¢nym dodavatel'om a kupujacim.

7. Vynimky uvedené v ¢lanku 2 ods. 4 pism. a) a b) sa neuplatiiuju, ak poskytovatel
online sprostredkovatel'skych sluzieb, ktory pri predaji tovaru alebo sluzieb zaroven
konkuruje podnikom, ktorym poskytuje online sprostredkovatel'ské sluzby, uzavrie
s takymto konkurenénym podnikom nerecipro¢nt vertikédlnu dohodu.

8. Toto nariadenie sa nevztahuje na vertikdlne dohody, ktorych predmet patri do
rozsahu posobnosti akéhokol'vek iného nariadenia o skupinovej vynimke, ak sa
v takomto nariadeni nestanovuje inak.

Cldanok 3
Hrani¢ny trhovy podiel

1. Vynimka stanovend v ¢lanku 2 plati pod podmienkou, ze trhovy podiel dodavatel'a
nepresahuje 30 % prislusného trhu, na ktorom predava zmluvny tovar alebo sluzby,
a trhovy podiel kupujuceho nepresahuje 30 % prislusného trhu, na ktorom kupuje
zmluvny tovar alebo sluzby.

2. Na tucely odseku 1, ked’ na zaklade mnohostrannej dohody podnik kupuje zmluvny
tovar alebo sluzby od iného podniku, ktory je stranou tejto dohody, a predava
zmluvny tovar alebo sluzby d’alSiemu podniku takisto zii€astnenému na tejto dohode,
na uplatnenie vynimky stanovenej v €lanku 2 musi trhovy podiel prvého podniku
dodrzat' hrani¢ny trhovy podiel stanoveny v uvedenom odseku, ktory ma ako
kupujuci a zaroven ako dodavatel.

Clanok 4

Obmedzenia, ktoré vedu k odiatiu vyhody skupinovej vynimky — vel’'mi zavazné
obmedzenia hospodarskej sut’aze

Vynimka stanovenad v c¢lanku 2 sa nevztahuje na vertikdlne dohody, ktoré priamo alebo
nepriamo, samostatne alebo v kombindcii s inymi faktormi pod kontrolou stran, majt za ciel’:

a)  obmedzenie schopnosti kupujiaceho stanovit’ svoju predajni cenu bez toho, aby
bola dotknutd moznost' dodavatela ulozit maximdlnu predajnu cenu alebo
odporucit’ predajnu cenu za predpokladu, Ze nepredstavuji pevnu alebo
minimalnu predajnd cenu v dosledku tlaku ktorejkol'vek zo stran alebo
v dbsledku nimi poskytnutych stimulov;

b)  ak dodavatel' prevadzkuje vyhradny distribu¢ny systém, obmedzenie Uizemia,
kam moéze zmluvny tovar alebo sluzby aktivne alebo pasivne predavat’ jeden
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alebo obmedzeny pocet kupujucich, alebo obmedzenie skupin zdkaznikov,
ktorym mdze zmluvny tovar alebo sluzby aktivne alebo pasivne predavat’ jeden
alebo obmedzeny pocet kupujucich, ktorym bolo pridelené vyhradné tizemie
alebo skupina zakaznikov, s vynimkou:

i)

obmedzenia aktivneho predaja zo strany vyhradného distribatora alebo
vyhradného distribatora a jeho zakaznikov, ktori uzavreli dohodu o
distribcii s dodavatelom alebo so stranou, ktorej dodavatel’ udelil
distribu¢né prava, na uzemie alebo skupine zakaznikov, ktoré su
vyhradené pre dodéavatela alebo ktoré dodavatel’ pridelil vyhradne
jednému kupujiicemu alebo obmedzenému poctu inych kupujicich;

obmedzenia aktivneho alebo pasivneho predaja zo strany vyhradného
distribatora alebo vyhradného distribdtora a jeho zékaznikov
neautorizovanym distribitorom nachédzajucim sa na inom tzemi, kde
dodavatel’ prevadzkuje selektivny distribu¢ny systém pre zmluvny
tovar alebo sluzby;

obmedzenia miesta usadenia vyhradného distributora;

obmedzenia aktivneho alebo pasivneho predaja koncovym
pouzivatelom zo strany vyhradného distribdtora pésobiaceho na
vel'’koobchodnej urovni;

obmedzenia schopnosti vyhradného distributora aktivne alebo pasivne
predavat komponenty dodavané na ucely zabudovania do vyrobku
zékaznikom, ktori by ich pouzili na vyrobu rovnakého druhu tovaru,
ako je tovar vyrabany dodavatel'om;

ak dodavatel’ prevadzkuje selektivny distribu¢ny systém,

i)

obmedzenie Uzemia, kam mozu Clenovia selektivneho distribu¢ného
systému aktivne alebo pasivne preddavat zmluvny tovar alebo sluzby,
alebo obmedzenie skupin zakaznikov, ktorym moézu zmluvny tovar
alebo sluzby predavat’, s vynimkou:

— obmedzenia aktivneho predaja zo strany Clenov selektivneho
distribuéného  systému  alebo  ¢lenov  selektivneho
distribuného systému a ich zakaznikov, ktori uzavreli
dohodu o distribucii s dodavatelom alebo so stranou, ktorej
dodavatel’ udelil distribu¢né prava, na iné¢ Uzemie alebo
skupine zédkaznikov, ktoré su vyhradené pre dodavatela alebo
ktoré dodavatel pridelil vyhradne jednému kupujacemu alebo
obmedzenému poctu kupujucich,

—  obmedzenia aktivneho alebo pasivneho predaja zo strany
¢lenov selektivneho distribuéného systému alebo ich
zédkaznikov neautorizovanym distribatorom nachadzajicim sa
na Uzemi, kde sa prevadzkuje systém selektivnej distribdcie,

— obmedzenia  miesta  usadenia  ¢&lenov  selektivneho
distribu¢ného systému,

—  obmedzenia aktivneho alebo pasivneho predaja koncovym
pouzivatelom zo strany clenov selektivneho distribu¢ného
systému, ktori posobia na vel’koobchodnej tirovni,
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d)

i)

—  obmedzenia schopnosti aktivne alebo pasivne predavat
komponenty dodavané na ucely zabudovania zakaznikom,
ktori by ich pouzili na vyrobu rovnakého druhu tovaru, ako je
tovar vyrabany dodavatel'om,;

obmedzenie krizovych dodavok medzi ¢lenmi  selektivneho
distribu¢ného systému, ktori pdsobia na rovnakej alebo inej drovni
obchodu;

obmedzenie aktivneho alebo pasivneho predaja koncovym
pouzivatelom zo strany Clenov selektivneho distribuéného systému,
ktori pdsobia na maloobchodnej Urovni, okrem situacie uvedenej
Vv prvej zarazke ¢lanku 4 pism. ¢) bode i);

ak dodavatel' neprevadzkuje vyhradny ani selektivny distribucny systém,
obmedzenie uzemia, kam moze kupujuci aktivne alebo pasivne predavat
zmluvny tovar alebo sluzby, alebo obmedzenie skupiny zdkaznikov, ktorym
moze zmluvny tovar alebo sluzby predavat’, s vynimkou:

i)

obmedzenia aktivneho predaja zo strany kupujuceho alebo kupujdceho
a jeho zakaznikov, ktori uzavreli dohodu o distribucii s dodavatel'om
alebo so stranou, ktorej dodavatel’ udelil distribu¢né prava, na Gizemie
alebo skupine zédkaznikov, ktoré s vyhradené pre dodavatela alebo
ktoré dodavatel pridelil vyhradne jednému kupujicemu alebo
obmedzenému poctu kupujucich;

obmedzenia aktivneho alebo pasivneho predaja zo strany kupujaceho
alebo jeho zakaznikov neautorizovanym distribitorom nachéadzajdcim
sa na uzemi, kde dodavatel’ prevadzkuje selektivny distribu¢ny systém
pre zmluvny tovar alebo sluZby;

obmedzenia miesta usadenia kupujuceho;

obmedzenia aktivneho alebo pasivneho predaja koncovym
pouzivatelom zo strany kupujuceho pdsobiaceho na velkoobchodnej
arovni;

obmedzenia schopnosti kupujliceho aktivne alebo pasivne predavat
komponenty doddvané na tcely zabudovania zdkaznikom, ktori by ich
pouzili na vyrobu rovnakého druhu tovaru, ako je tovar vyradbany
dodavatel'om;

obmedzenie dohodnuté medzi dodavatel'om komponentov a kupujicim, ktory
zabudovava tieto komponenty, pokial’ ide o schopnost” dodavatela predavat
komponenty ako nahradné diely koncovym pouzivatelom alebo opravovniam,
vel’koobchodnikom alebo inym poskytovatel'om sluZzieb, ktori nie st povereni
kupujucim opravou alebo servisnymi sluzbami pre jeho tovar.

Clanok 5

Vyluéené obmedzenia

Vynimka stanovena v ¢lanku 2 sa nevzt'ahuje na tieto povinnosti uvedené vo
vertikalnych dohodach:

a)

akakol'vek priama alebo nepriama povinnost’ nekonkurovat’ si, ktorej trvanie je
neobmedzené alebo presahuje pét’ rokov;
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b)  akakol'vek priama alebo nepriama povinnost, ktora sposobuje, ze kupujuci po
skoneni platnosti dohody nemdze vyrabat, kupovat, predavat ani dalej
predavat’ tovar alebo sluzby;

c)  akakol'vek priama alebo nepriama povinnost, ktora sposobuje, ze ¢lenovia
selektivneho distribuéného systému nemozu predavat znacky urcitych
konkuren¢nych dodavatel'ov;

d) akakol'vek priama alebo nepriama povinnost’, ktora sposobuje, ze kupujici
online sprostredkovatel'skych sluzieb nemézu ponukat’, predavat ani d’alej
predavat’ tovar alebo sluzby koncovym pouzivatelom za vyhodnejsich
podmienok s vyuzitim konkuren¢nych online sprostredkovatel'skych sluzieb.

Odchylne od odseku 1 pism. a) sa Casové obmedzenie piatich rokov neuplatiuje, ak
kupujtci predava zmluvny tovar alebo sluzby z priestorov a pozemkov vo vlastnictve
dodévatel’a alebo nim prenajatych od tretich stran neprepojenych s kupujicim, a to za
predpokladu, Ze trvanie povinnosti nekonkurovat’ si nepresiahne obdobie vyuZzivania
tychto priestorov a pozemkov kupujacim.

Odchylne od odseku 1 pism. b) sa vynimka stanovend v c¢lanku 2 vzt'ahuje na
akukol'vek priamu alebo nepriamu povinnost, ktord sposobuje, Ze kupujici po
skoncCeni platnosti dohody nemo6ze vyrabat’, kupovat, preddvat’ ani d’alej predavat’
tovar alebo sluzby, ak st splnené tieto podmienky:

a) povinnost' sa vztahuje na tovar alebo sluzby, ktoré konkuruju zmluvnému
tovaru alebo sluzbam,;

b)  povinnost je obmedzena na priestory a pozemky, z ktorych kupujuci
prevadzkoval ¢innost’ po¢as zmluvného obdobia;

c) povinnost je nevyhnutnd na ochranu know-how, ktoré¢ dodavatel' postupil
kupujicemu;

d) trvanie povinnosti je obmedzené na obdobie jedného roka po skonceni platnosti
dohody.

Odsekom 1 pism. b) nie je dotknutd moznost’ uloZenia ¢asovo neohrani¢ené¢ho
obmedzenia tykajuceho sa pouzivania a spristupfiovania know-how, ktoré sa nestalo
verejne dostupnym.

Clanok 6

Neuplatiiovanie tohto nariadenia

Podla clanku la nariadenia ¢. 19/65/EHS moéze Komisia v pripade, Ze paralelné siete
podobnych vertikalnych obmedzeni pokryvaju viac ako 50 % prislusného trhu, nariadenim
vyhlésit, Ze toto nariadenie sa nevztahuje na vertikdlne dohody, ktoré obsahuji osobitné
obmedzenia vzt'ahujlice sa na uvedeny trh.

Clanok 7

Uplatiiovanie hrani¢ného trhového podielu

Na tucely uplatiiovania hraniénych trhovych podielov stanovenych v ¢lanku 3 platia tieto

a) trhovy podiel dodavatela sa vypocita na zaklade udajov tykajucich sa hodnoty
predaja na trhu a trhovy podiel kupujuceho sa vypocita na zaklade udajov
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tykajucich sa hodnoty nékupu na trhu. Ak nie su udaje tykajuce sa hodnoty
predaja alebo hodnoty nakupu na trhu k dispozicii, mézu sa na urcenie
trhového podielu dotknutého podniku pouzit odhady zalozené na inych
spol'ahlivych informéaciach o trhu vratane udajov o objeme predaja a nakupu na
trhu;

b)  trhové podiely sa vypocitaju na zaklade udajov za predchadzajuci kalendarny
rok;

c) trhovy podiel dodavatela zahifia vSetok tovar alebo vSetky sluzby dodané
vertikdlne integrovanym distributorom na ucely predaja;

d) ak trhovy podiel pévodne nebol vacsi ako 30 %, ale nasledne stdpol nad tdto
hranicu, vynimka stanovend v ¢lanku 2 plati nad’alej aj pocas obdobia dvoch po
sebe iducich kalendarnych rokov nasledujdacich po roku, v ktorom bola po
prvykrat prekroc¢ena hranica 30 %;

e)  trhovy podiel podnikov uvedenych v ¢lanku 1 ods. 2 druhom pododseku pism.
e) sa rovnomerne rozdeli na kazdy podnik, ktory mé prava alebo pravomoci
uvedené v ¢lanku 1 ods. 2 druhom pododseku pism. a).

Clanok 8
Uplatiiovanie limitu obratu

Na ucely vypoctu celkového ro¢ného obratu v zmysle ¢lanku 2 ods. 2 sa spocita
obrat dosiahnuty prislusnou stranou vertikdlnej dohody pocas predchadzajiiceho
finan¢ného roka a obrat dosiahnuty jej prepojenymi podnikmi v suvislosti so
vSetkym tovarom a sluzbami, bez vSetkych dani a ostatnych poplatkov. Na tento tcel
sa neprihliada na obchodné vztahy medzi stranou vertikdlnej dohody a jej
prepojenymi podnikmi ani na obchodné vztahy medzi jej prepojenymi podnikmi
navzajom.

Vynimka stanovena v ¢lanku 2 zostane platnd, ak sa pocas akéhokol'vek obdobia
dvoch po sebe iducich finanénych rokov limit celkového ro¢ného obratu nepresiahne
0 viac ako 10 %.

Clénok 9
Prechodné obdobie

Zakaz stanoveny v ¢lanku 101 ods. 1 zmluvy sa pocas obdobia od 1. jina 2022 do 31. maja
2023 nevztahuje na dohody, ktoré boli v platnosti uz 31. maja 2022 a ktoré nespliaju
podmienky na udelenie vynimky v zmysle tohto nariadenia, ale ktoré 31. méaja 2022 splnili
podmienky na udelenie vynimky v zmysle nariadenia (ES) ¢. 330/2010.

Clanok 10

Obdobie uc¢innosti

Toto nariadenie nadobuda G¢innost’ 1. jiina 2022.

Jeho ucinnost’ sa skonci 31. méja 2034.

Toto nariadenie je zavdzné v celom rozsahu a priamo uplatnitelné vo vsSetkych ¢lenskych

Statoch.
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V Bruseli [...]

Za Komisiu
predsednicka

[..]
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